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Ganz ohne Flux-Kompensator
bringt ANAXCO Ihr Unternehmen
in die Zukunft.

Denn als Microsoft L6sungspartner sehen wir uns als
Enabler flr lhren Digitalisierungserfolg. Wir unterstitzen
Sie in nahezu allen IT-Belangen. So vernetzen wir Sie als
Cloud Service Provider mit der Microsoft Azure-Cloud
effizienter mit Kunden sowie Mitarbeitern und sorgen fir
eine zuverldssige Cybersecurity.

Dank Power BI, Microsofts Business Intelligence-L&-
sung, erhalten Sie einen Echtzeit-Uberblick tber Ihr
Business. Das sorgt fiir belastbare und valide Informa-
tionen, damit Sie fir lhre unternehmerischen Entschei-
dungen an den richtigen Stellschrauben drehen.

Wenn Sie den Blick in die Zukunft wagen wollen, erlaubt
Ihnen Predictive Analytics sogar realistische Prognosen.

Mehr als Zukunftsmusik bieten wir zudem mit unseren
Kl-L6ésungen: Mit der Microsoft Azure Al entwickeln wir
unter anderem ein interaktives Handbuch, das Nutzer

ANAXCO GmbH
kontakt@anaxco.de
WWW.ANAXCO.DE

mit konkreten Fragen zu unserer CargoSuite |6chern
kénnen — RTFM war gestern. Mit Antworten auf ,Wie
erfasse ich einen Transportauftrag?“ oder ,Wie definiere
ich ein Dispogebiet?“ fiihrt unser Large Language Model
Benutzer durch das Transport Management System
(TMS). Apropos TMS: Da bieten wir alle Vorziige der
Dynamics365-Umgebung in einer eigenen ISV-Lésung

— sowohl fir Logistik als auch fur Industrie, Handel und
verladende Wirtschaft.

ANAXCO - der Digitalisierungspartner fir mittelstén-
dische Unternehmen. Wir bereiten Sie auf die stetigen
Veradnderungen vor — nicht nur in der Logistik.

v in Anwendung
v save

v ready

v established
v optional

v/ Standard

v on board

v trained

Power-Plattform
Cyber-Security

Azure Al

Transport Management

Kl-gestutzte Tourenoptimierung
Prozessautomatisierung

Power Bl

Predictive Analytics
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Allgeier Inovar GmbH

Ihr Partner fiir eine erfolgreiche
digitale Zukunft

Prozesse effizienter gestalten, manuelle
Titigkeiten reduzieren, mobiles Arbeiten
ermoéglichen - zusammengefasst: mit inno-
vativen Losungen die digitale Transforma-
tion auf ein neues Level heben. Dafiir steht
Allgeier inovar. Mit leistungsfahigen Losun-
gen rund um Enterprise Resource Planning
(ERP) erméglicht Allgeier seinen Kunden,
die Vorteile der Digitalisierung einfach und
gewinnbringend fiir sich zu nutzen - heute
und in Zukunft: Allgeier bietet innovative
IT-Anwendungen, die die Anforderungen
fiir eine erfolgreiche digitale Transformation
von morgen erfiillen.

Digitale Transformation gestalten —
mit den Allgeier Branchenldsungen

Im Kontext der digitalen Transformation
konnen Geschiftsanwendungen nicht mehr
als eigenstindige oder gar abteilungsspezifische
Applikationen betrachtet werden. Vielmehr
steht der integrative Gedanke im Vorder-
grund: die Zusammenarbeit der Menschen
und der transparente Datenaustausch zwischen
Anwendungen, Abteilungen sowie ganzer
Wertschépfungsketten. Intelligente Microsoft
Business Plattformen sind Tréger und Treiber
der Digitalisierung von Unternehmen - und
hier setzt Allgeier mit seinen Business Solutions,
basierend auf Microsoft Dynamics 365 Business
Central, an.

Microsoft und Aligeier-Losungen: das perfekte Match!
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Allgeier itrade ist eine ERP-Branchenerweite-
rung, mit der Unternehmen aus Grof- und
Rohstofthandel, Fertigung und Vermietung
ihre Geschiftsabldufe und Prozesse ohne Me-
dienbriiche abbilden kénnen. Speziell auf die
Anforderungen dieser Branchen ausgerichtet,
ermoglicht Allgeier itrade eine einfache be-
triebswirtschaftliche Unternehmenssteuerung
sowie iibergreifende Beschleunigung aller
Prozessketten. Kunden profitieren insbeson-
dere von den mehr als 45 Jahren Erfahrung,
tiber die Allgeier verfiigt.

Die Allgeier-Losungen vereinen umfassende
Funktionalititen fiir klassische ERP-Prozesse.
Hierzu gehoren Waren- und Lagerwirtschaft,
Produktionsplanung, Vertrieb, Finanzbuch-

Microsoft Dynamics 2024 [[)



ALLGEIER
inovar

haltung, CRM wie auch Lieferung/Versand.
Erweitert werden diese Kernlésungen um
spezifische Module wie Workflows, automa-
tische Rechnungserkennung und -verarbei-
tung, digitale Personalakten, revisionssichere
Archivierung und vieles mehr.

Unsere Erfahrungen fiir Ihren Erfolg

Seit mehr als zehn Jahren ist Allgeier Microsoft
Partner. Aufgrund der langjihrigen Erfahrung
in der Zusammenarbeit versteht Allgeier die
Funktionen von Microsoft Dynamics 365
Business Central wie kaum ein anderes Un-
ternehmen und bietet mafigeschneiderte Be-
ratung in sdmtlichen Fragen zum Thema
Microsoft Business Solutions. Mehrere hun-
dert Unternehmen der verschiedensten Bran-
chen sind von Allgeier iiberzeugt und vertrauen
der technologischen Exzellenz sowie den Top-
Services des Unternehmens.

Erneuerbare Energien: Fit for
digital Future

Insbesondere auch in der boomenden Branche
der Erneuerbaren Energien setzt Allgeier Maf3-
stibe in Sachen ERP-Software. Der AURELO
Energiepark Manager ist die modulare ERP-
Losung fiir den unternehmensweiten Einsatz
bei Planern, Projektentwicklern und kaufmén-
nischen Betriebsfithrern. Auch hier bildet
Microsoft Dynamics 365 Business Central die
Plattform fiir die umfassende All-In-One
Losung fiirr Unternehmen der Windkraft- und
Photovoltaik-Branche. Egal ob CRM, Projek-
tierung, Finanzmanagement oder Controlling
— statt zahlreicher Software-Inseln bringt der
Energiepark Manager die unterschiedlichsten
Anwendungen in nur einer Losung zusammen.

Handel auf neuem (digitalen) Level

Durch die kontinuierliche Weiterentwick-
lung seiner ERP-Branchenlésungen, sei es
fiir den Grofhandel, Rohstofthandel oder die
Baustoffbranche, sowie die fortlaufende Er-
weiterung erginzender Produkte wie der
oder des E-
Commerce-Portfolios, ist Allgeier hervorra-

ECM-Lésung metasonic®
gend aufgestellt, um die digitale Transforma-

tion relevanter Branchen auch zukiinftig
maf3geblich zu pragen. Ein zentrales Ziel ist
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es, den Epochenumbruch im Handel aktiv zu
gestalten. Denn hier reicht es nicht, bestehende
Strukturen einfach in digitale Formate um-
zuwandeln. Es geht stattdessen um die Ent-
wicklung neuer, digitaler Geschéftsmodelle
- die Grundlage fiir die Zukunft des Handels.
Die kontinuierliche Neuorchestrierung von
Ressourcen, der Aufbau von Wertschopfungs-
Netzwerken, strategische Datenanalysen sowie
eine infrastrukturelle Ausrichtung auf die
Bediirfnisse der Kunden werden entschei-
dend sein, um im Zeitalter des digitalen
Handels erfolgreich zu sein. Hierfiir wird
Allgeier seinen Kunden auch zukiinftig opti-
male digitale Losungen bieten.

»Allgeier bietet das ideale
Paket fiir vollstandiges
und integriertes Arbeiten
in allen Unternehmens-
prozessen. Die auf Basis
der ERP-Software Microsoft
Dynamics 365 Business
Central entwickelten
Lésungen ermoglichen es
Unternehmen verschiede-
ner Branchen, die digitale
Transformation auf ein
neues Level zu heben.”

ULRICH ZAHNER, GESCHAFTSFUHRUNG
ALLGEIER INOVAR GMBH

Langfristige Partnerschaft mit
Service und Kundennihe

Neben den passenden, innovativen Produk-
ten iiberzeugt Allgeier auch mit Kundennéhe
und Top-Services — und ist damit der opti-
male Partner fiir langfristige Strategien und
Ihr nachhaltiges Geschiftswachstum. Ein
verlisslicher Service im laufenden Betrieb ist
ebenso fester Bestandteil - auf Wunsch kom-
biniert mit kontinuierlicher Begleitung bei
der Weiterentwicklung.

Highlights

o Portfolio aus branchenfokussierten
ERP-Losungen auf Basis von
Microsoft Dynamics 365 Business
Central

o Langjdhriger Microsoft Partner mit
umfangreichem Know-how im
Thema Microsoft Business Solutions

o Hohe Kundennihe und Top-Services
in allen Phasen der Zusammenarbeit

Kontakt

Allgeier Inovar GmbH E

[=]

Hans-Bredow-Str. 60
D-28307 Bremen

T: +49 (0) 421 43841-0 E' .
E: info@allgeier-inovar.de
W: www.allgeier-inovar.de


http://www.allgeier-inovar.de

make

ambit. -

group

Ambit Group AG

von links: Beat Sengstag (CEO, Bereich ERP)
Thierry Walt (CEO, Bereich CRM)

Proud to be Swiss Partner of the Year

HE Microsoft

Solutions Partner

Kontakt

Ambit Group AG
Motorenstrasse 35
8620 Wetzikon
Schweiz

T.: +41 44931 50 80
E.: info@ambit-group.com
W: ambit-group.com

Standorte:
Deutschland | Osterreich | Schweiz |
Ruminien | Singapur

B @Ambit Group AG
o @AmbitGroup365
€) @Ambit Group

@ @Ambit Group AG
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Your ambition — our mission.

Wir als Partner des Mittelstands begleiten
Sie bei Ihrer digitalen Transformation.
Dabei stellen wir Thre Vision und Ihre Am-
bition in den Mittelpunkt. In einem Change-
Prozess gehen wir an Prozess-Optimierungen,
-Standardisierungen und zentrale Stamm-
daten als Basis automatisierter Ablaufe.
Dank langjdhriger, internationaler Erfah-
rungen in unseren Kernbranchen Industrie
(Einzel-, Serien- und Prozessfertigung),
technischer Grosshandel und Non-Profit-
Organisationen begleiten wir Sie in das
digitale Zeitalter.

We make your ambition work.

Microsoft Dynamics 365 bietet mittelstdn-
dischen Unternehmen im Cloud-Betrieb
eine hohere Ausfallsicherheit in ihren Res-
sourcen (Maschinen, Werkzeuge, etc.). Mit
den automatischen, regelmifligen Updates
sind Sie jederzeit auch bei Sicherheitspa-
keten auf dem neuesten Stand. So bringen
wir Sie an den Start fiir kiinftige Heraus-
forderungen. Denn nur der richtige Part-
ner hilft Thnen dabei, Ihr Unternehmen di-
gital und visiondr nach vorne zu bringen
und so zukunftssicher aufzustellen. Leis-

tungsstarke und zukunftssichere Techno-
logien rund um die Microsoft-Plattform
passen wir dank entsprechender Bran-
chenkompetenz nah am Standard oder in-
dividuell an Thre Geschiftsprozesse an.
Das Herzstiick dabei: die ERP- und CRM-
Kompetenzen von Microsoft.

Das grosse PLUS fiir Sie?

Dank digital automatisierter Standardpro-
zesse und regelmissigen, fehlerfreien
Updates sind Sie immer auf dem neuesten
Stand und konnen sich auf den Kern Thres
Unternehmens konzentrieren: zukunftssi-
chere Produktentwicklung, Eingehen auf
Kundenwiinsche und das Abliefern hochster
Qualitit.

Durch gute Vorbereitung zur
Spitzenleistung:

Gemeinsam. Auf Dauer.
Mit Ausdauer.

Sind Sie startklar fiir den ersten Schritt?

Wir freuen uns auf Thre Kontaktaufnahme.

Microsoft Dynamics 2024 [[)
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WEY Group nutzt die Plattform
Dynamics 365 - Von Inselsystemen
zur Plattform Dynamics 365

Die WEY Group AG hat erfolgreich die
Microsoft Dynamics 365 Plattform einge-
fithrt und damit drei Inselsysteme abgelost
- klare Mehrwerte dabei: eine effizientere
Zusammenarbeit, die Skalierbarkeit der
Prozesse sowie transparentere Fiihrungs-
kennzahlen. Microsoft Dynamics 365 ist
eine integrierte Unternehmenssoftware,
die mit Dynamics 365 SCM - Finance sowohl
ein ERP beinhaltet, als auch mit Dynamics
365 CE (Customer Engagement) ein CRM
bietet, unter anderem mit Marketing- und
Service-Funktionalititen (Customer- und
Field Service). Die Verbindung von ERP
und CE in Dynamics ermdglicht der WEY
Group, ihre Geschiftsprozesse end-to-end
abzubilden. Durch Integration und Ver-
kniipfung ihrer Finanz- und Kundendaten
konnen sie dadurch ihre Prozesse kontinu-
ierlich optimieren.

Die Implementierung der Dynamics 365
Plattform liefert eine verbesserte Prozess-
Effizienz, bessere interne Geschiftsprozess-
Analyseméglichkeiten sowie eine hohere
Kundenzufriedenheit in der Betreuung.
Die erfolgreiche Einfithrung ist ein Mei-
lenstein und ermoglicht der WEY Group,
ihre IT-Landschaft kiinftig sukzessive auf
der Plattform auszubauen und die Vorteile
der kontinuierlichen Weiterentwicklung zu
nutzen.

[0 Microsoft Dynamics 2024

Die WEY Group AG hat bei Umstellung
auf Dynamics 365 ihre Organisation in
zwei Geschiftsbereiche umgestellt: eine
Produktionsgesellschaft und eine Ver-
triebsgesellschaft. So konnen sie ihre je-
weiligen Geschiftsprozesse besser abbil-
den und optimieren.

»Mit Dynamics365 SCM-Finance
in der Cloud betrieben, haben wir
eine zukunfts- und prozessorien-
tierte ERP-L6sung, welche die
Verkaufs-, Einkaufs- und Logistik-
prozesse wie auch die Finanzpro-
zesse sehr gut unterstiitzt. Ambit
Group hat uns wahrend dem
herausfordernden Projekt sehr
gut begleitet und die Lésung
bestmdglich und flexibel auf
unsere Bedirfnisse errichtet.*

Pascal Kreienbiihl, Chief Financial Officer,
WEY Group AG

Eine schematische Darstellung des
Projektumfeldes finden Sie unter
folgendem QR-Code

Schwerpunkte der
Projektumsetzung

o Das skalierbare System von
Dynamics 365 bietet die Moglichkeit,
das Geschift der WEY Group auf
internationaler Ebene auszubauen.

o Projekte konnen nun dank Ein-
fithrung von Dynamics 365 SCM
- Finance besser gemanagt werden.
Im Projektmanagement konnen sie
jetzt unter anderem auf die Ein-
fithrung einer projektbezogenen
DB-Betrachtung, Prasenz- und
Projektzeiterfassung sowie auf den
Import von Projekten aus bestehender
Berechnungsgrundlage zuriickgreifen.

o Der Produktionsprozess wurde
mithilfe von Dynamics 365 SCM
- Finance optimiert. Dazu gehorte
unter anderem der Ersatz von
WEYParts (Produktdatenbank) und
die Ressourcenplanung. Durch die
saubere Vor- und Nachkalkulation
anhand von Stiicklisten und
Arbeitspldnen kann so effizienter
gearbeitet werden.

» Die Integration von Dynamics 365
Customer und Dynamics 365 Field
Service erméglicht eine nahtlose
Abwicklung von Installations- und
Service-Tatigkeiten. Dariiber hinaus
bietet es die Moglichkeit, Aufwinde
aus dem Service direkt auf das
jeweilige Projekt zuriickzumelden.

« Die Schnittstelle zwischen dem ERP und
dem heutigen CAD-System garantiert
den Austausch von Daten und sorgt fiir
eine reibungslose Zusammenarbeit.

Arbeitszeiten sollen kiinftig von internen
Terminals bis hin zur Dynamics 365
Field Service App erfasst werden und
bieten damit umfassende Méglichkeiten
fiir die Erfassung und Steuerung von
Arbeitszeiten.
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Komplexitdt muss nicht kompliziert
sein

Avanade hat die NORMA Group dabei unter-
stiitzt, ihre weltweiten Geschiftsprozesse
zu verschlanken und zu harmonisieren.
Mit dem neuen ERP-System auf Basis von
Microsoft Dynamics 365 gehoren aufwendige
Abléufe in Logistik, Produktion und Rech-
nungswesen endlich der Vergangenheit an.

Herausforderung

Die NORMA Group ist der weltweit fithren-
de Anbieter von Verbindungstechnik. Die
Schellen, Rohre, Stutzen und sonstigen Ver-
bindungselemente des Konzerns werden in
nahezu allen nambhaften Autos und In-
dustrieunternehmen verbaut. Rund 9.000
Mitarbeitende an 27 Produktionsstandorten
kiitmmern sich um rund 10.000 Kunden in
100 Lindern. In den letzten Jahren hat sich
die NORMA Group stark vergrofiert: durch
organisches Wachstum und gezielte Akquisi-
tionen. Dies fiihrte zu einer enorm heteroge-
nen Prozesslandschaft mit etwa zwei Dutzend
verschiedenen ERP-Systemen innerhalb der
Gruppe.

Kontakt

Avanade

Headquarter Deutschland Kronberg im Taunus
T.: +49 6173 9463 800

E.: benjamin.huber@avanade.com

Headquarter Osterreich Wien
T.. +436768441110
E.: christoph.gauss@avanade.com

Headquarter Schweiz Wallisellen

T: +414343043 43
E: frank.pospisil@avanade.com

0f,f40
[=]!

W: www.avanade.com
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Losung

Avanade hat die NORMA Group dabei be-
gleitet Microsoft Dynamics 365 F&O als neue
ERP-Losung einzufithren. Dazu wurde im
ersten Schritt ein Template entwickelt, dass
alle spezifischen Anforderungen der ver-
schiedenen Branchen und Regionen abbildet.
Im zweiten Schritt wurden die kiinftigen
User iiber ein Business-Process-Management-
Team in den Rollout einbezogen. So konnten
Anforderungen und Feedback beriicksichtigt
werden und gleichzeitig die Mitarbeitenden
frithzeitig zu einer optimalen Nutzung des
neuen Systems befihigt werden.

»Avanade arbeitet sehr eng mit
uns zusammen und teilt seine
Erfahrungen aus vergangenen
Projekten mit uns. Diese kénnen
wir mit unseren eigenen Erkennt-
nissen kombinieren und so das
optimale Ergebnis fiir die
NORMA Group erzielen.*”

Maureen Horn
Senior ERP Project Managerin bei der
NORMA Group

Ergebnis

Der Wechsel zu Dynamics 365 hat sich fiir die
NORMA Group ausgezahlt. Das Management

kann die Auftragslage, Logistik und Produk-
tionsablaufe jetzt deutlich besser iiberwachen.
Und auch die Mitarbeitenden konnen viel
reibungsloser mit Zulieferunternehmen inter-
agieren, Fertigungsprozesse steuern und Da-
ten in Echtzeit abrufen. In nur 20 Monaten hat
die NORMA Group 19 Altsysteme erneuert —
und wird auch die restlichen ERP-Systeme der
NORMA Group in die Welt von Dynamics

365 migrieren. .
[=]xL:[m]
[=]

Mehr tiber dieses
Projekt erfahren Sie
auf unserer Website:

Ein ausgezeichneter Partner

Avanade gehort zu den fithrenden System-
integratoren fiir Microsoft Dynamics mit
rund 65.000 Mitarbeiter:innen weltweit.
Als Joint Venture von Microsoft und
Accenture verbinden wir exzellente Bera-
tung mit einer profunden Kenntnis des
Microsoft-Okosystems. Unsere Kompetenz
ist vielfach ausgezeichnet. 2023 wurden
wir als Microsoft Alliance Partner of the
Year gewiirdigt — bereits zum 18. Mal. Und
auch die beiden Analysten Forrester und
IDC bewerten uns als Marktfithrer fiir
Dynamics 365 und Microsoft Implemen-
tation Services. Wir freuen uns darauf, mit
dieser Expertise auch Ihr ERP-System fit
fiir die Zukunft zu machen.
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DiFFerence GmbH & Co. KG

Von Null auf Digital: Dein Weg zur
Zukunft.

#be DiFFerent

Mutig denken, kreativ handeln und die
Chancen der Digitalisierung nutzen.

Sei ein Vorreiter, nicht nur ein Nachahmer.
Deine Einzigartigkeit formt die Zukunft.

Wir sind das DiFFerence Team, ein junges
Unternehmen, das sich der Digitalisierung
verschrieben hat. Unser Fokus liegt auf der
Umsetzung von Projekten im Microsoft
Dynamics 365 Business Central Umfeld
sowie der gemeinsamen Erarbeitung inno-
vativer Losungen, die die traditionellen
Grenzen iiberschreiten.

« Kompakte Unternehmenslésung
o flexibel in der Cloud

o automatisierte Ablaufe

« smarte Einblicke

« starke Unterstiitzung

o anpassbar

«  Microsoft-Zuverlassigkeit

Galaktische Skills

Wir sind Experten in der Leitung, Durch-
fihrung und dem Management von Pro-
jekten. Unser Schwerpunkt liegt auf
ERP-Consulting und -Beratung, insbeson-
dere in den Bereichen Microsoft Dynamics
365 Business Central, Dynamics NAV,
Navision und NAV mit C/AL und AL.
Unser Kernfokus und unsere Expertise lie-
gen im Bereich der Produktion, Fertigung
und Handel.

Dariiber hinaus verfiigen wir tiber umfassen-
des Know-how in der Softwareentwicklung
mit C# .Net, Reporting und Belegdesign.

Unsere Expertise erstreckt sich auch auf
Cloud-Losungen, Prozessanalyse und die
Konzeptionierung sowie Implementierung
individueller Module innerhalb und auf3er-
halb von Dynamics 365 Business Central.
Fiir reibungslose Uberginge fithren wir
ERP-Datenmigration und Upgrades fiir
Microsoft Dynamics 365 Business Cen-
tral, Dynamics NAV, Navision und NAV
durch.

Dynamic DiFFerence - Jung, dynamisch, agil und vor allem anders als alle anderen. #bedifferent
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Unsere Fahigkeiten der Macht

Unsere Dienstleistungen umfassen ehrliche
und kompetente Beratung, mafigeschnei-
derte Anpassungen und Entwicklungen im
Dynamics-ERP, sowie Schulungen im Be-
reich Microsoft Dynamics 365 Business
Central, Dynamics NAV, Navision und
NAV. Wir verfiigen iiber starke Verbindun-
gen in der Microsoft-Community, um opti-
male Lésungen zu bieten. Unsere Projekte
sind klar strukturiert und agil. Vom Start
bis zur digitalen Transformation deines
Unternehmens sind wir an deiner Seite.
Wir lotsen euch sicher durch das Dynamics
365 Universum!

Kontakt
DiFFerence GmbH & Co. KG

Raiffeisenstrafle 11
46459 Rees

T: +49 (0) 2851 97989 70

E: coffeecontact@difference.team
W: www.difference.team
superbernd.space

[=]

[=]. L
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=terna

Part of Telefénica Tech

BE-TERNA - IHR DIGITALISIERUNGSPARTNER

Wir begleiten Sie sicher in
eine hypervernetzte Welt

Seit Giber 20 Jahren ist es unsere Mission, die
Implementierung von Business Software fiir
globale Konzerne und mittelstindische Unter-
nehmen zu vereinfachen. Unsere Losungen
und Beratungsleistungen sind mafigeschnei-
dert auf die Bediirfnisse der Fertigungs-
industrie, des Handels, der Energieversorgung,
der Prozessindustrie und dem Dienstleistungs-
bereich.

Chancen und Herausforderungen
einer hypervernetzten Geschaftswelt

Dank technologischer Fortschritte leben wir
in einer Ara grenzenloser Konnektivitdt, in
der alles miteinander verbunden ist. Diese
hypervernetzte Welt bietet Unternehmen un-
zahlige Moglichkeiten, um Abldufe zu opti-
zusammenzuarbeiten,

mieren, vermehrt

Services zu verbessern und neue Kunden-

Kontakt
BE-terna GmbH

Grabenweg 3a
6020 Innsbruck

T: +43 512 362060 0
E: sales@be-terna.com

W: www.be-terna.com/de
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potenziale zu erschliefen. Doch sie birgt
auch neue Herausforderungen in Bereichen
wie Cyber Security und Datenschutz.

Digitale Transformation: Unsere
maBgeschneiderten Losungen fiir
Unternehmen

Unsere Aufgabe ist es, Ihnen dabei zu helfen,
sich in dieser hypervernetzten Welt zurecht-
zufinden und die damit verbundenen Chancen
zu nutzen sowie die Risiken zu managen.
Wir unterstiitzen Sie bei der Einfithrung
digitaler Lésungen, um Ihre Geschaftsprozesse
zu optimieren, Daten und moderne Analysen
effektiv zu nutzen und Ihre IT-Systeme sicher
zu halten.

Ihr verlasslicher Partner fiir erfolg-
reiche Unternehmensentwicklung

Durch strategische Wachstumsinitiativen hat
sich BE-terna erfolgreich als ein fithrender
Akteur in der Branche positioniert. Heute
sind wir in 10 Landern in Europa mit mehr
als 1.100 engagierten Technologie- und Be-
ratungsexpertinnen und -experten sowie
unserem eigenen globalen Partnernetz ver-
treten. Wir sind multikulturell, vielfiltig und
dezentral. Wir legen grofflen Wert auf per-
sonliche Beziehungen und einen vernetzten
Ansatz in der Beratung.

Bewahrte Partnerschaften

Als Teil der Telefénica Tech Familie kénnen
wir unsere jahrzehntelange Erfahrung im
Bereich Business-Software, mit Connectivity
und Cyber Security kombinieren. Durch die
langjahrigen Partnerschaften mit Microsoft,
Infor, Qlik und UiPath bietet BE-terna seinen
Kundinnen und Kunden die Stabilitdt und
Nachhaltigkeit, die sie sich fiir ihre Digitali-
sierungs- und Automatisierungsprojekte
wiinschen. Gemeinsam mit unseren Part-
nern sind wir daher perfekt aufgestellt, um
unsere Kundinnen und Kunden in diese
neue Welt zu fithren - vereint durch grund-
legende Werte wie Respekt und Empathie
firreinander, sowie Mut und Engagement, die
Bediirfnisse der Menschen stets an erste
Stelle zu setzen.

Unsere Referenzen

MORE & MORE
Jako AG

Borer Chemie AG
OLYMP Bezner KG
Elero GmbH
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BE-terna GmbH

MORE & MORE:
Innovatives Wachstum mit
Microsoft Dynamics 365
und BE-terna Fashion

MORE & MORE, ein renommierter Damen-
bekleidungshersteller, setzt mit der einem
neuen ERP-System auf innovatives Wachstum.
Das Unternehmen hat seinen Sitz in Schorn
bei Starnberg und betreibt deutschlandweit
60 Stores, mit einem internationalen Grof3-
handel in der DACH-Region und BENELUX
sowie einer starken Prasenz im E-Commerce.

Im Jahr 2019 entschied sich MORE & MORE,
verschiedene Insellésungen mit der BE-terna
Fashion-Losung auf Basis von Microsoft
Dynamics 365 Business Central zu ersetzen.
Damit soll eine solide IT-Basis fiir zukiinftiges
Wachstum geschaffen werden. Das beinhal-
tete auch die Umstellung der Inhouse-Systeme
auf eine skalierbare Azure Cloud Infrastruktur.

Neben dem ERP-System wurde auch eine fle-
xible BI- und Reporting-Losung eingefiihrt.
Auflerdem wurde mit BE-POS eine skalier-
bare und absolut benutzerfreundliche Kassen-
16sung in den Stores implementiert, die voll-
stindig im ERP-System integriert ist.

Remote Work fiihrt zu erfolgreicher
Projektarbeit

Das Projekt begann Ende 2019, mit der Ein-
fithrungsphase im September 2020. Wihrend
MORE & MORE die Projektarbeit neben
dem Tagesgeschift durchfiihrte, arbeitete das
BE-terna-Team fast ausschliefSlich remote.
Nicht nur fiir die notwendigen Tests und
Schulungen, sondern auch fiir team-iiber-
greifende Kommunikation wurde auf ver-
schiedene Online-Kanile sowie auf Video-
konferenzen zurtickgegriffen. Die gemeinsame
Projektarbeit wurde zudem in Azure DevOps
durchgefiihrt.

Der Go-Live des Grofihandels erfolgte im Mai
2021, gefolgt vom Einzelhandel im September
desselben Jahres. Die Realisierung verlief zeit-
und budgetgerecht. Besonders beachtlich war
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die kurze Einfithrungszeit von drei Monaten
fiir die neue Kassenlosung BE-POS und vier
Monate fiir die Anpassung der Retail-Prozesse.

Basis fiir Wachstum und
Weiterentwicklung

Von Anfang an wurde eine standardnahe
Vorgehensweise entlang des BE-terna Fashion
Standards gewdhlt. Die Kundenprozesse
wurden neu gedacht und dann im BE-terna
Fashion Standard realisiert. Diese standard-
nahen Implementierungen bendtigten nur
minimale Anpassungen.

Diese Herangehensweise fithrt dazu, dass bei
MORE & MORE nun ein vollintegriertes
System im Einsatz ist, welches nahezu alle
Unternehmensprozesse abdeckt - von der
Buchhaltung tiber die Beschaffung und die
Lagerlogistik bis hin zum Grof8handel, Retail
und Reporting.

Gute Zusammenarheit zwischen
den Teams ist das A und 0

Die enge Zusammenarbeit zwischen den Teams
von BE-terna und MORE & MORE war ent-
scheidend fiir den Erfolg. Falk Denecke,
Projektleiter auf Seiten der BE-terna GmbH,
betont vor allem die Zusammenarbeit mit

dem Projektteam von MORE & MORE, die
»stets auf Augenhoéhe und in freundlich
kollegialer Atmosphare® stattfand. ,, Auf die-
sem Weg haben wir es geschafft, trotz der
pandemischen Lage in den Jahren 2020 und
2021 den ambitionierten Zeitplan einzuhal-
ten, den wir uns gesetzt haben. Dies war uns
nur moglich, dank gezielter Kommunikation
und strukturierter Prozesse in der Umset-
zung’, fithrt er letztlich weiter aus.

,Sehr beeindruckt hat mich, wie
das Projektteam der BE-terna mit
ihrer groBer Fashionerfahrung auf
die individuellen Anforderungen
unserer Mitarbeiter eingegangen
ist und Loésungen fir diverse
Fragestellungen anbieten konnte,
ohne die Zielrichtung, nahe am
Standard zu bleiben, zu verlas-
sen. Dies und die souverane
Projektumsetzung hat zu einer
sehr hohen Akzeptanz der L6-
sung im Unternehmen gefihrt.*

Stephan Kadlec,
Head of IT bei MORE & MORE
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Solutions Partner

Kontakt

COSMO CONSULT Gruppe
Schéneberger Str. 15
10963 Berlin

T: +49/(0) 30/34 38 15-0

F: +49/(0) 30/34 38 15-111

E: info@cosmoconsult.com
W: www.cosmoconsult.com

Standorte:

Berlin | Bielefeld | Bremen | Dresden |
Frankfurt am Main | Hamburg | Kéln |
Leipzig | Magdeburg | Mannheim | Miinster |
Miinchen | Neumarkt in der Oberpfalz |
Niirnberg | Stuttgart | Wiirzburg

sowie

Frankreich | Osterreich | Schweden | Schweiz |
Spanien | Ruménien | Ungarn | Chile |
Ecuador | Kolumbien | Mexiko | Panama |
Peru | Costa Rica | Hongkong | China

e
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Mit mehr als 1.400 Mitarbeitern an 49 inter-
nationalen Standorten - davon 16 in
Deutschland - gehort die 1996 gegriindete
COSMO CONSULT-Gruppe zu den weltweit
filhrenden Anbietern Microsoft-basierter
Branchen- und End-to-End-Businesslosungen.
Ein umfangreiches Portfolio aus Produkten
und Beratungsleistungen erlaubt dem Soft-
ware- und Beratungsunternehmen, komplexe
Geschiftsprozesse gleich welcher Branche
liickenlos abzubilden. Basis dieser Losungen
ist der Microsoft Technology Stack, der unter
anderem Plattformen zu Enterprise Resource
Planning (ERP), Customer Relationship
Management (CRM), Data & Analytics oder
Modern Workplace umfasst. Auf Basis dieser
einheitlichen Technologie und einer gemein-
samen Datenhaltung entstehen individuelle
Gesamtlosungen, die unterschiedliche Apps,
Abteilungen, Standorte und Lieferketten ver-
netzen.

Geht es um digitale Geschiftsmodelle, neue
Produkte oder effizientere Prozesse, spielen
intelligente Technologien wie Internet of
Things (IoT), Kiinstliche Intelligenz (KI)
oder Mixed Reality eine immer wichtigere
Rolle. COSMO CONSULT begleitet Unter-
nehmen durch die Digitale Transformation
und entwickelt gemeinsam mit namhaften
Industriepartnern zukunftsweisende Industrie
4.0-Losungen.

Digitalisierung ist allerdings kein Selbst-
zweck. Der Erfolg der Projekte hingt vor allem
von den Menschen ab. Sie sind es, die mit
den neuen Technologien arbeiten und denen

das moderne, digitale Umfeld Chancen er6ft-
net. Business Consulting gehort daher zu den
am stirksten wachsenden Geschiftsfeldern
der COSMO CONSULT-Gruppe. Business
Designer und Business Consultants sorgen
dafiir, dass Digitalisierungsprojekte erfolg-
reich umgesetzt werden und die Menschen
im Unternehmen die Veranderungen verste-
hen, ihre Denkweise anpassen und Digitali-
sierung nachhaltig leben.

Mit den Lésungen von COSMO CONSULT
arbeiten klassische Mittelstandler ebenso wie
internationale Groffkonzerne oder innovative
Start-ups aus dem E-Commerce-Umfeld.

Passgenaue Losungen
fiir Unternehmen

Seit rd. 30 Jahren modernisiert COSMO
CONSULT mit neuen Businesslosungen die
Geschiftsprozesse und IT-Strukturen in
Unternehmen und Organisationen. Die
praktischen Erfahrungen und die Expertise
spiegeln sich in zahlreichen Branchen-
losungen wider, etwa fiir Fertigungsindustrie,
Dienstleistungsbetriebe, Bauwirtschaft oder
Handel. Sie basieren auf aktuellen Best
Practises, sind technologisch zukunftssicher
und ganzheitlich ausgerichtet. Die Branchen-
und Speziallésungen gibt es etwa fiir Microsofts
ERP-Systeme, fiir die CRM-Losungen der
Microsoft Dynamics 365-Produktfamilie,
Microsoft Power BI oder QlikView.

Um eine effiziente, liickenlos digitalisierte
Prozesslandschaft zu etablieren, werden in
Projekten oft viele moderne Technologien
kombiniert. Dabei kommt stets die Software
zum Zuge, die zu den jeweiligen Projekt-
anforderungen am besten passt. Basis hierfiir
ist Microsofts flexible Technologieplattform,
die neben ERP- und CRM-Systemen auch
Losungen aus Bereichen wie Data & Analytics,
Kiinstliche Intelligenz (KI), Collaboration
oder Industrie 4.0 umfasst. Diese lassen sich
wahlweise in der Cloud oder traditionell im
eigenen Rechenzentrum betreiben. Sie stehen
im Biiro und mobil auf Smartphones oder
Tablets bereit.
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Die Entfesselung der Kreativitat

Moderne Unternehmenslésungen sind an-
ders als die ,,Klassiker”. Was das bedeutet
und warum man davor keine Angst haben
muss.

Es ist kaum zu glauben, aber Business-
Losungen gibt es inzwischen schon iiber ein
halbes Jahrhundert. Die ersten Systeme, die
vor allem in der Produktionsplanung grof3er
Unternehmen eingesetzt wurden, gingen in
den 1960er Jahren in den Betrieb. Seitdem
hat sich vieles verandert. Vor allem hat sich
in der Zwischenzeit eine technologische Re-
volution ereignet, die eine komplett neue Ara
eingeldutet hat: das digitale Zeitalter. Die
Weiterentwicklung von Unternehmens-
l6sungen ist eng mit dieser technologischen
Revolution verbunden. Und zwar in zwei-
facher Hinsicht: Erstens wuchsen die Daten-
verarbeitungskapazititen rasant, was bald
dazu fiithrte, dass die Daten selbst zu Produk-
tionsmitteln wurden. Und zweitens hat sich
die Welt, in der Unternehmen agieren, radi-
kal veriandert. Noch vor 20 Jahren war das
heutige Niveau von Automatisierung, Mobi-
litat, Kommunikation und Information pure
Science-Fiction.

Technologie dient den Menschen -
und nicht umgekehrt

Mit der Welt hat sich natiirlich auch die

Arbeitswelt verandert. Neue Arbeitskonzepte
haben Einzug in die Unternehmen gehalten.
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Kreativitit, Agilitat und Selbstverwirklichung
sind heute die bestimmenden Faktoren unserer
Arbeit. Wenn wir von Unternehmenslosungen
sprechen, miissen wir also nicht nur - wie es
bisher Standard war - die Implementierung
von Funktionalititen oder Technologien
beriicksichtigen. Der Wandel, der mit der
digitalen Revolution einhergeht, hat enorme
Auswirkungen auf die gesamte Organisation
und die Unternehmenskultur. Big Data,
kiinstliche Intelligenz, das Internet der Dinge
- all dies er6ffnet Unternehmen vollkommen
neue Moglichkeiten. Zugleich kommen damit
aber auch Verdnderungen ins Spiel, die tief in
die Substanz gehen. Hierarchien werden auf-
gebrochen, Altbekanntes wird tiber den
Haufen geworfen. Es zeigt sich, dass man
Unternehmenslésungen und Unternehmens-
kulturen zusammen denken muss.

Das ist ein vollkommen neuer Ansatz. Moderne
digitale Business-Losungen wie die Microsoft
Dynamics-Plattformen sind mehr als nur
technologische Upgrades. Sie geben uns Frei-
heiten, die wir bislang nicht hatten. Sie sind
flexibel, mobil und spiegeln die individuelle
Arbeitsweise und die Personlichkeit jeder
Mitarbeiterin und jedes Mitarbeiters wider.
Mit einem Wort: Die Technologie dient den
Menschen, die sie einsetzen — und nicht um-
gekehrt. Man sollte sich immer vor Augen
halten, dass es die Menschen in den Unter-
nehmen sind, die den digitalen Wandel voll-
ziehen. Thre Kreativitat, ihre Leidenschaft ist

dasjenige, was digitale Werkzeuge stark macht.
Und damit ist klar, dass der technologische
Wandel Teil eines grofieren Zusammenhanges
ist. Technologie und neue Business-Modelle
kénnen nur funktionieren, wenn man sich
der kulturellen Erschiitterung bewusst wird,
die damit verbunden ist.

Auch Beratung muss neu gedacht
werden

Damit stofSen auch die klassischen Consulting-
Ansitze, die sich auf die Implementierung
von Technologien und die Schulung der
Anwender konzentrieren, an ihre Grenzen.
Eine zeitgemaf3e IT-Dienstleistung muss den
Unternehmen dabei helfen, sich selbst neu zu
entdecken. Die digitale Transformation der
Unternehmen erfordert ein ganzheitliches
~Customer Strategy Management®, in dem
Technologie, die Weiterentwicklung der eige-
nen Geschiftsmodelle und der kulturelle
Wandel ineinandergreifen. Dabei verdndert
sich die Rolle der Berater fundamental: Thre
Aufgabe besteht nicht primér darin, techno-
logische oder organisatorische Veridnderun-
gen zu implementieren. Consultants miissen
Wege aufzeigen, wie man die Veranderung
selbst zu einem integralen Bestandteil der
Unternehmenskultur macht.

Das klingt nach einer grofien Herausforde-
rung - und das ist es auch. Letzten Endes
geht es darum, die Menschen in den Unter-
nehmen zu inspirieren und zu begeistern.
Angst davor muss man aber nicht haben,
denn Menschen sind von Natur aus neugierig
und haben das personliche Bediirfnis, sich
an einer wichtigen und zukunftsweisenden
Sache zu beteiligen. Digitale Werkzeuge
schaffen das Arbeitsumfeld, in dem Kreativitit
und Selbstverwirklichung gefordert werden.
Es kommt dann nur noch darauf an, dass
man die technologischen Maglichkeiten mit
Leben fiillt. Moderne Unternehmenslésungen
sind ein Angebot an die beteiligten Menschen,
ihre besonderen Begabungen zur Entfaltung
zu bringen. Unternehmen, die dieses Angebot
annehmen und ernst nehmen, werden iiber-
rascht sein, wie viel kreative Energie sie damit
freisetzen.

27



d.veLop

Highlights

« Innovation durch KI und Large
Language Modelle - ,,d.velop pilot® fiir
die Zukunft in der Arbeitswelt

« Datentransfer zwischen Organisationen
einfach sicher, digital und vertrauens-
voll mit ,,d.velop trust spaces*

« Branchenexpertise in den Bereichen:
Retail, Finanzwesen, Gesundheit &
Pflege, Hochschulen & Universititen,
Industrie, Public Sektor, Krankenver-
sicherungen, Logistik

o Langjahrige Microsoft Dynamics
Projekterfahrung

« Eigene D365 Entwicklungs- und
Consultingressourcen

o ISO 27001 zertifiziert und im MS App
Source gelistet

o Partnerschaft mit den fithrenden
ERP-Integrationspartnern

« mehr als 13.500 Kunden mit iber 3,25
Millionen Usern arbeiten tiglich mit
d.velop-Lésungen

« Ein starkes, international agierendes
Netzwerk macht d.velop Produkte
weltweit verfiigbar

Kontakt

d.velop AG
Schildarpstrafle 6-8
48712 Gescher
Deutschland

TIhr Ansprechpartner D365
André Schnibbe

T: +49 2542 9307- 4252

E: Andre.Schnibbe@d-velop.de

W: https://www.d-velop.de/software/
dynamics-365
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Unternehmensprofil

Die d.velop-Gruppe mit Hauptsitz in
Gescher entwickelt und vermarktet Software
zur durchgingigen Digitalisierung von Ge-
schaftsprozessen und branchenspezifischen
Fachverfahren und berit Unternehmen ge-
meinsam mit einem Netzwerk aus rund
400 Partnern in allen Fragen der Digitalisie-
rung. Rund 1.000 Mitarbeitende sind fiir die
d.velop tatig.

Losungen

Mit der stetigen Zunahme von Business-
applikationen und Kommunikationstools
wird der ,Single Point of Truth® immer
wichtiger, um der steigenden Informations-
flut Herr zu werden. Viele IT-User und
Mitarbeiter:innen wiinschen sich einen zent-
ralen Ort, an dem alle relevanten Informa-
tionen zu finden sind.

Mit der innovativen ,d.velop platform er-
moglichen wir diesen zentralen Ansatz und
machen Apps und Fachlésungen individuell
kombinierbar auf Knopfdruck in der Cloud
verfigbar.

Produkte

d.velop erweitert und erginzt als langjahri-
ger Microsoft Partner den Standard von
Microsoft Dynamics 365 durch zertifizierte
Apps. Durch eigene Softwareentwicklungs-
ressourcen und langjdhrige Zusammenarbeit
mit etablierten Technologiepartner steigern
wir die digitale Wertschépfung bei unseren
Kunden.

Je nach IT-Strategie des Kunden wird der
Microsoft-Stack mit M365 (SharePoint),
Office 365 und MS Power Platform unter-
stiitzt oder mit kundenspezifischen Applika-
tionen der ,,d.velop platform" erginzt.

Produkte fiir Microsoft Dynamics

« Eingangsrechnungs-verarbeitung (ERV)
o Dokumentenmanagement

+ Belegablage / Archivierung

o Vertragsmanagement

o Elektronische Signatur

D365 Integrationen ,,out of the box”
« Dynamics Business Central / BC
« Dynamics Sales / CE / CRM

o Dynamics Finance / F&O / SCM

Warum d.velop?

d.velop stellt digitale Dienste bereit, die Men-
schen miteinander verbinden, sowie Ablidufe
und Vorgange umfassend vereinfachen und
neugestalten.

Mit der Ausweitung des etablierten Content
Services / ECM-Portfolios rund um Doku-
mentenmanagement, digitale Archivierung
und Collaboration bietet der Software-
Hersteller die Software in allen Bereitstel-
lungsformen als SaaS, On-Premises und
Hybrid an.

Dabei werden die Rechtssicherheit und die
Einhaltung gesetzlicher Vorgaben dank eines
ausgereiften Compliance Managements opti-
mal unterstiitzt. So hilft d.velop Unterneh-
men und Organisationen dabei, ihr ganzes
Potenzial zu entfalten.

Input-Prozesse einfach gedacht

Taglich werden immer noch Papierbelege
tiber die Dokumentenerfassung digitalisiert
und wenn moglich automatisch per KI dem
richtigen  Geschiftsvorgang zugeordnet.
Damit lassen sich Prozesse im Back-Office

gut vereinfachen.

Wenn bereits digitale Dokumente per E-Mail
eintreffen oder iiber ein Portal zur Verfiigung
gestellt werden, kann diese Zuordnung
genauso erfolgen. Komplexer wird es, wenn
Rechnungen iiber die Eingangsrechnungs-
verarbeitung (ERV) erkannt, mit Stamm-
daten abgeglichen und automatisiert kontiert
werden sollen. Dann sind Priifungs- und
Freigabe-Workflows notwendig, um den bis-
herigen Rechnungsumlauf abzulosen.

Smarter gelingt dieser Schritt, wenn die
eRechnungen bereits XML-Informationen
enthilt und der Bestellbezug iiber eine gene-
rische Schnittstelle mit Dynamics abgeglichen
werden kann.
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d.velop AG

Digitalisieren Sie Ihre Geschaftsprozesse

d.veLop platform
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App-Builder Apps

Durch den generischen Ansatz von ,,d.velop
invoices“ kénnen sowohl ,,Sachliche Priifer”
als auch Buchhalter in einem Web-Frontend
den Workflow einfach erledigen. Abschlieflend
werden die gebuchten Rechnungen an
Dynamics iibergeben - fertig!

GoBD konforme Ablage

Viele Dokumente zu einem Geschiftsvor-
gang unterliegen Anforderungen einer regu-
lierten Archivierung. Dieser Prozess wird
mit einer Verfahrensdokumentation doku-
mentiert.

Uber unsere Integration lisst sich der gesamte
Output {iber eine d.velop Belegablage archi-
vieren.

Strukturierte Akten fiir den 360°
Uberblick

Archivierung OK - aber nur eine struktu-
rierte Ablage schafft den ganzheitlichen
Uberblick. Egal ob vom Kunden, Lieferanten
oder Partner der Dynamics-Anwender erhalt
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? Dynamics 365
Hybrid

documents

s “.
B

einen 360° Uberblick iiber simtliche Vorginge
und Dokumente. Diese Funktion ist in
Dynamics integriert und erméglicht die
Nutzung weiterer Funktionen und Prozesse
im d.velop ECM-System. Mit dem ,,d.velop
pilot stellen wir unseren Kunden auch KI als
Large Language Modelle zur Verfiigung.

Businessprozesse aus Dynamics
erweitern

Neben dem bekannten Consulting bietet die
d.velop eine ,Beratung zur Digitalisierung’,
darin werden Ihre bisherigen und zukiinftigen
Geschiftsprozesse analysiert und bewertet.

Daraus abgeleitet konnen auch branchenspe-
zifische Standards wie z.B. eine Produktakte,
Bauakte, Maschinenakte, Vertragsakte oder
Projektakte eingefiihrt werden. Diese Struk-
turen lassen sich mit Dynamics verbinden
und ermoglichen somit den Anwendern
Businessprozesse mit korrespondierenden
Dokumenten automatisch zu verkniipfen.
Diese Datenermittlung schafft die Grundlage
fur automatisierte Dokumentengenerierung

und Collaboration mit Kunden oder Liefe-
ranten.

Digitale Unterschrift voll integriert

»d.velop sign“ gehort zum Standard in der
d.velop platform. Somit ist diese Anforde-
rungen bereits fiir Dynamics vorbereitet und
kann einfach als Funktion hinzugebucht
werden. Die unterschiedlichen Signatur-
Typen orientierten sich an IThren Geschifts-
prozessen.

APP-Builder erweitern Portfolio

Weitere Losungen und smarte Tools einfach
integrieren?

In der d.velop platform gibt es viele Apps, die
auch fiir das Dynamics-Okosystem eine Rolle
spielen.

Der Kunde im Mittelpunkt

Beratung, Teststellung in der Cloud und
Projektmanagement sind die Stirken von
d.velop im Kundenprojekt. Unsere erfahre-
nen Consultants begleiten die Implementie-
rung beim Kunden bis zum Go-live.

Neben dem klassischen ECM-System d.velop
documents (d.3) kann die Ablage in M365
(MS SharePoint) eine passende Alternative
sein —
steht.

wenn der Microsoft Stack im Fokus

Die strategische Ausrichtung des Kunden
entscheidet tiber die Bereitstellungsform -
ob in der Cloud, On-Premises oder Hybrid.
Das d.velop ,,Managed Services“ Konzept
schont die IT-Ressourcen des Kunden rundet
das Service-Portfolio ab.

Referenzen

Tupperware Deutschland, eismann Tiefkiihl-
Heimservice GmbH, Parker Hannifin,
Nobilia, Schmitz Cargobull, FingerHaus
GmbH, die Stadt Wuppertal, die DAK-
Gesundheit, DZ Bank AG, das Universitéts-
klinikum des Saarlands oder die Diakonische
Einrichtungen in Hessen und Nassau GmbH
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EC Consulting GmbH

Geschéftsfihrer: Dirk Elkouby

Kontakt

EC Consulting GmbH
Meerbuscher Strafle 64-78
Alte Seilerei, Haus Nr. 6

40670 Meerbusch

T:02159/81532-0
F: 02159 /81532 -29

E: info@ecconsulting.biz
W: www.ecconsulting.biz

Hier geht es zu unserer Homepage
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EC - echt clever!

Dass wir echt clever sind, ist nicht nur eine
Phrase, sondern eine Einstellung, nach der
wir handeln. Das stellen wir tagtiglich unter
Beweis und kénnen mit Stolz auf hunderte
Projekte blicken, die passgenau auf die Wiin-
sche unserer Kunden mafigeschneidert wur-
den. Besonders viel Erfahrung haben wir
hier mit Kunden in der Fertigung, NGOs/
NPOs, der Lebensmittelindustrie und dem
technischen Handel sammeln diirfen.

Mit iiber 26 Jahren Erfahrung mit Microsoft
Dynamics kennen wir das Produkt von An-
fang an und wissen somit, wie wir das volle
Potential aus der Anwendung ausschopfen,
um unsere Kunden zum Erfolg zu fithren.

Um Thr Unternehmen ganzheitlich IT-seitig
bestens auszustatten, haben wir uns dariiber
hinaus im Bereich Dokumentenmanage-
mentsysteme (DMS) spezialisiert, sodass Sie
stets jegliche Dokumente griftbereit haben,
ebenso wie im Bereich Business Intelligence
(BI), damit Sie tiefgriindige Analysen iiber
Thr eigenes Unternehmen durchfithren kon-
nen und immer wissen, wo Sie gerade stehen.

Dienstleister auf Augenhéhe
Ein Dienstleister auf Augenhdhe zu sein, be-

deutet fiir uns, Sie nicht in eine Abhéngigkeit
von uns zu zwingen, weshalb Sie nicht gené-

tigt werden, ausschliefllich Produkte der
Hausmarke einzusetzen. Sie profitieren hier-
bei von unseren etlichen Kooperationen mit
anderen Systemhausern.

Wir wollen das Rad nicht neu
erfinden, sondern fiir Sie das
passende finden!

Wenn das passende Rad noch nicht existiert,
setzen wir genau hier mit unseren oneFIT-
Losungen an. Dabei legen wir besonderen
Wert auf Transparenz.

Wir stellen Thnen die Sourcecodes bereit,
sodass Sie Individualanpassungen sogar selbst
umsetzen konnen!

So definieren wir echt kundenorientierte
Arbeit!

Seien auch Sie echt clever,
indem Sie uns fiir ein kostenloses
Beratungsgesprach kontaktieren!

Microsoft Dynamics 2024 [[)


https://www.ecconsulting.biz/Startseite.html

GOB Software & Systeme GmbH

& Co. KG

Firmenprofil

Wir, die GOB Software & Systeme aus Krefeld,
sind ein mittelstdndisches inhabergefiihrtes I'T-
Unternehmen. Seit iiber 55 Jahren zdhlen wir
zu den grofiten und erfolgreichsten Microsoft-
Dynamics-Partnern weltweit. Dabei verstehen
wir uns als ganzheitlicher Anbieter von IT-L6-
sungen. Das heift: Wir bieten unseren Kunden
neben Softwareldsungen auch ein fundiertes
IT-Projektmanagement  sowie umfassende
Dienstleistungen im Bereich Software- as-a-
Service (SaaS), Cloud und IT-Infrastruktur. Seit
1965 wachsen wir stetig weiter und konnen
heute auf eine Expertise in den Bereichen In-
dustrie, Handel, Altersversorgung und Non-
Profit zurtickgreifen. Unser Produkt unitop ist
eine ganzheitliche Losung, die wie keine Zweite
die Abldufe in Threr Branche in Standardfunk-
tionen abbildet. Bei uns trifft Digitalisierung
auf Beratung — Ganzheitlichkeit auf Flexibilitit.

Produkte & Services

Ganzheitlich bedeutet bei unitop: Branchen-
Knowhow auf Basis von Microsoft Dynamics
365 Business Central und Integration von Mi-
crosoft Office 365 in den Gesamtprozess, zum
Beispiel durch Teams, SharePoint, Exchange,
etc. Wichtiger Bestandteil zur Zentralisierung
der Daten ist die Microsoft Power Plattform
mit Flow, Power Apps und Power BI. Mit un-
seren KI-Konzepten macht unitop den Weg
frei fiir die digitale Transformation. unitop be-
deutet fiir Sie kompetente Beratung durch
qualifizierte Mitarbeiter. Die Dienstleistung
rund um unitop umfasst dabei Prozessbera-
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tung, Konzepterstellung, Implementierung,
Schulung, Projekt-management und Infra-
struktur. unitop steht Thnen als on-premises
Version, als Software-as-a-Service (SaaS) oder
als hybride Losung zur Verfiigung. unitop ver-
setzt Sie in die Lage, alle Aufgaben des Tages-
geschiftes aus einer Anwendung heraus zu
bearbeiten. So konnen Sie und Ihre Mitarbei-
ter jederzeit auf alle relevanten Daten und
Datenquellen Ihres Unternehmens oder Threr
Organisation orts- und auch arbeitsplatzun-
abhingig und mit jedem Endgerit zugreifen.
Die Anforderungen, die Sie mit der Einfiih-
rung der neuen unitop Softwarelésung ver-
binden, besprechen wir gemeinsam in einer
Referenzanalyse mit Thnen und Ihren Key-
Usern. Dabei gleichen wir die Kernprozesse
der Software mit Ihren kaufménnischen und
wertschopfenden Prozessen ab und doku-
mentieren dies in unserem “unitop4sure” Pro-
jektportal. Das Ergebnis: weniger Schnittstel-
len, weniger Fehlerquellen, mehr Transparenz.
Service wird bei uns grofigeschrieben. Wir
bieten Thnen iiber unser Produkt unitop hin-
aus Dienstleistungen wie beispielsweise eine
qualifizierte Organisations-beratung, ein spe-
zielles Kundenportal und eine professionelle
Fernwartung.

Referenzen

Jeder Kunde ist anders, jede Losung ist indivi-
duell. Gemeinsam ist in den Projekten aber
immer, dass wir die IT mit unternehmerischer
Weitsicht gestalten: effizient, qualitits- und
kostenbewusst. Dieser Ansatz gibt uns Recht,
findet sich doch unter unseren Kunden eine

Highlights

Uber 55 Jahre Erfahrung - mehr als 1.500
erfolgreich realisierte Projekte. Mit unserer
ERP-Losung unitop, die alle kaufminni-
schen und wertschopfenden Prozesse ab-
bildet, kénnen wir uns ganz speziell auf die
Bediirfnisse unserer Kunden einstellen.
unitop - das sind optimierte Prozesse, indi-
viduelle Losungen und schnelle Ergebnisse.
unitop veredelt Thre Geschiftsprozesse und
sorgt gleichzeitig fiir klare Zustandigkeiten,
sodass eine einheitliche Struktur in Ihre
unternehmerischen Abliufe gebracht wird.
Insellosungen gehoren fortan der Vergan-
genheit an. Mit unitop bieten wir Ihnen
auflerdem ein vollintegrierbares und zu-
kunftsorientiertes ERP-System, welches alle
Kernprozesse umfinglich und flexibel
abbildet und Thnen zusitzlich neue Funkti-
onsmoglichkeiten aufzeigt. Starten Sie mit
unitop erfolgreich in die digitale Welt.

vielféltige Liste an starken Marken. Zu unse-
ren Kunden zihlen unter anderem nambhafte
Unternehmen wie: ABUS KG, ACE-Wirt-
schaftsdienst GmbH, boesner Versandservice
GmbH, Deutsche Lebens-Rettungs-Gesell-
schaft e.V., Lederer GmbH, missio Internatio-
nales Katholisches Missionswerk e.V. Aachen,
Paul Hewitt GmbH, reuter onlineshop GmbH,
Teba GmbH & Co. KG, UnionStahl GmbH.
Wir von der GOB legen einen ganzheitlichen
Fokus auf die Faktoren Mensch, Organisation
und Technologie. Ein Ansatz, den wir auch
zukiinftig weiter vorantreiben werden.

Kontakt

GOB Software & Systeme GmbH & Co. KG
Europark Fichtenhain A 5
47807 Krefeld

[=]

E: info@gob.de r
W: www.gob.de E

10|

T: 02151/349-3000
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Unsere Kundenlandschaft ist so vielfiltig wie
unser Beratungsangebot und unsere Bran-
chenexpertise und dennoch vereint die Kun-
den stets ein iibergeordnetes Ziel. Das Tages-
geschiift in seinen Prozessen noch effizienter,
nachhaltiger und kostensparender zu gestal-
ten. Einen Anspruch, den wir mithilfe unsere
ganzheitlichen Branchenl6sung unitop kun-
denindividuell umsetzen kénnen. Im nach-
folgenden Referenzbericht lesen Sie, wie wir
die Prozesse unsere Kunden Menz+Konecke
GmbH und Zu Jeddeloh Pflanzenhandels
GmbH optimieren konnten, um beide Unter-
nehmungen zukunftssicher im Markt aufzu-
stellen. Doch bevor wir in konkrete Losungs-
ansitze einsteigen wollen, lassen Sie uns
gemeinsam schauen, wie die Kunden auf uns
und unser Dienstleistungsportfolio aufmerk-
sam wurden?

Mit der Menz+Konecke GmbH vereint die
GOB Software & Systeme eine tiber 40-jédhrige
Zusammenarbeit, die von groflem Vertrauen
zeugt und darauf fuflt. Anders verhielt es sich
bei Zu Jeddeloh, die im Zuge einer Internet-
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recherche auf die GOB aufmerksam geworden
ist. Es wurde nach einer Navision-Handelslo-
sung gesucht, die bereits einen Grofiteil der
Anforderungen abdecken konnte. Anlésslich
der Recherche wurde ein Workshop mit ei-
nem anderen Anbieter durchgefiihrt, wobei
sich die GOB mitsamt ihrer ERP-Branchenlo-
sung unitop und der darin enthaltenen diver-
sen Schnittstellenlosungen und integrierten
Services sowie Lizenzen durchsetzen konnte.
Diese erleichtert es Zu Jeddeloh zukiinftig ge-
zielter auf Kundenwiinsche einzugehen und
diese zu erfiillen.

Weshalb haben sich Menz+Kénecke
GmbH und Zu Jeddeloh fiir unitop
ent-schieden? Welche weiteren
Kriterien waren dabei entscheidend?
Die Beweggriinde fiir unitop seitens
Menz+Konecke, dem Spezialisten fiir Zube-
hor- und Ersatzteile waren neben der Flexibi-
litdt die Microsoft Business Central bietet, die
Integration der Office Produkte und die Ein-
fithrung von TARGIT, um das Reporting auf

ein neues Level zu heben. Gleiche Anspriiche
an unitop stellte auch die Zu Jeddeloh Pflan-
zenhandels GmbH. Auch in diesem Fall stand
die Flexibilitat der Losung im Fokus und war
ein entscheidender Faktor pro GOB und uni-
top. Die ERP-Losung fithrte dazu, dass die
Arbeit im Tagesgeschift effizienter gestaltet
und insbesondere Prozesse im Bereich Logis-
tik strukturiert werden konnten. Beispielhaft
konnten sowohl der Versand als auch die Tou-
renplanung komplett im System abgebildet
werden. Weiterhin konnten mithilfe der Inte-
gration von unitop Insellosungen abgeschafft
und durch die Einfithrung von MDE gewihr-
leistet werden, dass Auftrige direkt in Busi-
ness Central erstellt werden konnen.

Welche konkreten unitop Tools und
Schnittstellen-Losungen trugen
entscheidend zur Erleichterung des
Tagesgeschaftes bei?

Wihrend die Menz+Koénecke GmbH inzwi-
schen das gesamte Unternehmen in unitop
abgebildet hat, sei es in der Auftragserfassung,
Logistik, Kommissionierung, Umlagerung,
Versand, Finanzbuchhaltung, etc., nutzt unser
niedersiachsische Kunde Zu Jeddeloh, der zu
den grofiten und fithrenden Containerbaum-
schulen Europas sowie den international an-
erkanntesten Koniferen-Ziichtern und Samm-
lern gehort, im unitop Standard den
Belegversand, MDE-Schnittstelle, Kontakt-
Cockpit inklusive CRM, Stammdatenverwal-
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tung und die Webshop-Anbindung. Dariiber
hinaus bestand eine weitere Zielsetzung an
unitop darin, zwei Produktions- und einen
Handelsmandanten integriert mithilfe von
Intercompany-Prozessen abzubilden. Hierfiir
entwickelte die GOB eine individuelle Inter-
company Losung, die speziell auf die Bediirf-
nisse angepasst wurde.

Was waren die Herausforderungen
und Hiirden bei der Implementierung
und wie wurde dies unter anderem in
Pandemiezeiten geldst und umge-
setzt?

Die Herausforderung wéhrend des Zu Jeddeloh
Projektes bestand darin, alle Prozesse umzu-
strukturieren und gleichzeitig zu verbessern.
Die Umsetzung in der Pandemie war dabei we-
niger ein Problem, als dass das ganze Projekt
online und per Videokonferenz sehr gut funk-
tionierte. ,,In Hinblick auf die Mitarbeitenden
stellte sich heraus, dass es stellenweise nicht
ganz einfach war, die gewohnten Wege zu ver-
lassen und sich an etwas Neues zu gewohnen.
Andere hingegen haben sich von Anfang an
sehr dafiir interessiert und direkt die Vorteile
erkannt. Abschlieflend lasst sich jedoch zusam-
menfassen, dass sich alle Mitarbeiter:innen be-
reits nach kurzer Zeit gut in dem System zu-
rechtgefunden haben’, sagt Ivonne Solbrig,
Leitung Marketing/PR bei der Zu Jeddeloh
Pflanzenhandels GmbH.

Seitens Menz+Konecke bestand die grofite Her-
ausforderung darin, dass wihrend der Projekt-
phase zum einen das komplette Lager umgebaut,
zum anderen das neue Programm implemen-
tiert wurde. Weiterhin bestand die Challenge
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darin alle Kolleg:innen auf den gleichen Stand zu
bringen beziehungsweise fit fiir ,die neue Welt*
zu machen’, erklart Eugene van der Linden, Lo-
gistikleiter a.D. bei Menz+Konecke.

Welche weiteren gemeinsame Projekte
mit der GOB sind zukiinftig geplant?

Sowohl die Menz+Koénecke GmbH als auch die
Zu Jeddeloh Pflanzenhandels GmbH haben
das Ende der Fahnenstange noch nicht erreicht.
Beispielhaft erhoftt sich Zu Jeddeloh, die Pro-
duktion in Zukunft weiter zu integrieren, um
auch dort Prozesse durch unitop zu unterstiit-
zen und miteinander zu verzahnen.

Wie wurde die Zusammenarbeit
riickblickend wahrgenommen und
was zeichnet diese aus?

LWir haben alle Ziele erreicht und auch den
Go-Live Termin einhalten konnen, was sicher
nicht selbstverstandlich ist, insbesondere in der
Corona Hochphase bzw. dem Lockdown. Wir
sind sehr zufrieden. Das resultiert aus der guten

und professionellen Zusammenarbeit, einer
kompetenten Beratung und einem strukturier-
ten Projektablauf. Daher wiirden wir diesen
Schritt mit der GOB stets wieder so machen.
sagt Jan zu Jeddeloh junior, Inhaber und Ge-
schaftsfithrer der Zu Jeddeloh Pflanzenhandels
GmbH.

»Die Testphase gemeinsam mit der GOB war
beispielhaft. Die Zusammenarbeit zwischen der
GOB und Menz+Konecke war sehr offen und
losungsorientiert. Dieser rote Faden zieht sich
durch die 40-jahrige Zusammenarbeit und be-
schriebt diese sehr gut., sagt Adrie van Eersel
Geschiftsfithrer bei der Menz+Ko6necke GmbH.

Uber die GOB:

Wir, die GOB Software & Systeme aus Krefeld,
sind ein mittelstdndisches inhabergefiihrtes IT-
Unternehmen. Seit iiber 55 Jahren zihlen wir
zu den grofiten und erfolgreichsten Microsoft-
Dynamics-Partnern weltweit. Dabei verstehen
wir uns als ganzheitlicher Anbieter von IT-L6-
sungen. Das heif3t: Wir bieten unseren Kunden
neben Softwarelosungen auch ein fundiertes
IT-Projektmanagement sowie um-—fassende
Dienstleistungen im Bereich Software-as-a-
Service (SaaS), Cloud und IT-Infrastruktur. Seit
1965 wachsen wir stetig weiter und kén—nen
heute auf eine Expertise in den Bereichen In-
dustrie, Handel, Altersversorgung und Non-
Profit zurtickgreifen. Unser Produkt unitop ist
eine ganzheitliche Losung, die wie keine Zweite
die Ablaufe in Threr Branche in Standard-
funk-tionen abbildet. Bei uns trifft Digitalisie-
rung auf Beratung — Ganzheitlichkeit auf Flexi-
bilitét.
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Unter‘nehmensgr‘uppe

GWS Gesellschaft fir
Warenwirtschafts-Systeme mbH

Highlights

o Die GWS Unternehmensgruppe
gehort seit mehr als 30 Jahren zu den
Key-Playern im Bereich ERP &
CRM-Branchenlésungen fiir verbund-
orientierte Handels- & Dienstleis-
tungsunternehmen.

« Die GWS Unternehmensgruppe setzt
sich aus der GWS Gesellschaft fiir
Warenwirtschafts-Systeme mbH, den
Tochterunternehmen DIACOM
Systemhaus GmbH, faveo GmbH und
connectiv! eSolutions GmbH sowie
einer Mehrheitsbeteiligung an der OSG
Neue Medien mbH zusammen.

« Uber 1.600 Kunden setzen auf die
IT-Lésungen der GWS - Tendenz
steigend.

o Aktuell arbeiten iiber 670 Mitarbeiter-
innen und Mitarbeiter an den Stand-
orten Miinster, Miinchen, Niirnberg,
Leonberg, Isernhagen, Oldenburg, Essen
und Lingen fiir die Gruppe.

Kontakt

GWS Gesellschaft fur
Warenwirtschafts-Systeme mbH
Willy-Brandt-Weg 1

48155 Miinster

T: +49 251 7000-02
F: +49 251 7000-3844
E: info@gws.ms

W: www.gws.ms
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Firmenprofil

Die Miinsteraner GWS Unternehmensgruppe
ist einer der fithrenden Anbieter von IT-
Losungen fiir verbundorientierte Handels- &
Dienstleistungsunternehmen in Deutschland
und dem deutschsprachigen Europa. Als
profunder Kenner der digitalen Transforma-
tion mit der Cloud als Schliisseltechnologie
unterstiitzt die GWS ihre Kunden gezielt bei
der Verbesserung der Wettbewerbsfahigkeit,
nachhaltiger Effizienzsteigerung, Kostenre-
duktion sowie Wachstum im Rahmen einer
zukunftsorientierten Digitalisierungsstrate-
gie. Durch den Einsatz innovativer ERP- &
CRM-Branchenlgsungen auf Basis der
marktfithrenden Plattformen von Microsoft
Dynamics 365 optimiert die GWS Vertrieb
und Marketing sowie die gesamte Lieferkette.
Auch die Minimierung finanzieller Risiken
und die Erfiilllung gesetzlicher Anforderun-
gen werden optimal unterstiitzt.

Produkte & Services

Die Kernprodukte der GWS sind gevis ERP
BUSINESS und gevis ERP ENTERPRISE, spe-
ziell fiir den Handel entwickelte ERP-Syste-
me. Sie setzen auf Microsoft Dynamics 365
Business Central bzw. Microsoft Dynamics
365 Finance & Supply Chain Management auf
und konzentrieren sich auf die Bereiche Ein-
kauf, Vertrieb & Marketing, Lagerhaltung &
Logistik sowie Finanzbuchhaltung und Con-
trolling. Im Portfolio finden sich zudem viel-
filtige Internet-Branchenportale und -Shops
sowie Partnerprogramme, zu denen besonders
die Bereiche Lagerverwaltung, Dokumenten-
management, Business Intelligence und CRM

zdhlen. Umfassende
Beratungsleistungen
und Schulungen run-
den das Angebot ab.

Enge Partner-
schaft mit
Microsoft

Die GWS Unterneh-
mensgruppe lebt eine
enge und langjahri-
ge Partnerschaft mit
Microsoft. Diese schliefit die Zusammenar-
beit im Vertrieb, in der Produktentwicklung
sowie der Aus- und Weiterbildung, aber
auch die Nutzung langfristiger Microsoft-
Strategien ein. Wie erfolgreich diese Zu-
sammenarbeit ist, belegt eine Vielzahl an
Auszeichnungen und Signets. So ist die
GWS nicht nur zertifizierter Microsoft
Solutions Partner im Bereich Business
Applications, sondern wurde in Laufe der
Jahre immer wieder in den Inner Circle fiir
Microsoft Business Applications berufen.

Referenzen

Zu den mehr als 1.600 Kunden der GWS
Unternehmensgruppe zdhlen Unternehmen
Stahl-, Maler-
grof3-, Fahrzeugteile-, Technischen Handel

aus dem Baustoft-, Sanitar-,
sowie Lebensmittel-GrofShandel. Im Portfo-
lio finden sich zudem IT-Leistungen fiir
Einkaufskooperationen, = Verbundgruppen,
Zentralregulierer, Sport und Event-Unter-

nehmen sowie Hotelketten.

Raiffeisenwarengenossenschaften, bei de-
nen eine Marktdurchdringung von mehr als
90 Prozent vorhanden ist, stellen eine weite-
re wichtige Klientel dar. Unternehmen, die
von der GWS Unternehmensgruppe betreut
werden, sind unter anderem AGRAVIS
Raiffeisen AG, BAKO Zentrale eG, Ebicko,
Fritz Frieling KG, G. Elsinghorst Stahl und
Technik GmbH, Hilton International, K+K
Klaas & Kock B.V. & Co. KG, PENTAGAST
eG, Fassbender-Tenten GmbH & Co. KG,
Bayer 04, Soennecken eG, Wilhelm
Lochterfeld GmbH und Zentraleinkauf
Baubedarf GmbH & Co. KG (ZEB).
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Dalhoff GmbH & Co. KG

Die Miinsteraner GWS Gesellschaft fiir
Warenwirtschafts-Systeme mbH hat einen
Folgeauftrag von der Dalhoff GmbH & Co.
KG im ostdeutschen Fiirstenwalde erhalten.
Der Vertrag mit dem Baustoffgrof3hindler
sieht vor, dass die seit Januar 2020 genutzte
ERP-Losung gevis ERP sowie alle vorhande-
nen Office-Anwendungen aus der jetzigen
Serverstruktur (OnPrem) herausgelost und
in die Microsoft Azure Cloud iibertragen
werden. Vereinbart ist zudem die Nutzung
der Managed Services der GWS.

Dass man bei der Dalhoff GmbH & Co. KG
nun auf die ,, Azure-Welt" setzt, hat sowohl or-
ganisatorische als auch betriebswirtschaftliche
Griinde. Anders als zuvor, als auf physische
Server gesetzt wurde und die benétigte Leis-
tung komplett von vagen Zukunftseinschit-
zungen abhingig gemacht werden musste,
greift man jetzt auf Microsoft Azure zuriick.
Vorteil dieser virtuellen Server ist die flexible
Steuerung von Kapazititen und damit auch
von Kosten. Ein weiteres Argument fiir die
Cloud ist das vereinfachte Lizenzmodell.

Alle Endgerate kdnnen genutzt
werden

Einen weiteren wichtigen organisatorischen
Vorteil stellt die maximal flexible Endgeréte-
nutzung dar. Auf den Gerdten muss keine
VPN-Verbindung mehr eingerichtet werden.
Der Microsoft-Login reicht aus, um eine gesi-
cherte Verbindung zum virtuellen Arbeitsplatz
aufzubauen. Notwendig ist dafiir ausschliefllich
ein Internet-Zugang. Die Mitarbeitenden sind
damit bezogen auf ihren Arbeitsplatz zeitlich
und 6rtlich komplett unabhingig. Diese Flexi-
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bilitdt und die Sicherheit durch die Zwei-Fak-
tor-Authentifizierung von Microsoft, die eine
blitzschnelle Umstellung auf Homeoffice mog-
lich machen, spielt auch fiir die Rekrutierung
neuer Mitarbeitender eine wichtige Rolle. Da-
mit sie sich fiir einen Arbeitgeber entscheiden,
ist das Arbeiten von zuhause aus heute ein
wichtiges Argument.

Maximale Datensicherheit

Die deutlich erhohte Sicherheit vor Viren und
Hackern, die sehr einfache Update-Mdglichkeit
und der geringere Bedarf an eigenem IT-Fach-
personal sind weitere Argumente fiir die neue
IT-Strategie. Unterstiitzt wird sie mit dem
GWS-Service-Angebot Managed Services, in
deren Rahmen sich der IT-Dienstleister auch
um alle weiteren Aufgaben im Zusammenhang
mit der IT-Infrastruktur kiimmert. Dazu sagt
Junior-Geschiftsfithrer Carl Dalhoff: ,Die

Cloud und die Managed Services der GWS
werden uns die Méoglichkeit geben, uns ganz
auf unser Kerngeschift zu konzentrieren.

Cloud-Readiness-Check

Um zu priifen, ob neue und bestehende IT-
Elemente problemlos und ausfallsicher in der
Microsoft Azure Cloud genutzt werden kon-
nen, fithrte die GWS ihren selbst entwickel-
ten, speziellen Cloud-Readiness-Check durch.
Dabei untersuchen die Fachleute der GWS
alle Komponenten und Rahmenbedingungen,
die fiir den effizienten Betrieb der ERP-Lo-
sung und der Add-on-Anwendungen in der
Cloud notwendig sind. Dazu gehort u.a. auch
die Bandbreite der lokal vorhandenen Inter-
net-Verbindung.

Umstellung erfolgt

Bei der Dalhoff GmbH & Co. KG standen
nach Priifung aller Voraussetzungen die Am-
peln auf Griin. Die Umstellung auf die neue
IT-Landschaft ist im Oktober 2022 erfolgt.
Das neue virtuelle Umfeld erleichtert den Mit-
arbeitenden des Baustoff-hindlers, seitdem
die Arbeit und sorgt fiir bestmdgliche
IT-Sicherheit in Fiirstenwalde. Erster Schritt
der Umstellung war die Ubertragung der Ex-
change-Server in die Cloud. Nach Abschluss
der Implementierungsarbeiten arbeiten nun
rund 30 Mitarbeitende in einer cloudbasierten
Arbeitsumgebung.
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KUMAVISION AG

KUMAVISION —
der Erfolgsfaktor fr
lhr Unternehmen

Stirken Sie mit Business-Software von
KUMAVISION Thre Wettbewerbsfihigkeit!
Sichern Sie mit unseren Losungen die Zu-
kunft Thres Unternehmens und reagieren Sie
auf aktuelle Herausforderungen wie dynami-
sche Mirkte, starken Kostendruck, fragile
Lieferketten,
sowie den anhaltenden Fachkraftemangel.

internationale Konkurrenz

Branchenl6sungen bilden seit vielen Jahren
die DNA der KUMAVISION. Wir fokussieren
uns auf bestimmte Branchen. Wir machen
nicht alles, aber was wir machen, machen wir

Kontakt

KUMAVISION AG
Oberfischbach 3
88677 Markdorf

T: +49 7544 966-200

E: kontakt@kumavision.com
W: www.kumavision.com
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richtig. Als Kunde profitieren Sie direkt von
unseren langjahrigen Investitionen, da sie
eine ausgereifte Losung erhalten, die ihnen
schnell Mehrwerte fiir ihr Business bietet.

Wir sind als ERP-Anbieter bekannt und grof3
geworden, haben aber in den letzten Jahren
unser Portfolio stark ausgebaut. Heute zdhlen
wir mit mehr als 900 Mitarbeitenden zu den
wenigen Microsoft-Partnern, die die gesamte
Microsoft-Technologieplattform Dynamics
365 von ERP und CRM fiir Vertrieb, Marke-
ting und Service iiber Business Intelligence
bis zu Workflow-Automatisierung, Teams
sowie IoT und KI abdecken.

Nachhaltige Prozessverbesserung

Die KUMAVISION-Branchenlosungen ver-
folgen konsequent den Best-Practice- Ansatz.
Jede Losung bringt zahlreiche branchen-
spezifische Funktionen, Workflows und Aus-
wertungen mit, so dass aufwendige Anpas-
sungen entfallen. Sie biindeln das Beste aus
tiber 2.500 Software-Projekten und haben
sich in der Praxis erfolgreich bewihrt. Thr
Nutzen: ebenso stabile wie effiziente Prozesse
entlang der gesamten Wertschopfungskette.

Unsere SaaS-Losungen gibt es fiir:

o Auftrags-, Serien- und Projektfertiger
(factory365)

o Groflhandel und Vermietung (trade365)

« Projektdienstleister, Architekten und
Ingenieurbiiros (project365)

o Medizintechnik (medtec365)

o Gesundheitsmarkt (healthcare365)

« Einzel- und Filialhandel (LS Central)

Schnelle Einfiihrung mit SmartStart

Die SmartStart-Pakete von KUMAVISION
vereinfachen und beschleunigen mit zahl-
reichen Templates und Vorlagen die Imple-
mentierung. Die Lésungen sind anwender-
gerecht vorkonfiguriert, Kunden kénnen
schnell produktiv arbeiten. Dienstleistungs-
pakete mit einem klar definierten Leistungs-
umfang und transparenten Preisen machen
die Projekteinfithrung sicher kalkulierbar.
Da wir uns um den Betrieb, die Weiterent-
wicklung und die Wartung kitmmern, profi-
tieren SaaS-Kunden von einer nachhaltigen
Entlastung der eigenen IT-Abteilung.

Einfache Skalierbarkeit

Die Kombination aus optimierten Prozessen
und dem cloudbasierten Betreibermodell
versetzt Kunden in die Lage, ihr Business
schnell und einfach zu skalieren. Ohne auf-
wendige IT-Infrastruktur unterstiitzen wir
das Wachstum, auch beim Aufbau neuer
Standorte im In- und Ausland.

Hohe Agilitat

Durch das SaaS-Betreibermodell und die
damit verbundenen regelmafligen automati-
schen Updates arbeiten Unternehmen jeder-
zeit mit einer aktuellen Software und erhalten
direkten Zugriff auf neueste Technologien.
Die einheitliche Datenbasis der Microsoft-
Technologieplattform ermdglicht eine schnitt-
stellenfreie Einbindung weiterer Applikatio-
nen. Auch neue Geschiftsmodelle lassen sich
so flexibel abbilden.

Warum KUMAVISION?

Wir sind Ansprechpartner, Innovationstreiber,
Experte und Berater, wenn es um den Erfolg,
die Wettbewerbsfahigkeit und die Zukunfts-
sicherheit Thres Unternehmens geht! Mit
zahlreichen Standorten in Deutschland,
Osterreich, der Schweiz und Italien sind wir
auch in Threr Nihe.
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FICHTNER

Weltweit eine der grof3ten
Business Central SaaS-
Installationen

Fichtner Gruppe geht mit
KUMAVISION in die Cloud

Die Fichtner Gruppe zihlt zu den fiihrenden
unabhingigen Ingenieur- und Beratungs-
unternehmen. Etwa 2.000 Mitarbeitende
setzen weltweit anspruchsvolle Projekte im
Bereich Energie und Infrastruktur um. Im
Rahmen der digitalen Transformation des
Unternehmens verlagert die Fichtner Gruppe
auch die ERP-Software in die Cloud: Die
ERP-Branchensoftware von KUMAVISION
fiir Projektdienstleister wird nun als SaaS-
Losung bereitgestellt.

Der vollintegrierte, digitale Arbeitsplatz steht
im Mittelpunkt der Digitalisierungsstrategie
der Fichtner Gruppe. Das Unternehmen nutzt
dabei die gesamte Microsoft-Technologie-
plattform und hat mit Microsoft Teams und
SharePoint sowie der Microsoft Power Platform
bereits zahlreiche Teilprojekte erfolgreich in
Eigenregie umgesetzt. Im Bereich ERP ist die
Branchensoftware project365 fiir Projekt-
dienstleister von KUMAVISION auf Basis von
Microsoft Dynamics 365 seit vielen Jahren
strategisch gesetzt und kommt unterneh-
mensweit zum Einsatz — bisher noch in Form
einer lokalen Installation. ,,Die ERP-Software
ist ein zentraler Baustein unseres digitalen
Arbeitsplatzes, da wir damit den gesamten
Projektlebenszyklus abbilden. Gemeinsam
mit KUMAVISION realisieren wir die Migra-
tion auf ein SaaS-Modell und versetzen so
2.000 Ingenieure in die Lage, noch besser an
komplexen Infrastruktur-Projekten im In-
und Ausland vernetzt zu arbeiten, erklért
Michael Wilfer, Managing Director IT/CDO
bei Fichtner.

Weltweit im Einsatz
Das Software-as-a-Service-Projekt bei Fichtner
zahlt zu den weltweit grofiten internationalen

Business Central-Installationen und erleichtert
den mobilen Einsatz der ERP-Software im
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Unternehmen, das in mehr als 50 Landern
Projekte realisiert. Das Unternehmen profitiert
durch den Umstieg auf eine SaaS-Losung von
einer verbesserten Zusammenarbeit in der
linderiibergreifenden Projektabwicklung, etwa
durch den vereinfachten Zugriff auf Daten
durch die Projektteams sowie die Automati-
sierung von Prozessen durch Workflows.

Branchenspezifische Prozesse

KUMAVISION
project365 richtet sich an alle Unternehmen,

Die Branchensoftware

die projektbasiert arbeiten. Neben Ingenieur-
und Beratungsunternehmen wie die Fichtner
Gruppe zihlen Softwarehduser, Engineering-
Dienstleister und Energieprojektierer zu den
Kunden. Fiir Immobilienentwickler sowie
Architekten- und Planungsbiiros sind spezielle
Versionen mit GAEB- und HOAI-Unterstiit-
zung verfiigbar.

Die integrierte ERP-Software project365 ver-
kntipft alle Unternehmensbereiche in einer
Losung: Von der Leadgenerierung bis zum
Projektabschluss, von der Angebotskalkulation
bis zur Abrechnung, von der Planung bis zur
Umsetzung. Eine gemeinsame Datenbasis legt

die Grundlage fiir ein flexibles Projektcont-
rolling. Unternehmen profitieren von einer
komfortablen Ressourcen- und Kapazitits-
planung auch fiir externe Ressourcen sowie
einer integrierten Projektverwaltung, die die
Grob- und Feinplanung von Projekten unter-
stiitzt. Die transparente Projektkalkulation
bietet individuelle Einrichtungsmoglich-
keiten, Mitarbeitende konnen Zeiten und
Reisekosten komfortabel erfassen und Pro-
jekten zuordnen.

Schnelle Time-to-Value

Das Betreibermodell Saa$ sorgt mit automa-
tischen Updates dafiir, dass project365-
Kunden immer mit der aktuellen Version der
Branchenlésung arbeiten und so zeitnah
Zugriff auf neue Funktionen und Technologien
erhalten. Weitere Vorteile sind die einfache
Skalierbarkeit, die weltweite Verfiigbarkeit, das
transparente Preismodell sowie die schnelle
und unkomplizierte Einfithrung mit den
SmartStart-Paketen von KUMAVISION.
Unternehmen erhalten dabei ein komplett
vorkonfiguriertes und auf ihre Branche ab-
gestimmtes System, mit dem sie schnell pro-
duktiv arbeiten konnen.
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Kontakt

Erfahren Sie mehr unter
www.modusconsult.de

oder senden Sie eine Mail an
contact@modusconsult.de

MODUS Consult GmbH
James-Watt-Strafle 6
33334 Giitersloh

Weitere Niederlassungen

in Monchengladbach,
Neckarsulm, Niirnberg,

Stuttgart und Villingen-

Schwenningen.

38

Business-IT-Experte in der Fertigungsindustrie

Das Next Level der Business-IT

Unternehmen stehen auf verschiedenen Stu-
fen der Digitalisierung - neue Losungen sind
einfacher, schneller und integrierter: Alle
Daten flieflen zusammen fiir strategisches
Management und fundierte Entscheidungen.
Die Digitalisierungs-Begleiter von MODUS
Consult héren zu, verstehen und gestalten
mit Thnen das nichste Level Thres Unterneh-
mens.

Innovative Branchenlésungen
machen den Unterschied

MODUS Consult ist der zertifizierte Top
Partner von Microsoft Business Solutions in
Deutschland. Als Branchenexperte haben
wir Losungen im Maschinen- und Anlagen-
bau, der Kunststoffverarbeitung, Mébelbran-
che und Lebensmittelindustrie, die seit 25
Jahren von Microsoft ausgezeichnet werden.
Wir setzen auf die innovativste Plattform fiir
den Mittelstand: Microsoft Dynamics 365.

MODUS M365 ist der zukiinftige Standard
fir Branchenlosungen, die keine Grenzen
kennen. Aus den einzelnen Systemen fiir ERP,
ECM und BI wird eine umfassende Plattform
mit Losungen fiir die Unternehmenssteuerung
auf der nichsten Entwicklungsstufe. MODUS
INDUSTRY ist die umfassende Business-I1T-

Umgebung fiir die Automotive- und Zuliefer-
industrie mit Produkten aus Kunststoff und
Metallen.

Maschinenwartung mit Dynamics
Field Service

Field Service ist eine umfassende Losung, die
den Kundenservice durch effiziente Einsatz-
planung mittels eines intelligenten Algorithmus,
der Termine basierend auf Standort, Verfiig-
barkeit und Aufgabe verteilt. Aulendienstmit-
arbeiter erhalten Einsatzplidne fiir Kunden-
besuche und melden Aufgaben effizient per
Telefon, Chat oder E-Mail zuriick. Kunden-
anfragen werden iiber verschiedene Kanile
erfasst und automatisch an den passenden Mit-
arbeiter weitergeleitet. Zudem bietet das System
Analysefunktionen zur Uberwachung des Auf-
tragsstatus und Kundenfeedbacks. Die Inte-
gration ermoglicht eine nahtlose Verbindung
von Serviceprozessen, Vertrieb und Marketing
fiir ein konsistentes Kundenerlebnis.

Der richtige IT-Partner

MODUS Consult ist Thr Berater, Sparrings-
partner und Prozessbegleiter. Von der besse-
ren Einbindung von Office-Dateien und der
optimierten Datenaufbereitung bis zur Next
Level Business-IT. Heute im Hybridbetrieb,
morgen in der Cloud. Immer im Flow.
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MODUS Consult GmbH

Referenzbericht:

Integration und Optimierung der ERP-
Prozesse mit Microsoft Dynamics
365 hei HEXPOL Compounding

HEXPOL Compounding, ein weltweit fiith-
render Anbieter mafigeschneiderter Gum-
mimischungen und Kompositwerkstoffe, hat
durch seine fortlaufende Expansion eine
komplexe IT-Landschaft und vielfiltige Pro-
zessabldufe entwickelt. Mit 54 Standorten
weltweit stellt HEXPOL Mischungen her, die
in einer Vielzahl von Anwendungen einge-
setzt werden, darunter Dichtungen, Profile
und Konsumgiiter.

Projektziel:

Unter Beriicksichtigung der Devise, lokal zu
handeln und gleichzeitig zentrales Wissen zu
teilen, strebte HEXPOL eine Konsolidierung
seiner ERP-Landschaft an. Das Ziel war es,
eine einheitliche Sicht auf die Bestell-, Ver-
kaufs- und Produktionsvorginge zu ermdg-
lichen, ohne die spezifischen Anforderungen
der einzelnen Werke zu vernachléssigen.

Durchfiihrung:

In Zusammenarbeit mit MODUS Consult in-
itiierte HEXPOL den Prozess zur Vereinheit-
lichung der ERP-Landschaft. Mit Microsoft
Dynamics 365 wurde eine vollstandige Daten-
integration erreicht, die eine konsolidierte
Sicht auf alle relevanten Informationen er-
moglicht. Daniel Pankert, Process Intelligence
Manager bei HEXPOL, betont die Bedeutung
der Datenintegration und der Flexibilitat des
Systems, das dennoch an die Anforderungen
der individuellen Werke und ihrer komplexen
Produktion angepasst werden kann.
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Ein zentrales Element des Projekts war die
effiziente Integration von Microsoft Dynamics
365 in das bestehende Produktionssystem
von HEXPOL. Aufgrund der speziellen An-
forderungen und hohen Flexibilitit der Ferti-
gungsprozesse war es notwendig, Fertigungs-
auftrage und damit verkniipfte Daten wie
Rohstoffabbuchungen oder Fertigmeldungen
aus dem Produktionssystem nach Dynamics
365 zu Importieren. Diese Integration ge-
wihrleistete, dass Lieferscheine und Sales
Orders mit den korrekten Daten in Dynamics
365 generiert werden, was wiederum die
automatische Erstellung von Rechnungs-
vorschlagen und eine reibungslose Bericht-
erstattung ermoglicht.

Dank der Microsoft-Strategie des Unterneh-
mens und der Kompatibilitit von Dynamics
365 mit anderen Produkten iiber den Azure
Service Bus wurde der Prozess der Dateninte-
gration erleichtert. Der Entscheidungsprozess
fiir Dynamics 365 wurde durch seine Benutzer-
freundlichkeit, Funktionalitit und nahtlose
Integration mit anderen Systemen erleichtert.

Resultate:

Durch die Einfithrung von Dynamics 365

konnte HEXPOL:

« Eine medienbruchfreie Datenintegration
erreichen, die von der Angebotserstellung
bis zur Lieferung reicht.

o Erhohte Effizienz in der Auftragserstellung
und -verwaltung.

o Verbesserte Benutzererfahrung fiir die
Mitarbeiter.

« Konsolidierte Sicht auf alle Kontenpline.

o Bessere Transparenz iiber die wirtschaft-
liche Performance des Unternehmens.

 Nach Schulung internes Belegdesign mit
Electronic Reporting Funktionen.

MODUS Consult spielte eine wesentliche Rolle

bei der Umsetzung dieses Projekts und bewies

erneut seine Expertise im Consulting-Bereich.

Trotz der Komplexitit, insbesondere im Hin-

blick auf die Integration in die bestehende IT-

Landschaft, wurden alle auftretenden Heraus-

forderungen effizient gelost.

Ausblick:

Mit dem erfolgreichen Rollout von Dynamics
365 in den ersten Werken setzt HEXPOL seine
Integrationsbemiihungen fort. Das Unterneh-
men sieht einer immer grofler werdenden
Transparenz seiner wirtschaftlichen Leistung
entgegen.

Fazit:

Die Entscheidung von HEXPOL fiir Microsoft
Dynamics 365 hat es dem Unternehmen er-
moglicht, sich digital zukunftssicher aufzu-
stellen, seine Geschiftsprozesse effizienter zu
gestalten und gleichzeitig eine grofiere Trans-
parenz und Konsistenz iiber seine globalen
Geschiftsprozesse zu erreichen.
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ORDAT

ORDAT GmbH & Co. KG

Highlights

o ERP-Experte mit breitem Losungs-
portfolio

o Alles aus einer Hand: Beratung,
Entwicklung, Implementierung und
Service

« Exzellentes Branchen- und Prozess-
wissen sowie umfassendes Verstindnis
des Kunden-Geschiftsmodells

o Fokus auf Mittelstand und
produzierende Industrie

o Expertise aus iiber 750 erfolgreich
realisierten ERP-Projekten

Microsoft Ergdnzungen

ORDAT
365¢csm

Kontakt

ORDAT GmbH & Co. KG

Rathenaustr. 1
35394 Gieflen

T: +49 641 7941-0
E.: info@ordat.com

W.: www.ordat.com
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ORDAT ist einer der fithrenden ERP-Anbieter
fiir mittelstindische Unternehmen in der
produzierenden Industrie.

Wir entwickeln leistungsstarke, zukunfts-
weisende ERP-Losungen, die speziell auf
das Geschiftsmodell und die (Branchen-)
Anforderungen unserer Kunden zuge-
schnitten sind.

Damit befihigen wir Unternehmen, effizien-
ter zu produzieren, mit relevanten Insights
intelligenter und schneller zu agieren und
so ihre Wettbewerbsfihigkeit nachhaltig
zu steigern.

Nutzen Sie unsere Expertise und heben
Sie Thre Potenziale fiir Innovation und
Wachstum.

Zukunftsweisende ERP-Losungen
fiir mittelstindische Unternehmen

Sie erhalten bei uns Beratung, Entwicklung,
Implementierung und Service aus einer
Hand. Und mit unserer eigenen ERP-Software
und als zertifizierter Microsoftpartner bieten
wir Thnen das optimale ERP-System fiir Thre
spezifischen Anforderungen. Dank unserer
Expertise aus tiber 750 erfolgreich realisier-
ten ERP-Projekten und bewahrtem Partner-
netzwerk losen wir selbst hochkomplexe
Aufgaben.

o ORDAT.ERP ist pridestiniert fiir mittelstan-
dische Unternehmen, die ein praxiserprobtes
und schnell einsatzbereites Standardsystem
benétigen. Das brancheniibergreifende,
plattformunabhiangige und vollstindig
integrierte System fiir alle betriebswirt-
schaftlichen Aufgaben bietet umfassende
Funktionalitit und hochflexible Module.

« Microsoft Dynamics 365 Finance / SCM
ist die optimale Losung fiir international
operierende Unternehmen in dynami-
schen Mérkten - eine extrem skalierbare
und vollstindig objektorientierte
ERP-Software mit branchenspezifischen
Funktionalitdten zur Steuerung aller
Geschiftsprozesse.

« ORDAT 365csm ist eine Microsoft-zertifi-
zierte ERP-Teillosung fiir mehr Prozess-
sicherheit im Supply-Chain-Management.

Hohe Projektsicherheit

Neben der hohen Professionalitit und Ver-
lasslichkeit tiberzeugt ORDAT vor allem mit
auflergewohnlicher Projektsicherheit. Konkret:
stabile Projekte, die in kurzen Zyklen imple-
mentiert werden, eine hohe Mitarbeiter-
akzeptanz genieflen und im vereinbarten
Budget- und Zeitrahmen bleiben. Klare und
transparente Kommunikation, Agieren auf
Augenhdhe und ein professioneller, verléss-
licher Service gehéren in allen Projektphasen
zu den festen Grundsétzen von ORDAT.

Referenzen

Namhafte, internationale Unternehmen aus
Maschinen- und Fahrzeugbau, Prozessin-
dustrie, kunststoftverarbeitender Industrie,
Medizintechnik und Elektronikindustrie
nutzen die Lésungen von ORDAT, darunter
BRAND GROUP, Hanomag Lohnharterei,
Jansen AG (Schweiz), MTD Products AG,
Bekuplast, micronex u.v.m. Weitere Refe-
renzprojekte nennen wir Ihnen gerne im
personlichen Dialog.
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prisma informatik GmbH

Firmenprofil

Die prisma informatik GmbH ist ein Anbieter
fur intelligente Business Software. Wir beglei-
ten mittelstindische Unternehmen bei der
Konzeption und Realisierung von ERP-
Systemen basierend auf Microsoft Dynamics
365 Business Central™ Im Bereich Business
Intelligence setzen wir die Anforderungen
unserer Kunden mit den innovativen Self
Service BI-Losungen von Qlik um. Wir unter-
stiitzen Sie auch bei der Umsetzung der digita-
len Transformation bzw. bei Ihrem Einstieg in
die Cloud. Als DocuWare Spezialist bieten wir
weiterhin eine intelligente Losung fiir ein
digitales Dokumentenmanagement.

Bei all unseren Geschiftsbeziehungen bauen
wir auflangfristige, stabile Partnerschaften. Seit
jeher orientieren wir uns dabei am Vorbild
Briickenbau: Nur tragfihige Beziehungen und
ein technisch einwandfreies Fundament erlau-
ben eine starke Belastbarkeit — Voraussetzung
fir eine dynamische Entwicklung.

Produkte und Services

Als zertifizierter Microsoft ERP Partner ver-
figen wir tiber tiefgreifendes Beratungswissen
und Realisierungskompetenz fiir die Abbil-
dung Threr betriebswirtschaftlichen Anfor-
derungen mit den Microsoft Dynamics
Produktsuiten, vor allem mit Business Central.
Die ERP-Losung bildet Ihre Unternehmens-
bereiche und -prozesse intelligent auf einer
integrierten und einheitlichen Business
Plattform ab.

Mit unserer Kompetenz als Qlik Partner imple-
mentieren wir die BI-Losungen QlikView und
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Qlik Sense in Microsoft Dynamics 365 und
entwickeln individuelle Losungen fiir Kunden-
anforderungen.

Integration fiir Dynamics 365 und Qlik

Als Spezialist fiir Dynamics 365 und Qlik ha-
ben wir eine BI-Management-Suite entwickelt.
Mit ihr wird die Aufbereitung und Verwaltung
der Daten aus den Dynamics 365 Produkten (z.
B. D365 Sales oder Business Central) erheblich
vereinfacht. Die Suite realisiert die Anbindung
von Qlik Produkten an die Dynamics 365
Familie schnell und einfach.

Fiir eine smarte Digitalisierung im
Unternehmen

Wir unterstiitzen dariiber hinaus die Umset-
zung der digitalen Transformation als Cloud
Solution Provider und Systemintegrator. Ge-
meinsam mit unseren Kunden und Partnern
implementieren und betreiben wir so sichere
und produktive IT-Arbeitsplitze auf Basis der
Microsoft Technologie. Wir integrieren Ihre
Microsoft Dynamics Kernapplikationen tief in
einen ganzheitlichen IT-Betrieb und erweitern
Thre Anwendung mittelstandsgerecht um stan-
dardisierte Losungsbausteine.

Dariiber hinaus tibernehmen wir die Projekt-
implementierung, Konzeption und Realisie-
rung von komplexen Systemen. Projektarbeit,
langfristige und kontinuierliche Fortentwick-
lung sowie Betreuung erfolgen dabei aus einer
Hand.

Wir bieten weiterhin umfassende Erfahrungen
und Lésungen fiir verschiedene Branchen, ins-
besondere aus den Bereichen Technischer
Groflhandel, Finance, Projekte und Services
sowie Industrie.

Highlights

« Intelligente Business Anwendungen
fiir eine gelungene Digitalisierung

o Microsoft Partner und Spezialist fiir
Dynamics 365 Business Central

« Microsoft Cloud Partner fiir Ihren
Einstig in die Cloud

o Qlik Partner im Bereich Business
Intelligence

« Digitale Dokumentenmanagement-
Losung mit DocuWare und Dynamics
365

« Nahtlose Integration Ihrer wichtigsten
IT-Anwendungen

« Langjihriges Branchen-Know-how

Kontakt

prisma informatik GmbH
Frankenstr. 160
90461 Niirnberg

T.
F.
E.
W.

1 +49 911 239 80 5 50
+49 911 239 80 5 55
: info@prisma-informatik.de
. www.prisma-informatik.de
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Rodl & Partner

R&dI Dynamics GmbH

Highlights

o Beratung, Implementierung & Service
aus einer Hand

« Implementierung aller Microsoft
Business Applikationen (ERP, CRM,
Office, Power BI), 24/7 Customer
Service

« Einzigartige Implementierung in vier
festen Phasen mit unserer Methodik
Rodl EVOLVE®

« Langjdhrige Expertise in internatio-
nalen Einfithrungsprojekten

« Begleitung jedes Projekts durch
Customer Success-, Change- &
Business Process-Management

o Power Apps, Power Automate und
Enterprise Application Integration

« Integration von Dritt- und Migration
von Alt-Systemen

« KI-Beratung und Microsoft Azure KI
Plattform

o IT-Audit, IT-Security, Compliance,
u.v.m ist Teil unseres interdisziplindren
Portfolios bei Rodl & Partner

Kontakt
R6dl Dynamics GmbH

Andreas Palsbroker
(Geschiftsfithrer & Partner)

Hafenweg 18
48155 Miinster

T: +49 731 72557300

E: info@roedl-dynamics.com
W: www.roedldynamics.de
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Beratung, Implementierung und
Service aus einer Hand

Angesiedelt in der Unternehmens- und IT-
Beratung von Rodl & Partner unterstiitzten
wir bei Rodl Dynamics mit unserem Bera-
tungs-Know-how und unserer langjahrigen
Expertise in Microsoft-Technologien Unter-
nehmen bei dir Digitalisierung ihrer Ge-
schiftsprozesse - von Einzelanwendungen
bis zu komplexen End-to-End-Systemen und
der Integration dieser in die bestehende IT-
Landschaft. Die Grundlage hierfiir bietet der
gesamte Microsoft Technology Stack.

Rodl EVOLVE®: Unsere einzigartige
Implementierungsmethodik

Fiir viele Unternehmen aus dem Mittelstand
bietet die Digitalisierung der Wertschopfungs-
kette Wachstums- und Innovationspotenziale.
Gleichzeitig bringen Digitalisierungsprojekte
gerade in etablierten Geschiftsmodellen mit
bestehenden Systemen besondere Heraus-
forderungen und auch Risiken mit sich.

Hierbei unterstiitzt Rodl Dynamics als
kompetenter Partner. Mit unserer Imple-
EVOLVE®
bieten wir eine vollstindige, agile und indi-

mentierungsmethodik  Rédl

viduell zugeschnittene Implementierung
von Microsoft Dynamics 365 in vier festen
Phasen, die Planungssicherheit, Transpa-
renz und den Projekterfolg sicherstellen.
Mit R6dl EVOLVE® werden wir die digitale
Transformation in Threm Unternehmen
maf3geblich voranbringen. Dabei konnen
Sie sich auf eine hohe Qualitit und einen
attraktiven Preis verlassen. Durch unser
Customer Success Management kdnnen Sie
stets darauf vertrauen, dass wir Sie erfolg-
reich durch das Projekt fithren.

70 % Mensch — 30 % Technologie

Der Erfolg eines Projektes hingt von vielen
unterschiedlichen Faktoren ab. Neben den
technologischen Aspekten ist es vor allem der
Faktor Mensch, der Projekte in Gang bringt
und gewinnbringend zum Ziel fithrt. Dessen
sind wir uns schon lange bewusst, weswegen
wir auf projektbegleitendes Business-Process-
und Change-Management setzen, um Trans-
parenz zu schaffen und den Einbezug eines
jeden Mitarbeitenden zu garantieren.

Ermittlung der KI-Bereitschaft

Der richtige Weg zur KI-Integration beginnt
mit einer griindlichen Vorbereitung. Wie be-
gleiten Unternehmen durch den KI-Transfor-
mationsprozess und helfen, ihre Ressourcen
sowie ihre Datengrundlage und Digitalisie-
rungspotenziale im Rahmen eines umfangrei-
chen KI-Readiness-Assessment zu bewerten
und eine mafigeschneiderte KI-Losung zu
entwickeln.

Starke Kundenbasis

Zu unseren Kunden zéhlen sowohl nationale
als auch internationale mittelstindische
Unternehmen. Jedes unserer Projekte ist
durch seine individuelle Lésungsentwick-
lung etwas ganz Besonderes. Wir freuen uns
jedes Mal auf neue Herausforderungen und
die damit verbundene, spannende Arbeit im
Projekt. Lassen Sie uns gemeinsam die digi-
tale Transformation Ihres Unternehmens
beginnen.
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SYCOR GmbH

Guido Lindlar (li.) und Thomas Ahlers (re.), Geschaftsfiihrer der SYCOR GmbH

Sycor — Ihr Partner fiir die digitale
Transformation

Im Zuge der digitalen Transformation
kommen immer wieder neue Herausforde-
rungen auf Unternehmen zu - wir helfen,
die zu Ihnen passende IT- und Digitalisie-
rungsstrategie zu finden und geben Tipps,
wie Sie mehr aus Thren bereits vorhandenen
Systemen holen.

Als Full-Service-Provider treiben wir fiir
unsere Kunden die digitale Transformation
voran und optimieren ihre Geschiftsprozesse.
Wir verstehen uns als starker mittelstindi-
scher Partner, der auf Augenhéhe kunden-
individuelle ganzheitliche Losungen realisiert.
Wir sichern den Betrieb unserer Kunden, be-
gleiten den Wandel und helfen, Innovationen
konkret zu nutzen. Wir arbeiten wertschit-
zend, Hands-on und zeigen Gesicht. Seit
iiber 25 Jahren in enger Kooperation mit
Microsoft und weiteren Marktfithrern. Mit
unseren leistungsfahigen Lésungen rund um
Enterprise Resource Planning (ERP) ermog-
lichen wir unseren Kunden, die Vorteile der
Digitalisierung einfach und gewinnbringend
fiir sich zu nutzen - heute und in Zukunft.

Unsere Expertise:
Microsoft Dynamics 365

Aufgrund unserer langjihrigen Erfahrung
verstehen wir die Funktionen von Microsoft
Dynamics 365 wie kaum ein anderes Unter-
nehmen und bieten mafigeschneiderte Be-
ratung in simtlichen Fragen zum Thema
Microsoft Business Solutions. Leistungsstarke
und zukunftssichere Technologien rund um
die Microsoft-Plattform passen wir dank ent-
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sprechender Branchenkompetenz nah am
Standard oder individuell an Thre Geschafts-
prozesse an. Mit Microsoft Dynamics 365
erhalten Sie eine hohere Ausfallsicherheit in
ihren Ressourcen (Maschinen, Werkzeuge, etc.).
Prozesse werden ohne aufwendige Schnitt-
stellen und Anpassungen vernetzt, Medien-
briiche und Fehlerquellen vermieden und ein
einheitlicher Datenzugriff sichergestellt. Dank
digital automatisierter Standardprozesse und
regelmifligen, fehlerfreien Updates sind Sie
immer auf dem neuesten Stand.

Unser Fokus:
Kundenzufriedenheit und
Performance

Langfristige Partnerschaft und Verlasslich-
keit sind uns wichtig und gelebte Praxis. Wir
verfolgen das Ziel, unseren Kunden mafige-
schneiderte, flexible Losungen zu bieten, die
deren IT-System um einen echten Mehrwert
bereichern. Dabei verstehen wir uns als Be-
rater, Sparringspartner und Prozessbegleiter
- und sind damit der optimale Partner fiir
langfristige Strategien und fiir Thr nachhalti-
ges Geschiftswachstum. Mit einem umfang-
reichen Produkt- und Dienstleistungsportfolio
bieten wir passgenaue Business Software
Losungen - insbesondere fiir unsere Fokus-
branchen Healthcare & Lifesciences, Produ-
zierende Industrie und Vermietung von
mobilen Giitern.

Profitieren Sie von unserer langjihrigen
Praxiserfahrung aus zahlreichen Projekten in
mittelstindischen Unternehmen. Gemeinsam
mit Thnen entwickeln wir Thr System weiter
und stellen sicher, dass es in dem Maf3 skaliert,
in dem Sie es brauchen.

Highlights

Sycor bietet mittelstindischen Unterneh-
men ganzheitliche IT-Services und
-Losungen aus einer Hand. Wir verbinden
Klartext und Wertschatzung fiir Thren
wirtschaftlichen Erfolg. Mit Leidenschaft,
langjéhriger Markterfahrung und starken
Partnern.

Rund 550 Mitarbeitende an neun Standor-
ten in drei Landern arbeiten taglich daran,
mit Kunden die beste IT-Losung zu finden.
Dabei kombinieren sie Know-how und
langjéhrige Erfahrung mit innovativen
und kreativen Ideen.

Als langjahriger Microsoft-Partner
verfligen wir in der gesamten Breite
unseres Microsoft-Portfolios tiber
erfahrene, bestmaoglich geschulte und
zertifizierte Mitarbeiter mit tiberdurch-
schnittlichem Know-how. Dazu kommt
eine Vielzahl erfolgreicher Referenz-
projekte, denn mit unserer Expertise
setzen wir Projekte zuverldssig um.

Kontakt

SYCOR GmbH
Heinrich-von-Stephan-Strafle 1-5
37073 Goéttingen

T: +49 (0) 551/490-0
E: info@sycor.de
W: www.sycor.de
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cosmoconsult.com

Power of Digital
Transformation.

COSMO CONSULT. Ihr verlasslicher Partner
fur nationale und internationale
Herausforderungen in den Bereichen

ERP, CRM, Data & Analytics, Collaboration,

loT und Kinstliche Intelligenz.

HE Microsoft

Solutions Partner

Deutschland
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