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Losungsanbieter stellen sich vor
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(5> ABAS

abas Software GmbH

Highlights

o Hoher Funktionsumfang: abas ERP
unterstiitzt Sie in allen Kernbereichen
Ihres Unternehmens

 Hohe Individualitit: Die Flexibilitit,
die Sie benétigen, um wichtige Wettbe-
werbsvorteile zu sichern

o Einfache Releasewechsel: Unkompli-
ziert und ohne aufwéndige Migration,
da individuell vorgenommene
Anpassungen bei Upgrades bestehen
bleiben

« Kostenvorteile dank niedriger TCO

« Einfache Konnektivitit: Einfacher
Datenaustausch mit Drittlsungen

« Internationaler Einsatz

o Langjdhrige Branchen-Expertise

« Partner des Mittelstands: Partner-
schaftliche Zusammenarbeit auf
Augenhohe

« Die abas Software GmbH ist nach
ISO 9001:2015 zertifiziert und setzt ein
TUV SUD gepriiftes Qualititsmanage-
mentsystem ein

Kontakt
abas Software GmbH

Gartenstrafe 67
76135 Karlsruhe

T: + 49 721 96723-263 (Vertrieb)

E: hallo@abas.de
W: abas-erp.com
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Passgenaue ERP-Software fiir
mittelstidndische Fertigungsunter-
nehmen

Veridnderungen zu gestalten und neue Poten-
ziale zu erschlieffen ist seit (iber 40 Jahren
unser Geschift und unsere Leidenschaft - mit
wegweisenden Losungen, kluger Prozessbera-
tung sowie umfangreichem Branchenwissen
und  Best-Practice-Erfahrungen  unseres
Teams. Als Visionar und Vorreiter im Bereich
Unternehmenssoftware verbinden wir be-
wiahrtes ERP mit umfassenden Funktionen in

einem modernen Gesamtpaket.

Wir bieten die richtige Kombination aus pass-
genauer Fertigungsfunktionalitat und der Fle-
xibilitét, die fir die Realisierung Threr einzig-
artigen Geschiftsprozesse unbedingt
erforderlich ist. Rund 4.000 Unternehmen mit
120.000 Anwendern aus dem fertigungsnahen
Mittelstand vertrauen auf abas.

Seit 2019 ist abas Teil der Forterro-Gruppe,
einem Zusammenschluss européischer Soft-
die ERP-Systeme fiir
KMUs weltweit bereitstellen. Mit unseren ge-

wareunternehmen,

meinsamen Ressourcen und Synergien sind
wir stark fiir die Herausforderungen der Zu-
kunft aufgestellt.

Unsere zentralen Alleinstellungsmerkmale
(USPs) - hohe Anpassbarkeit bei gleichzeiti-
ger Releasefdhigkeit — werden von unseren
Kunden geschitzt und vom Markt durch Stu-

dien bestitigt. Darauf sind wir stolz, denn ge-
nau dafiir wurde abas ERP entwickelt. Es be-
weist, dass wir unserem wichtigsten Anspruch
gerecht werden: Wir geben Sicherheit. Auch
und gerade im dynamischen Umfeld der Digi-
talisierung.

abas ERP bietet bereits im Standard einen sehr
breiten Funktionsumfang und unterstiitzt Sie
in allen Kernbereichen Ihres Unternehmens.
Vom Einkauf und Vertrieb iiber Fertigung,
Lager und Service bis hin zum Finanzwesen,
Controlling und Management vereint unsere
ERP-Software hohe Funktionalitit und eine
benutzerfreundliche Oberfliche in einem
tiberzeugenden Gesamtpaket. Dieses hilft Th-
nen bestmaglich bei der Bewiltigung von He-
rausforderungen in den Bereichen Produkti-
on und Disposition und steigert durch seine
tiefe Integration die Durchgingigkeit, Trans-
parenz und Effizienz in Ihrem gesamten Un-
ternehmen. Zeitgleich werden durch umfas-
sende Standardisierung wichtige
Prozessleitplanken geschaffen, die fiir eine
hohe Sicherheit und Stabilitidt der Prozesse

sorgen.

Kundennihe nehmen wir wortlich: Gemein-
sam mit unseren internationalen Niederlas-
sungen und Partnern kénnen wir Sie weltweit
mit Consulting, Implementierung und Pro-
zessberatung unterstiitzen — ein grofier Vorteil
fiir mittelstandische Fertigungsbetriebe, die in
neue Mirkte expandieren. abas wiéchst mit
und bleibt dabei immer ganz in Ihrer Nahe.

ERP Losungen 2024 [0}


mailto:hallo%40abas.de?subject=
https://abas-erp.com/de
http://www.abas-erp.com

Ewald Kaufmann GmbH & Co. KG:
Effizienztreiber Daten- und Prozessqualitat

Urspriinglich mit der Herstellung von Werk-
zeugen und Zubehor fiir die Schmuck- und
Uhrenindustrie gestartet, ist die 1946 gegriin-
dete Ewald Kaufmann GmbH & Co. KG zu
einem bedeutenden mittelstindischen Produ-
zenten und Lieferanten im Bereich der Micro-
feinmechanik herangewachsen. So werden am
Unternehmenssitz im baden-wiirttembergi-
schen Remchingen heute rund 8 Millionen
Drehteile pro Tag gefertigt, die weltweit in ver-
schiedensten Industriebereichen ihren Ein-
satz finden - von der Automobil-, Elektro-,
Schmuck- und Uhrenindustrie tiber die Steck-
verbindungs-, Feinstmechanikindustrie und
den Maschinenbau bis hin zur Steuerungs-,
Ventil- und Medizintechnik.

Seit 2005 setzt Ewald Kaufmann daher auf die
Mittelstandslosung abas ERP, die mit einem
hohen Mafd an Flexibilitdt {iberzeugt und sich
dank der Moglichkeit zum Customizing opti-
mal an die individuellen Prozesse sowie sich
wandelnde Anforderungen anpassen ldsst.

abas ERP wird bei Ewald Kaufmann vom Ein-
kauf tiber die Materialwirtschaft, Fertigung
sowie den Verkauf bis hin zur Finanz- und
Anlagenbuchhaltung eingesetzt, wodurch sich
auf ganzer Linie ein enormer Mehrwert er-
gibt. So sind zum einen die Abldufe deutlich
verschlankt, wihrend zum anderen eine kon-
sequente Durchgingigkeit im Unternehmen
erreicht wird. Zudem kann Ewald Kaufmann
alle Abldufe entlang der Wertschopfungskette
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lickenlos nachvollziehen und profitiert dank
der hohen Prozesssicherheit von einer wesent-
lich geringeren Fehleranfilligkeit.

»Die Durchgingigkeit des Systems ist fiir uns
der grofite Benefit und bietet uns phdnomena-
le Moglichkeiten, bestitigt Kai Hopfinger,
Geschiftsfithrer der Ewald Kaufmann GmbH
& Co. KG. ,Wir konnen zum Beispiel genau
zuriickverfolgen, wann und in welcher Menge
ein Artikel produziert wurde und haben vom
ersten bis zum letzten Prozessschritt einen
durchgingigen Datenfluss.*

Denn auch mit den per Schnittstelle an abas
ERP angebundenen Drittlosungen, wie dem
Fertigungsleitsystem und der BDE-Losung,
erfolgt ein definierter Datenaustausch, sodass
samtliche Informationen iiber laufende
Maschinen, gefertigte Stiickzahlen, Lagerab-
buchungen und Umlaufbestinde ins ERP-

System einflieflen und die zentrale Datenbasis

komplettieren. Daraus ergeben sich schlief3-
lich eine wesentlich hohere Flexibilitit und
schnellere Reaktionsfihigkeit im Unterneh-
men. Ein weiterer Effizienztreiber ist bei
Ewald Kaufmann das als Add-on integrierte
Dokumentenmanagementsystem abas DMS,
das eine revisionssichere Archivierung jedwe-
der Dokumente zu den entsprechenden Kun-
denauftrigen ermoglicht. ,,Durch abas ERP
sind unsere Abldufe deutlich transparenter
und schneller geworden. Wir bewiltigen heu-
te mit einer geringeren Mannschaft ein deut-
lich hoheres Auftrags- und UmsatzpensumS,
so Kai Hopfinger.

Dariiber hinaus zieht Ewald Kaufmann einen
grofen Nutzen aus der Moglichkeit, abas ERP
an eigene Bediirfnisse anzupassen. Denn das
Unternehmen hat somit nicht nur eine Soft-
ware an der Hand, die mit ihren Standard-
funktionen bereits viele der bestehenden An-
forderungen abdeckt, sondern auch iiber die
notwendige Flexibilitdt verfiigt, um spezielle
Prozesse sowie veranderte Gegebenheiten ab-
zubilden.

,abas ERP ist bei uns im
Unternehmen nicht mehr
wegzudenken. Wir profitieren
in allen Bereichen von einer
deutlichen Verbesserung der
Ablaufe und dem hohen
Qualitatsniveau der Daten.
abas bietet uns genau das,
was wir brauchen — auch mit
Blick in die Zukunft.*

KAl HOPFINGER, GESCHAFTSFUHRER
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= all for one

== Group

lhr ERP-Partner im Mittelstand

Highlights

o Nummer 1 unter den SAP-Partnern im
deutschsprachigen Mittelstandsmarkt
mit mehr als 3000 Kunden

o Als SAP-Komplettdienstleister mit
dem hochsten Partner-Status der SAP
ausgezeichnet: ,,Platinum-Partner

« Uber 400 erfolgreiche Cloud ERP-
Projekte mit SAP Business ByDesign
und S/4HANA Cloud

« Mittelstandsgerechte Lizenz- und
Implementierungskosten

« Schnelle Implementierung - in drei
Monaten moglich

« Vierteljahrliche Releases, die automa-
tisch eingespielt werden, um Ihr
System immer topaktuell zu halten

o Individuelle Anpassung des ERP-
Systems durch eigene Entwicklung

o Alles, was Sie bendtigen, um inter-
national zu expandieren

Kontakt

Dirk Haeder
Senior Director Sales Cloud ERP

All for One Steeb
c/o All for One Group SE

Rita-Maiburg-Strafle 40
70794 Filderstadt

T: +4917191372 36
E: dirk.haeder@all-for-one.com
W: www.allforonesteeb.com
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In der All for One Group geben 2.800 Exper-
tinnen und Experten téglich ihr Bestes, um
die Wettbewerbsfahigkeit unserer Kunden zu
steigern. Dabei bringen wir die Facetten zu-
sammen, die fiir den Wettbewerbsvorteil
mitentscheidend sind, und unterstiitzen
mehr als 3.000 Kunden bei ihrer Unterneh-
menstransformation und dem Ausbau ihrer
Wettbewerbsstarke.

Wir wollen in jedem einzelnen Handlungs-
feld, in allen Themen, die unsere Kunden
beschiftigen, erstklassige Expertise anbie-
ten. Daher besteht die All for One Group
aus unterschiedlichen spezialisierten Toch-
tergesellschaften und Units, die alle wesent-
lichen Kompetenzen unter einem Dach ver-
einen:

« Strategie- und Managementberatung
o Prozessberatung
 Branchen-Expertise

o Technologie-Know-how

» IT-Beratung

 IT-Services

« Transformationsmanagement

Wir sind davon tiberzeugt, dass unsere Kun-
den am meisten profitieren, wenn wir alle
Leistungen integriert und aus einer Hand
anbieten. Darauf legen wir groflen Wert — ge-
nauso wie auf die Vernetzung und das Zu-
sammenspiel unserer Spezialisten wie z. B.
der All for One Steeb im Bereich der SAP-
Losungen.

SAP ERP-Systeme fiir Unternehmen
jeder GroBe

Unsere Erfahrungen mit den ERP-Losungen
SAP Business ByDesign und SAP S/4AHANA
(Cloud und On-Premises) sowie die unter-
stiitzenden Abldufe in angrenzenden Syste-
men sind in spezifische Best-Practice-
Szenarien sowie in von uns entwickelten
Apps eingeflossen. Egal, in welcher Branche
Sie tdtig sind, mit unseren Services konnen
Sie Thre ERP-Plattform exzellent an Ihre in-
dividuellen Bediirfnisse anpassen. Wir ken-
nen und konnen die Abldufe und Prozesse
vieler Branchen, wissen um ihre sensitiven
Stellen und wo eine systemgestiitzte Opti-
mierung veritable Vorteile erwirtschaften
kann.

Vor allem wenn es um die digitale Transfor-
mation geht, werden Agilitit und Flexibili-
tat benotigt. Unabhangig davon, fiir welches
System Sie sich entscheiden - Ihre Anforde-
rungen und auch die IThrer Branche stehen
bei All for One Steeb im Fokus.

ERP Losungen 2024 [0}
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Arcwide Germany GmbH

N Arcwide

Wer sind wir?

Als Joint Venture von BearingPoint und IFS
liefert Arcwide einen einzigartigen Ansatz zur
Transformation von Unternechmen. Mit den
Services fiir die End-to-End-Transformation
werden technologische Innovation mit Unter-
nehmensberatung vereint, um die Wertschép-
fung der Kunden zu beschleunigen.

Arcwide bietet als Full Service Provider fiir
IFS einen einzigen, einheitlichen Service fiir
die Planung, Implementierung und Adminis-
trierung des IFS-Portfolios an - so kann bei
geringerem Risiko schneller ein geschiftlicher
Mehrwert erzielt werden.

Dabei kombiniert Arcwide erstklassige
Business Technologie-Beratung mit heraus-
ragender IFS Cloud Erfahrung, um eine
personenzentrierte Unternehmenstransfor-
mation zu ermdglichen.

Unsere Mission

Die Vision von Arcwide ist es, der weltweit
filhrende Anbieter von Dienstleistungen zur
Unternehmenstransformation auf Basis der
IFS Cloud-Technologie zu werden.

Das Ziel besteht darin, den Wert der tech-
nologiegestiitzten Unternehmenstransfor-
mation schneller zu identifizieren, zu
messen und zu realisieren. Dazu bietet
Arcwide Scoping und Wertanalyse, IFS
Systemimplementierung (in Verbindung
mit Business Transformation und Change
Management) und Managed Services an.
Aufgrund einer herausragenden Expertise,
iberzeugt Arcwide in jeder Phase des
Transformationsprozesses.

[0 ERP Lssungen 2024

Uber IFS Cloud

IFS Cloud vereint jahrzehntelanges Know-
how aus unseren Kernindustrien, um bran-
chenfiithrende Funktionen in einer einzigen
Losung bereitzustellen.

Konfigurierbare Dashboards. Visualisierung
von Daten. Integration der Systeme.

Unser Branchenfokus

« Fertigungsindustrie

« Dienstleistungsindustrie

» Bau-Ingenieurwesen

o Telekommunikation

o Energie- und Versorgungsindustrie
o Luftfahrt und Verteidigung

o Prozessindustrie

Unsere Services: Wertsteigerung
durch exzellente Prozesse

« Business Transformation &
Systemimplementierung

« Prozessmanagement entlang der gesamten
Wertschopfungskette

« Etablierung von Prozessstandardisierung
und -harmonisierung in allen
Geschiftsbereichen

« Scoping & Nutzenbewertung
(Business Value)

o Professionelle Unterstiitzung fiir Service
Management & Asset Management

« Bereitstellung von Service Excellence fiir
Field Service Management

Highlights

o Arcwide. Gegriindet im April 2022 als
Joint Venture von BearingPoint und IFS

o Arcwide kombiniert erstklassige
Business Technologie-Beratung mit
herausragender IFS Cloud Erfahrung

o End-to-End-Transformationsservice,
um den Wert von IFS zu maximieren

« Differenzierung durch Process
Excellence, inkl. Trainings, Projekt-
und Change Management

o Mehr als 320 Consultants in 16 Lindern

o In Deutschland, Osterreich und der
Schweiz an 9 Standorten vertreten

o Mehr als €60 Mio. Umsatz fiir 2023
geplant

Schneller Mehrwert liefern

Arcwide bietet ein einheitliches Erlebnis vom
Kauf der IFS Cloud bis hin zur Identifizierung
und Realisierung der Wertschépfung. Wir 16-
sen komplexe geschaftliche Herausforderun-
gen fiir die Entscheidungsfindung, die fiir das
Wachstum unserer Kunden verantwortlich
sind. Mit einem ganzheitlichen Ansatz im
Change- und Projektmanagement beschleu-
nigen wir die Time-to-Value unserer Kunden.

IFS \
PLATINUM \

SERVICES
PARTNER

Kontakt

Arcwide Germany GmbH
Karl-Arnold-Platz 1 -
40474 Diisseldorf
Deutschland

T: +49 (0)211 54 25 64 00

E: hermann.tschierschke@arcwide.com
W: www.arcwide.com
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Allgeier Inovar GmbH

Experte und Branchenleader in puncto Business Software — Allgeier inovar bietet innovative IT-Solutions, die die
Anforderungen fiir eine erfolgreiche digitale Transformation von morgen erfiillen.

Prozesse effizienter gestalten, Digitalisie-
rungsgrad erhéhen, manuelle Titigkeiten
reduzieren, mobiles Arbeiten erméglichen
- kurzum: mit innovativen digitalen Lo-
sungen das Business auf ein neues Level
heben. Das ist Allgeier inovar.

Allgeier inovar steht fiir innovative IT-Losungen
und das schon seit mehr als 45 Jahren. Immer
mit dem Blick nach vorne - 16sungs- und kun-
denorientiert. Bereits iiber 800 Unternehmen
vertrauen auf technologische Exzellenz sowie
Top-Services. Als langjdhriger Microsoft-
Partner reicht das Portfolio von etablierten
Standardlésungen hin zu modular aufgebauten
und branchenfokussierten Eigenentwicklungen.

40

Gemeinsam das nachste Level
erreichen: Level up your IT

Als verlésslicher Partner, mit den leistungsfi-
higen Lésungen rund um Enterprise Resource
Planning, begleitet Allgeier seine Kunden
schon heute mit IT-Solutions fiir morgen,
damit sie die Chancen der Digitalisierung
optimal fiir sich nutzen kénnen.

In diesem stetig wachsenden Geschaftsbe-
reich verfiigt Allgeier inovar iiber tiefgehen-
des Branchen-Knowhow, beispielsweise im
nationalen wie internationalen Handel sowie
in den Branchen Erneuerbare Energien,
Dienstleistungen und Service. Im Mittelpunkt
fungieren alle Losungen als digitale Schaltzen-

tralen. Von hier aus steuern Unternehmen be-
quem samtliche Aktivititen - diese reichen
von einer performanten Warenwirtschaft iiber
digitale Geschiftsprozesse bis hin zu Finanz-
buchhaltung und Archivierung.

Die Business-Plattform fiir lhre
Prozesse

Und das Potential kann weiter ausgeschépft
werden: Denn Unternehmen haben zusitzlich
die Moglichkeit {iber die Anbindung von
unter anderem smartem Informations- und
Dokumentenmanagement und E-Commerce
ihr Unternehmen ganzheitlich und zukunfts-
orientiert auf das nachste Level zu heben.

ERP Losungen 2024 [0}



ALLGEIER
inovar

Integriert, optimiert und kunden-
fokussiert

Allgeier inovar ist es ein Anliegen, mehr
Geschwindigkeit in den Arbeitsalltag und
die Unternehmensprozesse zu bringen. Ge-
rade im Handel sind die Ziele der Kunden
klar definiert: verbesserter Einkauf, effizi-
entere Lagerhaltung, margenstarker Ver-
kauf, intelligente Buchfithrung, erfolgreiche
E-Commerce-Plattformen und nahtloser
Datenaustausch sowie die Flexibilitit, sich
an sich verdndernde Marktanforderungen
anzupassen.

Unternehmen, die sich entscheiden, auf ein
modernes ERP-System zu setzen und ihr Ge-
schaft durchgingig auch zu angrenzenden
Themen abzubilden, finden hier die passende
Losung. Geboten werden zum einen umfas-
sende Funktionalititen fiir klassische ERP-
Prozesse wie Waren- und Lagerwirtschaft,
Produktionsplanung, Vertrieb, Finanzbuch-
haltung, CRM wie auch Lieferung/Versand.
Erweitert werden kann dieser ERP-Nukleus
zum anderen um spezifische Module wie
B2B- oder B2C-Shops, mobile Anwendun-
gen, Workflows, automatische Rechnungser-
kennung und -verarbeitung, digitale Per-
sonalakten, revisionssichere Archivierung,
elektronische Signatur und vieles mehr. So
sind mit den innovativen Business-Losungen
samtliche relevante Geschiftsprozesse naht-
los digitalisierbar.

Vernetzung von ERP und E-Commerce

Um langfristig Erfolg zu haben, miissen
Unternehmen weg von iiber Jahre hinweg
aufgebauten Insellandschaften hin zur Ver-
netzung ihrer Systeme.

Durch die Vernetzung einer gut strukturierten
ERP-Software mit der E-Commerce-Losung
kann das gesamte Sortiment dargestellt und
alle Stammdaten automatisiert eingespielt
werden. Die zusitzliche Anbindung von
Apps fiir mobiles Arbeiten, E-Kommissionie-
rung und Self-Services erméglicht es, immer
das richtige Produkt zur richtigen Zeit am
richtigen Ort liefern zu konnen.

Allgeier inovar kann all diese Prozesse inner-
halb einer Plattform abbilden. So kénnen
Unternehmen eine effiziente und erfolgrei-
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che Vertriebsstrategie verfolgen - Stichwort
Omnichannel. Das Omnichannel Prinzip
zielt darauf ab, ein gerite- und mediumiiber-
greifendes Nutzererlebnis zu ermdglichen.
Anywhere - any device!

,Durch die Integration der
Systeme lassen sich bestehende
Ressourcen wieder gezielt und
effizient nutzen. Darliber hinaus
fihrt ein umfassendes 360-Grad-
Prozessmanagement und eine
automatisierte Marketingstrategie
dazu, dass das Unternehmen in
Bezug auf Wettbewerbsfahigkeit
und Kundenzentriertheit erheb-
liche Fortschritte macht.*

Ulrich Zahner
Geschéftsfiihrung Allgeier Inovar GmbH

Langfristige Partnerschaft mit
Service und Kundenndhe

Das inovar-Portfolio wird von einem breiten
Beratungs- und Serviceangebot, einschlie3-
lich Managed Services, begleitet. Das Er-
folgsrezept: zuerst eine auf der gemeinsamen
Erfahrung basierte Einfithrung, anschlie-
Bend ein verlésslicher Anwender- und An-
wendungsservice im laufenden Betrieb — auf
Wunsch kombiniert mit kontinuierlicher
Begleitung bei der Weiterentwicklung. Die
Beraterinnen und Berater von Allgeier in-
ovar stehen ihren Kunden also in jeder Phase
zur Seite!

Einbindung in Allgeier SE

Beim stetigen Ausbau der Geschaftstitigkeit
profitiert Allgeier inovar von der Zugehorig-
keit zur Allgeier SE, einem der fithrenden
Technologie-Unternehmen fiir digitale Trans-
formation: Die stark wachsende Gruppe mit
Hauptsitz in Minchen fithrt ihre Kunden
durch die Herausforderungen des digitalen
Wandels, um deren zukiinftigen Erfolg si-
cherzustellen. Durch diesen Verbund bietet

Allgeier inovar eine Vielzahl an weiteren
Leistungen und Fachexpertisen, von denen
Unternehmen auf unterschiedlichste Art und
Weise profitieren konnen.

Highlights

« Vollumfingliches ERP-Portfolio fiir
zentrale Steuerung samtlicher
Unternehmensprozesse

o Umfangreiches ERP- und E-Com-
merce-Knowhow fiir innovative B2B-,
B2C- wie auch B2X-Projekte

« Portfolio aus branchenfokussierten
Eigenentwicklungen sowie auf Basis
von Microsoft Dynamics 365 Business
Central

o Mehr als 45 Jahre Erfahrung im
IT-Business und Einbindung in eines der
fithrenden Technologie-Unternehmen
fur digitale Transformation (Allgeier SE)

Kontakt
Allgeier Inovar GmbH E

[=]

Hans-Bredow-Str. 60  «
D-28307 Bremen

[=].x
T: +49 (0) 421 43841-0
E: info@allgeier-inovar.de
W: www.allgeier-inovar.de
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ams.Solution AG

Highlights

« Multiprojektplanung

o Durchgingiger Auftragsbezug

» Konsequente Trennung von Auftrags-
und Stammstiickliste

o Artikel mit/ohne Artikelnummer

o Wachsende Auftragsstiickliste

« Steuerung von Fremdfertigungsketten
inkl. Materialbeistellung

o Vor-, mitlaufende und Nachkalkulation
- online

« Halbfabrikatebewertung im Auftrag

o Teilschlussrechnung

o Unternehmensiibergreifende
Collaboration-Plattform

Kontakt

ams.Solution AG
Ein Unternehmen der ams.Group

Rathausstrafle 1 E E

D-41564 Kaarst 3
[m] 2
ERP-Losungen

ERP, CRM, Projektmanagement, PLM/CAE/
CAM, Maschinendatenanbindung, PZE/BDE,
Personaleinsatzplanung, Leitstand, After Sales

T: +49 2131 40669 0
W: www.ams-erp.com

Service, Finance, HR, Intercompany, EDI,
Export, Collaboration, Business Apps

Branchenkompetenz
Maschinen-/Anlagen-/Apparatebau, Verpa-
ckungsmaschinenbau, Werkzeug-/Formenbau,
Stahl-/Metall-/Komplett-/Holzbau, Schiftbau,
maritime Industrie, Laden-/Innenausbau,
Sonderfahrzeugbau, Lohnfertigung
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Zukunftsorientierte Losungen sicher
den Erfolg

Industrie 4.0 und IoT erfordern Flexibilitét
und Reaktionsschnelligkeit. Unternehmen
miissen in der Lage sein, die immer neuen
Anforderungen der Digitalisierung zu erfiil-
len und ihre Geschiftssysteme entsprechend

adaptieren.

ERP-Losungen sind das Riickgrat der Unter-
nehmens-IT. Jahrzehntelang gab es keinen
Zweifel daran. Doch wird sich diese Vor-
machtstellung auch in fiinf oder zehn Jahren
noch halten? Sind die Urgesteine des Markts
fir Business-Software tatsichlich agil genug,
um die Chancen des industriellen Internets zu
nutzen und Anwenderunternehmen attraktive
Entwicklungsperspektiven zu bieten?

Die Voraussetzungen dazu sind nach wie vor
exzellent. Kein anderes IT-System steht dhn-
lich stark im Zentrum der Wertsch6pfung wie
eine voll ausgestattete ERP-Losung: Aufbau-
end auf der internen Betriebswirtschaft (dem
ERP-Kern) und dem Produktdatenmanage-
ment (PDM) gehoren das Kundenbeziehungs-
management (CRM), die Koordination der
verlingerten Werkbank (SCM) und das Ser-
vicemanagement zum festen Lieferumfang.
Beste Voraussetzungen also, um in einer voll
vernetzten Produktionswelt die zentrale
Datendrehscheibe fiir alle Vertriebs-, Entwi-
cklungs-, Produktions-, Logistik- und Kunden-
prozesse zu sein.

Das speziell fiir Einzel-, Auftrags- und Varian-
tenfertiger konzipierte ERP-System ams.erp
stellt allen — vom Vertriebler bis zum Service-
Technikern - exakt die Informationen bereit,
die sie benétigen, um Projekte wirtschaftlich
zu planen, zu kalkulieren und zu steuern. Da-
riiber hinaus haben Kunden mit ams einen
Beratungs- und Softwarepartner an ihrer Sei-
te, der die fachlichen und technischen Beson-
derheiten genau kennt.
Mit der modernen, branchenorientierte
Business-Software, tiber 35 Jahren Erfahrung
und dem Know-how aus mehr als 1.500 reali-
sierten ERP-Projekten bietet ams ein Rund-um-
Sorglos-Paket und unterstiitzt seine Kunden,

sich fiir die Herausforderungen der digitalen
Welt optimal zu riisten.

Das ERP-System und sein Mehrwert

Dank des Informationsvorsprungs, den das
moderne ams.erp bietet, konnen Projektferti-
ger ihre komplexen Arbeitsabldufe signifikant
beschleunigen. Dabei wird der aktuelle Projekt-
fortschritt abteilungsiibergreifend sichtbar.
Die Projektverantwortlichen erkennen even-
tuelle Planabweichungen bereits im Ansatz.
Sind Liefertermine oder die Wirtschaftlichkeit
eines Auftrags gefihrdet, lasst sich das Auf-
tragsmanagement flexibel anpassen.

Da die ERP-Software alle Arbeitsbereiche und
Projekte miteinander vernetzt, konnen die Ver-
antwortlichen prizise einschétzen, wie sich An-
derungen sowohl auf den laufenden Auftrag als
auch auf alle iibrigen Auftrige auswirken. Auf
diese Weise erhalten Projektfertiger von ams
ein méchtiges Werkzeug, mit dem sie den
betriebswirtschaftlichen Erfolg sidmtlicher
Auftrige sicherstellen. Dariiber hinaus bietet
ams.erp das erforderliche
Wissen, um die Wirt-
schaftlichkeit aller Ar-
beitsbereiche zu opti-
mieren und somit die
Performance des gesam-
ten Unternehmens kon-
tinuierlich auszubauen.

Kostenfrei: Webinare und Praxistage
Was alles in ams.erp
steckt, erfahren Sie in
unseren kostenfreien
Webinaren und Praxis-
tagen. Informationen

hierzu finden Sie auf

unserer Website
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Fordern von durchgangigen Prozessketten

Digitalisierung als Faktor fiir
Kunden- und Mitarbeiterbindung

Die Schrage Rohrkettensystem GmbH baut
hochwertige Forderanlagen fiir Schiittgut.
Um die Produkt- und Servicequalitit nach-
haltig zu steigern, treibt die Geschiftsfiih-
rung die Digitalisierung des Unternehmens
auf allen Ebenen voran - mit dem ERP-
System als zentrale Komponente. Der IT-Ver-
antwortliche des norddeutschen Mittelstind-
lers, Helge Peters, erldutert, worauf es den
Verantwortlichen dabei besonders ankommt.

Herr Peters, welche ERP-Anforde-
rungen hatten Sie und auf welches
System fiel die Wahl bei Schrage?
Peters: Obwohl wir nach Moglichkeit mit
standardisierten Komponenten arbeiten, han-
delt es sich bei unseren Anlagen immer um
Unikate, die hinsichtlich ihrer Abmessungen
oder ihres Leistungsumfangs auf die jeweiligen
individuellen Bedarfssituationen der Kunden
zugeschnitten sind. Vor diesem Hintergrund
benétigten wir eine Software, die uns einerseits
eine hohe Flexibilitit bei der Erstellung der
Stiicklisten- und Baugruppenstrukturen bietet
und uns andererseits bestmdglich bei der Pro-
jektabwicklung unterstiitzt. Zwei funktional
potenziell geeignete Systeme schafften es in die
Endauswahl, in der ams.erp von ams.Solution
die Key User am meisten iiberzeugte.

Konnen Sie Beispiele fiir die
bendtigte funktionale Flexibilitat
nennen?

Peters: Es kommt sehr haufig vor, dass unsere
Kunden wihrend des laufenden Fertigungs-
prozesses Anpassungen vornehmen miissen.
In diesen Fillen erlaubt es die sogenannte
»wachsende Stiickliste“ unseres ERP-Systems,
alle Anderungen, die sich aus der fortlaufen-
den Konstruktionsarbeit ergeben, versions-
sicher abzubilden. Da die Software die auf-
tragsbezogenen ERP-Buchungen mit der
Auftragsstiickliste verkniipft, steht allen Betei-
ligten jederzeit der aktuellste Projektstand zur
Verfiigung. Ein weiteres Beispiel ist die Mog-
lichkeit des Arbeitens mit O-Teilen, also mit
Artikeln ohne Artikelnummern. Miissten wir
Einmalteile wie die stets individuellen Getriebe-
motoren jedes Mal im Artikelstamm anlegen
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und pflegen, wie es ERP-Systeme fiir die Serien-
fertigung zwingend fordern, bedeutete dies
einen unndétig hohen Aufwand. O-Teile sind
fur uns trotz fehlender Artikelnummern tiber
das System bestellbar und besitzen dabei alle
notwendigen Informationen. Fiir die Ge-
schiftsfithrung am wichtigsten ist die Funktio-
nalitdt der mitlaufenden Kalkulation im Rah-
men des projektbegleitenden Controllings.
Dariiber erfahren alle Beteiligten in Echtzeit,
inwieweit die laufenden Auftrage den vorge-
gebenen Zeit- und Budgetplinen noch ent-
sprechen. Mogliche Abweichungen sind frith
erkennbar, sodass geeignete Mafinahmen ein-
geleitet werden konnen. Die Vorginger-
Software war in dieser Hinsicht so etwas wie
eine Wundertiite. Meist wurde tiber den Dau-
men kalkuliert und manuell nachgerechnet,
welche Kosten entstanden sind und ob sich die
einzelnen Projekte tiberhaupt gerechnet hatten.

Dies kann sich ein Mittelstandler
der GroBe Schrages eigentlich nicht
leisten, oder?

Peters: Richtig. Wir bauen ca. 200 Anlagen
pro Jahr, die wir an Kunden weltweit auslie-
fern. Die Durchlaufzeiten hier im Hause lie-
gen zwischen 16 und 20 Wochen pro Auftrag,
was bedeutet, dass immer ungefahr 25 bis 30
Auftrége parallel laufen. An dieser Stelle miis-
sen wir wirtschaftlich den Uberblick behalten
und effizient arbeiten.

Wie bemessen Sie diese Effizienz?
Sind Sie schneller geworden?

Peters: Dass wir seit der ERP-Implementie-
rung erheblich effektiver arbeiten, zeigt sich
daran, dass wir dasselbe Pensum inzwischen
mit einer kleineren Belegschaft bewiltigen.
Trotz dieser Reduzierung fallen heute im Ge-

gensatz zu frither keinerlei Uberstunden und
kein Mehrschichtbetrieb mehr an. Der Stress-
faktor ist deutlich gesunken, was sich natiirlich
hochst positiv auf das Gesamtbetriebsklima
auswirkt. Seit der Nutzung des ERP-Systems
haben wir zudem in grofiem Stil mit der Vor-
fertigung von Komponenten begonnen. Hat
ein Mitarbeiter einmal ,,Leerlauf®, produziert
er schon einmal Teile fiir das Lager vor, was die
Lage wiederum entspannt, sollte es doch ein-
mal zeitlich eng werden. Im Ubrigen sehen wir
unsere moderne IT- und Software-Landschaft
als Aushéngeschild nicht nur bei der Personal-
gewinnung, sondern auch in Richtung unserer
Interessenten und Kunden.

Inwiefern Aushangeschild?

Peters: Wenn wir Interessenten im Hause
haben, zeigen wir ihnen inzwischen immer
unsere durchgingig digitale Arbeitsweise. Dar-
aus ergibt sich im Entscheidungsprozess haufig
genug ein zusitzlicher Pluspunkt fiir uns und
unsere Produkte, weil die Interessenten sehen,
dass wir tiber unsere moderne IT-Landschaft
auch die Qualitat sicherstellen. Werden Arbeits-
ginge gestartet oder beendet, 6ffnen sich auto-
matisch dazugehorige QS-Checklisten, die
ausgefiillt werden miissen, bevor weitergear-
beitet werden kann. Es handelt sich dabei
meist um Plausibilitatspriifungen. Zusitzlich
konnen die Konstrukteure zu besonderen Bau-
teilen oder schwierigen Arbeitsgingen Hin-
weise im ERP-System hinterlegen, die direkt
auf dem Bildschirm erscheinen.

Und dieser hoher Digitalisierungs-
grad tragt in Ihren Augen dazu bei,
neues Fachpersonal zu gewinnen?
Peters: Ja, diesen Punkt halte ich sogar fiir
extrem wichtig. Denn ich kann sehr gut nach-
vollziehen, wenn vor allem junge, engagierte
Menschen moglichst digitalisiert arbeiten
mochten, weil sie es aus dem privaten Bereich
nicht anders kennen und weil sie Digitalisie-
rung in anderen Betrieben vielleicht schon
erlebt haben. Bewerberinnen und Bewerber,
die wir durch das Unternehmen fiihren, neh-
men das Betriebsklima und die top ausgestat-
teten Arbeitspldtze schnell wahr. In meinen
Augen sollte es fiir jeden Arbeitnehmer erstre-
benswert sein, in solch einem digitalisierten
Umfeld arbeiten zu diirfen.
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Asseco Solutions AG

Referenzen

ZSW, Seele, Ashcroft Instruments, Karl
Maier, HESS Cash Systems, EPflex Fein-
werktechnik, Hans Weber Maschinenfabrik,
Springer Maschinenfabrik, Goldbeck Solar,
HUMMEL, LISSMAC Maschinenbau, Doll
Fahrzeugbau

Highlights

o Next Level ERP: Revolutionéres
System fiir eine véllig neue ERP-Ara

o Feel the Flow: Innovatives, workflow-
basiertes Nutzungskonzept fiir
maximale Effizienz und Flexibilitdt in
der heutigen Technologie-, Wirtschafts-
und Arbeitswelt

o Umfassende Individualisierungsmog-
lichkeiten auf Konfigurationsbasis &
native Mobilitat

o Die leistungsstarke Asseco-KI
unterstiitzt Anwender schon heute in
der taglichen Arbeit: von intelligenter
Lagerhaltung tiber KI-gestiitzte
Lead-Generierung bis hin zur
Automatisierung von Routineprozessen

o Ansprechende Optik, hohe Benutzer-
freundlichkeit, kaum Schulungsaufwand

o Mehrfach als ERP-System des Jahres
ausgezeichnet

« Experten-Know-how aus mehr als
30 Jahren Erfahrung am Markt

« Mittelstandisches Traditionsunter-
nehmen, das die Sprache seiner
Kunden spricht

Kontakt

Asseco Solutions AG
Amalienbadstr. 41C
76227 Karlsruhe

T: +49 (0) 721 91432-0
E: de.info@assecosol.com
W: www.applus-erp.com

Firmenprofil

Seit tiber 30 Jahren bietet die Asseco Solutions
mit Hauptsitz in Karlsruhe modernstes ERP
fiir den gehobenen Mittelstand. Ihr revolu-
tiondres Next-Level-ERP ldutet ein voéllig
neues Zeitalter fiir die Art und Weise ein,
wie Geschiftsprozesse in der tiglichen
Praxis bearbeitet werden: mit nie gekannter
Effizienz und maximaler Flexibilitét.

Als innovativer ERP-Spezialist unterstiitzt
die Asseco Solutions ihre Kunden auf allen
Stufen des Digitalisierungsprozesses. Dabei
agiert sie nicht nur als reiner Losungspartner,
sondern begleitet Unternehmen auch als er-
fahrener Beratungspartner in die smarte
Zukunft: In enger Zusammenarbeit mit dem
Kunden unterstiitzen die Asseco-Experten
bei der Entwicklung eines individuellen
Digitalisierungskonzepts.

Mit einem starken Fokus auf Forschung und
Entwicklung agiert Asseco als Vorreiter fiir zu-
kunftsweisende Technologien wie Industrie 4.0
und kiinstliche Intelligenz. Als Teil der welt-
weiten Asseco-Gruppe bietet das Unterneh-
men seinen Kunden eine ideale Kombination
aus lokalem Fokus und globaler Handlungs-
fahigkeit.

Produkte & Services

Die Asseco Solutions bietet ihren Kunden
mit APplus eine leistungsstarke ERP-Software,

mit der sich der gesamte Geschiftsprozess
nahtlos abbilden ldsst. Dabei ist sie umfassend
auf die Anforderungen unserer heutigen
dynamischen Technologie- und Arbeitswelt
zugeschnitten: Thr innovatives Nutzungs-
konzept bietet Anwendern u.a. strukturierte,
flexibel anpassbare Workflows und ermég-
licht ihnen so eine optimale Bearbeitung
ihrer taglichen Aufgaben mit maximaler Effi-
zienz. Fiir ortsunabhéingiges Arbeiten bietet
APplus native Mobilitdt in zentralen Abldu-
fen bei vollem Funktionsumfang.

APplus ist bis in den Kern auf die hohen
Leistungsanforderungen der Digitalisierung
zugeschnitten und unterstiitzt Anwender
bereits heute in unterschiedlichsten Anwen-
dungsbereichen durch innovative Zukunfts-
technologie wie kiinstliche Intelligenz. Durch
KI-gestiitztes Process Mining etwa kénnen
wiederkehrende Aufgaben identifiziert und
bei Bedarf automatisiert werden, sodass Mit-
arbeiter von zeitraubender Routine entlastet
werden.

Die umfassenden Unterstiitzungsmaoglich-
keiten fiir moderne Industrie-4.0-Szenarien
ermoglichen Anwendern zudem eine Erwei-
terung ihres bisherigen Leistungsportfolios
durch neue Services und damit die Entwick-
lung neuer Geschiftsmodelle in Zeiten des
digitalen Wandels - ein Ansatz, fiir den Asseco
unter anderem in der Kategorie ,,ERP als
Treiber der Digitalisierung® als ,,ERP-System
des Jahres“ ausgezeichnet wurde.
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Generaliberholung in nur
finf Monaten: Walter Krause
optimiert Prozesse mit APplus

Drei Generationen, eine Erfolgs-
geschichte: Seit sieben Jahrzehn-
ten steht bei der Walter Krause
GmbH die Entwicklung und Ferti-
gung hochwertiger Textilsilos fiir
verschiedenste Einsatzzwecke im
Zentrum: von der Aufbewahrung
von einfachem Schiittgut wie
Futtermittel bis hin zu Granulaten
fiir hochkomplexe Kunststoffan-
lagen. Als ,,Spezialfabrik“ stehen
dazu bei Krause stets die spezi-
fischen Anforderungen der Kunden
im Fokus.

Generationswechsel im Unternehmen,
Generationswechsel in der IT

2020 iibernahmen die Briider Peter und
Frank Krause die Geschiftsfiihrung des
Mittelstandlers aus dem baden-wiirttember-
gischen Walheim - die ideale Gelegenheit,
die bisherigen IT-Prozesse zur Unterstiit-
zung der Vertriebs- und Fertigungsablaufe
einer genauen Priiffung und Generaliiber-
holung zu unterziehen. Denn das bis dahin
genutzte ERP-System befand sich bereits seit
mehr als zwanzig Jahren im Einsatz und
hitte ein umfassendes Upgrade erfordert.

»FUr eine neue Losung wollten
wir einen komplett neuen Ansatz
wahlen und ganzheitlich an die
Abdeckung unseres Geschafts-
prozesses herangehen®,

ERKLART PETER KRAUSE,
CEO DER WALTER KRAUSE GMBH.

In filnf Monaten zum Produktivsystem

Zu den wichtigsten Kriterien einer neuen
Loésung zdhlten auch eine leistungsstarke
Unterstiitzung fiir den Fertigungsprozess,
inklusive Erfassungsmaoglichkeiten fiir Zeiten
und Arbeitsginge. All dies konnte APplus
erfiillen, weshalb sich die Losung bald als
System der Wahl herauskristallisierte.
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Schnell nahm zudem die Uberlegung Kontur
an, APplus in Form einer , Fast-Track-Im-
plementierung® einzufithren. Dabei imple-
mentieren die Asseco-Experten ihre Losung
vollstindig im Standard und ohne individu-
elle Anpassungen beim Kunden. ,Fiir uns
passte das perfekt, denn durch den Umbruch
des Generationenwechsels waren wir voll-
kommen frei und flexibel in unseren Pro-
zessen'’, so der CEQ. So fiel im Januar 2022
der Startschuss fiir die APplus-Einfithrung.

Digitale Effizienz statt Papierberge

Kein halbes Jahr spiter, am 1. Juni, erfolgte
der Go-live. Durch die integrierte Abdeckung
des gesamten Geschiftsprozesses profitiert
Krause heute von umfassender Transparenz
in allen Bereichen und konnte zudem die
Effizienz seiner tdglichen Arbeit deutlich
erhéhen. Insgesamt reduzierte sich der
Papierbedarf um ca. 60 Prozent, in der Ver-
waltung sank der tagliche Arbeitsaufwand
um gut die Halfte.

Die Vorteile dieser digitalen Arbeitsweise
zeigen sich auch in der Lagerhaltung: Da
Bestinde nun jederzeit digital im System
vorliegen, kénnen die Mitarbeitenden im
Einkauf per Mausklick erkennen, welche
Materialien sie beschaffen miissen. Bei nicht
ausreichenden Bestinden gibt APplus auto-
matisch Bestellvorschlage.

Auch die Fertigung ist mit APplus nun digital
im System abgebildet und profitiert von der

entstandenen Transparenz. Wihrend in
der Vergangenheit pro Woche zwei grofe
Produktionsbesprechung von jeweils meh-
reren Stunden stattfanden, sind heute nur
noch kurze Abstimmungsrunden erforder-
lich. Denn das Team ist dank der Informa-
tionen in APplus jederzeit auf dem aktuellen
Stand.

Modernisierung zum besten
Zeitpunkt

,Diese optimierte und effiziente
Arbeitsweise mit APplus kam flr
uns zum optimalen Zeitpunkt:
2022 war eines der umsatztech-
nisch erfolgreichsten Jahre in der
Geschichte von Walter Krause

— und dieses hohe Auftragsvolu-
men konnten wir problemlos
bewaltigen®,

SO PETER KRAUSE.

,Dem geplanten weiteren Wachs-
tum steht damit aus unserer
Sicht nichts im Weg.*“
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Aptean Germany GmbH

Highlights

« Maf3geschneiderte ERP Losung mit
Produktions- und Qualititsmanagement.

« 100% browserbasiert und offene
Software- Architektur fiir maximale
Flexibilitat.

« Integration modernster KI fiir effiziente
Prozesse und Echtzeitiiberwachung.

o Schnelle Implementierung durch
vorkonfigurierte Branchen-Templates.

o Betriebs- und Preismodelle optimal fiir
den Mittelstand.

« Mehrfach ausgezeichnetes ERP-System.

o Geringer Administrationsaufwand dank
Rolling-Release-Verfahren.

Firmenprofil

Aptean ist einer der weltweit fithrenden
Anbieter von branchenspezifischer Software.
In der DACH-Region sind die Enterprise-
Resource-Planning- und Manufacturing-
Execution-Losungen speziell auf die Bediirfnis-
se von Herstellern und Distributoren in mehr
als 10 Branchen ausgerichtet. Die Enterprise-
Asset-Management-Losungen von Aptean
unterstiitzen parallel dazu spezifische Anfor-
derungen internationaler Industriebetriebe
zur Performance- und Produktivitatsoptimie-

Kontakt

Aptean Germany GmbH
Pforzheimer Str. 128
76275 Ettlingen

T: +49 7243 2067-200
F: +49 7243 6019296

E: germany@aptean.com
W: www.aptean.com

Standorte

Ettlingen, Hamburg, Ennepetal, Dresden,
Bergheim b. Salzburg, Wien und Wels

46

rung. Insgesamt werden die Losungen von
Aptean von tiber 2.200 Kunden im deutsch-
sprachigen Raum eingesetzt. Mit sowohl Cloud-
als auch On-Premise Nutzungsoptionen helfen
Produkte, Dienstleistungen und Digitalisie-
rungs-Strategien der Aptean seinen mittel-
standischen Kunden bei ihrer Skalierung und
ihrem wirtschaftlichen Erfolg. Aptean hat in der
DACH-Region seinen Hauptsitz in Ettlingen
und verfiigt tiber mehr als 12 Standorte in
Deutschland, Osterreich und der Schweiz.

Produkte & Services

Die Aptean Business Plattform wurde speziell
fir mittelstdndische Unternehmen konzipiert
und kombiniert die Fahigkeiten von Aptean
ERP oxaion Edition und Aptean MES Syncos
Edition. Sie stellt eine umfassende All-in-One-
Losung bereit, die Module fiirr ERP, Produktion,
Qualititsmanagement, Finanzbuchhaltung, In-
standhaltung und Dokumentenmanagement
umfasst, um den Anforderungen der Kunden
gerecht zu werden. Die Plattform wurde mit
einem klaren Fokus auf verschiedene Branchen
entwickelt und umfasst zusitzliche Funktionen
wie Analytics & BPM, CRM, Schulungs-
Management, e-Commerce (EDI, Portale,
Webshops) und Plant Operations (PLM, Quali-
tatskontrolle, MES/OEE, EAM). Die Aptean
Business Plattform basiert auf einem moder-
nen UI/UX-Framework und bietet mit dem
Client Aptean Nucleus ein vollstandig browser-
basiertes Benutzererlebnis. Sie verfigt tiber
eine offene Software-Architektur, die die Inte-
gration neuester Technologien erleichtert. Hier-
zu gehoren zahlreiche Standard- App-Losungen
fur Bereiche wie Vertrieb und Finanzen sowie
eine Low-Code-Plattform fiir mafigeschnei-
derte mobile Losungen. Kiinstliche Intelligenz

erleichtert den Arbeitsalltag, etwa bei der
Verarbeitung von Bestellungen, und ermég-
licht durch Echtzeit-Monitoring tiefgreifende
Mustererkennungen zur Energieoptimierung.
Weiterhin fordert die Plattform Prozessopti-
mierung durch KI-basierte Stammdatenhar-
monisierung und Process Mining. Aptean
bietet die Flexibilitit, aus verschiedenen Be-
triebsmodellen zu wiahlen. Dariiber hinaus
unterstiitzt Aptean Kunden mit individuellen
Application Managed Services, die den
reibungslosen Betrieb der Softwarelosung
sicherstellen und kontinuierliche Updates
gewihrleisten.

Referenzen

« AMTRA Mobilraum Gmb

o AXA Entwicklungs- und
Maschinenbau GmbH

« Banner Batterien GmbH

o Bernstein AG

« Biiter Hebetechnik GmbH

« Cito Systems GmbH

o Heinrich Kuper GmbH & Co. KG

¢ Hermann Pfanner Getrinke GmbH

« HI Kabel GmbH

o Inpac Medizintechnik GmbH

o Julius Zorn GmbH

« Lindner Group KG

o Maschinenfabrik Jakob Miiller AG

o MS-Schramberg GmbH & Co. KG

o NAP Automotive Produkte

« Plast-Control GmbH

« REMA TIP TOP AG

o Selectric GmbH

« Stabila Messgerite GmbH

o Trioptics GmbH

« Wilhelm Hoyer GmbH & Co. KG

o Zuther GmbH
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Digitalisiertes Prozess Know-how

@ Optimierte Prozesskosten @ Neue Marktchancen
durch harmonisierte, durchgangige durch optimale Unterstiitzung
Unternehmensprozesse der Time-to-Market Prozesse

Starkere Kundenorientierung Hohere Produktqualitat

durch flexiblere Planung und Produktion durch neue Technologien in der Produktion

Kurze Reaktionszeiten Neue Moglichkeiten
durch Automatisierungen der Unternehmenssteuerung
entlang der Wertschopfungskette durch transparente Daten

Wir stehen unseren Kunden in jeder Phase
der digitalen Transformation zur Seite.

Gold .
Channel Partner
www.azteka.de

AZTEKA Consulting GmbH - BesselstraBe 2-4 - 68219 Mannheim « Tel. +49 621178598-0  info@azteka.de
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Part of Teleféonica Tech

BE-terna GmbH

BE-TERNA - IHR DIGITALISIERUNGSPARTNER

Wir fuhren Sie sicher in
eine hypervernetzte Welt

Seit Giber 20 Jahren ist es unsere Mission, die
Implementierung von Business Software fiir
globale Konzerne und mittelstindische
Unternehmen zu vereinfachen. Unsere
Losungen und Beratungsleistungen sind
mafigeschneidert auf die Bediirfnisse der
Handels, der
Prozessindustrie

Fertigungsindustrie, des
Energieversorgung, der
und dem Dienstleistungsbereich.

Chancen und Herausforderungen
einer hypervernetzten Geschaftswelt

Dank technologischer Fortschritte leben wir
in einer Ara grenzenloser Konnektivitat, in
der alles miteinander verbunden ist. Diese
hypervernetzte Welt bietet Unternehmen

Kontakt

BE-terna GmbH
Grabenweg 3a
6020 Innsbruck
Osterreich

[=]
O

T: +43 512 362060 0

E: sales@be-terna.com
W: www.be-terna.com/de
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unzihlige Moglichkeiten, um Abldufe zu
optimieren, vermehrt zusammenzuarbeiten,
Services zu verbessern und neue Kunden-
potenziale zu erschlieflen. Doch sie birgt
auch neue Herausforderungen in Bereichen
wie Cyber Security und Datenschutz.

Digitale Transformation: Unsere
maBgeschneiderten Losungen fiir
Unternehmen

Unsere Aufgabe ist es, Ihnen dabei zu helfen,
sich in dieser hypervernetzten Welt zurecht-
zufinden und die damit verbundenen Chan-
cen zu nutzen sowie die Risiken zu managen.
Wir unterstiitzen Sie bei der Einfithrung di-
gitaler Losungen, um Thre Geschiftsprozesse
zu optimieren, Daten und moderne Analy-
sen effektiv zu nutzen und IThre IT-Systeme
sicher zu halten.

Ihr verlasslicher Partner fiir
erfolgreiche Unternehmensent-
wicklung

Durch strategische Wachstumsinitiativen hat
sich BE-terna erfolgreich als ein fithrender
Akteur in der Branche positioniert. Heute
sind wir in 10 Landern in Europa mit mehr
als 1.100 engagierten Technologie- und Be-
ratungsexpertinnen und -experten sowie
unserem eigenen globalen Partnernetz ver-

treten. Wir sind multikulturell, vielfaltig und
dezentral. Wir legen groflen Wert auf per-
sonliche Beziehungen und einen vernetzten
Ansatz in der Beratung.

Bewahrte Partnerschaften

Als Teil der Telefénica Tech Familie kdnnen
wir unsere jahrzehntelange Erfahrung im
Bereich Business-Software, mit Connectivity
und Cyber Security kombinieren. Durch die
langjahrigen Partnerschaften mit Microsoft,
Infor, Qlik und UiPath bietet BE-terna seinen
Kundinnen und Kunden die Stabilitat und
Nachhaltigkeit, die sie sich fiir ihre Digitali-
sierungs- und Automatisierungsprojekte
wiinschen. Gemeinsam mit unseren Part-
nern sind wir daher perfekt aufgestellt, um
unsere Kundinnen und Kunden in diese
neue Welt zu fithren - vereint durch grund-
legende Werte wie Respekt und Empathie
firreinander, sowie Mut und Engagement, die
Bediirfnisse der Menschen stets an erste
Stelle zu setzen.

Unsere Referenzen

o Jako AG

« Follow Food

¢ OLYMP Bezner KG
o Borer Chemie AG

« eberle-hald
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Eine optimale Formel —
Borer Chemie setzt auf Dynamics 365

Die Borer Chemie AG ist ein technologisch
fiihrendes Unternehmen fiir professionelle
Reinigungs- und Desinfektionslosungen mit
Sitz in Zuchwil, Schweiz.Um Effizienz und
Prozesse zu verbessern, entschied sich das
Chemieunternehmen dazu, eine neue ERP-
Losung einzufiihren. Mit der erfolgreichen
Implementierung und dem Go-Live von
Microsoft Dynamics 365 und dem BE-terna
Branchen Add-on fiir die Prozessindustrie,
ist das Unternehmen den immer komplexer
werdenden Anforderungen am Markt ge-
wachsen.

Advanced Business Software
Solutions

Die Borer Chemie AG entwickelt, produ-
ziert und vertreibt weltweit anerkannte Mar-
kenprodukte und erprobte Verfahren fiir
professionelle Anwendungen in der Spital-
hygiene, in der industriellen Teilereinigung,
im Labor- und Pharmasektor sowie in der
Hinde- und Flichendesinfektion. Mit 150
Mitarbeitenden in der Schweiz, Deutschland
und Shanghai verzeichnet das schweizeri-
sche Familienunternehmen kontinuierliches
Wachstum. Die Produktlinie, bestehend aus
etwa 1.300 spezialisierten Reinigungsmit-
teln in den Bereichen Medizin, Life Sciences,
Industrie und Hygiene, wird von Partnern in
60 Landern vertrieben. Die strikte Einhal-
tung nationaler und internationaler Gesetze
und Standards ist fiir den Erfolg der Borer
Chemie AG, sowohl im Inland als auch im
internationalen Geschiftsbetrieb, von ent-
scheidender Bedeutung.

Die neue ERP-LOsung integriert Finanz-
prozesse, die zuvor extern verwaltet wurden,
und beseitigte damit Systembriiche. So kann
nun in Echtzeit auf Finanzdaten sowie Kenn-
zahlen aus allen Modulen zugegriffen wer-
den. Ziel war es, ein mandantenfihiges
System zu schaffen, das international imple-
mentiert und genutzt werden kann. Insge-
samt konnten eine Reihe von vorhandenen
Schnittstellen sowie Prozessschwéchen redu-
ziert werden. Ein wesentliches Projektziel
war es, eine moderne Applikation einzufith-
ren, die eine schnelle und verstiandliche Ab-
wicklung von Prozessen ermdglicht und
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gleichzeitig die dynamischen Compliance-
Anforderungen umfassend unterstiitzt.

Eine gelungene Partnerschaft

BE-terna konnte sich im Auswahlverfahren
mit seiner Branchenlésung fiir die Chemiein-
dustrie auf Basis von Microsoft Dynamics 365
Finance and Supply Chain durchsetzen. Die
Losung bot eine umfassende Abdeckung der
Anforderungen dank seiner parametrischen
Anpassungsfahigkeit, Skalierbarkeit iiber in-
ternationale Standorte hinweg, intuitive Be-
nutzeroberfliche und mobile Nutzbarkeit
tiber den Web-Client. Zudem ermdglichten es
die Microsoft Power Apps, benutzerdefinierte
Anwendungen ohne herkémmlichen Pro-
grammieraufwand zu erstellen.

Auch zwischen den Partnern stimmte die
Chemie. Mario Herzog, Head of Supply
Chain Management und ERP-Projektleiter,
fasst zusammen: ,BE-terna wurde als
Partner ausgewdhlt, weil das Gesamtkonzept
tiberzeugt hat. Das Team konnte verniinftige
Losungsvorschlige présentieren und viele
Fragen ad-hoc beantworten. Sowohl zwischen-
menschlich als auch technisch und in Bezug

auf die Kosten hat alles gepasst.*

Unterstiitzung iiber alle Geschafts-
prozesse hinweg

BE-ternas Losung fiir die Prozessindustrie,
basierend auf Microsoft Dynamics 365,

ermdglicht eine konsequente Uberwachung
gesetzlicher Vorschriften. Es ist zudem mog-
lich, mehrere Arbeitsplane pro Artikel auf
unterschiedlichen Ressourcen in Mengen-
abhingigkeit zu bringen und entsprechende
Kostensitze zuzuweisen. So sind fundierte
Entscheidungen tiber das Produktsortiment
moglich. Ein revisionssicheres Dokumenten-
management-System  wurde
EDI-Schnittstellen gewéhrleisten eine rei-

integriert.

bungslose, standardisierte Kommunikation
mit Transport- und Logistikpartnern.

Borer Chemie kann nun mithilfe des neu
eingefiihrten ERP-Systems Rezepturen ver-
walten und Herstellervorschriften vorgeben
und iiberwachen. Uberdies erleichtert das
integrierte Management fiir Gefahrstoffe die
Erstellung mehrsprachiger Sicherheitsdaten-
blitter und Etiketten. Die Losung unterstiitzt
eine liickenlose Chargenverfolgung, die alle
Chargenbewegungen im System erfasst und
nachverfolgt.

»Wir haben (ber lange Zeit unter
hohem Druck miteinander gearbei-
tet und konnten uns dabei immer
offen Uber alles austauschten —

ob technisch oder persénlich.*
Mario Herzog
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‘bob,

bob Systemldsungen

bob Systemldsungen: Ihr Partner fiir
die digitale Transformation

bob Systemlosungen ist ein erfahrenes IT-Unter-
nehmen aus Erftstadt bei Koln. Mit der Unter-
stiitzung unserer Experten wagen Sie den néchs-
ten Schritt in die Zukunft Thres KMU. Jedes
kleine und mittelstdndische Unternehmen ver-
fugt tber eigene Strukturen. Wir unterstiitzen
Sie bei Thren Transformationsprozessen: Mit
dem Support von bob Systemlosungen und
unserem bewihrten Service rund um das Sys-
tem Business One von SAP profitieren Sie
langfristig.

bob Systemldsungen: Wir verein-
fachen komplexe Prozesse

bob Systemldsungen blickt auf 30 Jahre Bran-
chenerfahrung zuriick. Unser Team besteht aus
tiber 25 ausgewéhlten Mitarbeitern, die fiir die
Entwicklung Ihrer Losungen Hand in Hand ar-
beiten. Gemeinsam gestalten wir ideale Abliufe.
Wir haben bereits die IT von tiber 100 namhaf-
ten Unternehmen wie go asia, bofrost, GGM
Gastro, Verpoorten oder der Welthungerhilfe an
deren besondere Bediirfnisse angepasst.

SAD/

- m

Wir unterstiitzen mittelstindische Unterneh-
men aus dem DACH-Raum und auf internatio-
naler Ebene bei der Planung, Umsetzung und
Instandhaltung komplexer IT-Systeme. Mit un-
serer Losung verzeichnen wir iiber 20 Millio-
nen Zahlungsvorginge und versenden iiber
7 Millionen Pakete pro Jahr. Dabei arbeiten wir

Kontakt

bob Systemlosungen

bob Bochmann & Oborski GmbH
Max-Planck-Str. 10

50374 Erftstadt

T: +49-2235-92302-140
E: info@bobsys.com
W: www.bobsys.com
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sowohl brancheniibergreifend als auch bran-
chenoptimiert. Der Einsatz des ERP-Systems
SAP Business One hat sich besonders in Kombi-
nation mit unseren hauseigenen Losungen
bewihrt.

SAP Business One und bob ShopSuite:
unsere Systeme fiir beste Ergebnisse

Der Schritt in die Digitalisierung ist eine Her-

ausforderung fiir kleine und mittelstdndische

Unternehmen. Nicht erst seit Beginn der Corona-

pandemie entwickeln sich digitale Prozesse zum

Standard fiir viele Branchen. E-Commerce oder

Omni-Channel-Handel wird fiir kleine Hiandler

und mittelstindische Unternehmen immer wich-

tiger. Auch der Groflhandel braucht moderne

Losungen.

bob Systemlosungen unterstiitzt Sie bei zentra-

len Fragen:

1.  Wassind die Potenziale der Transforma-

tion Thres KMU?
Klar ist: Digitalisierung ist mehr als
Onlineshops und Onlinekundensupport.
Welche Bereiche Thres Unternehmens pro-
fitieren von optimierten technischen Pro-
zessen? Wie verbessern neue Abldufe Thre
Kommunikation, Datenverwaltung und
Geschaftsfithrung?

2. Welche Schritte sind notwendig?

Die Implementierung neuer digitaler Ver-
fahren erfordert ein strategisches Vorge-
hen. Optimieren Sie Thre unterstiitzenden
Prozesse, Thr Datenmanagement oder Ihr
gesamtes Modell? Wie planen Sie voraus-
schauend und umfassend?

3. Wieschlielen Sie Ihr gesamtes Unterneh-
men in die Digitalisierungsprozesse ein?
Neue Methoden und Programme erfor-
dern Know-how, Unterstiitzung und
Transparenz, sowohl in der Geschaftsfiih-
rung als auch unter den Mitarbeitern.
Wie entwickeln Sie sich mit Threm ganzen
Unternehmen weiter?

4. Welche Investitionen setzt die Digitali-

sierung voraus?
Grofle Anschaffungen kénnen fir KMU
ein Risiko darstellen. Mit neuen Techno-
logien verschlanken Sie nicht nur Ihre Pro-
zesse, Sie gestalten sie auch effizienter. Un-
ser Ziel Threr Investition ist das Einsparen
von Kosten und das Senken von Risiken.

Unsere IT-Losungen

Die Philosophie von bob Systemldsungen ist: ana-
lysieren - optimieren — profitieren. Gemeinsam
etablieren wir moderne digitale Verfahren in ITh-
rem KMU. Wir bieten Thnen folgende Lsungen:
« SAP Business One

Die ERP-Lésung von SAP unterstiitzt kleine und
mittelstindische Unternehmen bei der effizienten
Organisierung ihrer Ressourcen. Wir passen die-
ses zentrale Warenwirtschaftssystem an Thr KMU
an. Entscheiden Sie sich dabei fiir eine Cloud-
oder On-Premise-Losung. Verwalten Sie Thre
Daten effizient und greifen Sie sowohl mit mehr
als 500 Add-ons als auch iiber mobile Endgerite
auf sie zu. Profitieren Sie von verlésslichen Updates,
den stets aktuellen Releases und dem Support
von Threm SAP-Partner bob Systemlosungen.

e bob ShopSuite

Unsere bewihrte Multi-Channel-Software fiir
SAP Business One ermdglicht die Integration
zahlreicher Anbieter und Dienste. Greifen Sie
mithilfe von bob ShopSuite auf relevante Systeme
und Softwares in Business One zu und optimieren
Sie so Thre Geschiftsprozesse inkl. Shopsysteme,
Logistikprozesse oder Analysen. Dabei unterstiit-
zen Schnittstellen zu Payment-Service-Providern,
EDI, Marktpldtzen sowie Dashboards und KPIs.

o unsere verlésslichen Erginzungen

Mit unserer Lagerlogistik-App Mobile4Logistic
erginzen Sie SAP Business One mit einer mobi-
len und hochoptimierten Kommissionier Losung
inkl. Einlagerung, Entnahme oder Umlagerung.

bob Insights liefert Thnen alle Daten und Ergeb-
nisse auf einen Blick, ob Verkauf, Einkauf, Logis-
tik und Finanzen.

bob ControllingSuite und viele weitere Anwen-
dungen unterstiitzen Sie bei der digitalen Ver-
waltung Thres KMU.

Mit der Expertise von bob Systemlosungen
sind Sie fiir Thre digitale Transformation ideal
aufgestellt. Kontaktieren Sie uns! Wir beraten
Sie individuell und professionell!
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GGM Gastro International GmbH: Erfolgreich
mit SAP Business One und bob Systemlésungen

Optimierte Geschaftsprozesse
mit SAP Business One und der hob
ShopSuite

Erfahren Sie, wie die GGM Gastro Internatio-
nal GmbH ihre Logistikprozesse optimiert,
den Webshop verkniipft sowie den Bestell-
bedarf neu ermittelt hat - mit SAP Business
One und der bob ShopSuite.

GGM Gastro mit Prozessautomation
und SAP Business One weiter auf
Erfolgskurs

Seit mehr als 15 Jahren versorgt GGM die
Grof3gastronomie mit professionellem Equip-
ment. Als deutsches Unternehmen ist GGM
Gastro europdischer Marktfiihrer fiir Gastro-
nomieausstattung und Kiichenzubehor.

Seit seiner Griindung hat sich der Gro8hind-
ler rasant entwickelt. Vertriebspartnerschaf-
ten in Schweden und Russland folgten in kur-
zem Abstand zur Griindung, wodurch weitere
neue Mirkte erschlossen wurden. Eine stetige
Expansion mit konstantem Trend nach oben
ist bis heute zu erkennen.

bob ShopSuite Prozessautomatisie-
rung im Vertrieb und Lager

Zunichst implementierte bob das E-Commerce
und Call-Center-Modul der bob ShopSuite,
integrierten diese in SAP Business One und
automatisierten hiermit die Ablaufe. Nun
konnten die Stammdaten aus dem ERP-
System ausgelesen und nach Webshop spe-
zifischen Anforderungen aufbereitet, auto-
nom importiert und Bestelldaten des
Webshops an SAP zuriickgespielt werden.
In einem néchsten Schritt wurde die Lager-
verwaltung mit einem Erfassungssystem per
Handscanner ausgestattet, sodass Ein- und
Ausbuchungen von Waren direkt im ERP-
System erfolgen. In einem letzten Schritt
verzahnte bob die Vertriebskanile mit der
Lagerverwaltung.
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Automatische Auftragspriifung der
bob ShopSuite

Eine der aktuellen Erweiterungen der bob Shop-
Suite ist die Einfithrung der automatischen Auf-
tragspriifung, welche den Arbeitsalltag des Kun-
dendienstes enorm erleichtert. Hintergrund der
Einfiihrung war die Sicherstellung der nachfol-
genden Logistikprozesse. Nach Auftragsanlage
werden nun alle Auftrige automatisch nach in-
dividuellen, vordefinierten Kriterien gepriift.
Hierzu zihlen Liefer- und Rechnungsadressen,
Versandkosten und Steuerkennzeichen.
Maogliche Probleme, welche auf fehlerhafte Daten
im Kundenauftrag zuriickzufiihren sind, werden
nun vor den logistischen Prozessen abgefangen
und kénnen ohne groflen Aufwand oder Zeitver-
lust korrigiert werden. Der Vorteil: Weniger
zeitintensive Hiirden in der Logistik. Dies fiithrt
zu schnelleren Lieferzeiten und mdgliche Bear-
beitung héherer Auftragslasten, was die Kunden-
zufriedenheit steigert, und Kosten senkt.

Third Party Logistics — Dachser

Ein grofler Schritt fiir GGM war ebenfalls die
Einbindung eines Third Party Logistics (3PL)
Dienstleisters in deren Logistikprozesse. Mitte
April 2023 wurde der Logistikdienstleister
Dachser mit deren Lager in Ungerhausen ange-
bunden. Auftragsdaten mussten an Dachser
tibertragen und Riickmeldungen abgeholt wer-
den. Uber die Schnittstelle der bob ShopSuite
wurde die Verbindung zu Dachser geschaffen.

Auftrags- und Bestandsdaten werden nun in
Echtzeit ausgetauscht, was die schnelle Abwick-
lung der Auftrége sicherstellt.

»Mit dem bob Cockpit hatten wir
immer schon eine maBgeschneiderte
Lésung flr unsere Auftragsverarbei-
tung. Allerdings ist unser Auftrags-
volumen in den letzten Jahren
dermalen gestiegen, dass wir die
Prozesse zwischen Webshopbestel-
lung und Warenversand nach und
nach angepasst haben. Durch die
Umstellung werden Auftrage
automatisch in die Kommissionie-
rung geben, sobald die von uns
definierten Kriterien erfllt sind. Die
Umsetzung der Kriterien in Cockpit-
Priifungen hat bob Systemldsungen
schnell und effektiv erledigt.
Letztendlich haben wir gemeinsam
mit bob Systemldsungen mehr Zeit
fir Kundenberatung und — Service
geschaffen, indem wir manuelle
Uberpriifungen durch Automatiken
ersetzt haben.*

Frau Marion Kockmann,
Head of Customer Service
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BISON RETAIL

Modernes
ERP:
Mach’

einfach

Handelsspezifisch - Praxiserprobt - Releasefahig

Seit liber 40 Jahren entwickeln wir digitale Lésungen fiir den Handel I Mehr Infos zum
] BISON ERP?
und kennen die Bediirfnisse wie kein Zweiter. Das garantiert unse- Nehmen Sie mit

uns Kontakt auf.

Vf/

Bison Deutschland GmbH - Europaallee 3-5 - D-67657 Kaiserslautern BISON 7

Bison Schweiz AG - Allee 1A - CH-6210 Sursee - bison-group.com LEADING BUSINESS IT SOLUTIONS

ren Kunden passgenaue Entwicklungen, sichere Implementierungen,
nachhaltigen Investitionsschutz und innovative Weiterentwicklungen.

Immer mit der kompetenten Beratung eines erfahrenen Teams.



http://www.bison-group.com
http://bison-group-live.com/bison-erp/

CATUNO GmbH

Vom Mittelstand fiir den Mittelstand

Wir sind Hersteller des ERP-Systems
CATUNO.pro, das sich besonders fur
mittelstindische Fertigungsunternehmen
eignet. Als ausgegliederte IT unseres heuti-
gen Schwesterunternehmens RAS Reinhardt
Maschinenbau GmbH starteten wir im Jahr
1986 bereits mit viel Erfahrung aus der Praxis.

Kontinuierliches und gesundes Wachstum,
Verlisslichkeit und hohe Kundenorientierung
stehen fiir CATUNO und unsere Losungen.

Auch in der Entwicklung legen wir grofien
Wert auf eine klare Strategie mit bewéhrten
Technologien.

Unsere Kunden profitieren von unseren inno-
vativen Ideen und unserem smarten Bedien-
konzept.

Mehr als 100 qualitatsbewusste, flexible Mittel-
standsunternehmen mit iiber 10.000 Client-
installationen vertrauen unserem leistungs-
fahigen ERP-System und den zuverldssigen
Dienstleistungen aus unserem Hause.

modular — flexibel — skalierbar

CATUNO.pro ist ein modular aufgebautes
ERP-System. In den Basismodulen sind alle
wichtigen Kernprozesse enthalten, die unsere
Anwender benétigen. Dariiber hinaus bieten
wir viele Zusatzmodule und Features an, die
sich unsere Kunden optional einrichten las-
sen kénnen.

Zu den Zusatzmodulen gehdren beispielswei-
se unsere Serviceverwaltung mit Lebenslauf-
akte, in der eine vollstandige Riickverfolgung
und Dokumentation bereits verkaufter Artikel
und Dienstleistungen gewéhrleistet wird.

Von einem integrierten TeamChat, der fiir
jegliche Vorginge erstellt werden kann, tiber
Prozessketten, die effizientes Arbeiten ge-
wihrleisten, bis hin zur automatischen Archi-
vierung von Dokumenten. CATUNO.pro un-
terstiitzt unsere Kunden bei allen Abldufen
und sorgt mit seiner intuitiven Bedienbarkeit
fiir eine hohe Akzeptanz bei den Anwendern.
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Unser ERP-System lasst sich individuell
konfigurieren. Durch die Releasefihigkeit
dieser Anpassungen iiberzeugen wir mit
einem geringen Wartungsaufwand.

Die Skalierbarkeit von CATUNO.pro er-
moglicht es unseren Kunden zu wachsen.

Innovation und Zukunft

Viele kreative Kopfe bei CATUNO arbeiten
Tag fiir Tag daran, dass neben den von
Kunden vorangetriebenen Projekten auch
CATUNO.pro in Zukunft immer am Puls
der Zeit entwickelt wird.

CATUNO erkennt neue Trends und hinter-
fragt diese kritisch. Wir folgen nicht jedem
Hype, aber dort, wo es Sinn macht, verstirken
wir unsere Forschungsaktivitdten und verbes-
sern stetig unsere Entwicklungsumgebung.

Zufriedenheitsstudie
»ERP in der Praxis*

Dass fir uns Kundenzufriedenheit an
oberster Stelle steht, zeigen die Ergebnisse
der Trovarit Studie ,ERP in der Praxis“ Be-
reits mehrfach konnten wir dabei Spitzen-
plétze erzielen.

Zuletzt erhielten wir im Herbst 2022 das
beste Ergebnis in der Kategorie ,,Anwen-
derzufriedenheit insgesamt“ im Bereich
25-99 User.

Highlights

o KMU-Experte fiir die diskrete Fertigung

« Moderne Client-Server-Technologie

o Modularer Aufbau

o Grafischer Leitstand

o Produktkonfigurator

o Service-Modul inkl. Lebenslaufakte

o TeamChat

o Integriertes DMS mit GOBD-Zertifi-
zierung

o Smartes Update-Konzept fiir volle
Releasefihigkeit

o Entwicklung, Beratung und Support
direkt vom Hersteller

Kontakt

CATUNO GmbH
Richard-Wagner-Strafle 1
71065 Sindelfingen

OO0
[=]

T: 07031 863 400
E: info@catuno.de
W: www.catuno.de
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From Aptean

cimdata software GmbH

Highlights

« Inbegriffene Releasewechsel bei
cimERP innerhalb der Wartung

o cimAPS fiir die grafisch-interaktive
Feinplanung Ihrer Fertigungsauftrige
und der entsprechenden Ressourcen

« Spezielle Branchenkenntnisse und
entsprechend zugeschnittene Losungen

« Umfangreiche Formulare und
Auswertungen in cimERP

« Nutzung der ERP-Funktionen auch
mobil und von Endgeréten unabhangig

o Komplette IT-Systeme aus einer Hand

o Schnelle Reaktionsféhigkeit und
Fachkompetenz unseres Supports

o Langjahrige partnerschaftliche
Geschiftsverbindungen

o Seit tiber 40 Jahren Ihr Partner fiir
flexibles ERP und optimale Produk-
tionsplanung

Referenzen

Unsere Kunden sind mittelstandische Unter-
nehmen aus der Fertigungsindustrie, aber
auch Teilunternehmen gréflerer Konzerne.
Uber 100 Kunden aus den verschiedensten
Branchen nutzen unsere Softwarelésungen
und Dienstleistungen.

Zu unseren Referenzen zihlen:

o C+P Mobelsysteme GmbH & Co. KG
o Graf Elektronik GmbH

o IFFLAND GmbH

« Johannes Giesser Messerfabrik GmbH

Kontakt

cimdata software GmbH
Hohentriidinger Str. 11
91747 Westheim

T: 09082 - 95961 - 0

E: infocim@cimdata-sw.de
W: www.cimdata-sw.de
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Firmenprofil

cimdata software ist der kundennahe Spezia-
list fiir ERP und Produktionsplanung mit
Sitz in der Region Niirnberg. Seit 1983 ent-
wickeln wir Softwaresysteme fiir unsere
mittelstaindischen Kunden in der Fertigungs-
industrie. Als ein DIN EN ISO 9001 zertifi-
ziertes Unternehmen sind unsere Geschafts-
prozesse auf Qualitit ausgerichtet. Durch
kundenorientiertes Denken und Handeln
garantieren wir Thnen beste Leistungen. Kurze
Kommunikationswege und schnelle Reak-
tionszeiten zeichnen das gute Verhiltnis zu
unseren Kunden aus. Wir setzen auf langjah-
rige gute Partnerschaften.

Als Teil der Aptean-Gruppe unterstiitzen wir
Sie dabei, den Entwicklungen Ihrer Branche
stets einen Schritt voraus zu sein. Wir streben
kontinuierlich danach, innovative Losungen
zu entwickeln, damit Sie nachhaltige Erfolge
verzeichnen. Aptean ist ein fithrender globaler
Anbieter von Softwarelosungen fiir geschifts-
kritische Prozesse und setzt auf Branchen-
expertise und fortschrittliche Technologien.

Produkte & Services

Die cimERP-Softwareprodukte verfiigen tiber
beste Funktionalitit. Sie werden von uns fort-
laufend an die Geschiftsablaufe unserer
Kunden angepasst und in direktem Kontakt
weiterentwickelt, um die Unternehmens-
prozesse noch effektiver zu machen.

Mit dem cimERP-Produktportfolio sind die
Hauptprozesse der Serien-, Varianten- und
Auftragsfertigung optimal abgedeckt. Uber
die umfangreiche, durchgehende Gesamt-
l6sung cimERP hinaus sind bewihrte Integ-
rationslésungen fiir Finanzen, Controlling,
Betriebsdatenerfassung, mobile Lagerlogis-
tik, Exportdokumentation und viele weitere
Funktionen vorhanden.

cimMobile ermoglicht die mobile Nutzung
von cimERP-Funktionen iiber Intranet und
Internet. Das Frontend Interface ist an Ihre
speziellen Anforderungen anpassbar. Durch
Ansteuerung der Webservice-Schnittstelle
mit eigenen Programmen erhalten Sie um-
fassende Flexibilitt.

Die Anforderungen unserer Kunden bilden
die Grundlage der Losungskonzepte. Auch
nach der Implementierung stehen wir Thnen
mit umfassender Betreuung durch direkte
Ansprechpartner und verldsslichem Support
zur Seite. Wir bieten den Anwendern indivi-
duelle Schulungen rund um unsere Software
an. Die cimdata Hotline und Thr Wartungs-
konzept sichern Thre Investition optimal ab.

cimdata punktet mit tiberdurchschnittlich
gutem Preis-Leistungsverhiltnis fiir das ERP-
System als auch fiir die Wartung. Die Software
bietet hochste KMU-Eignung und Anpass-
barkeit an individuelle Kundenprozesse.
Dies wurde uns in der unabhingigen An-
wenderstudie von Trovarit stets bestatigt.
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Mit Comarch ERP Enterprise
flexibel und schnell reagieren

Mit einem flexiblen ERP-System kdnnen
Unternehmen rasch auf Verinderungen
reagieren. Daher entscheiden sich viele
mittelstindische Unternehmen fiir Comarch
ERP Enterprise.

Comarch ERP Enterprise ist ein modernes
und flexibles ERP-System, das in der D-A-CH-
Region entwickelt wird. Mit Niederlassungen
in zahlreichen groflen Stidten agiert Comarch
als zuverldssiger Partner fiir die Digitalisie-
rung.

Umfangreiche Erfahrungen mit Implemen-
tierungen in nahezu allen Unternehmens-
typen und in vielen Branchen von Produk-
tion iiber Dienstleistung bis Handel machen
Comarch-Losungen zu einer guten Option
fir mittelstaindische Unternehmen aus
Deutschland, Osterreich und der Schweiz.
Kunden schétzen Comarch fiir die umfang-
reichen Moglichkeiten der Software im
Standard und die Offenheit fiir spezifische
Anpassungen.

Durch Offenheit und Anbindungsfihigkeit
ist die ERP-Losung in fast jede IT-Infrastruk-
tur integrierbar, was wiederum eine schnelle
Anbindung neuer Anwendungen wie IoT MES,
KI oder Omnichannel / Unified Commerce
ermdglicht. Dabei kann Comarch ERP Enter-
prise auch als flexibler Prozess- und Daten-
hub fiir grofle Infrastrukturen fungieren und
diverse Anwendungen zu einem groflen
Frontend vereinen. Die Losung verfiigt iiber
eine sehr hohe Leistung und Skalierbarkeit
und eignet sich fiir die verschiedensten
Datenbankplattformen und Betriebssysteme.
Die offene Architektur von Comarch ERP

[0 ERP Lssungen 2024

Enterprise ermoglicht die Integration diver-
ser Module und Anwendungen. So lassen
sich IT-Systeme aus dem Comarch-ERP-4.0-
Portfolio wie POS, mPOS, OCR, DMS, Web-
shop oder Business Intelligence genauso an-
binden wie beispielsweise Webshops oder
Marketplaces.

»,Comarch ist ein Unternehmen
aus dem Mittelstand und damit
der ideale Partner fiir mittel-
standische Unternehmen aus
Deutschland, Osterreich und der
Schweiz. Mit Comarch ERP
Enterprise bieten wir ein innova-
tives ERP-System, welches wir
umfassend stetig weiterentwickeln.
Gleichzeitig sind wir nah an
unseren Kunden, um uns um
individuelle Wiinsche zu kiim-
mern.“

FRANK SIEWERT, VORSTANDSMITGLIED
COMARCH SOFTWARE & BERATUNG AG

Highlights

« Flexibel: On Premises oder Cloud -
Die Wahl liegt bei den Kunden

o Transparent: Faire Lizenzpolitik und
transparente Informationen tiber
Lizenzkosten

o Vielseitig: Grofler Funktionsumfang
mit passgenauen Frameworks

o Individuell: Individuelle Anpassbarkeit
an die jeweilige Firma und ihre Bediirf-
nisse, Offenheit fiir Integrationen mit
externen Losungen

o Kunden im Mittelpunkt: Als
Hersteller ist Comarch nah an seinen
Kunden und schnell erreichbar, wenn
es um Wiinsche geht: Victorinox,
Blizzard, Sonax, Allied Vision
Technologies, Porzellanmanufaktur
Meissen, KiK, Laderach, Hermes,
Idealo, Abnox, Bringmeister u.v.a.
vertrauen auf Comarch ERP Enterprise.

Kontakt

Comarch Software und Beratung AG
Riesstrafle 16
80992 Miinchen

T: +49 (89) 14329 - 0
F: +49 (89) 14329 - 1114

[x]
|
[=]
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E: info@comarch.de
W: www.comarch.de
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COSMO CONSULT Gruppe

Mit mehr als 1.400 Mitarbeitern an 49 inter-
nationalen Standorten - davon 16 in Deutsch-
land - gehort die 1996 gegriindete COSMO
CONSULT-Gruppe zu den weltweit fithren-
den Anbietern Microsoft-basierter Branchen-
und End-to-End-Businesslésungen. Ein um-
fangreiches Portfolio aus Produkten und
Beratungsleistungen erlaubt dem Software-
und Beratungsunternehmen, komplexe
Geschiftsprozesse gleich welcher Branche
liickenlos abzubilden. Basis dieser Losungen
ist der Microsoft Technology Stack, der unter
anderem Plattformen zu Enterprise Resource
Planning (ERP), Customer Relationship
Management (CRM), Data & Analytics oder
Modern Workplace umfasst. Auf Basis dieser
einheitlichen Technologie und einer ge-
meinsamen Datenhaltung entstehen indivi-
duelle Gesamtlosungen, die unterschiedli-
che Apps, Abteilungen, Standorte und
Lieferketten vernetzen.

Geht es um digitale Geschéftsmodelle, neue
Produkte oder effizientere Prozesse, spielen
intelligente Technologien wie Internet of
Things (IoT), Kiinstliche Intelligenz (KI) oder
Mixed Reality eine immer wichtigere Rolle.
COSMO CONSULT begleitet Unternehmen
durch die Digitale Transformation und ent-
wickelt gemeinsam mit namhaften Industrie-
partnern zukunftsweisende Industrie 4.0-
Losungen.

Kontakt

COSMO CONSULT-Gruppe
Schéneberger Strafle 15
10963 Berlin

T: +49/(0) 30/34 38 15-0
F: +49/(0) 30/34 38 15-111

E: info@cosmoconsult.com
W: www.cosmoconsult.com

Oht540

HME Microsoft

Solutions Partner
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Der Vorstand v.l.n.r: Gerrit Schiller, Uwe Bergmann (Vors.), Klaus Aschauer

Digitalisierung ist allerdings kein Selbst-
zweck. Der Erfolg der Projekte hiangt vor
allem von den Menschen ab. Sie sind es, die
mit den neuen Technologien arbeiten und
denen das moderne, digitale Umfeld Chancen
eroffnet. Business Consulting gehort daher zu
den am stérksten wachsenden Geschéftsfeldern
der COSMO CONSULT-Gruppe. Business
Designer und Business Consultants sorgen
dafiir, dass Digitalisierungsprojekte erfolg-
reich umgesetzt werden und die Menschen
im Unternehmen die Veranderungen ver-
stehen, ihre Denkweise anpassen und Digi-
talisierung nachhaltig leben.

Mit den Losungen von COSMO CONSULT
arbeiten klassische Mittelstindler ebenso wie
internationale GrofSkonzerne oder innovative
Start-ups aus dem E-Commerce-Umfeld.

Mehr als ,,nur* ERP-Software

ERP-Systeme sind der Dreh- und Angelpunkt
der betrieblichen IT-Infrastruktur — daran 4n-
dert auch die Digitalisierung nichts. Neue
Aufgaben wie etwa Teamwork, Datenanalyse
oder Industrie 4.0-Szenarien werden jedoch
zunehmend mit modernen, flexiblen und
schlanken Cloud- oder IoT-basierten Tech-
nologien umgesetzt. Aufgabe des ERP-Systems
ist es dann, diese Informationen zu verar-
beiten, sie entlang der Prozesse bereitzustel-
len oder daraus Automatismen abzuleiten.
COSMO CONSULT setzt auf die ERP-Systeme

Microsoft Dynamics 365 Business Central
(vormals Microsoft Navision bzw. Microsoft
Dynamics NAV) und Microsoft Dynamics
365 for Finance and Operations (vormals
Microsoft Axapta bzw. Microsoft Dynamics
AX). Beide sind Teil des Microsoft Techno-
logy Stacks fiir Business-Anwendungen und
lassen sich auf einfache Weise zu liickenlos
integrierten Gesamtsystemen erweitern, die
dann auch mobile Apps oder Losungen fiir
die Datenanalysen umfassen konnen. Unter-
nehmen profitieren so von den jeweils besten
Technologien, ohne die Integritét ihrer Ge-
schiftsprozesse zu gefihrden.

COSMO CONSULT nutzt dieses Potenzial
zum Beispiel, um ERP-Systeme mit intelligen-
ten Komponenten und Services zu erweitern.
Dabei werden aus praktischen Erfahrungswer-
ten anhand mathematischer Modelle objektive
Entscheidungsparameter abgeleitet. Typische
Einsatzbereiche sind das Bestandsmanage-
ment in der Logistik oder optimierte Maschi-
nenbelegungspléne in der Fertigung.

Was konnen wir fiir Sie tun?

Wir beraten Sie gerne iiber die vielfiltigen
Moglichkeiten, die sich fiir Sie durch den Ein-
satz unserer Businesslosungen ergeben. Neh-
men Sie einfach Kontakt mit uns auf - wir freu-
en uns darauf, gemeinsam mit Ihnen dariiber
zu sprechen, wie Thr Unternehmen von moder-
nen Software-Technologien profitieren kann.
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Mit ERP und KI den Fachkrafte-
mangel in Schach halten

Der Fachkriftemangel gehort fiir viele
Unternehmen zu den dringlichsten Her-
ausforderungen, insbesondere wenn jetzt
die Boomer-Generation in den Ruhestand
geht. Besonders betroffen sind Produktion,
Instandhaltung und Verwaltung. Eine Ant-
wort darauf gibt die Digitalisierung von
Routineaufgaben und Erfahrungswissen.

Gerade dort, wo es auf Doménenwissen an-
kommt, wird es kiinftig eng. So werden sich
etwa viele Menschen, die jahrzehntelange
Erfahrung mit dem Betrieb von Maschinen
haben und sie sozusagen ,,mit verbundenen
Augen“ bedienen konnen, in den nichsten
Jahren aus dem Berufsleben verabschieden.
Zugleich sind Nachwuchskrifte rar. Eine der
Antworten auf diese Herausforderungen
liegt in den Daten. Das sind etwa Daten aus
Maschinen und Anlagen, die in eine Smart
oder Predictive Maintenance einfliefSen. Mit
vorausschauender Wartung koénnen nicht
nur viele Probleme und Stillstinde vermie-
den und so die OEE deutlich verbessert
werden. Die Datenanalytik bildet auch fir
Instandhalter eine wichtige Grundlage, um
die Reiserouten der Serviceeinsitze besser zu
planen und zu koordinieren - anstatt nur
Ad-hoc zu reagieren. Gleichzeitig geht es
darum, den Kunden mehr Informationen
und damit die Moglichkeit zu geben, mehr
Wartungsaufgaben selbst zu {ibernehmen.
Dabei helfen digitale Kundenportalen, die
mit dem ERP verbunden sind und beispiels-
weise Wartungsanleitungen zur Verfiigung
stellen oder Nachbestellungen vereinfachen.

Die Einstiegshiirden senken

Oft sagt ein Bild mehr als tausend Worte. Das
gilt insbesondere dort, wo neue Krifte einge-
setzt werden, die ihre Sprachkenntnisse noch
aufbauen. Perspektivisch geht es darum, die
Einstiegshiirden zum Beispiel aufgrund der
Sprachbarriere abzusenken - bei dieser
wichtigen Aufgabe kann KI helfen. Intelli-
gente Tools tragen dazu dabei, am jeweiligen
Arbeitsplatz kontextsensitiv in grafischer
Form einzelne Arbeitsschritte anzuzeigen.
Immer bessere Ubersetzungs-Tools verein-
fachen die Auswahl unter mehreren Spra-
chen. Wichtiges Wissen wird im Prozess zur
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Verfiigung gestellt. Im Zusammenspiel von
KI und ERP konnen so leichter ungelernte
Mitarbeitende eingesetzt werden, die Einar-
beitungskurve ist entsprechend weniger steil.
Auf Plattformen wie Microsoft Azure stehen
kognitive KI-Services bereit, zudem hilft die
auf ChatGPT basierende Technologie Copilot
dabei, in nahezu allen Anwendungsberei-
chen von KI zu profitieren.

Wertvolles Wissen digitalisieren

Industriemaschinen sind oft sehr komplex
und verfiigen {iber eine Vielzahl unterschied-
licher Parameter. Die Einrichtung und das
Handling, beispielsweise beim Werkzeug-
wechsel, sollten daher bei der digitalen Un-
terstiitzung im Vordergrund stehen. Dialog-
anwendungen konnen dabei helfen, diese
Aufgaben fiir unerfahrenere Mitarbeitende
zu vereinfachen. In einem intelligenten Fragen-
antwortdialog, in den zum Beispiel bereits
Auftragsdaten aus dem ERP einflieflen,
konnten Mitarbeitende durch die einzelnen
Schritte gefithrt werden, um die Maschine
richtig einzustellen. Dafiir ist es nétig, das
Wissen der Menschen, die jetzt noch in der
Produktion titig sind, konsequent zu erfragen
und in Algorithmen zu tiberfithren. Cosmo
Consult setzt als Umsetzungspartner einer-
seits auf das Fachwissen der eigenen Daten-
wissenschaftler, andererseits auf einen beglei-
tenden Kulturwandel. Die Praxiserfahrung

Autor: Michael Hering, Industry Manager
Discrete bei der COSMO CONSULT Group

zeigt immer wieder: Digitalisierung gelingt
nur, wenn die Menschen mit an Bord sind.

Verwaltung und Organisation
entlasten

Ahnliche Ansitze sollten zudem fiir organi-
satorische Aufgaben in den kaufménnischen
Bereichen zum Einsatz kommen. Auch hier
gibt es viel Fachwissen rund um die Bearbei-
tung besonderer Fille, das digitalisiert wer-
den kann. Komplexe, gewachsene Excel-
Listen verstehen oft nur einige wenige
Mitarbeitende. Unter welchen Voraussetzun-
gen wird ein Geschiftsvorfall wie erledigt,
welche Ausnahmen gibt es und wie gehen
erfahrene Mitarbeitende damit um? Intelli-
gente ERP-Systeme konnen zudem dazu bei-
tragen, kontextsensitive Hilfe anzubieten.
Wo muss zum Beispiel eine Bestellung ange-
legt werden? Dazu konnte auf Knopfdruck
eine prozessorientierte Dokumentation laufen
oder ein Video, das zeigt, wie ein Bestellprozess
im Unternehmen konkret ablduft. Fir viele
Aufgaben lohnt sich ein ,,Digital Consultant®.
Er vereinfacht das Onboarding fiir neue Mit-
arbeitende und fiithrt die Newbies durch die
Prozesse — indem hier viel Wissen, das sonst
erst im Laufe der Einarbeitungszeit mithsam
zusammengesammelt werden muss, konzer-
tiert abrufbar ist.
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HilliCronon

Cronon GmbH

Highlights

o Personliche Ansprechpartner begleiten
unsere Kunden sicher durch alle Phasen
ihrer Projekte.

« Uber 20 Jahre Erfahrung mit der
ERP-Losung ,,Infor LN“ in den
unterschiedlichsten Branchen.

o Spezialist fiir ,,Infor CloudSuite Industrial
Enterprise®, der leistungsstirksten
Cloud-Losung fiir Fertigungsunternehmen.

o Das Add-On ,,Massen-Billing“ fiir
Online-Handler im B2C-Geschift, die
ihren Abrechnungsprozess automatisieren
wollen.

o Die KI-Losung ,,Fraud Prevention', die
betriigerische Bestellungen im Online-
Handel erkennt und so Riickabwicklungen
vermeidet.

o Als Tochterunternehmen der STRATO
AG ist Cronon Teil der IONOS Group
SE. Das gibt uns ein starkes Fundament
und schaftt Sicherheit fiir unsere Kunden.

Lésungen fiir den Mittelstand —
Digitalisierung leicht gemacht

Was brauchen Sie fiir Thren digitalen Wandel?
Automatisierte Workflows, digitale Akten
oder umfassende Datenanalysen? Wir digita-
lisieren Thr Unternehmen mit Enterprise Soft-
ware von Infor.

Intelligentes ERP — machen Sie
Komplexitat beherrschbar

Mit der praxiserprobten ERP-Losung Infor
LN - On Premises oder in der Infor Cloud -

Kontakt
Cronon GmbH
Otto-Ostrowski-Str. 7

10249 Berlin

E: erp@cronon.net
W: cronon.net/erp/
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gewinnen Sie die Hoheit iiber Thre Daten
und steuern so Thre Unternehmensprozesse
vollig transparent. Die Losung ist mafige-
schneidert fiir Fertigungsunternehmen und
kann auch umfangreiche Abrechnungspro-
zesse mit groflen Datenmengen in anderen
Branchen optimal abbilden. Mit Cronon pro-
fitieren Sie von iiber 20 Jahren Erfahrung mit
Infor LN.

Clevere DMS - optimieren Sie lhre
Geschéftsprozesse

Wir unterstiitzen Sie bei der Digitalisierung
Threr Geschiftsprozesse mit dem vollinteg-
rierten Infor Dokumentenmanagement (IDM)
und helfen Thnen dabei, Arbeitsabldufe zu
automatisieren und Geschaftsprozesse einfa-
cher, effizienter und transparenter zu machen.

Innovatives Bl — entfalten Sie das
volle Potenzial lhrer Daten

Unsere Experten fiir Business Intelligence und
Data Warehouse zeigen Thnen, wie Sie das volle
Potenzial Ihrer Unternehmensdaten entfalten.
Mit den BI-Lésungen von Infor steht Thnen
modernste und leistungsstarke Business Intel-
ligence- und Analyse-Software zur Verfiigung.

Smarte KI — erkennen Sie betriige-
rische Bestellungen

KI optimiert und automatisiert Geschiftspro-
zesse. Zum Beispiel fir Unternehmen im
Online-Massengeschaft, die aufgrund betrii-
gerischer Bestellungen einen hohen Aufwand
fir die Erkennung und die Riickabwicklung
betreiben miissen. In einem Projekt hat
Cronon eine KI darauf trainiert, solche
»Fraud-Bestellungen“ zu erkennen und zu
vermeiden.

Erfahrung und frische Ideen — so
schaffen Sie die Digitalisierung

Wir unterstiitzen Sie ganzheitlich. Von der
Projektvorbereitung, iiber Implementierung
und Migration, Programmierung und Schnitt-
stellenentwicklung, Hardware und Rechen-
zentrumsleistungen bis hin zur Betreuung des
laufenden Betriebs - alles aus einer Hand.

Cronon — wir verstehen Sie

Profitieren Sie von unserer langjihrigen Erfah-
rung aus IT-Projekten unterschiedlichster Gro-
Benordnungen und Branchen. Unsere Kunden
sind tiberwiegend mittelstdndische Unterneh-
men. Sie schitzen unsere personliche Erreich-
barkeit, unsere Flexibilitit und unser Engage-
ment in jedem einzelnen Projekt.

Typisch Cronon — immer fiir Sie da

Wir haben uns den sicheren Blick fiir das
Machbare und eine Hands-on-Mentalitdt be-
wabhrt. So setzen wir individuelle Anforderun-
gen in praktische Losungen um.

Thr personlicher Ansprechpartner begleitet
Sie sicher durch alle Phasen Ihrer Projekte.

Komplexitat wird

beherrschbar

HlliCronon

Sie wollen mehr wissen?
Schauen Sie hier:

OEAD
[=]
cronon.net/1f

Gold
Channel Partner
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Webhoster produziert 50-millionste Rechnung
Billing-Prozesse effizient automatisiert

Uber die STRATO AG
Webhosting fair und einfach

Die STRATO AG ist mit tiber 4 Millionen Do-
mains und mehr als 2 Millionen Kunden einer
der grofiten Webhoster weltweit. STRATO
beschiftigt rund 500 Mitarbeiter und betreibt
zwei TUV-zertifizierte Rechenzentren mit
iiber 70.000 Servern in Berlin und Karlsruhe
und gehért zur IONOS Group SE.

Die Herausforderung
Billing-Prozesse mit grofSen Datenmengen
effizient automatisieren

Bei STRATO sollte ein neues ERP-System
eingefiihrt werden, da das alte System fiir das
stetig wachsende Unternehmen nicht mehr
ausreichte. Der gesamte Billing-Prozess — von
der Fakturierung bis zum Inkasso - sollte voll-
automatisch iiber das neue ERP-System abge-
wickelt werden.

Zusitzlich sollten ein papierloser Rechnungs-
versand und ein Online-Rechnungsarchiv re-
alisiert werden. Eine besondere Anforderung
an das Online-Archiv: Mehrere Millionen
Kunden sollten online auf ihre Bestelldaten,
Rechnungen und Gutschriften zugreifen kén-
nen - in Echtzeit!

Das auflergewohnlich grofle Datenvolumen
stellt besondere Anforderungen an die Hard-
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ware: Téglich verarbeitet STRATO eine Milli-
on Auftragsdaten (neu angelegte Positionen,
Rechnungen, Gutschriften etc.).

Die Losung
Vertragsmanagement und Billing fiir das
automatisierte Massengeschift

Fiir STRATO hat Cronon auf Basis des ERP-
Systems Infor LN eine Billing-Lésung ge-
schaffen, die alle Anforderungen fiir das
automatisierte Massengeschift von Tele-
kommunikations- und Hosting-Dienst-
leistern abdeckt. Dabei wurden alle Prozesse
der Vertragsverwaltung und -abrechnung
zusammengefithrt und die Daten zentral in
einer Oracle-Datenbank konsolidiert.

Die automatisierten Prozesse beginnen mit der
Auftragserfassung auf der STRATO Website,
die der Kunde selbst vornimmt. Nach Plausibi-
litdtspriifungen sowie Priifung der Produkt-
und Domain-Verfiigbarkeit werden die Daten
in die Datenbank {ibernommen. Die vertrags-
und abrechnungsrelevanten Bestandteile
stehen der Buchhaltung sofort zur Fakturie-
rung zur Verfiigung. Zahlungseinginge
werden vollautomatisch verbucht, Mahnwesen
und das Inkasso erfolgen ebenfalls automa-
tisiert.

Wichtig fiir das Massengeschift und typisch fiir
die Billing-Lésung mit Infor LN: Trotz auflerge-

,unser Billing-Prozess ist wie
eine perfekte Produktionsanlage,
die die Kundendaten zuverlassig,
effizient und vollig automatisiert
verarbeitet und an den richtigen
Bestimmungsort bringt. Dadurch
bendtigen wir flir unsere weitere
Expansion kaum zusatzliche
Ressourcen, was ein echter
Wettbewerbsvorteil ist.“

Das sagte Stephan Georgi, Prokurist und
Leiter Finanzen, STRATO AG, anlasslich der
50-millionsten Rechnung, die im Sommer
2021 in der ,,Produktionslage vom Band
gelaufen ist.”

wohnlich grofier Datenmengen bleiben die An-
forderungen an die Hardware duflerst moderat.

Durch den papierlosen Rechnungsversand
und ein Online-Rechnungsarchiv konnten die
Kosten fiir den Postversand der Rechnungen
bei STRATO um mehr als 90 Prozent gesenkt
werden.

Cronon betreut seit iber 20 Jahren das ERP-
System der STRATO AG und damit die lau-
fende Infor LN-Anwendung mit Release-
Wechseln der Standard-Software als auch
individuellen Anpassungen nach Kunden-
wunsch. Aktuell werden verschiedene KI-
Projekte von der Cronon fiir die STRATO
realisiert, wie zum Beispiel die automatische
Erkennung und Vermeidung von betriige-
rischen Bestellungen oder die automatische
Auszifferung von Buchungen.

Kontakt

Ivan Dreznjak
T: +49 30 39802-574

Dietmar Miiller
T: +49 30 39802-582

E: erp@cronon.net

‘W: cronon.net
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Complan & Partner GmbH

Zeit, Ihr Unternehmen zukunftsfest
zu machen.

Sie fithlen sich von Ihrem System nicht aus-
reichend unterstiitzt und wiinschen sich ein
gesundes, nachhaltiges Wachstum fiir Thr
Unternehmen? Sprechen Sie uns an und
lernen Sie MerkatorIQ kennen!

Zeit fiir Digitalisierung

MerkatorIQ unterstiitzt als ERP-Komplett-
16sung Thre gesamten Geschiftsprozesse und
bietet im Standard nicht nur eine hohe Funk-
tionstiefe, sondern die Moglichkeit, mit Hilfe
zahlreicher Optionen und Parameter -fast- jede
Anforderung individuell und ohne Program-
mierung abzubilden. MerkatorIQ ist damit auch
firr die langfristige Optimierung und Digi-
talisierung Ihrer Prozesse bis hin zur papier-
losen Fertigung und Vollautomatisierung
bestens geeignet. Mit MerkatorIQ erhalten Sie
zusdtzlich den Schliissel zum Datenschatz
Thres Unternehmens. Die MerkatorIQ-Module

Kontakt

Laufdorfer Weg 4
35578 Wetzlar

Regerstr. 14
42657 Solingen

T: +49 (0)6441 - 9288-0

E: software@complan.de
W: www.complan.de
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fir Kalkulation, Reports, BI und Controlling
mit Artikel- und Kundenerfolgsrechnung
sorgen dafiir, dass Sie qualifizierte Manage-
mententscheidungen fiir die Zukunft Ihres
Unternehmens treffen kénnen.

Zeit fiir Planungssicherheit

Unsichere Lieferketten und unzureichende
Ressourcenplanung fithren in vielen Unter-
nehmen zum Auflaufen unerledigter Auftrige
auf vergangene Kapazititssegmente, die ohne
effektive Neuterminierung in die Zukunft
»planlos”im Berg abgearbeitet werden miissen.
Die Herausforderung besteht darin, das termin-
gerechte Abarbeiten zu erméglichen und Pla-
nungssicherheit zu gewinnen.

MerkatorIQ verfiigt {iber Automatismen in
der Ressourcenplanung, die iiber die Grenzen
des klassischen ERP hinausgehen und gibt
Thnen die Sicherheit fiir frithzeitige Termin-
zusagen. Die automatisierte Terminierung
erkennt hoch ausgelastete Kostenstellen und
beriicksichtigt vorhandene Kapazititen,
Materialverfiigbarkeit, Wiederbeschaffungstage
und Daten aus der Personalzeiterfassung.
Mithilfe zahlreicher Optionen erreichen Sie
im Ergebnis eine Durchlaufzeitreduktion fiir
Thre Auftrage und eine insgesamt verbesserte
Einhaltung von Lieferterminen.

Zeit fiir nachhaltige Losungen

MerkatorIQ kann als Kern Ihrer Software-
landschaft auch Threm Unternehmen echte
Wettbewerbsvorteile verschaffen.

Mit jeder MerkatorIQ-Einfithrung ist es fiir
uns immer zugleich ein zentrales Anliegen,

die Nachhaltigkeitsziele unserer Kundenun-
ternehmen gemeinsam effektiv umzusetzen
und kontinuierlich zu optimieren. Nachhal-
tiges Wirtschaften steht dabei nicht im
Widerspruch zu finanziellem Erfolg, viel-
mehr dient u.a. der optimierte Materialein-
satz der Wertschopfung und dem gesell-
schaftlichen und 6kologischen Nutzen.

Software made in Germany

Als Software-Haus fiir ERP-Software und Or-
ganisationsberatung mit Hauptsitz in Wetzlar
entwickelt und liefert Complan & Partner
ERP-Software fiir mittelstandische Unterneh-
men mit den Schwerpunkten Gerite-, Ma-
schinen- & Anlagenbau, Automotive, Metall-
verarbeitung, Feinmechanik, Teilefertigung
(z.B. Gummi, Kunststoff, Textil), Recycling,
Medizintechnik, Nahrungsmittel und Optik-
fertigung. In unserer Unternehmens-Software
MerkatorIQ stecken die Erfahrung und das
Branchen-Knowhow aus vielen Jahren ERP-
Entwicklung. Unser erklartes Ziel liegt darin,
durch innovative Losungen und die Optimie-
rung der Geschiftsprozesse klare Wettbewerbs-
vorteile fiir unsere Kunden zu erzielen.

Wir sind

« seit 40 Jahren am Markt,

« 100% eigenkapitalfinanziert
« 100% partnergefiihrt.

Vereinbaren Sie jetzt
einen Termin fiir

eine unverbindliche
Produktvorfiihrung!
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50 Jahre ELDICON
Systemhaus GmbH

Firmenprofil

Die 1974 durch Herrn Dipl. Ing. Winfried
Langer gegriindete ELDICON Systemhaus
GmbH ist heute ein unabhéngiger Software-
hersteller und anbieter branchenneutraler
ERP Standardlésungen fiir den Mittelstand.
Konzentrierte man sich in den Unterneh-
mensanfingen auf eine projektorientierte Ent-
wicklung und Herstellung von Steuerungs-
hardware, riickte Mitte der 80er Jahre die
Neuentwicklung eines branchenunabhéngi-
gen Komplettsystems auf ORACLE* Basis in
den Vordergrund.

Nach dem Motto ,,Maflanzug trotz Standard“
stellt das heute durch Jochen Langer in zweiter
Generation inhabergefithrte Unternehmen
zusétzlich individuelle Beratungs und Schu-
lungsleistungen zur Verfiigung und steht
mehr denn je fiir Stabilitdt, Flexibilitat und
kurze Reaktionszeiten. Im Jahr 2024 feiert das
Unternehmen ELDICON somit bereits sein
50 jahriges Firmenjubildum.

Produkte & Services

Mit dem WEST System steht Kunden eine
vollintegrierte und  branchenneutrale
ERP Komplettlosung entlang der gesamten

Wertschopfungskette zur Verfiigung.

Mit dem WEST System sind alle Prozesse
von Dienstleistung, Handel sowie Fertigung
(Einzel-, Serien- und Variantenfertigung)
optimal abgedeckt.

[0 ERP Lssungen 2024

Durch ein sehr leistungsfihiges eigenes Fra-
mework und unserem Baukastensystem fiir
Businessprozesse konnen die gesamte Ober-
fliche und alle individuellen Prozesse nach
Kundenwunsch und Best Practices konfigu-
riert und parametrisiert werden. Dadurch
zahlt der Kunde nur das, was er tatsichlich
benétigt.

Die gesamte Software Entwicklung bis zum
Support des WEST Systems leisten wir aus
einer Hand. Unsere Kunden werden vom Kick
Off iiber den gesamten Projektablauf bis hin
zum nahtlosen Ubergang in den Praxisbetrieb
und dariiber hinaus begleitet.

Nach dem Praxisstart werden unsere Kunden
weiterhin durch ihren individuellen Projekt-
leiter unterstiitzt und beraten. Dadurch wird
das WEST System sowohl durch uns als auch
gemeinsam mit unseren Kunden kontinuier-
lich weiterentwickelt und verbessert.

Im Bereich Service und Support steht unseren
Kunden ein Team aus freundlichen, erfahre-
nen und hervorragend ausgebildeten Mitar-
beitern jederzeit tiber Ticketsystem, Email
oder Telefon mit Rat und Tat zur Verfiigung.

Durch unser besonderes Service Konzept
koénnen problemlos alle notwendigen Erwei-
terungen und Patches beim Kunden integriert
werden. Somit ist ein storungsfreier Praxisbe-
trieb gewiahrleistet.

Highlights

o Inhabergefiihrtes Unternehmen mit
50 Jahren Erfahrung am ERP Markt

 Hoher Funktionsumfang, Flexibilitat
und Skalierbarkeit des WEST Systems

« Hochleistungsfihiges UI Framework
fir Anpassungen bis auf Bedienerebene

o Automatische Produkt und Stamm-
datenerfassung mit Konfigurator

» Umfangreiche Lagerlogistiksteuerung
inkl. Mobile/Handheld/Pick By Voice

o Forecast von Endprodukten und deren
komplette Auflosung inkl. Kapazitit/
Personal und Werkzeugbedarf bis hin
zum strategischen Einkauf

« Eigenentwickeltes Mappingtool xCON
Suite (problemlose EDI Anbindung)

 B2B Portal tiber den Businessprozess-
Baukasten

o Betrieb des WEST Systems als On
Premises Software oder in der Cloud

Referenzen

Zu unseren Kunden zihlen mittelstindische
Unternehmen aus Industrie, Handel und dem
Dienstleistungsbereich.

Ein Auszug aus unseren Referenzen:

« ALIVE AG

« HSIHERMANN SCHWERTER
ISERLOHN GmbH

« HUCOBI GmbH

* NOWOtex GmbH & Co.KG

« PIKO Spielwaren GmbH

o Weisser Spulenkorper GmbH & Co. KG

S
Kontakt
ELDICON Systemhaus GmbH

Lohhofer Strafle 27
90453 Niirnberg

[=]p; =]
[=] 5

T: +49 911 704545-0

E: info@eldicon.de
W: www.eldicon.de
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ELDICON
Qym AL\VE

AL!'VE erweitert seine
Prozesse mit WEST System

von ELDICON

Unternehmen

Mit  der ALIVE AG
als unabhingige Vertriebs- und Marketing-
gesellschaft im Jahre 2000 stand der Vertrieb
von Bild und Tontrégern im Fokus.

Griindung  der

Heute gehoren zum Portfolio des mittelstén-
dischen Unternehmens neben Dienstleistun-
gen im Vertriebsbereich auch Services wie
Lizenzberatung, Authoring und digitale
Auswertungen. Mit der Tochtergesellschaft
Enterlog Entertainment Logistik GmbH ver-
figt AL!VE zudem iber ein -eigenes
Logistikzentrum mitsamt Lagerhaltung und
Warenservices, bietet aber auch Lésungen in
den Bereichen Vendor Managed Inventory
(VMI) und Category Management an.

Die 2019 gegriindete Enterlog Trade GmbH
bietet mit der Konzeption, Umsetzung und
Ausfithrung von Webshops einen weiteren
rundet somit das

Vertriebskanal und

Gesamtpaket ab.
Anforderung und Umsetzung

Bereits im Jahr 2005 entschied sich die ALIVE
AG fiir ein neues ERP, um insbesondere die
Abléufe in der Logistik digital, schlanker und
effizienter zu gestalten. Die Wahl fiel auf die
vollintegrierte ERP Losung WEST System der
Firma ELDICON Systemhaus GmbH.

Da es sich um ein branchenneutrales System
handelt, konnte aufgrund der sehr guten Zu-
sammenarbeit mit der Projektleitung der
Eldicon ein individuelles ERP entwickelt
werden, welches die Komplexitit des Ver-
triebs und der Logistik exzellent abbildet.
Der Lagerverwaltung liegt eine dynamische
Platzverwaltung zu Grunde, so dass die Pick
Face stindig optimiert werden kann.

Das Geschaftsmodell der ALIVE AG basiert
auf einem Kommissionsgeschaft, d. h. im
Verbrauchermarkt abgesetzte Ware wird ver-
provisioniert. Somit kommt dem Bereich der
Warenriicklieferung/Retoure aus nicht ver-
kauften Mengen besondere Bedeutung zu.
Sowohl die Quantitit als auch der Warenwert
monatlich zu

aus Riickliufen, welcher
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erfassen und abzurechnen ist, stellt eine
Herausforderung fiir jeden Logistiker dar. Seit
Einfithrung des WEST Systems konnten in
diesem Bereich beachtliche Einsparpotentiale
generiert werden.

Alle Ablaufe iiber ERP System

Galt der urspriingliche Einsatz des ERP der
Lagerverwaltung und dem Versand, wurde
schnell klar, dass moglichst alle Unterneh-
mensabldufe tiber das ERP gesteuert werden
sollten. So wurden Module fiir Vertrieb &
Kundenkontaktmanagement, fiir Kunden-
auftragsabwicklung, fiir Einkauf & Material-
wirtschaft sowie fiir Finanzbuchhaltung &
Controlling aufgesetzt.

Hervorragend gelang die Zusammenarbeit
von ELDICON und AL!VE in den Folge-
jahren in Bezug auf die Optimierung der
Fordertechnik und die komplette digitale
Kommissionierung. Alle Module sind man-
dantenfihig und somit konnten die Tochter-

gesellschaften Enterlog GmbH und Enterlog
Trade GmbH in ihren Griindungsjahren rei-
bungslos in das ERP integriert werden.

Dank der EDI Fahigkeit des WEST Systems
konnte dies mit der marktfithrenden
VMI Lésung der Enterlog GmbH verkniipft
werden, so dass die Vertriebsleistung der
AL!VE AG fir den stationdren Handel eine
ganz neue Bedeutung bekam. Seit 2009 bietet
Enterlog das EDI Datenclearing auch exter-
nen Partnern an.

Hervorzuheben ist die intensive und profes-
sionelle Begleitung des Projektleiters der
ELDICON Systemhaus GmbH, der seit
Beginn der ERP Umstellung dabei ist und
sich so liber die Jahre ein fundiertes Wissen
hinsichtlich der Abldufe
ALIVE AG aneignen konnte, sodass eventu-

innerhalb der
elle Problemstellungen oder neue Entwick-

lungswiinsche rasch umgesetzt werden kén-
nen.
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ERP System entlang der ELDICON BIKO

Systemhaus

individuellen Anforderungen

Unternehmen

Die PIKO Spielwaren GmbH ist mit iiber 600
Beschiftigten an den Produktionsstandorten
Sonneberg und Chashan in China sowie
mehreren Vertriebsstandorten weltweit einer
der fithrenden Hersteller von Modelleisen-
bahnen und Zubehor.

Anforderung

Im Jahre 2007 begann die Suche nach einem
neuen ERP System, mit dem die komplette
Warenwirtschaft und Produktionssteuerung
abgebildet und die bisherige AS/400 Losung
ersetzt werden sollte. Nach einem ca.
halbjéhrigen Auswahlprozess entschied man
sich fir das WEST System der Firma
ELDICON Systemhaus GmbH

Die Umstellung sollte urspriinglich im Paral-
lelbetrieb, nur mit den PPS Modulen starten.
Im laufenden Projekt kam man zur Entschei-
dung, komplett umzustellen und auch gleich
mit den Modulen der Warenwirtschaft inkl.
Anbindung zum Rechnungswesen System zu
beginnen.

Umsetzung

Nach mehreren Monaten Planung und Vor-
bereitung ging Anfang 2009 das System fiir
die Standorte Deutschland und China in den
Produktiv Betrieb. Hier fand in den ersten
Wochen eine zusdtzliche Betreuung der
PIKO Anwender durch Mitarbeiter der Firma
ELDICON vor Ort statt, weshalb die Umstel-
lung ohne gréflere Verzogerungen oder Lie-
ferschwierigkeiten wahrend der Hauptsaison
reibungslos funktionierte.

Der Umsatz und die Anzahl der Versandpake-
te bei PIKO haben sich seit dieser Zeit fast ver-
dreifacht und eine zunehmende Digitalisie-
rung, sowohl bei Produkten als auch
bei Prozessen, fithrte zu immer neuen
Teil Projekten, Modulen und Schnittstellen zu
externen Systemen. Hier erwies sich das
WEST System als dufierst anpassungsfihig
und mit Einsatz der HTML5 Technologie
jWEST Mobile konnten im Bereich Lagerlo-
gistik und Service Management, aber auch

[0 ERP Lssungen 2024

mit Hinblick auf Retailer Platform und den
PIKO Flagship Store moderne, plattformun-
abhdngige Losungen entlang der individuellen
Anforderungen umgesetzt werden.

Wir danken der Firma ELDICON fiir die du-
Berst gute und vertrauensvolle Zusammenar-
beit der letzten 15 Jahre und freuen uns auf
viele weitere gemeinsame Projekte in der Zu-
kunft.

WEST System im Einsatz:

o Vertriebssteuerung/Versand/Edifact
(DE und CN)

« Servicemanagement/
Reklamationswesen (DE)

« Materialwirtschaft/
Lagerverwaltung (DE und CN)

« Einkauf/Beschaffung (DE und CN)

o PPS/Werkzeugverwaltung (DE und CN)

o Projektsteuerung (DE)

« Personalzeitwesen (DE)

o Webshop Anbindung (DE)

« Rechnungswesen Anbindung (DE)

o WEST Mobile2 (DE und CN)
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CSB-SYSTEM

CSB-System SE

Highlights

o ERP-Spezialist fiir die Prozessindustrie
seit 1977
« 1.200 Installationen in 50 Lindern
« 30 Sprachen
« 45 Regionalorganisationen
550 Mitarbeiter (Gruppe)

o >80 Mio. Euro Umsatz in 2022
(Gruppe)

o CSB bietet alle Leistungen aus einer
Hand: Software, Hardware, Services
und Business Consulting

« Das CSB-System integriert alle
Unternehmensbereiche, Produktion
und Logistik. Auch tiber Unterneh-
mensgrenzen hinweg.

« Das CSB-System gibt es passend fiir
jede Unternehmensgrofie: als CSB
BASIC ERP, CSB FACTORY ERP und
CSB INDUSTRY ERP

o Preise und Auszeichnungen: Interna-
tional FoodTec Award 2021 fiir KI-
Losung CSB Jamboflash, Fleischer-
Handwerk Award 2019, International
FoodTec Award 2018, Fabriksoftware
des Jahres 2018, Fleischerei Technik
Award 2016, ERP-System des Jahres
Food & Lebensmittel 2016 und 2019

Kontakt

CSB-System SE
An Fiirthenrode 9-15
52511 Geilenkirchen

T: 0049/2451/6 25-350
F: 0049/2451/6 25-311
E: info@csb.com

[=]
[=]
Vorstand

Dr. rer. pol. Peter Schimitzek (Vorsitzender),

i[a]

W: www.csb.com

Sarah Vanessa Kroner

Aufsichtsratsvorsitzender
Dr. Florian Hotz
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Firmenprofil

Die CSB-System SE ist der fithrende
Branchen-IT-Spezialist fiir die Prozessindust-
rien Lebensmittel, Getranke, Chemie, Pharma
und Kosmetik sowie den Handel. Mit Soft-
ware, Hardware, Services und Business Con-
sulting aus einer Hand sind wir seit 1977 der
Innovationspartner unserer Kunden und sor-
gen fiir entscheidende Wettbewerbsvorteile.

Produkte und Services

Das Herzstiick unseres Portfolios bildet das
CSB-System. Die Komplettlosung bildet alle
Bereiche der Wertschopfungskette unserer
Zielbranchen ab - in Umfang und Tiefe, von
der Urproduktion bis zum Konsumenten
und von der Maschine bis zum Controlling.
Alle Unternehmensprozesse kénnen so voll-
stindig im Standard abgedeckt werden. Auf-
grund des modularen Aufbaus der Komplett-
16sung sind unsere Kunden in der Lage, neue
Funktionalititen flexibel in den Schritten
einfithren, die sie selbst bestimmen. Dariiber
hinaus ldsst sich das CSB-System schnell und
sicher aktualisieren und technische Neue-
rungen oder gesetzliche Anderungen leicht
integrieren. Das CSB-System gibt es fiir jede
Unternehmensgrofie. Kleine Betriebe nutzen
das CSB BASIC ERP, mittelstindische und
grofle Unternechmen das CSB INDUSTRY
ERP als Komplettlosung, wihrend Konzerne
und Unternehmensgruppen ihre Werke mit
CSB FACTORY ERP steuern. Schon heute
bildet das CSB-System die Basis fiir die Smart
Factory von morgen, denn es ist optimal fiir

die weitere Vernetzung, Automatisierung
und Selbststeuerung von Werken vorbereitet.

Weltweit bieten wir unseren Kunden alle
Leistungen, die sie fiir den effektiven Einsatz
der Branchenlésung brauchen, aus eigener
Hand: Software fiir den Bereich Management
& Planung, Software fiir den Bereich Pro-
zesssteuerung, Software fiir den Bereich Aus-
fithrung & Fertigung, Industrielle Bildverar-
CSB  Vision,
Automationslosungen sowie Business Con-

beitung mit Hardware,
sulting und Services. Der Ansatz, Software,
Hardware, Services und Business Consulting
aus einer Hand anzubieten, reduziert Kosten
und Komplexitit fir unsere Kunden, etwa
bei Zukdufen oder der internationalen
Expansion ihrer Unternehmen.

Unsere Experten realisieren und betreuen
weltweit Projekte jeder Unternehmensgrof3e.
So haben wir im Rahmen von weit mehr als
1.200 Implementierungen ein Set von opti-
mierten Geschiftsprozessen fiir die meisten
Lander der Welt aufgebaut.

Unsere Software wird seit jeher in Deutsch-
land durch unser eigenes Team von hoch-
qualifizierten Softwareentwicklern program-
miert. Wir haben schon friih die technische
Basis geschaffen, damit unser CSB-System
spdter problemlos anpassbar und erweiterbar
ist. So ist das CSB-System seit 1985 aufwirts-
kompatibel. Viele unserer Kunden konnten
mit CSB als Innovationspartner in den ver-
gangenen Dekaden wachsen.
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FIS Informationssysteme und
Consulting GmbH (FIS)

ZFIS

FIS — Mit Sicherheit
die passende Losung.

Die FIS Informationssysteme

und Consulting GmbH ist

ein expandierendes, unab-

hingiges Unternehmen und

bildet das Dach der FIS-

Gruppe. Innerhalb dieser

sind tiber 800 Mitarbeitende

beschiftigt, um Unterneh-

men jeden Tag moderner,
wirtschaftlicher und wett-

bewerbsfihiger zu machen.

Der Schwerpunkt von FIS liegt in SAP-
Projekten und der Entwicklung effizienter
Optimierungen, welche die Digitalisierung
in Unternehmen vorantreiben. Die FIS-Gruppe
ist einer der fithrenden Dienstleister fiir
SAP-Projekte in Deutschland.

Die FIS-Gruppe: Ihr Komplett-
anbieter fiir SAP-Anwendungen

Die Erfiillung von Leistungsversprechen ge-
geniiber Geschiftspartnern und Kunden
steht fiir FIS seit Anbeginn der tiber 30-jahri-
gen Firmengeschichte an erster Stelle.

FIS unterstiitzt mehr als 550 Kunden ganz-
heitlich bei SAP-Projekten — sowohl in der
Cloud als auch On-Premises. Der SAP-Partner
hat langjahrige Erfahrung in komplexen
ERP-Projekten und begleitet Unternehmen
bei der Einfithrung und Optimierung von
SAP S/4HANA sowie der Transition. Zudem
ist FIS in der Region D-A-CH Marktfithrer
mit dem Branchentemplate FIS/wws fiir die
Warenwirtschaft im Technischen Grof$han-
del. Die Experten von FIS entwickeln inno-
vative Cloud-Anwendungen insbesondere
auf der SAP Business Technology Platform.

Fir die SAP-Logistik bietet FIS individuelle
Beratung fiir optimale Supply Chain Integration
- von SAP EWM fiir die Intralogistik bis zu
SAP TM fiir das Transport Management.

Mit dem generischen Losungsangebot fiir
digitale Dokumentenprozesse und das
Stammdatenmanagement sorgt FIS fiir
effizientere Geschiftsprozesse und optimales

[0 ERP Lssungen 2024

Arbeiten in SAP. Das zertifizierte Partner
Center of Expertise (PCoE) von FIS unter-
stiitzt mit iiber 100 engagierten und kompe-
tenten Experten den operativen Betrieb von
SAP-Systemen.

Brancheniibergreifend begleitet FIS ebenso
SAP-Projekte im Personalmanagement und
bietet mit FIS/hrd eine passgenaue Optimie-
rung fiir SAP HCM-Anwender.

Gemeinsam mit dem Tochterunternehmen
Medienwerft deckt FIS das SAP-Leistungs-
portfolio der Customer Experience (SAP
CX) vollstandig ab. Unternehmen erhalten in
den Bereichen Marketing, Sales, E-Commerce
und Service ganzheitliche Losungen - von
der Beratung, iiber die Konzeption und das
Design bis hin zur technischen Entwicklung
und Integration.

Die Tochterfirma FIS-ASP ist eine Service-
gesellschaft fiir Application Hosting, Out-
sourcing sowie Outtasking fiir SAP-Systeme.
FIS und FIS-ASP betreiben drei redundante
Rechenzentren in Deutschland. Kerngeschift
ist der Betrieb von IT-Systemen mit Fokus
auf SAP und angrenzende Anwendungen.

Referenzen (Auszug)

« CMS Dienstleistungs-GmbH

« Dachdecker-Einkauf Siid eG

« ELMER Dienstleistungs GmbH & Co. KG
« Fliesen-Zentrum Deutschland GmbH

« Hillmann & Ploog (GmbH & Co.) KG

o Meier Tobler AG

« STARK Deutschland GmbH

Produkte & Services der
FIS-Gruppe

« ERP-Einfithrung (SAP S/4HANA und
SAP S/4HANA Cloud) und S/4HANA-
Transition

 Warenwirtschaft fiir den Technischen
Grof3handel

« SAP-Optimierungen fiir Stammdaten-
management und Dokumentenprozesse

o Losungen fiir Marketing, Sales, Service
sowie E-Commerce und Anbindung von
Online-Marktplitzen

o Logistik mit SAP

« SAP-Losungen fiir HR

» Business Process Management

« Integration und Schnittstellen
zwischen Systemen und Geschafts-
partnern

« Entwicklung von modernen Cloud-
anwendungen

o Zertifizierter Support (PCoE)

« Hosting und Managed Services

Kontakt

FIS Informationssysteme
und Consulting GmbH

Rothleiner Weg 1

97506 Grafenrheinfeld
T: 0049 /972391 880
E: kontakt@fis-gmbh.de
W: www.fis-gmbh.de

Whitepaper und Webinare
fir SAP-Anwender finden Sie hier:

fisly.de/downloads-itm
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SOFTWARE

GDI Software - Gesellschaft fir Daten-
technik und Informationssysteme mbH

Highlights

o ERP-Komplettanbieter

o Kaufménnische Software-Losungen
fiir den Mittelstand

o Anwenderfreundlich, flexibel und
kosteneffizient

« Regelmifig top bewerteter Kunden-
service

« Uberdurchschnittliche Bewertungen
im Bereich Software-Implementierung
Customizing und Budgettreue

o Branchenneutrale und branchen-
spezifische Losungen:
ob fiir Dienstleister, Handwerk,
Handel, Industrie, kommunale
Betriebe, Steuerberatung, Sozialwirt-
schaft, uvm.

« Mandantenfihige Software -
made in Germany

> 37.000 Installationen
> 18.000 Kunden
> 60 Fachhandelspartner in Ihrer Nihe

Kontakt

GDI Software
GDI mbH - Gesellschaft fiir
Datentechnik und Informationssysteme

Klaus-von-Klitzing-Strafle 1
76829 Landau / Pfalz

T: 06341-95500
E: info@gdi.de
W: www.gdi.de
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Firmenprofil

Alles aus einer Hand

GDI Software zahlt zu den wenigen Komplett-
Anbietern im Bereich ERP-Software und zu
den Marktfithrern fiir Rechnungswesen- und
Personalwirtschafts-Software im Mittelstand.
Von A wie Anlagenbuchhaltung bis Z wie
Zeiterfassung und Zutrittskontrolle decken
unsere Losungen Ihre simtlichen Funktions-
bereiche und Prozesse ab - mit so viel Stan-
dard wie moglich und so individuell wie
notig. Die Prozessunterstiitzung reicht vom
Einkauf tiber Fertigung, Versand, Marketing
und Vertrieb tiber den Kundenservice bis zur
Finanz- und Lohnbuchhaltung.

Die GDI Softwarelésungen bieten branchen-
tibergreifende Standards und sind dennoch
individuell anpassbar.

Produkte & Services

Ob Handels-, Dienstleistungs-, Filial- oder
Produktionsunternehmen - wir haben auch
fir spezielle Anforderungen eine passende
Losung. Mit GDI Software haben sie Ihre
Warenwirtschaft, ~Auftragserfassung und
Faktura im Griff. Mit dem vollintegrierten
CRM stehen Ihren Mitarbeitern samtliche
Kommunikations- und Buchungsvorginge
mit Interessenten, Kunden, Dienstleistern
etc. jederzeit zur Verfiigung.

Routinearbeiten der zertifizierten Finanz-
buchhaltungs-Software (inkl Anlagenbuch-
haltung und Kostenrechnung) erledigen sich
durch umfassende Automatismen nach und
nach selbststindig.

Die intensive Zusammenarbeit mit den Sozial-
versicherern und die jahrliche ITSG-Zertifi-
zierung gewdhr-leisten eine rechtssichere in
unabhingigen Anwenderstudien pridmierte
Losung fiir Lohn- und Gehaltsabrechnung.

Mit der MiLOG-konformen Zeiterfassung
behalten Sie den Uberblick und gewinnen
Planungssicherheit.

Skalierbarkeit - die Software wichst mit
Ihrem Unternehmen

Das modulare GDI-System liefert umfangrei-
che Standardlosungen. Wenn erforderlich
erarbeiten unsere Partner in Threr Néhe effi-
ziente Anpassungen an IHR Unternehmen, und
das zu wettbewerbsfidhigen Preisen sowohl in
der Anschaffung als auch in der Wartung.

Homogene Systemlandschaft fiir Prozess-
optimierung und Reporting

Durch die Durchgingigkeit der GDI Software
schaffen Sie eine einheitliche Datenbasis fiir
alle Abteilungen. Das verbessert die Transpa-
renz und den Informationsfluss. Vollstindi-
ge, verlidssliche und tagesaktuelle Zahlen aus
den verschiedenen Unternehmensbereichen
unterstiitzen die betriebswirtschaftliche
Planung und die kaufminnische Entschei-
dungsfindung.

Referenzen

www.gdi.de/referenzen
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GUS ERP GmbH

A GENII COMPANY

Hohe Flexibilitdt und moderne
Technologie sichern Ihre Zukunfts-
fahigkeit

Wir setzen bei der Entwicklung unserer
Losungen fiir die Prozessindustrie auf
modernste Technologie und sichern so Zu-
kunftsfihigkeit und Investitionen unserer
Kunden. Auf sich stindig andernde Markt-
anforderungen kénnen wir sehr flexibel und
schnell reagieren. Sowohl unsere Software als
auch unsere Services passen wir kurzfristig
an neue Herausforderungen an, so dass unsere
Kunden kontinuierlich erfolgreich agieren
kénnen.

Im Mittelpunkt unseres Portfolios steht die
GUS-OS Suite. Als ganzheitlich integrierte
Unternehmenslosung erfiillt sie die regulato-
rischen Anforderungen der Prozessindustrie.
Von der hohen Funktionalitit profitieren
mittlerweile mehr als 200 Unternehmen der
Branchen Pharma, Medizintechnik, Chemie,
Kosmetik, Nahrungs- und Genussmittel so-
wie der Logistik.

Die GUS ERP GmbH stellt mit GUS-OS
Suite eine webbasierte ERP-Unternehmens-
16sung bereit, die alle Branchen-Funktionali-
titen beinhaltet und regulatorischen Anfor-
derungen erfiillt.

Das Unternehmen ist Mitglied der GSG
GENII Software Gruppe (www.gsg-genii.com),
die fithrende, branchenspezifische Software-
losungen und Dienstleistungen, explizit fiir
mittelstdndische Unternehmen und offentli-
che Verwaltungen anbietet.

Alle Prozesse unter einer Regie

Unsere Unternehmenslosung GUS-OS Suite
deckt folgende Leistungsbereiche ab - kom-
plett standardisiert und integriert:

« Enterprise Resource Planning (ERP)

« Supply Chain Management (SCM)

« Planung & Forecast

« Qualitdtsmanagement (QM)

« Finance & Accounting

« Business Analytics & Controlling

« Dokumentenverwaltung & Kollaboration
« Life Cycle Management

[0 ERP Lssungen 2024

Mehr als 1.000 vorkonfigurierte und standar-
disierte Prozesse und Teilprozesse bringt die
GUS-OS Suite bereits mit, die in wenigen
Schritten zu einem Gesamtprozess model-
liert und auch vollstindig individualisiert
werden konnen. Ganz ohne Programmier-
kenntnisse. Auch die Einarbeitung fallt kurz
aus. Denn die Benutzeroberfldche folgt den
Standards, die Anwender bereits kennen.

Diese konnen sich Arbeitsoberflichen und
Dashboards so zusammenstellen, wie sie be-
notigt werden — unterstiitzt von sogenannten
»Regiezentren’, die durch visuelle Darstellun-
gen Entscheidungen erleichtern. Kurz: Die
GUS-OS Suite ldsst sich als Losungsbaukasten
verwenden, mit dem Unternehmen ihre ge-
samte Wertschopfung durchgingig integriert
und trotzdem flexibel steuern kénnen.

Durchgéngig digital mit Partnern

Der cloudbasierte GUS-OS Digital Hub Ser-
vice macht individuell ausgewahlte Prozesse
auch auflerhalb des Unternehmens zuging-
lich. Kunden, Zulieferer, mobile Mitarbeiter,
sogar Maschinen und IT-Systeme lassen sich
einfach in die GUS-OS-Umgebung einbinden.
Dabei bleiben die Systeme sicher und die
Daten geschiitzt. Denn Stamm- oder Bewe-
gungsdaten bleiben konsequent unter Ver-
schluss. Es wird nur die Kommunikation nach
aulen verschliisselt gedffnet, um mit ge-
wiinschten Partnern, Services und Maschinen
in den Dialog zu treten. Als Steuerzentrale
fungiert zentral die GUS-OS Suite: In ihr las-
sen sich alle Funktionen und Zugriffsrechte
bequem an einem Ort administrieren.

Ihr Vorteile

» Hohe Prozesssicherheit mit eigener
Workflow-Engine

« Hohe Anpassungseffizienz auf Basis
von rund 1.000 vorkonfigurierten
Teilprozessen

« Hohe Prognosegenauigkeit durch
integrierte Unternehmensplanung

o Wahlfreiheit im Betrieb — On-Premise,
in der Cloud oder Hybrid

o Leichtgewichtigkeit — zu 100% im
Browser lauffihig

Kontakt

GUS ERP GmbH
Josef-Lammerting-Allee 20-22
50933 Kéln

T: 0221/ 37659-0
E: info@gus-erp.com
W: www.gus-erp.com
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Kein 0815-ERP,

sondern 100% mafBgeschneidert

dank Low-Code

Highlights

o Mehr als 30 Jahre Erfahrung im
ERP-Umfeld.

o GEBRA-Suite ist ein standardisiertes
ERP-System auf Low-Code-Basis.

« ERP-Losung ,,konfigurieren statt
programmieren

o Schnellere Projekte, weniger Kosten,
100% Prozessabdeckung

o Einfache Schnittstellengestaltung.

o Multi-Device-Fihigkeit.

 100% Cloud, Betreuung der gesamten
IT-Infrastruktur.

o Kein Ballast - nur die Prozesse, Felder
und Funktionen, die benétigt werden.

o Keine Entwickler, sondern Berater
arbeiten fiir den Kunden.

o Ideal fiir KMU und Mittelstand.

o Branchen: Handel, Logistik, Lebens-
mittel, Dienstleistung, Chemie,
Pharma sowie Industrie.

Kontakt

GEBRA-IT GmbH
Udo Hensen

Im Erdbeerfeld 20
52078 Aachen

T: +49 (0) 241 120 25

E: info@gebra-it.de
W: www.gebra-it.de
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Die GEBRA-IT-Grlinder: Udo Hensen & Sven Littgens.

., Der unzufriedene Mensch findet
keinen bequemen Stuhl“,

hat Benjamin Franklin so schlau bemerkt.
Genauso erging es auch den heiden
Griindern der GEBRA-IT.

Nach iiber 30 Jahren Erfahrung im ERP-
Bereich lief} sich nicht verleugnen, dass die
bisherige Herangehensweise bei der Ent-
wicklung von ERP-Losungen einfach un-
praktikabel war. Darum gingen die Griin-
der der Aachener GEBRA-IT GmbH, Udo
Hensen und Sven Liittgens, ihren eigenen
Weg und bauten sich eine eigene cloudba-
sierte Entwicklungsplattform auf Basis von
Low-Code. Auf dieser Grundlage wurde
der gesamte Entwicklungsprozess einer
ERP-Loésung komplett umgekrempelt, ein-
mal auf Links gedreht und neu gedacht.

Die Low-Code-Plattform bietet einen Software-
Baukasten mit vielen Standard-Bausteinen
(GEBRA-Suite), auf dessen Basis GEBRA-IT
ein ERP-System zusammengestellt hat.
GEBRA-IT Berater konnen dieses Standard-
System in Windeseile passgenau zu einer
individuellen und auf den Kunden zuge-
schnittenen ERP-Losung konfigurieren
und zusammensetzen.

Frither sah es so aus: Eine Standard-ERP-
Losung wurde angeschafft. An den vor-

handenen Kern der Software wurden
schrittweise weitere Funktionen, Plugins,
Schnittstellen usw. angebaut- eben was die
Kunden brauchten. Die Software wurde
komplexer, schwerfilliger und forderte
mehr Updates und Wartungen. Deswegen
konnten nur noch Spezialisten mit dem
System umgehen. Weitere Anpassungen
wurden immer komplizierter. Berater und
Account Manager mussten zwischenge-
schaltet werden. Ein Teufelskreis der
Komplexitit und Kosten wurde in Gang
gesetzt.

Next Generation

Die Low-Code-Basis des Next-Generation-
ERP-Systems GEBRA-Suite durchbricht
den Teufelskreis. Wo frither Developer
ohne Projektkenntnisse entwickeln muss-
ten, sind nun praxiserfahrene Berater der
GEBRA-IT eigenstindig in der Lage, die
Anforderungen der Kunden umzusetzen.
Etliche zeit- und geldraubende Zwischen-
schritte auf dem Weg zur passenden Lo-
sung fallen weg. Mit der GEBRA-Suite ist
es nicht mehr nétig, einen Entwickler zu
beauftragen. Die Zusammenstellung des
optimalen ERP-Systems erledigt jetzt ganz
einfach ein Beraterteam. Dieses kennt den
Kunden, das Projekt und seine Anforde-
rungen. In kiirzester Zeit wird alles mit
dem Baukastensystem individuell zusam-
mengestellt. Der Kunde spart nicht nur
Zeit und Geld, sondern erleichtert seinen
Mitarbeitern auch den Umgang mit dem
neuen System.

Die Vision ist wahr geworden: ERP geht
jetzt schneller und besser. Und weil die IT-
Welt nie stillsteht, kann die Software mit
den Anforderungen wachsen. Oft merken
Anwender erst wihrend des Projekts, was
moglich ist. Aus dem Arbeitsalltag heraus
ergeben sich so neue Ideen fiir die Soft-
ware, die visiondre Impulse fiir die Zukunft
geben.

Sie wollen mehr iiber die GEBRA-Suite
erfahren? Nehmen Sie Kontakt zu uns auf.
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Grundstein fur weiteres Wachstum:

Verzahnung von stationarem und
Online-Handel machts méglich

Der Kunde

Die MuHTec GmbH - ehemals Arla Foods
Agrar Service GmbH - unterstiitzt europai-
sche Landwirte mit professioneller Beratung
und dem Verkauf von landwirtschaftlichem
Bedarf rund ums Melken, Kiihlen und Fiittern
sowie um Aufbau, Reparatur und Wartung
von Agrar-Technik. Was 1969 als Team inner-
halb der MUH-Milch-Union Hocheifel ins
Leben gerufen wurde, ist heute ein erfolgrei-
ches, eigenstindiges Unternehmen mit mehr
als 30 Mitarbeitenden. Das Produktportfolio
umfasst circa heute 30.000 gelistete Artikel.

Die Anforderung

In mehr als 50 Jahren wurden unzihlige
Landwirte bei Projekten rund um die Agrar-
Technik (z. B. Melkanlagen oder Milchkiihl-
tanks) begleitet - von der Erstberatung bis
zum Aufbau und zum Reparatur- und War-
tungsservice. 1995 startete neben diesem An-
lagen- und Projektgeschift der Verkauf von
landwirtschaftlichem Bedarf iiber Verkaufs-
berater, die mit Verkaufstrucks die Landwirte
besuchen. Regional anséssige Landwirte
konnen zudem am Firmenstandort direkt
aus dem Lager heraus einkaufen. 2017 stieg
MuHTec mit dem eigenen Onlineshop agrar.
shop ins internationale E-Commerce-
Geschift ein.
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Wegen der nun dreigleisigen Vertriebsstrate-
gie stief} die genutzte Standard-ERP-Losung
von SAP an ihre Grenzen. Die reibungslose
Verzahnung der Verkaufskanile wire nur
mit groflem Zeit- und Geldaufwand reali-
sierbar gewesen. MuHTec suchte also eine
alternative ERP-Lésung. Der Wunsch: Samt-
liche Geschiftsbereiche und Vertriebskanile
sollten integriert und alle Warenwirtschafts-
prozesse abgebildet werden. Flexibilitdt, Ska-
lierbarkeit und Zuschnitt auf die Bediirfnisse
der MuHTec waren Bedingung. Nachdem
zundchst drei Anbieter von Standard-
ERP-Software angeschaut wurden, erhielt
GEBRA-IT mit ihrer Low-Code-basierten
ERP-Plattform GEBRA-Suite den Auftrag.

Die Losung

Die GEBRA-IT entwickelte fiir MuHTec auf
Basis der GEBRA-Suite eine mafigeschneiderte
Losung. Dort werden nun Produkt-Stamm-
daten sowie Kunden- und Personaldaten ver-
waltet. Systeme wie Webshop, Service, Lager-
Verkaufsfahrer
automatisch und in Echtzeit mit aktuellen

verkauf  und werden
Daten aus einer eigens entwickelten PIM-App
versorgt, was doppelte Datenpflege, Uber-

schneidungen und Konflikte verhindert.

Neben der Abbildung der Kernprozesse wie Be-
stellerfassung, Wareneingang, Lagermanage-

ment, Kommissionierung, Rechnungslegung
und Webshopanbindung wurde ein ADR-
Management-System fiir Gefahrguttransporte
sowie eine passgenaue App fiir mobile
Gerite der Verkaufsfahrer realisiert, die auch
eine Offlinenutzung gewihrleistet. Fiir die

Implementierung des Projektgeschifts

wurde ein individueller, komplexer Work-
flow aus Angebot, Auftrag, Realisierung und
Aufmafd geschaffen. Auch fiir den Verkauf
aus dem Lager heraus realisierte GEBRA-
IT eine passgenaue Losung zur Abwicklung
des Prozesses.

,Die GEBRA-IT Lésung maBge-
schneidert fiir unsere Beddrfnisse.
Sie deckt genau die Anforderun-
gen ab - es sind keine Felder zu
viel, es sind keine zu wenig. Sie
bietet uns eine Flexibilitat, die wir
in anderen Systemen vergeblich
gesucht haben. Dieser speziell
angepasste Rahmen ermdéglicht es
uns, vom Stammdatenmanage-
ment Uber Auftragsabwicklung
bis zur Rechnungslegung alles
effizient zu bearbeiten. Mit ihrer
Hilfe konnten wir sogar eine
Offline-App fir unsere Verkaufs-
wagen und Servicetechniker
entwickeln, die selbst bei schlech-
tem Empfang funktioniert.”

Harald Scharbillig, Geschaftsfiihrer der
MuHTec GmbH

Der Projekterfolg

Erstmals gibt es EIN System, das alle Daten
verwaltet und in die Vertriebskanile speist.
Zusitzlich ist das komplexe Projektgeschift
vollstindig implementiert. Durch die Nut-
zung mobiler Endgerite wie Tablets konnten
Prozesse zeitlich optimiert werden. Viele Ab-
ldufe wurden automatisiert, was eine Steige-
rung der Arbeitseffizienz zur Folge hat.
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Industrial Application

Software GmbH

Referenzen

« 1.500 Kunden / 40.000 User weltweit, z.B.
Hithoco Group, Klaus Kuhn Edelstahl,
M.Jiirgensen, Gedore, Hoftex Group,
Doyma, Doka, Romwell, Alper, Walter
Bautz, Diirrenberg Edelstahl, Hockh,
Insys, Promet, Joke, Jean Miiller uvm.

Highlights

« Plattformunabhangigkeit: Investitions-
sicherheit durch Unterstiitzung aller
gangigen Datenbanken und Betriebs-
systeme

o Webfahigkeit: Flexibilitat durch
ortunabhangigen Zugriff

o Offene Systemarchitektur: leichte
Integration von Fremdsystemen

o Mehrmandanten- und Mehrsprachen-
fahigkeit: leichte Einbindung von
verbundenen Unternehmen

o Objektorientierte Entwicklungsumge-
bung: Hoher Gestaltungsfreiraum,
schnelle Anpassbarkeit, ,,mitwachsendes“
System, Releasefédhigkeit

« Vollstandige Integration, umfassende
Vernetzung von Modulen, hohe
Transparenz und Datenkonsistenz

« Optimale IoT-Voraussetzungen

Kontakt

Industrial Application Software GmbH

=] [m]

Zimmerstrasse 3
76137 Karlsruhe

T: +49 721 96416 0
E: c.juds@canias40.de
W: www.canias40.de
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Firmenprofil

Die IAS ist eine mittelstindische, international
tatige Unternehmens-Gruppe aus Karlsruhe
mit einem kontinuierlichen Wachstumskurs.
Uber 30 Jahre Erfahrung in der Entwicklung
betriebswirtschaftlicher Gesamtlésungen so-
wie Konzeption, Umsetzung und Begleitung
von komplexen Projekten in unterschiedli-
chen Branchen machen die IAS zu einem
Technologiefithrer firr die mittelstandische
Industrie. Aktuell werden die Losungen bei
tiber 40.000 Anwendern in 31 Lindern und
16 Sprachen genutzt.

Produkte & Services

canias ist mehr als eine ERP-Losung - eine
umfassende Unternehmenslosung, die ERP-
System, Big Data und IoT verbindet und
deren Technologie, Architektur und Entwick-
lungsumgebung sie von anderen Ldsungen
am Markt unterscheidet. Die Grundprinzipien
sind dabei hohe Flexibilitit und Individuali-
sierbarkeit des Standards sowie eine Integra-
tionsphilosophie und Technologien auf dem
neusten Stand der Technik.

Die Lésung vereint iiber 80 Module und geht
in seinem Funktionsumfang weit iiber die
klassischen ERP-Funktionen hinaus. Sie ist
auch bekannt fiir ihre hohe Integrationsphilo-
sophie: durch die offene Systemarchitektur
lassen sich Fremdsysteme leicht integrieren.

Durch die eigenentwickelte Programmier-
sprache TROIA erhélt der Kunde einen direkten

und uneingeschrankten Zugriff auf den Source-
Code der Applikation und kann bei Bedarf
selbst Anderungen vornehmen und somit
hohe Flexibilitdt und nachhaltige Effizienz-
vorteile erreichen.

Fiir die Smart Factory konnen mit canias IoT
und ERP Hand in Hand genutzt werden, um
wertvolle Daten aus dem Produktions- und
Betriebsbereich sinnvoll und bedarfsgerecht
auszuwerten. canias IoT bietet sowohl Software-
als auch Hardware-Komponenten.

Mit Blick darauf, dass die uns zur Verfiigung
stehenden Ressourcen begrenzt sind, setzen
unsere aktuellen Entwicklungen und unsere
F&E-Aktivititen einen Schwerpunkt auf das
Thema Nachhaltigkeit. Wir demonstrieren
und erweitern entsprechende Funktionen in
enger Zusammenarbeit mit Universititen
und Modellfabriken.

Insgesamt sind wir als IAS davon iiberzeugt,
dass wir mit unserer Mischung aus

« tber 30 Jahren Erfahrung bei Unterneh-
men aller Groflenordnungen und
unterschiedlichster Branchen,

o der umfassenden und modularen
canias-Losung mit flexiblen Funktionen
und offener Technologie und

o pragmatischen und zielorientierten
Ansitzen

« fiir Sie schnell eine passende und
zukunftssichere Losung mit interessan-
tem ROI schaffen kénnen.
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GOB Software & Systeme

GmbH & Co. KG

Firmenprofil

Wir, die GOB Software & Systeme aus Krefeld,
sind ein mittelstindisches inhabergefiihrtes
IT-Unternehmen. Seit iber 55 Jahren zihlen
wir zu den grofiten und erfolgreichsten
Microsoft-Dynamics-Partnern weltweit. Dabei
verstehen wir uns als ganzheitlicher Anbieter
von IT-Losungen. Das heif3t: Wir bieten unseren
Kunden neben Softwarelosungen auch ein
fundiertes IT-Projektmanagement sowie um-
fassende Dienstleistungen im Bereich Software-
as-a-Service (SaaS), Cloud und IT-Infrastruktur.
Seit 1965 wachsen wir stetig weiter und koén-
nen heute auf eine Expertise in den Bereichen
Industrie, Handel, Altersversorgung und Non-
Profit zuriickgreifen. Unser Produkt unitop ist
eine ganzheitliche Losung, die wie keine Zweite
die Ablédufe in Ihrer Branche in Standardfunk-
tionen abbildet. Bei uns trifft Digitalisierung
auf Beratung — Ganzheitlichkeit auf Flexibilitit.

Produkte & Services

Ganzheitlich bedeutet bei unitop: Branchen-
Knowhow auf Basis von Microsoft Dynamics
365 Business Central und Integration von
Microsoft Office 365 in den Gesamtprozess,
zum Beispiel durch Teams, SharePoint, Ex-
change, etc. Wichtiger Bestandteil zur Zentra-
lisierung der Daten ist die Microsoft Power
Plattform mit Flow, Power Apps und Power
BI. Mit unseren KI-Konzepten macht unitop
den Weg frei fiir die digitale Transformation.
unitop bedeutet fiir Sie kompetente Beratung
durch qualifizierte Mitarbeiter. Die Dienstleis-
tung rund um unitop umfasst dabei Prozess-
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beratung, Konzepterstellung, Implementierung,
Schulung, Projekt-management und Infra-
struktur. unitop steht Thnen als on-premises
Version, als Software-as-a-Service (SaaS) oder
als hybride Losung zur Verfiigung. unitop ver-
setzt Sie in die Lage, alle Aufgaben des Tages-
geschiftes aus einer Anwendung heraus zu
bearbeiten. So kénnen Sie und Ihre Mitarbei-
ter jederzeit auf alle relevanten Daten und
Datenquellen Ihres Unternehmens oder Ihrer
Organisation orts- und auch arbeitsplatzun-
abhingig und mit jedem Endgerit zugreifen.
Die Anforderungen, die Sie mit der Einfiih-
rung der neuen unitop Softwarelosung ver-
binden, besprechen wir gemeinsam in einer
Referenzanalyse mit Thnen und Ihren Key-
Usern. Dabei gleichen wir die Kernprozesse
der Software mit Thren kaufménnischen und
wertschopfenden Prozessen ab und doku-
mentieren dies in unserem “unitop4sure”
Projektportal. Das Ergebnis: weniger Schnitt-
stellen, weniger Fehlerquellen, mehr Transpa-
renz. Service wird bei uns grofigeschrieben.
Wir bieten Thnen tiber unser Produkt unitop
hinaus Dienstleistungen wie beispielsweise
eine qualifizierte Organisations-beratung, ein
spezielles Kundenportal und eine professio-
nelle Fernwartung.

Referenzen

Jeder Kunde ist anders, jede Losung ist indivi-
duell. Gemeinsam ist in den Projekten aber
immer, dass wir die IT mit unternehmerischer
Weitsicht gestalten: effizient, qualitits- und
kostenbewusst. Dieser Ansatz gibt uns Recht,
findet sich doch unter unseren Kunden eine

Highlights

Uber 55 Jahre Erfahrung — mehr als 1.500
erfolgreich realisierte Projekte. Mit unse-
rer ERP-Losung unitop, die alle kaufmén-
nischen und wertschopfenden Prozesse
abbildet, konnen wir uns ganz speziell auf
die Bediirfnisse unserer Kunden einstel-
len. unitop - das sind optimierte Prozesse,
individuelle Lésungen und schnelle Er-
gebnisse. unitop veredelt Thre Geschifts-
prozesse und sorgt gleichzeitig fiir klare
Zustindigkeiten, sodass eine einheitliche
Struktur in Ihre unternehmerischen Ab-
laufe gebracht wird. Insellosungen gehoren
fortan der Vergangenheit an. Mit unitop
bieten wir Thnen auflerdem ein vollinte-
grierbares und zukunftsorientiertes ERP-
System, welches alle Kernprozesse um-
fanglich und flexibel abbildet und Ihnen
zusdtzlich neue Funktionsmoglichkeiten
aufzeigt. Starten Sie mit unitop erfolg-
reich in die digitale Welt.

vielfiltige Liste an starken Marken. Zu unseren
Kunden zdhlen unter anderem namhafte Un-
ternehmen wie: ABUS KG, ACE-Wirtschafts-
dienst GmbH, boesner Versandservice GmbH,
Deutsche Lebens-Rettungs-Gesellschaft e.V.,
Lederer GmbH, missio Internationales
Katholisches Missionswerk e.V. Aachen, Paul
Hewitt GmbH, reuter onlineshop GmbH,
Teba GmbH & Co. KG, UnionStahl GmbH.
Wir von der GOB legen einen ganzheitlichen
Fokus auf die Faktoren Mensch, Organisation
und Technologie. Ein Ansatz, den wir auch
zukiinftig weiter vorantreiben werden.

Kontakt

GOB Software & Systeme GmbH & Co. KG
Europark Fichtenhain A 5
47807 Krefeld

T: 02151/349-3000
E: info@gob.de
W: www.gob.de
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/wel Kunden — ein gemeinsames Ziel
The future iIs now, let’s build togehter!

Unsere Kundenlandschaft ist so vielfiltig wie
unser Beratungsangebot und unsere Bran-
chenexpertise und dennoch vereint die Kun-
den stets ein iibergeordnetes Ziel. Das Tages-
geschiift in seinen Prozessen noch effizienter,
nachhaltiger und kostensparender zu gestal-
ten. Einen Anspruch, den wir mithilfe unsere
ganzheitlichen Branchenl6sung unitop kun-
denindividuell umsetzen konnen. Im nach-
folgenden Referenzbericht lesen Sie, wie wir
die Prozesse unsere Kunden Menz+Konecke
GmbH und Zu Jeddeloh Pflanzenhandels
GmbH optimieren konnten, um beide Unter-
nehmungen zukunftssicher im Markt aufzu-
stellen. Doch bevor wir in konkrete Losungs-
ansitze einsteigen wollen, lassen Sie uns
gemeinsam schauen, wie die Kunden auf uns
und unser Dienstleistungsportfolio aufmerk-
sam wurden?

Mit der Menz+Konecke GmbH vereint die
GOB Software & Systeme eine iiber 40-jéhrige
Zusammenarbeit, die von groffem Vertrauen
zeugt und darauf fuflt. Anders verhielt es sich
bei Zu Jeddeloh, die im Zuge einer Internet-
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recherche auf die GOB aufmerksam geworden
ist. Es wurde nach einer Navision-Handels-
16sung gesucht, die bereits einen GrofSteil der
Anforderungen abdecken konnte. Anlésslich
der Recherche wurde ein Workshop mit einem
anderen Anbieter durchgefiihrt, wobei sich die
GOB mitsamt ihrer ERP-Branchenlésung
unitop und der darin enthaltenen diversen
Schnittstellenlosungen und integrierten Ser-
vices sowie Lizenzen durchsetzen konnte.
Diese erleichtert es Zu Jeddeloh zukiinftig ge-
zielter auf Kundenwiinsche einzugehen und
diese zu erfiillen.

Weshalb haben sich Menz+Kénecke
GmbH und Zu Jeddeloh fiir unitop
entschieden? Welche weiteren
Kriterien waren dabei entscheidend?
Die Beweggriinde fir unitop seitens
Menz+Konecke, dem Spezialisten fiir Zube-
hor- und Ersatzteile waren neben der Flexibi-
litdt die Microsoft Business Central bietet, die
Integration der Office Produkte und die Ein-
fihrung von TARGIT, um das Reporting auf

ein neues Level zu heben. Gleiche Anspriiche
an unitop stellte auch die Zu Jeddeloh Pflanzen-
handels GmbH. Auch in diesem Fall stand die
Flexibilitdt der Losung im Fokus und war ein
entscheidender Faktor pro GOB und unitop.
Die ERP-Losung fithrte dazu, dass die Arbeit
im Tagesgeschift effizienter gestaltet und ins-
besondere Prozesse im Bereich Logistik
strukturiert werden konnten. Beispielhaft
konnten sowohl der Versand als auch die
Tourenplanung komplett im System abgebil-
det werden. Weiterhin konnten mithilfe der
Integration von unitop Inselldsungen abge-
schaftt und durch die Einfithrung von MDE
gewihrleistet werden, dass Auftrage direkt in
Business Central erstellt werden kénnen.

Welche konkreten unitop Tools und
Schnittstellen-Lésungen trugen
entscheidend zur Erleichterung des
Tagesgeschaftes bei?

Wihrend die Menz+Koénecke GmbH inzwi-
schen das gesamte Unternehmen in unitop
abgebildet hat, sei es in der Auftragserfas-
sung, Logistik, Kommissionierung, Umlage-
rung, Versand, Finanzbuchhaltung, etc.,
nutzt unser niedersachsische Kunde Zu Jed-
deloh, der zu den grofiten und fithrenden
Containerbaumschulen Europas sowie den
international anerkanntesten Koniferen-
Zichtern und Sammlern gehort, im unitop
Standard den Belegversand, MDE-Schnitt-
Kontakt-Cockpit CRM,

stelle, inklusive
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Stammdatenverwaltung und die Webshop-
Anbindung. Dariiber hinaus bestand eine
weitere Zielsetzung an unitop darin, zwei
Produktions- und einen Handelsmandanten
integriert mithilfe von Intercompany-Prozessen
abzubilden. Hierfiir entwickelte die GOB
eine individuelle Intercompany Losung, die
speziell auf die Bediirfnisse angepasst wurde.

Was waren die Herausforderungen
und Hiirden bei der Implementierung
und wie wurde dies unter anderem
in Pandemiezeiten geldst und
umgesetzt?

Die Herausforderung wéhrend des Zu Jeddeloh
Projektes bestand darin, alle Prozesse umzu-
strukturieren und gleichzeitig zu verbessern.
Die Umsetzung in der Pandemie war dabei we-
niger ein Problem, als dass das ganze Projekt
online und per Videokonferenz sehr gut funk-
tionierte. ,,In Hinblick auf die Mitarbeitenden
stellte sich heraus, dass es stellenweise nicht
ganz einfach war, die gewohnten Wege zu ver-
lassen und sich an etwas Neues zu gewohnen.
Andere hingegen haben sich von Anfang an
sehr dafiir interessiert und direkt die Vorteile
erkannt. Abschlieflend lasst sich jedoch zusam-
menfassen, dass sich alle Mitarbeiter:innen be-
reits nach kurzer Zeit gut in dem System zu-
rechtgefunden haben’, sagt Ivonne Solbrig,
Leitung Marketing/PR bei der Zu Jeddeloh
Pflanzenhandels GmbH.

Seitens Menz+Kénecke bestand die grofite He-
rausforderung darin, dass wéahrend der Projekt-
phase zum einen das komplette Lager umgebaut,
zum anderen das neue Programm implemen-
tiert wurde. Weiterhin bestand die Challenge
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darin alle Kolleg:innen auf den gleichen Stand zu
bringen beziehungsweise fit fiir ,die neue Welt*
zu machen’, erklirt Eugene van der Linden,
Logistikleiter a.D. bei Menz+Konecke.

Welche weiteren gemeinsame Projekte
mit der GOB sind zukiinftig geplant?

Sowohl die Menz+Koénecke GmbH als auch die
Zu Jeddeloh Pflanzenhandels GmbH haben
das Ende der Fahnenstange noch nicht erreicht.
Beispielhaft erhoftt sich Zu Jeddeloh, die Pro-
duktion in Zukunft weiter zu integrieren, um
auch dort Prozesse durch unitop zu unterstiit-
zen und miteinander zu verzahnen.

Wie wurde die Zusammenarbeit
riickblickend wahrgenommen und
was zeichnet diese aus?

LWir haben alle Ziele erreicht und auch den
Go-Live Termin einhalten konnen, was sicher
nicht selbstverstidndlich ist, insbesondere in der
Corona Hochphase bzw. dem Lockdown. Wir
sind sehr zufrieden. Das resultiert aus der guten

und professionellen Zusammenarbeit, einer
kompetenten Beratung und einem strukturier-
ten Projektablauf. Daher wiirden wir diesen
Schritt mit der GOB stets wieder so machen.”,
sagt Jan zu Jeddeloh junior, Inhaber und Ge-
schiftsfithrer der Zu Jeddeloh Pflanzenhandels
GmbH.

»Die Testphase gemeinsam mit der GOB war
beispielhaft. Die Zusammenarbeit zwischen der
GOB und Menz+Konecke war sehr offen und
losungsorientiert. Dieser rote Faden zieht sich
durch die 40-jahrige Zusammenarbeit und be-
schriebt diese sehr gut., sagt Adrie van Eersel
Geschiftsfithrer bei der Menz+Kénecke GmbH.

Uber die GOB:

Wir, die GOB Software & Systeme aus Krefeld,
sind ein mittelstandisches inhabergefiihrtes IT-
Unternehmen. Seit iiber 55 Jahren zihlen wir
zu den grofiten und erfolgreichsten Microsoft-
Dynamics-Partnern weltweit. Dabei verstehen
wir uns als ganzheitlicher Anbieter von IT-
Losungen. Das heif3t: Wir bieten unseren Kun-
den neben Softwarelosungen auch ein fundier-
tes IT-Projektmanagement sowie umfassende
Dienstleistungen im Bereich Software-as-a-
Service (SaaS), Cloud und IT-Infrastruktur. Seit
1965 wachsen wir stetig weiter und kénnen
heute auf eine Expertise in den Bereichen In-
dustrie, Handel, Altersversorgung und Non-
Profit zurtickgreifen. Unser Produkt unitop ist
eine ganzheitliche Losung, die wie keine Zwei-
te die Abldufe in Threr Branche in Standard-
funktionen abbildet. Bei uns trifft Digitalisie-
rung auf Beratung - Ganzheitlichkeit auf
Flexibilitat.
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IFE GmbH

Highlights

« Hersteller Odoo: 10 Millionen User,
3.000 Mitarbeiter

« fiir kleine und grofie Unternehmen
von 1 bis 100.000 Usern

o Losung fiir internationale Konzerne:
Multi- und Intercompany;,
Konsolidierung

« 85 Sprachen, 74 Lokalisierungen/
Landerbuchhaltungen, 42.000
Zusatzmodule

« 100 % webbasiert, lauft auf allen PCs,
Tablets und Handys, online und offline

« Betrieb in der Cloud oder lokal/On
Premise

o Zertifizierte Buchhaltung fiir hohe
Anspriiche, Einsatz bei KPMG mit
2.000 Usern

o Zusammenarbeit auf gemeinsamen
Ticketsystem, Schulung Ihrer Entwickler

Preise

« Unschlagbares Preis-/ Leistungsverhiltnis,
29,90 € je User je Monat

o Der Userpreis enthilt alle 83 Module vom
Shop bis zur Buchhaltung

o Userpreis enthilt Upgrades auch von
groflen Versionen

o Vertragliche Preisstabilitét 5 Jahre

« Open Source und gleichzeitig Gewahrleis-
tungsvertrag mit Hersteller Odoo

« 18.000 kostenlose Zusatzmodule aus der
Community

o Keine versteckten Kosten, keine Leistungs-
oder Datenbeschriankung

Kontakt E . E
IFE GmbH = |
Walderseestr.13 -

30177 Hannover

1
T: 0511-93688 100 E =
E: info@ife.de
Odoo Partner mit den meisten Kunden in
Deutschland - weltweit TOP 10
Thre Branchenl6sung und weitere Referenzen
unter ife.de

Firmenprofil

Die IFE GmbH wurde 1990 gegriindet und
ist der Odoo Partner mit den meisten Odoo
Kunden in Deutschland. Weltweit gehort die
IFE zu den TOP 10 von 5.000 Odoo Partnern.
Die IFE GmbH bietet Odoo Einfithrung,
Programmierung und Anwender- sowie Ent-
wicklerschulung an. Es wurden tiber 500 An-
passungen fiir Odoo entwickelt, wie eine in
die Belegbearbeitung integrierte Textverarbei-
tung sowie Anpassungen fiir den deutsch-
sprachigen Raum. Spezielle Consulting Exper-
tenteams mit Praxiserfahrung aus den
Bereichen Buchhaltung, Logistik und Ferti-
gung gewihrleisten eine erfolgreiche Odoo Ein-
fithrung auch bei komplexen Anforderungen.

Produkt

Finanzen
Finanzen
Abrechnung
Auslagen
Spreadsheet (BI)
Dokumente
Unterschreiben

Webseiten
Website-Builder
E-Commerce
Blogs

Forum

Livechat
E-Learning

Personal

Mitarbeiter
Personalrekrutierung
Abwesenheiten
Beurteilungen
Personalempfehlungen
Fuhrpark

Services
Projekt
Zeiterfassung
Auflendienst
Helpdesk
Planung
Termine

Branchen/Referenzen der IFE GmbH

Beratung/IT Dienstleister: Public Cloud
Group, 400 Mitarbeiter, pcg.io
E-Commerce und Handel: METRO AG,
neuester Metro Markt komplett mit Odoo
Fertigung: MueTec Elektronik, 320
Mitarbeier, muetec.com

Offentliche Verwaltung: Technische
Universitdt Miinchen, 20.000 User
Projekte: Deutsche Windguard, 180
Mitarbeiter, windguard.de

Service: Zentrale Autoglas: Serviceunter-
nehmen mit 200 Technikern, zag.de
Softwarehersteller: gastronovi, 100
Mitarbeiter, gastronovi.de

Vertrieb

CRM

Vertrieb

Point of Sale
Abonnements
Vermietung
Amazon Konnektor

Lager & MRP
Lager
Fertigung
PLM

Einkauf
Wartung
Qualitat

Marketing

Social Marketing
E-Mail Marketing
SMS Marketing
Veranstaltungen
Marketing- Automatik
Umfragen

Produktivitit
Diskutieren
Genehmigungen
IoT

VoIP

Knowledge
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GWS Gesellschaft fir
Warenwirtschafts-Systeme mbH

Firmenprofil

Die Miinsteraner GWS Unternehmensgruppe
ist einer der fithrenden Anbieter von IT-
Losungen fiir verbundorientierte Handels- &
Dienstleistungsunternehmen in Deutschland
und dem deutschsprachigen Europa. Als pro-
funder Kenner der digitalen Transformation
mit der Cloud als Schliisseltechnologie unter-
stiitzt die GWS ihre Kunden gezielt bei der
Verbesserung der Wettbewerbsfahigkeit, nach-
haltiger Effizienzsteigerung, Kostenreduktion
sowie Wachstum im Rahmen einer zukunfts-
orientierten Digitalisierungsstrategie.

Durch den Einsatz innovativer ERP & CRM-
Branchenl6sungen auf Basis der markfiihren-
den Plattformen von Microsoft Dynamics 365
optimiert die GWS Vertrieb und Marketing
sowie die gesamte Lieferkette. Auch die Mini-
mierung finanzieller Risiken und die Erfiil-
lung gesetzlicher Anforderungen werden
optimal unterstiitzt.

Produkte & Services

Die Kernprodukte der GWS sind gevis ERP
BUSINESS und gevis ERP ENTERPRISE, spe-
ziell fiir den Handel entwickelte ERP-Systeme.
Sie setzen auf Microsoft Dynamics 365 Business
Central bzw. Microsoft Dynamics 365 Finance
& Supply Chain Management auf und kon-
zentrieren sich auf die Bereiche Einkauf,
Vertrieb & Marketing, Lagerhaltung & Logistik
sowie Finanzbuchhaltung und Controlling.
Im Portfolio finden sich zudem vielfiltige
Internet-Branchenportale und -Shops sowie
Partnerprogramme, zu denen besonders die
Bereiche Lagerverwaltung, Dokumentenma-
nagement, Business Intelligence und CRM
zahlen. Umfassende Beratungsleistungen und
Schulungen runden das Angebot ab.
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Enge Partnerschaft mit Microsoft

Die GWS Unternehmensgruppe lebt eine enge
und langjahrige Partnerschaft mit Microsoft.
Diese schliefit die Zusammenarbeit im Ver-
trieb, in der Produktentwicklung sowie der
Aus- und Weiterbildung, aber auch die Nut-
zung langfristiger Microsoft-Strategien ein.
Wie erfolgreich diese Zusammenarbeit ist,
belegen eine Vielzahl an Auszeichnungen und
Signets. So ist die GWS nicht nur zertifizierter
Microsoft Solutions Partner im Bereich
Business Applications, sondern wurde in Laufe
der Jahre immer wieder in den Inner Circle
fir Microsoft Business Applications berufen.

Referenzen

Zu den mehr als 1.600 Kunden der GWS
Unternehmensgruppe zéhlen Unternehmen
aus dem Baustoff-, Stahl-, Sanitir-, Maler-
grof-, Fahrzeugteile-, Technischen Handel
sowie Lebensmittel-GrofShandel. Im Portfolio
finden sich zudem IT-Leistungen fiir Ein-
kaufskooperationen, Verbundgruppen, Zentral-
regulierer, Sport und Event-Unternehmen
sowie Hotelketten.

Raiffeisenwarengenossenschaften, bei denen
eine Marktdurchdringung von mehr als 90
Prozent vorhanden ist, stellen eine weitere
wichtige Klientel dar. Unternehmen, die von
der GWS Unternehmensgruppe betreut wer-
den, sind unter anderem AGRAVIS Raiffeisen
AG, BAKO Zentrale eG, Ebicko, Fritz Frieling
KG, G. Elsinghorst Stahl und Technik GmbH,
Hilton International, K+K Klaas & Kock B.V. &
Co. KG, PENTAGAST eG, Fassbender-Tenten
GmbH & Co. KG, Bayer 04, Soennecken eG,
Wilhelm Lochterfeld GmbH und Zentralein-
kauf Baubedarf GmbH & Co. KG (ZEB).

|
Highlights

o Die GWS Unternehmensgruppe
gehort seit mehr als 30 Jahren zu den
Key-Playern im Bereich ERP &
CRM-Branchenl6sungen fiir verbund-
orientierte Handels- & Dienstleis-
tungsunternehmen.

« Die GWS Unternehmensgruppe setzt
sich aus der GWS Gesellschaft fiir
Warenwirtschafts-Systeme mbH,
den Tochterunternehmen DIACOM
Systemhaus GmbH, faveo GmbH und
connectiv! eSolutions GmbH sowie
einer Mehrheitsbeteiligung an der OSG
Neue Medien mbH zusammen.

« Uber 1.600 Kunden setzen auf die
IT-Losungen der GWS - Tendenz
steigend.

o Aktuell arbeiten iiber 670 Mitarbei-
terinnen und Mitarbeiter an den
Standorten Miinster, Miinchen,
Niirnberg, Leonberg, Isernhagen,
Oldenburg, Essen und Lingen fiir
die Gruppe.

Kontakt

GWS Gesellschaft fiir
Warenwirtschafts-Systeme mbH
Willy-Brandt-Weg 1

48155 Miinster

T: +49 251 7000-02
F: +49 251 7000-3844
E: info@gws.ms

W: www.gws.ms
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Holthéwer GmbH:

Generationenwechsel in Geschaftsfihrung und IT

,Wenn man mich nach dem
idealen Zeitpunkt fiir einen Gene-
rationenwechsel fragen wiirde,
wiirde ich immer ein ERP-Projekt
nennen“, meint Malte Holthdwer,
seines Zeichens designierter
Geschaftsfiihrer der Holthéwer
GmbH. Tatsachlich muss er es
wissen — denn zusammen mit
seinem Vater Claus hat er genau
diesen Wechsel im Familienbetrieb
vollzogen und ein modernes
Cloud-ERP-System der GWS
Unternehmensgruppe eingefiihrt.
Mit durchschlagendem Erfolg.

Von Generation zu Generation seit
1855

Die Holthéwer GmbH aus Diilmen ist ein
echtes Familienunternehmen: Bereits seit
fiinf Generationen wird der Produktions-
verbindungshandler, der sich auf die Bereiche
Gartentechnik, Maschinen
sowie Schloss und Beschlag spezialisiert
hat, von den Holthéwers gefiihrt - und die
sechste Generation steht in Person von
Malte Holthéwer bereits in den Startlochern.

Eisenwaren,

Dabei war zumindest dieser letzte Wechsel
so nicht vorgesehen. ,,Eigentlich war mein
Sohn tiberhaupt nicht fiir die Firma einge-
plant, sondern hatte sich seinen eigenen
beruflichen Weg gesucht®, erzihlt Claus
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Holthéwer. Dass Malte Holthéwer nun den-
noch in die Fuflstapfen seines Vaters tritt,
hat auch mit der Anschaffung des neuen
ERP-Systems der GWS-Unternehmensgruppe
zu tun.

Ein vollkommen isoliertes System

2019 befand sich die Holth6wer GmbH an
einem heiklen Punkt: Zum einen machte
sich der steigende Kostendruck in der
Branche bemerkbar. Zum anderen zeich-
nete sich der Renteneintritt einiger Mitar-
beitender am Horizont ab. Um den Umsatz
auch mit weniger Personal zu halten,
musste das Unternehmen seine Prozesse
modernisieren und effizienter werden.

»ES brauchte ein System, das es
uns erlaubt, schlanke Prozesse
zu etablieren, sodass wir mit
weniger Leuten dasselbe schaffen
und den Umsatz halten kénnen.
Das war die groBe Vision.*

CLAUS HOLTHOWER

Mit der vorhandenen Warenwirtschaft war
das nicht méglich. Immerhin handelte es
sich dabei - in den Worten von Claus
Holthéwer um ,ein isoliertes Warenwirt-
schaftssystem mit den einfachsten Grund-

funktionen®: Ein Jahrzehnte altes On-Premises-

System, das {iiber keine Schnittstellen
verfiigte, sodass zum Beispiel Artikel-
stammdaten manuell eingepflegt werden
mussten. Eine Besserung der Situation war
jedoch nicht in Sicht, weil das System vom
Hersteller lingst nicht mehr weiterentwickelt
wurde. ,,Jch musste erkennen: Mit dem aktu-
ellen System bin ich nicht zukunftsfihig auf-
gestellt®, fasst Claus Holthower die damalige

Situation zusammen.

Der Weg zum neuen ERP-System war damit
vorgezeichnet. Und auch die Anforderun-
gen waren schnell identifiziert. Ganz oben
auf der Liste standen Schnittstellen fiir
den Stammdaten-Import und die Shop-
Anbindung. Auch der Umzug in die Cloud
erschien Geschiftsfithrer Claus Holthower
als attraktiv, da bei Cloud-ERP-Systemen
ein Full Service angeboten wird. Auch vor
diesem Hintergrund fiel schnell die Ent-
scheidung fiir ein Cloud-ERP-System der
GWS Unternehmensgruppe.

Eine herausfordernde Umstellung

Doch diese Entscheidung musste auch um-
gesetzt werden - und die Einfithrung eines
neuen ERP-Systems ist keine triviale Auf-
gabe. ,,Sogar vermeintlich einfache Prozesse
wie der Verkauf von Artikeln konnen sich
von Unternehmen zu Unternehmen deut-
lich unterscheiden®, erklirt Malte Holthower.
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»,Da muss man aufpassen, dass man seine
Strukturen moglichst schlank auf das neue
System tibertragen bekommt.“

Eine zentrale Herausforderung war zudem
das Thema »Das
System verarbeitet die Daten®, erldutert

,Artikelstammdaten.

Malte Holthéwer. ,,Aber sie miissen zuvor
auch beschafft und richtig aufbereitet wer-
den.“ Das sei nicht nur zeitintensiv, son-
dern auch enorm wichtig: ,Damit steht
und fillt das komplette System", fasst er
ihre Bedeutung zusammen.

Genau in dieser Phase des Projekts ent-
schloss sich Malte Holthéwer dazu, doch in
die Firma einzusteigen. Eine Entschei-
dung, fiir die Claus Holthéwer dankbar
war - zumal er, wie er freimiitig zugibt,
langst nicht so IT-affin ist wie sein Sohn.
»Mein Vater hat das operative und strategi-
sche Geschift iibernommen, und ich hatte
die Einfithrung des ERPs als eigene Aufgabe®,
beschreibt Malte Holthéwer. ,,So sind wir
uns nie ins Gehege gekommen.*
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Umstellung ein voller Erfolg

Mit dem Ergebnis des ERP-Projekts sind
die Holthowers jedenfalls als mehr als zufrie-
den. ,Mit dem alten Programm waren wir in
der Kreisklasse®, meint Claus Holthower.
»Mit der neuen Losung kommen wir in die
Champions League.*

Von der Volltextsuche iiber die Verkaufs-
historie bis hin zur Webshop-Schnittstelle
und der Verfiigbarkeitsabfrage seien nicht
nur alle Funktionen verfiigbar, die sich die
Holthowers gewiinscht haben. Auch in
Sachen Effizienz ist die Verbesserung spiir-
bar. ,Frither haben wir drei Tage lang
Rechnungen geschrieben, nennt Malte
Holthower ein Beispiel. ,Heute sind es
nur noch drei Stunden. Da haben wir eine
extreme Verbesserung bemerkt.“

Insgesamt hat das neue System also bereits
Wirkungen entfaltet — und die Holthowers
gehen davon aus, dass sich in Zukunft wei-
tere positive Effekte einstellen werden,

zumal das System an sich noch viel mehr
Funktionen und Erleichterungen bereit-
stellen konne, als das Unternehmen zurzeit
bereits nutzt.

Somit ist das Unternehmen auch fir die
Zukunft bestens aufgestellt.

,Mit der Einfiihrung des Systems
sind neue Prozesse und Ablaufe
entstanden, die ich nach meinen
Vorstellungen mitgestalten
konnte. So konnte ich auch
entscheidend die Zukunft gestal-
ten. Wenn man mich also nach
dem idealen Zeitpunkt flir einen
Generationenwechsel fragen
wiirde, wiirde ich immer ein
ERP-Projekt nennen.*

MALTE HOLTHOWER
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|IFS Deutschland GmbH

Highlights

« Einziger Anbieter einer KI-geschiitzten
Single Platform fiir Enterprise Resource
Planning (ERP), Enterprise Asset
Management (EAM) und Field Service
Management (FSM)

o Weltweites Team mit rund 5.500
Mitarbeitern in mehr als 50 Landern
unterstiitzt tdglich Tausende Kunden in
lokalen Niederlassungen

« Kontinuierlich wachsendes Netzwerk
an Partnern

o Zusammenarbeit mit fithrenden
Unternehmen aus aller Welt schon seit
iiber 30 Jahren

o Preisgekronte Losungen fiir Unterneh-
men, die das Beste aus sich herausholen
wollen, immer dann, wenn es fiir ihre
Kunden wichtig ist — in ihrem Moment
of Service.

Kontakt

IFS Deutschland GmbH
Am Weichselgarten 16
91058 Erlangen

O 0,

T: +49 9131 77 34 000
E: ifsde@ifs.com

W: ifs.com

LinkedIn: https://wwwlinkedin.com/
company/ifs
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Firmenprofil

IFS™ entwickelt und liefert weltweit Unter-
nehmenslosungen aus der Cloud, die Giiter-
produzieren und vertreiben, Anlagen bauen
und unterhalten sowie Dienstleistungen er-
bringen. Auf einer einzigen Plattform vereint
IES alle branchenspezifischen Lésungen und
verbindet sie durch ein gemeinsames Daten-
modell. So stehen die integrierten digitalen
Innovationen den Kunden genau dann zur
Verfiigung, wenn es fiir sie am wichtigsten ist
- im Moment of Service™. Die Branchen-
expertise der Mitarbeiter und des wachsen-
den IFS C)kosystems sowie das erklirte Ziel,
jedem einzelnen Kunden einen echten Mehr-
wert zu liefern, machen IFS zu einem der
anerkannt fithrenden und meist empfohle-
nen Anbieter auf ihrem Gebiet.

Produkte & Services

IFS ist der erste Enterprise-Technologie-
Anbieter, der Enterprise Resource Planning
(ERP), Human Capital Management (HCM),
Customer Relationship Management (CRM),
Enterprise Asset Management (EAM) und
Service Management in einem einzigen Pro-
dukt vereint und damit Produkt- und Daten-
silos in Unternehmen auflost. Mit IFS Cloud™
bietet IFS eine einzigartige und einheitliche
Technologieplattform mit einer durchgéngigen
Anwendererfahrung, einem Datenmodell
und einem konsistenten Supportangebot.

IFS Cloud bringt Vereinfachung, Auswahl-
moglichkeiten und Innovation fiir Unterneh-

men, die sich kontinuierlich weiterentwickeln,
neue Geschiftsmodelle implementieren, Kos-
ten kontrollieren, schneller expandieren und
ihre Kunden mit einem h6heren Servicegrad
betreuen und unterstiitzen wollen.

IFS Cloud kann sowohl in der Cloud als auch
im eigenen Rechenzentrum betrieben wer-
den und ist zudem auf Ubertragbarkeit und
Paritdt ausgelegt. Das bedeutet ein Wechsel
von On-Premise in die Cloud und zuriick ist
jederzeit moglich. Dabei sind und bleiben
die Funktionalititen der Software-Losung
immer identisch.

Durch Offenheit und APIs férdert IFS
Cloud die Innovationsfihigkeit und digitale
Transformation jedes Unternehmens. Durch
RESTFul APIs konnen problemlos eigene
Innovationen, Anwendungen und Prozesse
mit den Daten und Funktionalititen inner-
halb von IFS Cloud verbunden werden.
Anpassungen und Erweiterungen von IFS
Cloud sind leicht mittels Konfiguration zu
erreichen, indem neue Attribute, neue Bezie-
hungen oder sogar vollkommen neue Entititen
hinzufiigt werden kénnen. Vorbei sind die
Zeiten kostspieliger Programmieraufwinde.

Referenzen

Zu den mehr als 350 namhaften Kunden von
IFS DACH zédhlen zum Beispiel Avanco,
Dopag, Doppelmayr/Garaventa-Gruppe,
Eickhoff, Huber SE, Kendrion, maxon Group,
Nova Werke und Volkl Sport.
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jKarat GmbH

T jKARAT

INDUSTRY SOLUTIONS

Firmenprofil

Die Beherrschung von neuen technologi-
schen Verfahren, die Machbarkeit und
Umsetzbarkeit von neuen Produkten ist
fir den produzierenden Mittelstand am
Standort Deutschland ein essentieller
Bestandteil der Unternehmenskultur. Dabei
ist die Digitalisierung als Treiber fiir Ratio-
nalisierung und Produktivititssteigerung
auch im Mittelstand angekommen.

Als zentraler Bestandteil dieser Strategie
unterstiitzt JRARAT als vollintegriertes ERP
System die einzelnen Schritte in der Digita-
lisierung durch flexibel einsetzbare Module,
basierend auf einer zukunftsfihigen, brow-
serbasierten Architektur des ERP Gesamt-
systems. Wir verstehen uns als Inkubator
fir die Umsetzung der jeweils aktuellen IT
Technologien.

Mit einer modernen IT-Architektur, voll-
integrierten Schnittstellen und einem voll-
staindigen Funktionsumfang kann der
Kunde darauf vertrauen, dass jKARAT
stets dem aktuellen Stand der Technik ent-
spricht. Releasewechsel oder die stindige
Anpassung von Schnittstellen gehoéren
durch die kontinuierliche Updatefédhigkeit
von jKARAT der Vergangenheit an.

Vorteile fiir den Kunden

Der Funktionsumfang von jKARAT hilt
jeglichem direkten fachlichen Vergleich zu
den groflen Mitbewerbern stand und iiber-
zeugt dabei mit einem der besten Preis —
Leistungsverhéltnisse am Markt! Dem Kunden
stehen alle Funktionen von Anfang an zur
Verfiigung - Es gibt spéter keine versteck-
ten Zusatzkosten durch weiteren Modulkauf.

[0 ERP Lssungen 2024

jKARAT ist eine ALL-in-ONE Losung mit
kontinuierlichem Updateprozess - immer
aktuell!
sichert Zukunftsfahigkeit und schiitzt Investi-

Modernste Softwarearchitektur

tionen. JKARAT ist geeignet fiir Fertigungs-
unternehmen ab 150 Mitarbeitern.

Neben den iiblichen Standardfunktionen
eines ERP Systems bietet JKRARAT u.a. auch
eine Vielzahl integrierter MES Funktionen an.
Monteure oder Projektmitarbeiter konnen
ihre Daten mobil erfassen, externe und interne
Dokumente stehen allen Mitarbeitern tiber
das optionale Dokumentenmanagementsystem
zur Verfiigung. Mit in Echtzeit verfiigbaren
Kennzahlen aus Fertigung, Materialwirtschaft,
Finanzbuchhaltung oder dem Controlling
lasst sich die Entwicklung aller Unternehmens-
bereiche standortiibergreifend verwalten,
analysieren und steuern.

Branchen

Der Fokus liegt auf gehobenen mittelstin-
dischen Unternehmen aus der verarbeiten-
den Industrie. Vom Einzel- bis hin zum
Grof3serienfertiger — unsere Kunden stam-
men aus den unterschiedlichsten Branchen:

o Automobilzulieferer

+ Maschinen- und Anlagenbau

o Kunststoftverarbeitung

» Werkzeug- und Formenbau

o Metallverarbeitung

« Gerite- und Komponentenbau
o Zulieferer Luftfahrtindustrie

o Gieflerei

o Elektro-Schaltanlagenbau

o Technischer Groffhandel

Highlights

jKARAT iiberzeugt seine Kunden:

o Alle Funktionalidten in einem System,
ohne Module

« Eine Version fiir alle Kunden, auf dem
neusten Stand, ohne Zusatzkosten,
ohne Neulizenzierung

« Effizienzsteigerung durch vollinteg-
rierte Funktionen wie Business
Intelligence, EDI, CRM...

o Ausgezeichnete Leistung zum fairen
Preis

« Digitale Abbildung aller Prozesse und
Geschaftsfelder

« Lebenslange Kompatibilitit von
Sonderentwicklungen und Schnitt-
stellen

Kontakt

jKARAT GmbH
industry solutions
Wetzlarer Strasse 3
35674 Sinn

T: +49 6449 9224 0
F: +49 6449 9224 9 =

E: info@jkarat.de
W: www.jkarat.de
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Isah Gmbh

Highlights

« Vollintegriertes ERP-System fiir
Losgrofle 1

« Nahtlose Verkniipfung von Vertrieb,
Kundenservice, Konstruktion,
Finanzbuchhaltung und Controlling
sowie Berichte und Analysen.

« Garantierte Implementierung ,,in
Time, Quality and in Budget*

o Internationaler Einsatz

o Mehr als 35 Jahre Erfahrung in der
Fertigungsindustrie

o Personliche Betreuung

« Kommunikation auf Augenhéhe

Branchenkompetenz

Fahrzeugbau, Maschinenbau, Werkzeug-
bau, Zulieferer.

Kontakt
Isah Gmbh

Josef-Lammerting-Allee 20-22
50933 Koln

Kontakt

Sven Schavan

E: s.schavan@isah.com

T: +49 40 6965630

Badener Str. 31

76227 Karlsruhe
Kontakt

Mischa Eisinger

E: m.eisinger@isah.com
T: +49 40 6965630

W: isah.com/de
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»Digitalisierung? Brauchen wir nicht. Das
machen wir schon immer so.“ Wir schmunzeln,
wenn wir diesen Satz horen. Seit 35 Jahren
zeigen wir unseren Kunden in der Ferti-
gungsindustrie, dass ,Das machen wir schon
immer so" keine Strategie fiir die Zukunft ist.

Ob im Fahrzeugbau, Maschinenbau oder
in der Zulieferindustrie - wir optimieren
Prozesse und Kosten. Auftragsfertigung in
Richtung Losgrofe 12 Das ist unser Spezial-
gebiet!

Niederlandischer Pragmatismus
trifft auf deutsche Griindlichkeit

Isah wird eine gewisse Direktheit nachgesagt.
Das hat auch mit unseren holldndischen
Wurzeln zu tun und mag manchen Partner
iberraschen. Aber ist ein klares ,,So nicht®
nicht besser als ein vages ,Vielleicht“?

Die Herausforderungen unserer Kunden
sind vielfltig. Sie reichen von komplexer
Produktionsplanung bis hin zur Kalkulation
und Preisfindung fiir Einzelstiicke. Unsere
Antwort? Pragmatische Ldsungen, gepaart
mit Prézision und Griindlichkeit. Herausfor-
derungen? Nehmen wir an. Klartext? Spre-
chen wir. Das ist Isah.

Mit Isah zum ganzheitlichen
ERP-Erfolg

Wir sind stolz darauf, das einzige vollinte-
grierte ERP fiir Losgréfie 1 und Kleinserien
zu sein, dass alle Prozesse in einem System
abbildet.

Vom CRM bis zur Buchhaltung arbeitet alles
nahtlos zusammen. Das papierlose Unter-
nehmen wird mit Shop Floor Control Reali-
tat. Und die schnelle Angebotserstellung ist
mit unserem Produktkonfigurator kein
Problem. So erleben Sie ERP auf hochstem
Niveau.

Als niederldndisches Softwarehaus stehen wir
fur Digitalisierung und effiziente Prozesse.
Kombiniert mit dem Know-how unserer
deutschen Experten ist das eine effektive
Mischung.

Der Unterschied liegt im Detail:
die Isah-lmplementierungsmethode

Was uns auszeichnet? Sicher unser Kunden-
verstdndnis. Wir sehen uns als ProblemlGser.
Gemeinsam wandeln wir Herausforderungen
in Chancen um.

Und wir gehen das Thema ERP-Implemen-
tierung anders an. Mit unseren vorkonfigu-
rierten Standardprozessen garantieren wir
eine Implementierung ,,in Time, Quality and
Budget“ Das entlastet die Mitarbeitenden,
kostet weniger und ist effizienter.

Der Erfolgsbeweis? Laut der Trovarit-Studie
2022/2023 ,,ERP in der Praxis“ sind wir das
ERP-System mit den zufriedensten Kunden.

Das sagen unsere Kunden

Wenn es um Ergebnisse geht, lassen wir ger-
ne unsere Kunden fiir uns sprechen:

« ,Mit Isah erhalten wir in Echtzeit Einblick
in den Produktionsprozess. Endlich
koénnen wir fundiert und auf Basis verliss-
licher Daten planen®. - Michel Holl,
Geschiftsfithrer Holl Fahrzeugbau

« ,Mit Isah stellen wir die Weichen fiir
Wachstum und Digitalisierung. Die
Technologien von Isah bilden die
Grundlage fiir unsere Zukunft.“ -
Benjamin Georg, Kaufménnischer Leiter
Fahrzeugbau KEMPF

« ,Mit Isah kdnnen wir unsere Prozesse
effizienter gestalten. In nur sechs Monaten
wurde das Projekt erfolgreich umgesetzt.“
- Alexander Moniak, CPO 3D Global.

Wie digital ist Ihr Unternehmen?

»Das haben wir schon immer so gemacht®
Im digitalen Zeitalter reicht das nicht mehr
aus. Wie digital ist Thr Unternehmen? Unser
Digital Check-Up zeigt Thnen, wo Sie stehen.
Jetzt anmelden.
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Wird das IHRE Erfolgsgeschichte?

Auf dieser Seite geht es um Sie. Wir erzih-
len Thnen die Geschichte der erfolgreichen
Einfiihrung Thres Isah ERP-Systems. Das
dafiir sorgt, dass heute alle Prozesse in
Threm Unternehmen in einem System
abgebildet werden. Und Sie effizienter,
transparenter und zielgerichteter arbeiten.
Sind Sie bereit? Dies konnte Ihre Geschichte
sein:

Die Herausforderung

Es ist eine grofle Herausforderung, ein pro-
duzierendes Unternehmen zu digitalisieren.
Fiir uns als Management wuchs mit jeder neu
entdeckten Systemliicke der Losungsdruck.
Irgendwann war klar: Das Unternehmen
brauchte ein ERP-System, das alle Geschafts-
prozesse integriert. In einer Branche, in der
héufig mit Losgrofle 1+ gearbeitet wird, rei-
chen Standardlésungen nicht aus. Gefragt
war eine Software, die sich flexibel an wech-
selnde Anforderungen anpassen lisst, ohne
den Uberblick zu verlieren.

Die Bedenken

Die Vorteile eines ERP-Systems lagen auf der

Hand, trotzdem hatten wir Bedenken:

+ Kosten und ROI: Die Einfiihrung eines
ERP-Systems kostet viel Geld. Wiirde sich
das lohnen?

« Implementierungsdauer: Wie lange wiirde
es dauern, bis das System lduft? Und wie
stark wiirde die Implementierung das
Tagesgeschift beeinflussen?

« Flexibilitit: Wiirde ein ERP-System zu
unserer speziellen Arbeitsweise passen?

[0 ERP Lssungen 2024

Der erste Kontakt mit Isah

Unsere Zusammenarbeit mit Isah begann
mit einem freundlichen und erstaunlich offe-
nen Beratungsgespréch.

Wir haben von Anfang an dieselbe Sprache
gesprochen. Kein Wunder, Isah ist auf die
Fertigung spezialisiert und kennt unsere
Herausforderungen genau.

Das waren fiir uns die wichtigsten
Funktionen

Bei der Auswahl eines ERP-Systems waren
uns einige Funktionen besonders wichtig:

1. Wachsende Stiicklisten: Diesen Vorteil ha-
ben wir sofort erkannt. Die Software wichst
mit dem Projekt. Das war genau die Flexibili-
tét, die wir gesucht haben.

2. Flexible Handhabung der Artikel: Das
sorgt fiir mehr Prozesseftizienz und Kosten-
transparenz und hat uns tiberzeugt.

3. Integriertes Finanz- und Rechnungswesen:
Alles Daten an einem Ort zu haben bedeute-
te weniger Wechsel zwischen Systemen. Das
sorgt fiir einen klaren Uberblick iiber die Fi-
nanzen - in Echtzeit.

Die Implementierung:

Vor der Implementierung waren wir nervos,
aber sie lief deutlich besser als erwartet:

1. Der ,Easy Isah“ Prozess: Der gesamte
Prozess war klar und verstidndlich. Alle User
wurden abgeholt und mitgenommen. Es war
wirklich ,easy

2. Schulung mit eigenen Daten: Wir haben
das neue System mit eigenen Daten kennen-

gelernt. Das machte die Schulung relevanter
und half, Stolpersteine im Vorfeld zu erkennen
und zu beheben.

3. Vordefinierte Standardprozesse: Viele der
iblichen Hiirden einer Implementierung
konnten wir durch die Verwendung der Stan-
dardprozesse vermeiden. Alles war logisch und
strukturiert.

Die Implementierung verlief schneller, stress-
freier und kostengiinstiger als erwartet. ,,In
Time, Quality and Budget“ - wie versprochen.
Das Isah-Team hat uns wéihrend der gesamten
Einfiihrung begleitet und unsere Mitarbeiten-
den fiihlten sich gut betreut und unterstitzt.

Nach der Implementierung:

Das Isah-Team hat sich nach der Einfiihrung
nicht zuriickgezogen, im Gegenteil:

1. Schulung und Weiterbildung: Isah bietet
regelmaflige Schulungen an. So kénnen wir
die Software optimal nutzen.

2. Verlissliche Ansprechpartner: Wenn Fragen
auftauchen, sind die festen Ansprechpartner
bei Isah nur einen Anruf oder eine E-Mail
entfernt.

3. Guter Kundenservice: Der Service von Isah
ist wirklich gut. Es ist mehr als nur ,,Kunden-
service. Man hat das Gefiihl, einen Partner zu
haben, der mitdenkt und mitarbeitet.

Mit unserer Entscheidung fiir Isah sind wir
sehr zufrieden. Nicht nur wegen der techni-
schen Loésungen und der Unterstiitzung,
sondern auch wegen der persénlichen und
menschlichen Aspekte.

Isah hat uns geholfen, unsere Geschéftsprozesse
zu optimieren, unsere Effizienz zu steigern und
gleichzeitig den menschlichen Faktor nicht ver-
nachldssigt. Auch wenn der Weg manchmal
steinig war, wussten wir immer, dass wir mit
Isah einen zuverlissigen und engagierten Part-
ner an unserer Seite haben.

Wollen Sie diese Geschichte zu Threr Erfolgs-
geschichte machen? Dann vereinbaren Sie ein
Beratungsgesprach mit einem unserer Berater.

Und die Erfolgsgeschichten unserer bestehen-
den Kunden kénnen Sie natiirlich auch unter

https://blog.isah.com/informationszentrum
nachlesen.
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O KuUMA B

VISION | cLoup

KUMAVISION AG

Highlights

« Praxisgerechte SaaS-basierte ERP-
Branchensoftware fiir Fertigungs-
industrie, Handel, Projektdienstleister
und Gesundheitsmarkt auf Basis von
Microsoft Dynamics 365 Business
Central

o Zahlreiche praxiserprobte Best-
Practice-Prozesse fiir Thre Branche:
Schneller Einsatz ohne umfangreiche
Anpassungen

o Ready2Go-Losungen: kurze Projekt-
laufzeiten, definierte Dienstleistungs-
pakete, transparente Festpreise

« Alle Unternehmensprozesse und alle
Anwendungen auf einer einheitlichen,
hochmodernen Technologie- und
Datenplattform

« Nahtloses Zusammenspiel von ERP
und CRM, Business Analytics, DMS,
IoT, KI sowie Office

 Hohere Effizienz und maximale
Transparenz sowie Kennzahlen in
Echtzeit durch Prozesse ohne Schnitt-
stellen

« Fit fir die digitale Transformation
durch moderne Softwarelésungen und
kompetente Beratung

ERP. CRM. BI. Aus der Cloud.

Schnelle Bereitstellung, einfache Skalierbar-
keit, automatische Updates, kurze Time-to-
Value und branchenspezifische Prozesse:
KUMAVISION kombiniert Vorteile von ERP-
Branchenlsungen und SaaS zu attraktiven
Angeboten fiir den Mittelstand.

Kontakt

KUMAVISION AG
Oberfischbach 3
88677 Markdorf

5

T: +49 7544 966-200

E: kontakt@kumavision.com
W: www.kumavision.com
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Nur wer in der Lage ist, jederzeit effizient zu
arbeiten und schnell auf geanderte Rahmen-
bedingungen zu reagieren, bleibt wettbe-
werbsfahig. Komplexe ERP-Einfithrungspro-
jekte lassen sich mit der geforderten Agilitit
nicht vereinbaren. KUMAVISION hat daher
ein umfassendes Portfolio an ERP-Branchen-
l6sungen auf Basis von Microsoft Dynamics
365 Business Central entwickelt. Da wir uns
um den Betrieb, die Weiterentwicklung, Up-
dates und die Wartung kiimmern, profitieren
SaaS-Kunden von kiirzeren Innovationszyk-
len, einer nachhaltigen Entlastung der eigenen
IT-Abteilung und letztlich auch von niedrige-
ren Gesamtkosten. Gleichzeitig arbeiten sie
stets mit einer aktuellen ERP-Software und
erhalten kontinuierlich Zugriff auf neue Funk-
tionen und Technologien.

Schnelle Einfiihrung mit
SmartStart

Die SmartStart-Pakete von KUMAVISION
vereinfachen und beschleunigen mit zahlrei-
chen Templates und Vorlagen den Umstieg auf
eine SaaS-Losung. Die Losungen sind anwen-
dergerecht vorkonfiguriert, Unternehmen und
kénnen schnell produktiv arbeiten. Dienstleis-
tungspakete mit einem klar definierten Leis-
tungsumfang und transparenten Preisen ma-
chen die Projekteinfiihrung sicher kalkulierbar.

ERP-Branchensoftware mit Best-
Practice-Prozessen

Unsere Losungen sind optimal auf die Beson-
derheiten verschiedener Branchen abge-
stimmt. Die Basis Microsoft Dynamics 365

haben wir um zahlreiche Best-Practice-

Prozesse erweitert, so dass aufwendige Anpas-
sungen mit diesem Konzept nicht mehr erfor-
derlich sind. Realisiert sind SaaS-Losungen
far:

o Auftrags-, Serien- und Projektfertiger
(factory365)

o Grof$handel und Vermietung (trade365)

« Projektdienstleister, Architekten und
Ingenieurbiiros (project365)

o Medizintechnik (medtec365)

o Gesundheitsmarkt (healthcare365)

Ihr Spezialist fiir die digitale
Transformation

Ideen in erfolgreiche Geschifte verwan-
deln: Die Digitalisierungsspezialisten von
KUMAVISION begleiten Sie auf diesem
Weg - mit individuellen Losungskonzepten
und groflem Fachwissen.

« Digitalisierungs- und IT-Strategieberatung

o Workflow-Losungen und Business- Apps

o IoT-Integration

o Umsetzung neuer Geschiftsmodelle wie
Pay-per-Use oder Predictive Maintenance

o KI-Services mit Microsoft Azure, z. B. fiir
Bild-, Text- und Spracherkennung

Als einer der weltweit grofiten Partner
fir Microsoft Dynamics 365 bildet
KUMAVISION mit tiber 900 Spezialisten die
gesamte Microsoft Technologieplattform ab.
Profitieren Sie von unserer Erfahrung aus iiber
2400 realisierten Kundenprojekten. Wir sind
Ansprechpartner, Innovationstreiber, Experte
und Berater, wenn es um Zukunftsfragen Ihrer
Unternehmenssoftware geht!
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Fichtner Gruppe geht mit
KUMAVISION in die Cloud

FICHTNER

Weltweit eine der gréBten Business
Central SaaS-Installationen

Die Fichtner Gruppe zihlt zu den fiihrenden
unabhingigen Ingenieur- und Beratungs-
unternehmen. Etwa 2.000 Mitarbeitende
setzen weltweit anspruchsvolle Projekte im
Bereich Energie und Infrastruktur um. Im
Rahmen der digitalen Transformation des
Unternehmens verlagert die Fichtner Gruppe
auch die ERP-Software in die Cloud: Die
ERP-Branchensoftware von KUMAVISION
fiir Projektdienstleister wird nun als SaaS-
Losung bereitgestellt.

Der vollintegrierte, digitale Arbeitsplatz steht
im Mittelpunkt der Digitalisierungsstrategie
der Fichtner Gruppe. Das Unternehmen nutzt
dabei die gesamte Microsoft-Technologie-
plattform und hat mit Microsoft Teams und
SharePoint sowie der Microsoft Power Plat-
form bereits zahlreiche Teilprojekte erfolg-
reich in Eigenregie umgesetzt. Im Bereich
ERP ist die Branchensoftware project365 fiir
Projektdienstleister von KUMAVISION auf
Basis von Microsoft Dynamics 365 seit vielen
Jahren strategisch gesetzt und kommt unter-
nehmensweit zum Einsatz — bisher noch in
Form einer lokalen Installation. ,,Die ERP-
Software ist ein zentraler Baustein unseres di-
gitalen Arbeitsplatzes, da wir damit den ge-
samten  Projektlebenszyklus  abbilden.
Gemeinsam mit KUMAVISION realisieren
wir die Migration auf ein SaaS-Modell und
versetzen so 2.000 Ingenieure in die Lage,
noch besser an komplexen Infrastruktur-
Projekten im In- und Ausland vernetzt zu
arbeiten’, erklart Michael Wilfer, Managing
Director IT/CDO bei Fichtner.

Weltweit im Einsatz

Das
Fichtner zihlt zu den weltweit grofiten inter-

Software-as-a-Service-Projekt  bei
nationalen Business Central-Installationen
und erleichtert den mobilen Einsatz der
ERP-Software im Unternehmen, das in mehr
als 50 Landern Projekte realisiert. Das Unter-
nehmen profitiert durch den Umstieg auf eine
SaaS-Losung von einer verbesserten Zusam-
menarbeit in der linderiibergreifenden Pro-
jektabwicklung, etwa durch den vereinfachten
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Zugriff auf Daten durch die Projektteams
sowie die Automatisierung von Prozessen
durch Workflows.

Branchenspezifische Prozesse

KUMAVISION
project365 richtet sich an alle Unternehmen,

Die Branchensoftware

die projektbasiert arbeiten. Neben Ingenieur-
und Beratungsunternehmen wie die Fichtner
Gruppe zdhlen Softwarehiuser, Engineering-
Dienstleister und Energieprojektierer zu den
Kunden. Fir Immobilienentwickler sowie
Architekten- und Planungsbiiros sind speziel-
le Versionen mit GAEB- und HOAI-Unter-
stiitzung verfiigbar.

Die integrierte ERP-Software project365
verkniipft alle Unternehmensbereiche in
einer Losung: Von der Leadgenerierung
bis zum Projektabschluss, von der Angebots-
kalkulation bis zur Abrechnung, von der
Planung bis zur Umsetzung. Eine gemeinsa-
me Datenbasis legt die Grundlage fiir ein
flexibles Projektcontrolling. Unternehmen
profitieren von einer komfortable Ressour-
cen- und Kapazitatsplanung auch fiir externe

Ressourcen sowie einer integrierte Projekt-
verwaltung, die die Grob- und Feinplanung
von Projekten unterstiitzt. Die transparente
Projektkalkulation bietet individuelle Ein-
richtungsmoglichkeiten, Mitarbeitende kon-
nen Zeiten und Reisekosten komfortabel
erfassen und Projekten zuordnen.

Schnelle Time-to-Value

Das Betreibermodell Saa$ sorgt mit automati-
schen Updates dafiir, dass project365-Kunden
immer mit der aktuellen Version der Bran-
chenlosung arbeiten und so zeitnah Zugriff
auf neue Funktionen und Technologien erhal-
ten. Weitere Vorteile sind die einfache Skalier-
barkeit, die weltweite Verfiigbarkeit, das trans-
parente Preismodell sowie die schnelle
und unkomplizierte Einfithrung mit den
SmartStart-Paketen von KUMAVISION. Un-
ternehmen erhalten dabei ein komplett vor-
konfiguriertes und auf ihre Branche abge-
System, schnell

produktiv arbeiten konnen.

stimmtes mit dem sie
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MAIT — Ihre Expertinnen fir
die drei Welten ERP, PLM und IT

Highlights

o Mit 24 Standorten sind wir auch in
Threr Néhe

o Devise “One face to the customer”

o MAIT ist heute der grofite abas und
Comarch Partner weltweit

o Unsere langjihrige Erfahrung aus iiber
1.000 ERP-Projekten ist die Basis fiir
Thren Projekterfolg

« Erginzende Losungen wie ECM, BI,
APS, PZE, BDE/MDE, IoT und CAD/
PLM runden das Portfolio ab

o Wir denken Software-iibergreifend und
verbinden die Welten ERP, PLM & IT

« Digitalisierung klingt kompliziert. Wir
machen's einfach. In der Fertigung und
im Handel

o MAIT betreut Thre ERP und IT-
Umgebung aus einer Hand, ob in
unserem Rechenzentrum oder vor Ort

,Wir sind lhr IT-Partner mit dem
ganzheitlichen Blickwinkel. Um
erfolgreich zu sein, bendétigen
Sie intelligente und vernetzte
IT-Lésungen. Unser Know-how
und unsere Lésungen aus den
Bereichen ERP, PLM und IT
greifen perfekt ineinander.*

Kontakt

MAIT Germany GmbH
Berner Feld 10
D-78628 Rottweil

T: +49 (0)741 1752 0
F: +49 (0)741 1750 200

E: info@mait.de
W: www.mait.de
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Facts & Figures zu MAIT

Die MAIT Gruppe ist mit 150 Mio. EUR
Umsatz der Partner fiir innovative digitale
Losungen in der Produktentwicklung, der
Unternehmenssteuerung und im IT-Service.
Mehr als 650 MAITS realisieren an 24 Stand-
orten in Deutschland, Osterreich und der
Schweiz spezifische Losungen in enger Zu-
sammenarbeit mit ihren Kunden. Auf Au-
genhohe. Weg-weisend. Als Digitalisierungs-
nutzt MAIT die
Tech-nologien von marktfithrenden PLM-,
ERP- und IT-Anbietern wie Siemens, PTC,
SAP-PLM, abas, Comarch, HP und HPE.

partner innovativsten

Einer fiir alles

Wir betrachten Thre Anforderungen ganz-
heitlich von der Beratung bis hin zur Umset-
zung und dem Betrieb. So kénnen wir eine
mafigeschneiderte Losung fiir Thre Bediirf-
nisse liefern.

Dariiber hinaus betreuen wir Sie auch im
Anschluss mit unserem Know-how. Sie ha-
ben einen zentralen Ansprechpartner unab-
hingig von Thema und Medium.

Auf Augenhdhe
Rund 60% unserer Kundenbeziehungen hal-

ten schon lidnger als 10 Jahre. Warum? Die
Begegnung auf Augenhohe ist ein Dialog

zwischen unseren Kunden und uns. MAITs
sind ehrlich und neugierig. Herausforderun-
gen sind unser Antrieb, denn zusammen mit
unseren Kunden schreiben wir Geschichten.

Maximale Flexibilitat

Unabhingig davon, ob wir Thre IT in unse-
rem eigenen Rechenzentrum, der MAIT.
Cloud, oder vor Ort betreiben - Thre Appli-
kationen und Ihre IT sind immer aufeinan-
der abgestimmt und in guten Hénden.

AXEL SCHMIED
C00, MAIT GMBH
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Business-IT-Experte
In der Fertigungsindustrie

MODUS

CONSULT

Das Next Level der Business-IT

Unternehmen stehen auf verschiedenen Stufen
der Digitalisierung - neue Losungen sind
einfacher, schneller und integrierter: Alle Daten
flieen zusammen fiir strategisches Manage-
ment und fundierte Entscheidungen. Die Digi-
talisierungs-Begleiter von MODUS Consult
héren zu, verstehen und gestalten mit Thnen
das nichste Level Thres Unternehmens.

Innovative Branchenldsungen
machen den Unterschied

MODUS Consult ist der zertifizierte Top
Partner von Microsoft Business Solutions in
Deutschland. Als Branchenexperte haben wir
Losungen im Maschinen- und Anlagenbau,
der Kunststoffverarbeitung, Mobelbranche
und Lebensmittelindustrie, die seit 25 Jahren
von Microsoft ausgezeichnet werden. Wir setzen
auf die innovativste Plattform fiir den Mittel-
stand: Microsoft Dynamics 365.

MODUS M365 ist der zukiinftige Standard
fir Branchenl6sungen, die keine Grenzen
kennen. Aus den einzelnen Systemen fiir
ERP, ECM und BI wird eine umfassende
Plattform mit Losungen fiir die Unterneh-
menssteuerung auf der néchsten Entwick-
lungsstufe. MODUS INDUSTRY ist die um-
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fassende Business-IT-Umgebung fiir die
Automotive- und Zulieferindustrie mit Pro-
dukten aus Kunststoff und Metallen.

Maschinen-Wartung mit Microsoft
Teams und dem Remote Assistent

Fiithren Sie Maschinen- und andere Wartun-
gen mit Microsoft Teams und dem Remote
Assistenten einfach von jedem Standort aus
digital durch. Mit dem Remote Assistenten
konnen Thre Mitarbeiter {iber ein Smart-
phone Kontakt mit einem Servicetechniker
aufnehmen und Fehler sofort analysieren
und beheben. Dazu benétigen sie lediglich
ein Smartphone, Tablet oder eine HoloLens.
Ermoglichen Sie Thren Kunden den Service-
Support aus dem Homeoffice und sparen
Sie Reisekosten und Zeit. Die Fernwartung
kann Innerhalb von 48h implementiert
werden.

Der richtige IT-Partner

MODUS Consult ist Thr Berater, Sparrings-
partner und Prozessbegleiter. Von der bes-
seren Einbindung von Office-Dateien und
der optimierten Datenaufbereitung bis zur
Next Level Business-IT. Heute im Hybrid-
betrieb, morgen in der Cloud. Immer im
Flow.

Kontakt

Erfahren Sie mehr unter
www.modusconsult.de oder
starten jetzt mit einer Mail an
contact@modusconsult.de

MODUS Consult GmbH
James-Watt-Strafle 6
33334 Giitersloh

Weitere Niederlassungen

in Ménchengladbach,
Neckarsulm, Niirnberg,

Stuttgart und Villingen-

Schwenningen.
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MAC IT-Solutions

Highlights

o MAC ist ein ausschliefflich auf
E-Commerce und Omnichannel-
Handel fokussierter Spezialist.

« Die ERP-Lésung DiVA ist der
verifizierte Branchen-Maf3stab. Thre
Leistungsfahigkeit stellt MAC in
Benchmark-Tests mit der Technischen
Hochschule Brandenburg immer
wieder auf die Probe.

o Allein in der Black Week 2022 wurden
2,3 Mio. Auftrége reibungslos durch
die ERP-, CRM- und LVS-Systeme
prozessiert.

o Ausgezeichnet als ERP-System des
Jahres 2023 in der Kategorie ,,Cloud“
steht DiVA fiir Innovation,
Zukunftssicherheit und neueste
Technologie.

o Die MAC-Kunden sind in ihren
Segmenten oft Marktfiihrer. Sie
handeln meist international und
versenden weltweit. Zu den Kunden
zahlen viele namhafte Versender,
darunter einige der Top 100 des
deutschen Versandhandels.

Kontakt

MAC IT-Solutions GmbH
Lise-Meitner-Str. 14
24941 Flensburg

O[L0

I
[=]:

T: 0461 - 43055-0
E: info@mac-its.com
W: www.mac-its.com
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MAC. Richtig handeln.

Ausschlieflich auf E-Commerce und Omni-
channel-Handel spezialisiert, kann MAC
mit der Dynamik und Komplexitit des Online-
Handels nicht nur Schritt halten, sondern
setzt selbst Benchmarks und entwickelt
neue Services.

»Richtig handeln“ hat fiir MAC zwei Di-
mensionen: Durch Spezialisierung, Leis-
tungsstirke, Gemeinschaft und Technologie
wird ein umfangreicher Kundennutzen fiir
Unternehmen des digitalen Handels reali-
siert — zugleich ist es der Anspruch an die
eigene Arbeit, das eigene ,,richtige Handeln"
in Bezug auf Mitarbeitende, Kunden und
Umwelt.

MAC punktet dabei mit einem ganzheitli-
chen Blick auf das digitale Backend des
Online-Handels - vom ERP-System iiber
Teamworking-Tools bis hin zu Managed
Services. Die Expertise liegt in zuverldssi-
gen Losungen, die allen Dynamiken stand-
halten. MAC kennt die Bediirfnisse der
Hindler sehr genau. So entstehen perfekte
integrierte Prozesse, die Lieferketten, Kunden-
kontakte und die Arbeit hinter den Kulissen
perfektionieren. Kurz: MAC arbeitet an di-
gitalen Umfeldern fiir den wirtschaftlichen
Erfolg ihrer Kunden.

Produkte & Services

Herzstiick des MAC-Portfolios ist DiVA -
die ERP- und CRM-Losung ist in ihrer
Leistungsstirke ein Branchen-Maf3stab. Ein
Hauptaugenmerk liegt auf der Automatisie-
rung vieler, normalerweise manueller Pro-
zesse — im Massengeschift des E-Commerce
mit mehreren tausend Sendungen pro Tag
ein Muss.

Um alle Kundenanforderungen optimal
umsetzen zu konnen, bedient sich MAC der
technologischen Basis von Microsoft mit
den Plattformen Azure, Microsoft Dynamics
365 Business Central, Microsoft Office 365
und der Power Platform. Darauf aufbauend
konnen viele individuelle Features realisiert
werden.

DiVA ist ERP-System des Jahres 2023 in der
Kategorie ,Cloud“ Die vom Center for
Enterprise Research der Universitit Potsdam
in Kooperation mit dem GITO-Verlag ver-
gebene ERP-Auszeichnung ist die bedeu-
tendste in Europa und steht fiir intelligente
Losungen der Zukunft. Insbesondere die
optimal passende Funktionsvielfalt fiir den
E-Commerce, die Skalierbarkeit und Fle-
xibilitat in der Cloud sowie die iiber den
Microsoft Standard hinausgehenden Funk-
tionalitdten und Services von MAC wurden
von der Expertenjury aus Beratung, Wissen-
schaft und Journalismus hervorgehoben.

Referenzen

In mehr als 20 Jahren hat MAC als zuver-
lassiger und nachhaltiger Partner viele Er-
folgsgeschichten begleitet und mitgeschrie-
ben. Zu den Referenzen zihlen u. a. 4CARE,
GOLDNER, A-Z Gartenhaus, babymarkt.de,
Baur Fulfillment Solutions, Bike-Discount,
Cairo, CBR, CHRONEXT, dress-for-less,
FALKE, fashionette, FIEGE, GALERIA,
GERSTAECKER, Horze, jpc, Lampenwelt,
Netto und notebooksbilliger.de.

In regelmifligen Usermeetings sucht und
findet MAC wichtigen Input zu aktuellen
Branchenfragen. So wird der Blick geschirft
fir die Zukunftsthemen, die Kunden des
Unternehmens schon heute bewegen. Da-
raus zieht MAC Schliisse, um frith sagen zu
konnen, wie das richtige Handeln morgen
aussieht.
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NTT DATA Business Solutions

We Transform. SAP® Solutions into
Value

Wir verstehen die Geschifte unserer Kunden
und wissen, wie man Unternehmen erfolg-
reich in die Zukunft fiithrt. Bei NTT DATA
Business Solutions treiben wir Innovationen
voran: Von der Beratung und Implementie-
rung bis hin zu Managed Services und darii-
ber hinaus verbessern wir kontinuierlich
SAP-Losungen und -Technologien, damit sie
fiir Unternehmen - und ihre Mitarbeitenden
- funktionieren.

Produkte und Services
Fur Entscheider mittelstandischer Unterneh-

men ist es wichtig, dass sich eine neue Busi-
nesssoftware schnell, zuverlissig und nachhal-

tig implementieren ldsst. Zu diesem Zweck

TOP

top-consultant.de

Kontakt

NTT DATA Business
Solutions AG
Konigsbreede 1
33605 Bielefeld

T: +49 (0)800/4808007

E: anfrage-solutions-de@nttdata.com
W: www.nttdata-solutions.com

88

bietet NTT DATA Business Solutions Bran-
chenpakete als bewihrte Prozesslosungen fiir
Maschinen- und Anlagebau, High-Tech und
Elektronik,  Dienstleistungs—-unternehmen,
Metall- und Kunststoftverarbeiter, Automo-
bil-Zulieferer, Metall-, Holz-, Mébel-, Che-
mie- und Pharma-, Nahrungsmittel- und Ge-
brauchsgiiterindustrie sowie fiir den Fach- und
Grof8handel. Die Losungen enthalten alle be-
triebswirtschaftlichen Kernfunktionen wie
Finanzbuchhaltung, Kostenrechnung, Ver-
trieb, Beschaffung, Produktion, Lagerhaltung
und Auftragsmanagement in einem integrier-
ten ERP-System.

Mehr als ein ERP: Intelligent
Enterprise mit SAP S/4HANA

Die Grundlage fiir Thre Transformation zum
intelligenten Unternehmen ist das skalierbare
ERP-System SAP S/4HANA. Als Innovations-
treiber hat NTT DATA Business Solutions be-
reits zahlreiche SAP S/4HANA-Projekte zum
Erfolg gefiihrt. Thre individuelle SAP S/4HA-
NA-Variante entsteht zu Thren Bedingungen
und in Threm Zeitrahmen. Die Spanne reicht
von einer stark standardisierten Cloud-L6-
sung mit kurzer Einfithrungszeit bis hin zur
Abbildung von komplexen Prozessvarianten
in einem System, betrieben in der Cloud bei
NTT DATA Business Solutions oder bei wei-
teren Hyperscalern — umsetzbar als Software
as a Service ohne Vorabinvestition in die Soft-
ware oder im klassischen Kaufmodell.

Das Programm ,,RISE with SAP“ beinhaltet
zusitzlich alle wichtigen Komponenten rund
um SAP S/4HANA Cloud, dazu Premium-
Services und Tools. Durch einen vereinfach-
ten Ansatz und die kontinuierliche Unterstiit-
zung reduziert sich die Komplexitét.

Digitale Transformation

Wir bei NTT DATA Business Solutions sind fest
davon iiberzeugt, dass Digitalisierung nie
Selbstzweck sein darf - aber alternativlos ist, um
nachhaltig erfolgreich zu bleiben. Das gelingt
aber nur im engen, partnerschaftlichen Aus-
tausch mit unseren Kunden. Dabei ist es unser
Anspruch, neben der Bereitstellung des ERP-
Systems die Innovationen unserer Kunden
durch den Einsatz und die richtige Kombina-
tion neuester Technologien zu ermdglichen -
um so, gemeinsam mit ihnen, Neues zu schaffen.

Hier kommt die SAP Business Technology
Platform (SAP BTP) ins Spiel, mit der man
eine machtige innovative Erweiterungs- und
Entwicklungsplattform erhilt, die als zentrale
Schnittstelle zwischen Anwendungen ver-
schiedener Fachabteilungen, Nutzer*innen
sowie den Entwickler*innen eines Unterneh-
mens dient. Durch die vielfiltigen, agilen Ein-
satzmoglichkeiten kann die SAP BTP schwer
greifbar erscheinen. Doch bei genauerer Be-
trachtung bietet die Plattform grofie Potenzia-
le, um ERP-Systeme im Standard zu belassen
und stattdessen die umliegende Infrastruktur
an die Bediirfnisse des Kunden anzupassen.

Weitere Informationen zur SAP BTP
finden Sie hier: https://nttd.link/TecOd

Referenzen (Auswahl)

Armacell GmbH, ARRI Group, Becker Chemie
GmbH, Bette GmbH & Co. KG, Fahrzeug-
werk Bernard Krone GmbH & Co. KG, Biihler
Motor Gruppe, Camina & Schmid Feuerdesign
und Technik GmbH & Co. KG, Canyon
Bicycles GmbH, Ceyoniq Technology GmbH,
DENIOS AG, Ferdinand Menrad GmbH &
Co. KG, FrieslandCampina GmbH, HANNA-
Feinkost AG, Hochland SE, Jowat SE, Kamps
GmbH, Krombacher Brauerei Bernhard
Schadeberg GmbH & Co. KG, Leitheit AG,
Stiebel Eltron GmbH & Co. KG, Schwan
Cosmetics International GmbH, Stockmeier
Holding GmbH, UDG United Digital Group
GmbH, Vitakraft pet care GmbH & Co. KG,
Vitrulan International GmbH, Winterhalter
Gastronom GmbH, Wittenstein SE, WM SE,
Zeppelin GmbH.
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Schneller agieren und effizienter
produzieren mit ORDAT

ORDAT

ORDAT ist einer der fithrenden ERP-
Anbieter fiir mittelstindische Unterneh-
men in der produzierenden Industrie. Wir
entwickeln leistungsstarke ERP-Losungen,
die speziell auf das Geschiftsmodell und
die (Branchen-) Anforderungen unserer
Kunden zugeschnitten sind. Damit befihi-
gen wir Unternehmen, effizienter zu produ-
zieren, mit relevanten Insights intelligenter
und schneller zu agieren und so ihre Wettbe-
werbsfiahigkeit nachhaltig zu steigern.

Starker Partner fiir die digitale
Zukunft

Neue Geschiftsmodelle, internationale Liefer-
ketten oder verteiltes Arbeiten: Mittelstandi-
sche Unternehmen brauchen eine digitale
Strategie und einen erfahrenen Partner, um
ihre Zukunftsfahigkeit zu sichern. Wir be-
gleiten unsere Kunden auf ihrem Weg zum
intelligenten Unternehmen und heben mit
ihnen neue Potenziale fiir Innovation und
Wachstum. Mit unseren innovativen Pro-
dukten helfen wir Unternehmen, ihre gesamte
Wertschopfungskette zu analysieren und effi-
zienter zu gestalten - und ihre operative
Exzellenz und Resilienz zu erh6hen. Das
macht ORDAT zu einem bedeutenden Fak-
tor in der digitalen Zukunft.

Fiir effiziente und intelligente
Geschéftsprozesse

Unsere skalierbaren und zukunftssicheren
ERP-Systeme sorgen fiir eine effiziente Steue-
rung und Optimierung von Unternehmens-
prozessen und treiben die Automatisierung
weiter voran: von der Produktion iiber Supply
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Chain Management und Finanzen bis zum
Personal- und Kundenmanagement. Business
Intelligence Losungen mit Echtzeit-Reportings
verschaffen Unternehmen den vollen Uber-
blick iiber alle Bereiche und Abldufe und er-
moglichen eine schnelle, zielsichere Reaktion
auf Produktions- und Kundenanforderungen.
Unsere leistungsstarke, praxiserprobte Stan-
dardlésung ORDAT.ERP (ehem. FOSS) starkt
besonders mittelstindische Unternehmen und
macht diese fit fiir die digitale Zukunft.

Hohe Projektsicherheit

Neben der hohen Professionalitit und Ver-
lasslichkeit iiberzeugt ORDAT vor allem mit
auflergewchnlicher Projektsicherheit. Kon-
kret: stabile Projekte, die in kurzen Zyklen im-
plementiert werden, eine hohe Mitarbeiterak-
zeptanz genieffen und im vereinbarten
Budget- und Zeitrahmen bleiben. Klare und
transparente Kommunikation, Agieren auf
Augenhohe und ein professioneller, verlass-
licher Service gehoren in allen Projektphasen
zu den festen Grundsitzen von ORDAT.

Referenzen

Nambhafte, internationale Unternehmen aus
Maschinen- und Fahrzeugbau, Prozessindust-
rie, kunststoffverarbeitender Industrie, Medi-
zintechnik und Elektronikindustrie nutzen die
Losungen von ORDAT, darunter Fresenius
Medical Care Deutschland GmbH (Schwein-
furt), Hanomag Lohnhérterei GmbH, Jansen
AG (Schweiz), Bekuplast GmbH, micronex
GmbH, die BRAND GROUP u.v.m. Weitere
Referenzprojekte nennen wir gerne im person-
lichen Dialog.

Highlights

o ERP-Experte und zertifizierter

Microsoftpartner mit breitem

Losungsportfolio: ERP, Business

Intelligence, CRM, EDI, Payroll

Outsourcing

Zwei ERP-Plattformen: ORDAT.ERP

und Microsoft Dynamics 365

o ORDAT 365csm fiir Digitales Supply
Chain Management

o Alles aus einer Hand: Beratung,
Entwicklung, Implementierung und
Service

Fokus auf Mittelstand und produzie-
rende Industrie

o Umfassendes Branchen- und Prozess-
wissen sowie Verstandnis des
Kundengeschiftsmodells

Hochste Projektsicherheit: Planerfiil-
lung im vereinbarten Budget-, Zeit-

und Qualitiatsrahmen
o Expertise aus iiber 750 erfolgreich
realisierten ERP-Projekten

ORDAT
ERP

Kontakt

ORDAT GmbH & Co. KG
Rathenaustr. 1
35394 Gieflen

T: +49 641 7941-0
E: info@ordat.com

W: www.ordat.com
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PRO@LPHA

proALPHA Gruppe

Highlights

o Stark im Mittelstand: proALPHA ist
einer der fithrenden Anbieter im
ERP-Markt fiir Fertigung und Handel.
Rund um den Globus setzen Mittel-
standler die modulare Software ein -
on premise und in der Cloud.

o Unternehmen konnen mit proALPHA
Thre gesamte Wertschopfungskette
liickenlos digital abbilden, steuern und
optimieren. von Einkauf, Materialwirt-
schaft, Produktion und Kostenrech-
nung iiber Finanzwesen, Vertrieb,
Customer-Relationship-Management
(CRM) und Business Intelligence bis
hin zu CAD-Integration, Dokumenten
Management System (DMS) und
E-Business-Komponenten.

« Mehr als ERP: Spezialisierte Losungen
wie z.B. Manufacturing Execution
Systeme (MES), Zeitwirtschaft,
Qualitdtsmanagement (QM), Corpo-
rate Performance Management (CPM),
Energie und CO2-Management schlie-
Ben direkt an proALPHA ERP an.

« Internationalitit fiir den Mittelstand:
Bereits iiber 8200 Kunden weltweit
vertrauen bereits proALPHA. Uber
2000 Mitarbeiter*innen sind fiir

unsere Kunden im Einsatz.

Kontakt

proALPHA Gruppe
Auf dem Immel 8
67685 Weilerbach

T: +49 6374 800-0
E: info@proalpha.com
W: www.proalpha.com
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Firmenprofil

Seit rund drei Jahrzehnten ist proALPHA an
56 Standorten weltweit der digitale Spar-
ringspartner der mittelstindischen Wirt-
schaft. Bei mehr als 8.200 Kunden - aus der
Fertigungsindustrie, dem Handel und weite-
ren Branchen - bilden die leistungsstarken
ERP-Kern- und -Zusatzldsungen von proAL-
PHA und seinen Partnern das digitale Riick-
grat ihrer gesamten Wertschopfungskette.
Dabei sorgt proALPHA fiir die intelligente
Vernetzung und effiziente Steuerung aller ge-
schiftskritischen Systeme und Kernprozesse.
In zunehmend hérter umkdmpften Mirkten
ist es dariiber hinaus entscheidend, auch vor-
und nachgelagerte Prozesse optimal zu integ-
rieren. Deshalb unterstiitzen die verschiede-
nen Software-Losungen der proALPHA
Gruppe mit ihren 262 Partnern Kunden in
exakt den Bereichen, die fiir das Business des
Mittelstands von zentraler Relevanz sind.

Produkte & Services

Ob mobiles Arbeiten, die Nutzung von
Kiinstlicher Intelligenz, Energie- und CO2-
Management, performantes Shopfloor Ma-
nagement: Was Mittelstdndler bewegt, darauf
liefert proALPHA eine Antwort. Der Experte
fir den Mittelstand liefert dabei umfassende
branchenspezifische Losungskonzepte fiir:

¢ Automotive

o Elektronik & Hightech

o Fahrzeugbau

+ Grofhandel

« Kunststoffindustrie

o Maschinen- & Anlagenbau
o Medizintechnik

o Metallverarbeitung

o Mobel- & Ladenbau

e Uvm.

Die ERP-L6sung von proALPHA bietet dabei
unter anderem:

« Eine liickenlose, digitale Abbildung aller Ge-
schiftsprozesse: von der Produktion bis zum
Finanzwesen, vom Einkauf bis zum Service

« Einen durchgingigen Informationsfluss:
im Unternehmen und dariiber hinaus, mit
Lieferanten, Kunden und zwischen
Systemen

« Optimierte und automatisierte Ablaufe:
Verwaltungsaufwinde und Bearbeitungs-
zeiten sinken, Prozessqualitit steigt

« Eine effektivere Unternehmenssteuerung:
Ein liickenloser, transparenter Informa-
tionsfluss gewéhrleistet effiziente Prozesse

Die Business-Software von proALPHA ist
eine branchenspezifische, praxisnahe Losung
fiir den Mittelstand, die mit IThren Anforde-
rungen mitwéchst.

Referenzen

o Osbra GmbH

« BMK Group GmbH & Co. KG

o SPIER GmbH & Co. Fahrzeugwerk KG
o Keller & Kalmbach GmbH

o SEALABLE Solutions GmbH

« Bausch + Strobel SE + Co. KG

o bredent group GmbH & Co.KG

o KWM Karl Weisshaar Ing. GmbH

« Aichinger GmbH

,Fur uns ist proALPHA der Dreh- und Angel-
punkt fir alle Geschéaftsprozesse und das zen-
trale Instrument in unserer téglichen Arbeit.“

Dr. Florian Seidl, Geschiftsfiihrer der
Keller & Kalmbach GmbH
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PLANAT GmbH

[P PLANAT

links im Bild: Daniel Sorg, Techn. Leiter; rechts im Bild: Christian Biebl, Geschaftsfihrer

Firmenprofil

PLANAT entwickelt und implementiert seit
tiber 40 Jahren die skalierbare ERP-Standard-
software FEPA fiir Vertrieb, Beschaffung,
Logistik, Produktionsplanung und Produk-
tionssteuerung mit Betriebsdatenerfassung
sowie fiir betriebswirtschaftliche Anwendun-
gen. Fundiertes Branchen-Know-how der IT-
Experten und enger Kundenkontakt sorgen fiir
praxisnahe IT-Losungen ,Made in Germany*.

Als inhabergefiihrtes, eigenfinanziertes Unter-
nehmen garantiert PLANAT die zukunfts-
sichere Weiterentwicklung der Software fiir
den produzierenden Mittelstand.

Software - Consulting - Service
Alles aus einer Hand

Skalierbare ERP-Standardsoftware
PLANAT ist mit FEPA die Entwicklung eines
modernen Software-Konzepts gelungen, das
kostengtinstige Standards und kundenspezifi-
sche Individualitit erfolgreich kombiniert und
damit den hohen Anspriichen mittelstdndi-
scher Kunden voll und ganz entspricht.

Intelligent dreifach kombiniert
Grundlage der ERP-Software FEPA ist das in-
telligente 3-Komponenten-Konzept:

Je nach Kundenanforderung werden die Mo-
dule der FEPA Basis-Software mit Branchen-
objekten und funktionalen Add-ons zu einer
mafigeschneiderten Standardsoftware-Lésung
kombiniert. Der Kunde erhélt und bezahlt nur
die Komponenten, die er aktuell benétigt. Da-
durch wird die Losung schlank, iibersichtlich
und von den Anwendern schnell akzeptiert.
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FEPA Basis

Vertrieb, Einkauf, Produktionsplanung, Pro-
duktionssteuerung, Vorkalkulation, Nach-
kalkulation/Controlling, Automatische BDE/
PZE, Personalwesen, Finanzwesen, Kosten-
rechnung, Unternehmenssteuerung.

FEPA Branchenobjekte

Programmlogik, Funktionen und Oberfliche

sind optimal auf die branchenspezifischen

Anforderungen ausgerichtet:

« Automotive/Zulieferindustrie

« Elektronik/Elektrotechnik

o Fahrzeugbau

o Kabelherstellung/Kabelkonfektion/
Léangenfertigung

o Kunststoftverarbeitung

« Maschinenbau/Anlagenbau

o Projekt- und Einzelfertiger

o Metallbe- und Metallverarbeitung

« Prizisionstechnik/Profile

+ Werkzeugbau/Formenbau

o Werkstitten fiir behinderte Menschen

FEPA Funktionale Add-ons

Abhingig von Fertigungsart, Unternehmens-
strategie und firmenspezifischen Schwer-
punkten konnen zahlreiche Add-ons bereichs-
tibergreifend zugeschaltet werden.

Weitere Dienstleistungen

o Prozessanalyse und Projektmanagement

o Geschiftsprozessoptimierung

« Installation von Hardware- und
Netzwerkkomponenten

« Installation von Anwendungs- und
Kommunikationssoftware

o Schulung und Systemeinweisung

« Support und Softwarewartung

Leistungsmerkmale

« FEPA Standardsoftware
Standardsoftware-Branchensoftware-
Individualsoftware: Alles in einem
Paket

« FEPA Updatesicherheit
Individuelle Anpassungen bleiben bei
jedem Update vollstandig erhalten

o FEPA beliebig skalierbar
FEPA wichst mit den Anforderungen
des Unternehmens und bietet damit
Flexibilitat sowie Investitions- und
Zukunftssicherheit

o FEPA.PETL
Ein prozessorientiertes Informations-
system, das in Datenbanken vorhan-
dene Informationen vorgangsorientiert
zusammenfasst und anzeigt

o FEPA umfangreiche Admin-Tools
Individuelle Gestaltung der Software
mit dem BI-Designer und Anbindung
von Fremdsystemen mit dem
Schnittstellengenerator durch den
IT-Admin

Referenzen

Kontakt

PLANAT GmbH
Schonbergstrale 45-47
73760 Ostfildern

3 [E]
T: 49 711 167560

E: software@planat.de |
W: www.planat.de E
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Schwergewichte am Haken:
Gloning Krantechnik hob die IT auf ein neues Level

Die Geschéaftsfihrer Josef Gloning (links) und André HaBelkuB3 arbeiten taglich mit den Kennzahlen der FEPA-Dashboards

In Deutschland zahlt Gloning zu
den Spezialisten, wenn Unterneh-
men schwere Lasten heben miissen
und dazu einen speziellen Kran
bendtigen. Ob Papierrollen in der
Druckindustrie oder Stahlbauteile
im Maschinenbau, bis zu mehreren
hundert Tonnen Gewicht hangen
am Haken. Die unterschiedlichen
Varianten werden passgenau
zugeschnitten fiir Kunden aus den
verschiedensten Branchen entwi-
ckelt, gebaut und beim Kunden in
den Fabrikhallen montiert.

Die 1983 gegriindete Gloning Krantechnik
GmbH entwickelte sich in den vergangenen
40 Jahren zu einem der fithrenden Anbieter
fir Spezialkrane in Europa. Eine besondere
Last musste das Unternehmen intern heben:
Das bisher auf Microsoft Access basierte ERP-
Altsystem war {iberaltert und konnte die An-
spriiche des Unternehmens im Tagesgeschift
nicht mehr erfiillen. Neben dem Verlust an
Effizienz im laufenden Betrieb bestand zudem
keine Schnittstelle zwischen dem Finanzbuch-
haltungs-System und dem ERP, was bei der
Dateneingabe aufwindige Doppelarbeit notig
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machte. Eine komplett neue Systemlandschaft
fir die kaufménnische wie die ERP-Software
war fiir Gloning Krantechnik die logische Lo-
sung, um zukunftssicher aufgestellt zu sein
und den téglichen Betrieb effizienter gestalten
zu kénnen.

Trovarit-Noten fiir FEPA haben
iiberzeugt

Nach einer gezielten Recherche fiel die Ent-
scheidung von Gloning Krantechnik auf die
Kombination von FEPA, der ERP-Software
von dem Hersteller PLANAT und die kauf-
ménnische Softwarelésung eGecko. Die
Software wird von der CSS AG aus dem hes-
sischen Kiinzell bereitgestellt und ist ein
Angebot des PLANAT-Partnerverbunds.

,Neben den klaren Fakten —
das sehr gute Abschneiden von
FEPA in der Trovarit-ERP-
Studie und die Erfahrungen
anderer PLANAT-Kunden —

ist uns die Entscheidung auf-
grund der raumlichen Nahe und

der gemeinsamen Verwurzelung
im Mittelstand leichtgefallen.
Wir wollten bewusst nicht in
die groBe Welt von SAP oder
Dynamics, weil wir maximale
partnerschaftliche Flexibilitat
erhalten wollten und kein
starres Korsett, das nicht zu uns
und unseren Prozessen passt.*

ANDRE HABELKUB,
GESCHAFTSFUHRER VON
GLONING KRANTECHNIK

Einfiihrung ohne externe Berater

Durch die Partnerschaft zwischen PLANAT
und eGecko gehoren die Schnittstellen-Proble-
matik und lastige Doppeleingaben in zwei
Systemen der Vergangenheit an. Bei der Ein-
fuhrung der Losungslandschaft verzichtete
Gloning Krantechnik zudem bewusst auf exter-
ne Berater, sondern vertraute auf die eigenen
IT-Kompetenzen und die Beratung von
PLANAT. Beide Systeme sind vielfach parallel
im Einsatz und kommunizieren tiber erprobte
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Schnittstellen miteinander, PLANAT beglei-
tete auch die Implementierung von eGecko.

»ES war klar, dass sich das System
an uns, aber auch wir an das
System anpassen mussten. Dabei
hat uns enorm geholfen, dass flr
uns ein festes Team in den Berei-
chen ERP und Betriebswirtschaft
zustandig war und auch nach wie
vor im laufenden Betrieb verfligbar
ist. Kein anderer Systemanbieter,
den wir in der Auswahlphase befragt
haben, konnte uns einen Support
auf diesem Niveau gewahrleisten.*

ANDRE HABELKUB VON
GLONING KRANTECHNIK

Zweistufige Implementierung

Zunichst wurde die kaufménnische Soft-
ware eGecko eingefiithrt, mit etwas Ab-
stand dann FEPA. Die bestehenden Daten-
banken wurden aus dem Altsystem

iberfithrt. Parallel begann das Team, in

einer Testumgebung das neue ERP-System
FEPA besser kennenzulernen und erste
Standardaufgaben umzusetzen. Die Daten
zwischen eGecko und FEPA werden tiglich
tiber Schnittstellen ausgetauscht und sor-
gen fiir einen aktuellen Datenbestand.

, Wir haben heute schnellere,
transparente und einheitliche
Prozesse. Zudem vermeiden wir
wirkungsvoll Doppelarbeit, Papier
und Fehler durch den Einsatz
von FEPA. Wir arbeiten sehr
workflowgesteuert, nutzen an den
passenden Stellen das 4-Augen-
Prinzip fir Freigaben, was das
System ebenso wie die Rechte-
vergabe sehr gut abbildet”,

ANDRE HABELKUB

Zudem konnte der Anfall von Papier im Un-
ternehmen deutlich reduziert werden - was
einerseits die Kosten verringert und anderer-
seits die Umwelt schont. Zukiinftig soll noch
das Add-on fiir Dokumentenmanagement

Die Spezialkrane werden mit Strom betrieben, umfangreiche Tests werden vor der Auslieferung vorgenommen.
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Die Spezialkrane werden aufwandig geschweiBt

fir FEPA installiert werden, die Datenhal-
tung wird damit noch weiter vereinfacht.
»FEPA lebt als System mit unserem Unter-
nehmen und ist - genau wie der Hersteller
PLANAT - ein verldsslicher Partner, resii-
miert André Haflelkuf3 von Gloning Kran-
technik.
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PSI Automotive & Industry GmbH

Highlights

o Niher dran: Wir teilen die Leiden-
schaft unserer Kunden fiir die
Produktion.

o Benutzerfreundlicher: Selbsterkliren-
de Software, die den User sicher
durch den Prozess fiihrt.

o Agiler: Ohne Programmierung
Prozesse an neue Anforderungen
anpassen.

o Intelligenter: Mit Hilfe von Industrial
Intelligence unterstiitzt PSI Thre
Entscheidungen in komplexen
Situationen, automatisiert Thre
Prozesse und erhoht die Effizienz
Threr Fertigung.

« Offener: Unsere Plattform besticht
durch herausragende Integrations-
fahigkeit, bietet flexible Services und
verbindet die Prozesse iiber unter-
schiedlichste Anwendungssoftware
hinweg.

PSI ist ein Partner auf Augen-
hoéhe: , Wir sprechen die Sprache
produzierender Unternehmen.“

Kontakt
PSI Automotive & Industry GmbH
Dircksenstrafle 42-44

10178 Berlin
Deutschland

T: 0800 377 4 968 [kostenfrei]
E: vertrieb@psi-automotive-industry.de
W: www.psi-automotive-industry.de
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PSlIpenta — passt sich den Anforde-
rungen der User an!

Die PSI Automotive & Industry ist Experte
fur die intelligente Produktion. Mit unserer
ERP + MES Software optimieren wir die Pro-
duktion und Prozesse unserer Kunden. Der
Markenname PSlpenta steht im deutschen
Mittelstand fiir durchdachte Losungen, die
so nah an den Anforderungen der Branchen
sind, wie keine andere.

,Im Teamwork finden wir die
besseren |deen."

Darum kombinieren wir die Kompetenzen
unserer Kunden mit unserer eigenen zu ei-
nem grofleren Ganzen. Wir begleiten Unter-
nehmen als unabhédngiger Impulsgeber mit
unserem jahrzehntelangen Erfahrungswis-
sen auf dem Weg zur smarten Fabrik der Zu-
kunft. Wenn Unternehmen mit unserer Soft-
ware ihr maximales Potential entfalten, ist
unsere Mission erfiillt.

Als Teil der PSI Software SE, die mit tiber
2.250 Mitarbeitern ca. 250 Millionen Euro
Umsatz im Jahr erwirtschaftet, stehen wir fiir
Sicherheit und Stabilitt.

Sie wollen effizientere Produktions-
prozesse?

PSI tragt den gesteigerten Anforderungen an
Flexibilitat und Agilitét durch tiefe Integration
in den Bereichen ERP, MES, Predictive Main-
tenance & Quality, WMS und Kiinstliche In-
telligenz Rechnung.

Mit dem Workflow-basierten MES ist PSI
technisch fithrend. Die Steuerung der Abliufe
tiber alle Anwendungen hinweg erfolgt durch
Workflows. Ohne Programmierung und ext-

rem schnell kann so eine Adaption der Prozes-
se an neue Anforderungen erreicht werden.

lhre digitale Fabrik

Wir bieten Thnen industrietaugliche, praxis-
erprobte Lésungen:

o Werkerfithrung an den Arbeitsstationen

o Flexible Integration der Produktionstech-
nik / Betriebsmittel

« Statusanzeige und Visualisierung der
Produktion / Fertigung (SCADA)

« Workflow-basierte Ablaufsteuerung der
Produktion und systemiibergreifende
Flexibilisierung der Fertigungsprozesse

« Flexible Taktung und Integration mit den
Transportsystemen

o Just-in-Time / Sequence-Bereitstellung des
Materials (e-Kanban) und Steuerung des
Warehouse

Durchdachte Losungen fiir individu-
elle Anforderungen

Mehr als 25 000 Anwender in iiber 300 Indus-
triebetrieben, viele von ihnen Weltmarktfiih-
rer ihrer Branche, nutzen heute die Losungen
der PSI Automotive & Industry. Ein Auszug
unserer Referenzprojekte:

« Alfing Kessler Sondermaschinen

o Formel D

o Gemil Gebr. Miiller Apparatebau

« Koenig & Bauer Kammann GmbH
« Lapple Gruppe

o Carl Mahr GmbH & Co. KG

Mehr erfahren
www.psi-automotive-

industry.de/referenzen
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PSlpenta/ERP goes Azure: Schweizer
Hersteller temperaturregulierter
Luftfrachtcontainer migriert in die Cloud

Eine Tiir-zu-Tiir-Containerlsung fiir den
temperaturkontrollierten Transport phar-
mazeutischer Produkte per Luftfracht:
Mit diesem Angebot stieg das Schweizer
Unternehmen SkyCell AG schnell zur
Weltnummer drei in seiner Branche auf.
Um sich fiir weiteres Wachstum zu wapp-
nen, ist das Unternehmen nun mit seiner
ERP-Lésung in die Azure Cloud migriert.

Der Transport pharmazeutischer Produkte
sowie die Durchfithrung von notwendigen
Kontrollen auf der Strecke ist komplex. Das
liegt vor allem daran, dass fast alle medizi-
nischen Waren temperatur-, feuchtigkeits-
und erschiitterungssensitiv sind. Dariiber
hinaus spielen Nachhaltigkeitsaspekte eine
immer wichtigere Rolle. SkyCells dreiglied-
riges Angebot umfasst:

1) Weltweite Lieferung von Luftfrachtcon-
tainern mit einer gepriiften Leistung von
0.1% temperatur- Abweichung und einer
unabhéngigen Laufzeit von 270h (2°-8°C
Innentemperatur bei 20° Auflentempe-
ratur),

2) eine proprietire Software fiir die Trans-
portiiberwachung und -simulation sowie

3) eine Reihe von Features, die dem Kunden
eine Reduktion der CO:z-Emissionen
von bis zu 50% ermdglichen.

Migration in die Cloud und in die
neueste ERP-Version

Die Container werden mit modernster
Robotertechnologie in der Schweiz produ-
ziert, um hochste Qualitétsstandards gewahr-
leisten zu konnen. Dabei sind eine prizise
Bestandsfithrung und Riickverfolgbarkeit
aller verbauten Teile sowie die Nachverfolg-
barkeit von Audits wesentliche Herausfor-
derungen. Diese Aufgaben tibernimmt das
ERP-System PSIpenta - urspriinglich in
einer On-Premises-Version. Weil Wartung,
Pflege und Sicherung des ERP-Servers viel
Manpower binden und hohe Fachexpertise
bendtigen, hat sich das Unternehmen jiingst
dazu entschieden, das ERP-System in die
Microsoft Azure Cloud und bei dieser Ge-
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legenheit auch gleich in die neueste PSIpenta-
Version zu migrieren. Eigentlich ldsst sich
hierfiir recht einfach die Datenbank ,,um-
ziehen®. Doch SkyCell nimmt die Cloud-
Migration zum Anlass, sowohl den Artikel-
als auch den Lieferantenstamm auf
Vordermann zu bringen, ehe die Daten ins
neue System iberfithrt werden. In einer
ebenfalls installierten Testumgebung kann
das Unternehmen dann zunichst tberprii-
fen, ob alle Prozesse den definierten Anfor-
derungen entsprechen.

Skalierbarkeit verschafft hohe
Flexibilitat

Mit der Migration erwartet SkyCell viele
Vorteile: So kann sich das Unternehmen z.
B. auf umfassende Sicherungsmafinahmen
verlassen, die immer auf dem neuesten
Stand sind. Datenschutzregeln erfiillt das
Unternehmen u. a., weil die entsprechenden
Server in der Schweiz stehen. Besonders
wertvoll ist jedoch die Skalierbarkeit der
Cloud-ERP-Losung: Wichst das Datenvolu-
men oder sollen mehr Anwender das Sys-
tem nutzen, lassen sich die entsprechenden
Parameter schnell und flexibel justieren und
Partner ebenso wie Lieferanten perspekti-
visch leicht einbinden.

Vorteile Cloud-ERP-Lésung

Einsparung von Kosten fiir Hard- und
Software sowie fiir lokales IT-Personal
flexible Skalierungsmaglichkeiten, z. B.
von Bandbreite und Speicherkapazitit
Vorantreiben von organischem
Wachstum

einfache Einbindung externer Partner

SkyCell AG

Hauptstandort: Ziirich | CH
Mitarbeiter: 114
Kunden: Pharmaindustrie

Geschiftsfelder:

o Temperaturregulierte
Containerl6sungen

o Software fiir die Transport-
iiberwachung und -simulation

o Betreuung und Service

SkyCell setzt fiir Bestandsfithrung und Ruckverfolgung auf das ERP-System PSlpenta. (Quelle: SkyCell)
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schrempp

Das ERP als

zentrales Drehkreuz

Als familiengefiihrtes Unternehmen
blickt die Mack Rides GmbH & Co. KG
stolz auf 243 Jahre Geschichte zuriick, in
denen sie es geschafft hat, heute als einer
der Marktfiihrer im Bereich Entwicklung
und Konstruktion von Fahrgeschiften zu
gelten. Mit neuesten Fertigungsverfahren
und einer kundenorientierten Herange-
hensweise hat Mack Rides seit jeher wie
kaum ein anderes Unternehmen in der
Branche neue Maf3stibe gesetzt. Die ein-
zigartige Konstellation aus Parkbetreiber
und Hersteller erméglicht es dem Unter-
nehmen seit iiber 40 Jahren optimale
Losungen von der Praxis fiir die Praxis
zu erarbeiten. Genau dieses Alleinstel-
lungsmerkmal ist mit einer der Grund-
pfeiler fiir viele ihrer Tugenden: hohe
Qualitdt, Zuverlissigkeit, Investitions-
sicherheit und Mut fiir neue Konstruk-
tionen.

Unkonventionelle Fertigung von
individuellen Produkten

Aufgrund der Individualitit der Produkte
geht das Unternehmen im Hinblick auf Ferti-
gungsprozesse unkonventionelle Wege. Um
die Komponenten so weit wie moglich zeich-
nungslos zu fertigen, generiert eine innovative
Layout- und Simulationsabteilung anhand
mathematischer Berechnungen die Ferti-
gungsinformationen, welche iiber Schnitt-
stellen an die Fertigungsroboter iibergeben
werden. Die resultierenden Daten nutzt unser
Kunde in SIVAS.ERP fiir nachfolgende Pro-
zesse wie z.B. Zeiterfassung, Analysen oder
Kalkulationen.
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,Das in SIVAS.ERP
integrierte technische
Ordnungssystem (TOS)

dient u.a. dazu, den Teile-
stamm zu klassifizieren

und durch ein hierarchisches
Merkmalsystem vollstandig
zu definieren.”

TOBIAS HAASCH
TECHNISCHES CONTROLLING BEI
MACK RIDES GMBH & CO. KG

2009: CAD-Welt mit Produktion
und Arbeitsvorbereitung zusam-
menfiihren

Als sich die Mack Rides GmbH & Co. KG
2009 fiir SIVAS.ERP entschieden hat, ging
es primér darum, ein System zu finden, das
den speziellen Anforderungen eines Projekt-
fertigers gerecht wird und Themen wie
wachsende Stiicklisten und Vorabfertigung
gezielt unterstiitzt. ,Das ERP-System sollte
in der Lage sein, die Daten gegliedert und
zerlegbar bis in die unterste Baugruppen-
struktur aufzuzeigen, damit wir sie in
Stiicken fiir ein neues Projekt wieder zu-
sammensetzen konnen', sagt Tobias Haasch,
Technischer Controller bei Mack Rides. Bis
heute erfullt SIVAS.ERP diese Voraus-
setzungen am besten. Wir von schrempp
kennen die aktuellen Herausforderungen
der Branche und entwickeln unser System
gemeinsam mit den Kunden weiter.

Heute: Prozesskosten einsparen
und KI anwenden

Den aktuellen Entwicklungen am Markt, z.B.
im Hinblick auf die Stahlpreise, wirkt die
Mack Rides GmbH & Co. KG hauptsichlich
durch Einsparungen in den Prozesskosten
entgegen. Mafinahmen zur Prozessoptimie-
rung bzw. zur Digitalisierung haben daher
einen sehr hohen Stellenwert. Um den vielfil-
tigen Sicherheitsanforderungen auf Produkt-
ebene gerecht zu werden, arbeitet unser
Kunde gemeinsam mit uns an diversen IoT-
Losungen fiir seine Anlagen bzw. Fahrzeuge.
Hier gilt es, eine entsprechende Datenstrategie
in puncto Big Data und KI mit SIVAS.ERP als
zentrale Datendrehscheibe festzulegen. Die
Analyse der so gesammelten Datenmengen
kann beispielsweise die Basis fiir intelligente
Predictive Maintenance Konzepte bilden.

Sie mochten SIVAS.ERP kennenlernen?
T: 07821/ 9509-0

E: vertrieb@schrempp-edv.de
W: www.schrempp-edv.de
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EinfGhrung einer anspruchsvollen
Logistiklosung bei Birklin Elektronik

Herausforderung

Der Wandel vom Versandhandel hin zum
aktiven Verkaufen (Demand-Creation) mit
dem Schwerpunkt auf dem B2B-Geschift
wurden durch das Altsystem nicht mehr un-
terstiitzt. Es war instabil und teilweise extrem
langsam. Prozesse, die im Wareneingang und
in der Kommissionierung umgestellt werden
sollten, konnten nicht abgebildet werden.
Dies hatte Auswirkungen auf das Lieferver-
sprechen ,,Heute bestellt. Morgen geliefert.*

Umsetzung

synko war bei diesem Projekt fiir die an-
spruchsvolle IT-Lésung in der Logistik zu-
stindig. Aufgrund des ersten Workshops war
Biirklin {iberzeugt, den richtigen Partner an
seiner Seite zu haben. In der Demo waren
Anforderungen aus dem Pflichtenheft bereits
schon umgesetzt. Dank schlanker Daten-
pakete, die zwischen der synko-Anwendung
und der Microsoft Dynamics 365-Datenbank
ausgetauscht werden, laufen die Scanner
heute schneller und die Performance konnte
wesentlich gesteigert werden. Die Mitar-
beiter miissen die Arbeitsmittel nicht mehr
wechseln und konnen mit dem Scanner alle
Arbeitsschritte erledigen. Ein weiterer Vor-
teil: Biirklin konnte die gesamte Hardware
(Drucker, Scanner, etc.) iibernehmen und so
einen enormen Kostenblock sparen.

synko-Losungen

Bei Biirklin Elektronik kamen im Bereich
Logistik die IT-Losungen synko Mobile, synko
BarScan, synko Labeling und synko Printer-
server zum Einsatz. Die Spezial-Lésungen von
synko basieren auf Microsoft Dynamics 365
Business Central (Microsoft Dynamics NAV)
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bzw. sind fiir die ERP-Lsung konzipiert.
Die Add-on-Losungen erweitern den System-
standard von Microsoft Dynamics 365
Business Central um branchenspezifische
Funktionalititen, sorgen fiir eine Optimierung
der Lagerbestinde und erhéhen die Effizienz
der Arbeitsabliufe drastisch.

Ergebnis

Durch den Einsatz der synko-Lésungen im
Bereich Logistik erreichte Biirklin Elektronik
erhebliche Verbesserungen im Prozessab-
lauf. Das Unternehmen arbeitet jetzt mit
einer chaotischen Lagerhaltung mit einer
durchgingigen Chargenverfolgung, einer
ordentlichen FIFO bzw. FEFO. Das bedeu-
tet u. a. weniger Lagerfliche und eine deut-
lich schnellere Einlagerung der Artikel.
Weitere wesentliche Verbesserungen konn-
ten in der Kommissionierung erzielt wer-
den. Hier wird enorm viel Zeit gespart. Der
Laufweg pro Position ist auf ein Viertel ge-
schrumpft und durch den Einsatz von
Kommando-Barcodes ist das Arbeiten fiir
die Mitarbeiter viel ergonomischer gewor-
den.

synko GmbH

Basierend auf Microsoft Dynamics 365
Business Central entwickelt die synko GmbH
IT-Lésungen fiir die Bereiche ERP, CRM
und SCM, die in folgenden Branchen zum
Einsatz kommen: Distribution fiir elektro-
nische Bauelemente, Pharmagrof$handel/
Produktion von Pharmaprodukten, industri-
elle Distribution/Grof$handel und Unterneh-
men mit hohen logistischen Anforderungen.
Die synko-Losungen sind schnell, flexibel,
transparent und zeichnen sich durch einfa-

che Bedienbarkeit aus.

BURKLIN ELEKTRONIK IST EIN AUF QUALI-
TATIV HOCHWERTIGE ELEKTRONISCHE
BAUTEILE SPEZIALISIERTER DISTRIBUTOR.

, Wir erzielten durch die Ein-
fiuhrung der neuen Software
wesentliche Verbesserungen
im Prozessablauf: Weniger
Lagerflache, schnellere Kom-
missionierung, ergonomischere
Prozesse — und daraus resul-
tierend eine erhebliche Zeit-
und Kostenersparnis.*

RENE WOLFGANG WENK,
LEITER LOGISTIK BURKLIN ELEKTRONIK

Kontakt

synko GmbH
Neuwieder Strafle 114
90411 Niirnberg

E: info@synko.de
W: www.synko.de
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SOG

ERP-WMS-E-Shop

SOG Business-Software GmbH

Highlights

SOG ERP:

o 94% der Projekte ohne zusétzliche
Programmierkosten und
Entwicklungszeiten

o Keine zusitzlichen Upgrade-
Lizenzkosten

o Rollenbasierte oder individuelle
Maskenoberflichen ohne
Programmierung

SOG WMS:

o Validiert durch Fraunhofer IML

« Integration in SOG ERP ohne
Schnittstellen mit Echtzeitbuchung

o Lagerleitstand fiir Transparenz und
Steuerung des SOG E-Shop

« B2B- und B2C-Shop inkl. Kunden-
portal mit Sendungsverfolgung etc.

o Echtzeitdaten aus dem ERP fiir
Preise, Lieferzeiten etc.

SOG E-Shop:
o B2B- und B2C-Shop inkl. Kunden-
portal mit Sendungsverfolgung etc.
 Echtzeitdaten aus dem ERP fiir
Preise, Lieferzeiten etc.

Referenzauszug

KESPER

for kitchen & home

Gieseke

COSMETIC INTERNATIONAL

YW NICTOR [LInave
kela

Fuhl Dich Zuhause.

OALLTRADEITOPOR

Kontakt

SOG Business-Software GmbH
Hans-Henny-Jahnn-Weg 35
22085 Hamburg

T: 040/ 73433 - 190

E: vertrieb@sog.de
W: www.sog.de
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(2 SOG E-Shop

Das sind wir

Die SOG Business Software GmbH mit Sitz
im wunderschonen Hamburg ist einer der
fithrenden Softwarehersteller im Bereich
ERP, WMS und E-Shop-Losungen fiir
Handelsunternehmen. Die SOG bietet
Thnen eine ausgefeilte Branchenlésung fiir
die moderne und leistungsstarke Organisa-
tion, die speziell auf das Anforderungsprofil
im Grof- und Auflenhandel sowie den
Versandhandel zugeschnitten ist.

Das hoch motivierte Team aus mehr als 60
Mitarbeitern konzipiert dabei mafige-
schneiderte Softwarelosungen fiir den indi-
viduellen Kundenbedarf.

SO0G Produkte

Das Herzstiick unserer Software bildet SOG
ERP, das alle relevanten Unternehmensberei-
che untereinander vernetzt. Effiziente und res-
sourcenschonende Losungskonzepte stehen
hierbei im Mittelpunkt. Fir die Darstellung
Threr digitalen Prozesse im Lager, bietet die
SOG mit dem Lagerverwaltungssystem (SOG
WMS) eine vom Fraunhofer-Institut zertifi-
zierte Losung an, die vollstindig in SOG ERP
integriert ist. In Kombination mit dem SOG
E-Shop bietet die SOG eine sehr leistungsfihige
E-Commerce-Lésung inklusive Kundenportal
mit Informationen in Echtzeit.

Support & Serviceleistungen
Neben dem hohen Qualititsanspruch steht

eine konsequente Kundenorientierung im
Mittelpunkt. Zertifizierte Projektleiter sind

Ansprechpartner und organisatorische Be-
treuer von der Einfithrungsphase bis zum
Echtlauf. Nach erfolgreichem Projektab-
schluss stehen unseren Kunden zusitzlich
qualifizierte ERP-Berater zur Seite. Und
schliefllich {ibernehmen eigene Service-
mitarbeiter den telefonischen Support mit
fest definierten Reaktionszeiten.

Referenzen

Mit unseren Kunden leben wir eine Partner-
schaft auf Augenhohe, vom Projektstart bis
zum Echtlauf. Genau das zahlt sich aus, um
langjdhrige, vertrauensvolle und produktive
Zusammenarbeit sicherzustellen.

Wir bieten insbesondere folgende Branchen-
lésungen:

« Konsumgiiter / Lifestyle

« Garten- / Freizeit- / Sportartikel
o Haushaltswaren / Textilien

o Wohnaccessoires / Geschenke
o Technischer Handel

« Eisenwaren / Dichtungstechnik
o Elektronik / Hightech

o Chemikalien / Medizintechnik
o Lebensmittel / Rohstoffe

o Automotive / Schiffsausriister

o Werbemittel / Weitere
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€. 50G

ERP WMS -E-Shop

Clevere Handelsunternehmen wahlen SOG!
Was macht die SOG besonders?

Mehr als 35 Jahre Erfahrung mit Fokus auf die Handelsbranche garantiert lhnen
eine maRgeschneiderte Softwarelésung. Uber 94% unserer Kunden benétigen
keine Individualprogrammierung.

Wir sprechen lhre Sprache und Sie direkt mit dem Hersteller.

Zogern Sie nicht und kontaktieren Sie uns noch heute!


http://bit.ly/3KJYG1k

R
TimelLine®
1'\ ‘.

TimeLine Business

Solutions Group

Highlights

o Unternehmergefiihrte, mittelstindische
Unternehmensgruppe

o Feste Berater und eine Inhouse-Service-
Hotline aus erfahrenen Projektleitern

« Uber 30 Jahre Erfahrung im ERP-Markt

o 9-fach als ,ERP-System des Jahres®
ausgezeichnet

« Hohe funktionale Bandbreite, die sonst
nur tiber Schnittstellen abbildbar ist

o Innovative Entwicklungsumgebung
(TimeLine Developer) fiir Anpassungen
unter Beibehaltung der Releasefahigkeit

o Branchenfunktionen fiir Projekt- und
Einzelfertiger, Automobilzulieferer,
Spritzgussbetriebe, Stanz- und Verbin-
dungstechnik, Elektronik, Oberflachen-
technik und Gieflereien

« Optimales und flexibles Preis-Leistungs-
Verhaltnis - Wahlfreiheit zwischen
On-Premise/Hosting sowie Kauf/Miete/
Perpetual-Licensing

Kontakt

Sie mochten TimeLine ERP live erleben?
Scannen Sie einfach diesen QR-Code und
erfahren mehr dartiber!

TimeLine Business Solutions Group
Zentrale: Gebauer GmbH

Obere Dammstrafle 8-10
D-42653 Solingen

Sie haben Fragen oder Anregungen?
Dann kontaktieren Sie uns gerne unter:
T:+49 212230350

F: +49 212230 35 45

E: info@timeline.de

Oder besuchen Sie unsere Website
W: www.timeline-erp.de
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Firmenprofil

Die TimeLine Business Solutions Group
gehdrt mit {iber 1.100 Kunden und 180 Mit-
arbeitern an 15 Standorten zu den letzten un-
abhdngigen, mittelstindischen ERP-Anbie-
tern im deutschen und européischen Markt.

Schnittstellenfreiheit durch eine hohe funkti-
onale Bandbreite. Schnelles, kostengiinstiges
und vor allem releasefdhiges Customizing fiir
die passgenaue Abbildung Ihrer Prozesse.
Mittelstandische Betreuung in festen Projekt-
Teams. Dies sind die Grundpfeiler unserer
Unternehmung.

Die Flexibilitét bei der Gestaltung Threr ERP-
Prozesse durch die innovative Entwicklungs-
plattform TimeLine Developer in Kombinati-
on mit mittelstdndisch gepragter Beratung bei
der Implementierung fithrt regelméflig zu
optimaler Akzeptanz der Losung und hoher
Kundenzufriedenheit.

Produkte und Services

Funktionale Bandbreite

TimeLine ERP bietet die vermutlich umfang-
reichste Bandbreite wichtiger Funktionen in
einem System - was viele Systeme nur {iber
Schnittstellen realisieren, ist bei TimeLine
vollstindig integriert:

ERP + DMS + EDI + Planung/APS + Projekt-
management + BDE + PZE + MDE + QM +
PDM(CAD) + FiBu + KoRe

TimeLine ist damit die durchgéngige Plattform
fiir alle, die ihre Prozesse ohne Schnittstellen
zwischen Fremdsystemen abbilden wollen.

Pragmatische Branchenfunktionalitit
Ob Produktionsplanung, CRM, CAD-Integra-
tion bis hin zur integrierten PDM-Losung,

Betriebs- oder Maschinendaten-
erfassung, Qualitdtsmanagement,
Traceability oder das integrierte
revisionssichere und zertifizierte
Dokumenten-Management -
TimeLine verfiigt tiber intuitiv
bedienbare Branchenfunktionali-
taten, die wir im Laufe vieler Jahre
in enger Zusammenarbeit mit
unseren Kunden hinweg opti-
miert und stetig vertieft haben.

Die Document & Workflow-Foundation archi-
viert ein- und ausgehende Mails automatisch
beim Kunden, bei Artikeln, Projekten oder
anderen ERP-Objekten - zusitzlich bilden
Kalender-, Aufgaben- und Projektmanage-
ment das Riickgrat fiir die Verwaltung des
gesamten Unternehmens.

Mit TimeLine konnen Produktionsprozesse
von der Einzel-, iiber die Varianten- bis hin zur
Serienfertigung durchgéngig abgebildet werden.

Anpassbar ,,by Design“

Die TimeLine-Plattform besteht aus 2 Haupt-
komponenten: ERP-System und Entwicklungs-
umgebung TimeLine Developer.

Die speziell auf das Customizing zugeschnit-
tene Entwicklungsplattform ermdoglicht die
automatische Migration individueller An-
passungen auf die nachste Version sowie die
flexible, schnelle und kostengiinstige Anpas-
sung samtlicher UIs und Prozesse bis in den
Kern der Applikation hinein.

TimeLine erreicht hierdurch eine Passgenauig-
keit, die bei anderen Systemen nur mit hohen
Aufwinden und Kosten erzielt wird - eine der
Hauptvoraussetzungen fiir die gute Akzep-
tanz bei unseren Anwendern.
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TopM Software GmbH

§

ERP Ldosung direkt vom Entwickler

TopM steht fiir iiber 30 Jahre Fachexpertise in
der Programmierung und Betreuung von Stan-
dard ERP Lésungen fiir Fertigungs- und Han-
delsbetriebe. net7 realisiert eine ganzheitliche
und integrierte Softwarelosung, in welcher die
Funktionsvielfalt fiir den kompletten Unter-
nehmensprozess fiir Fertigungs- und Handels-
betriebe integriert ist. Die Software ist in einer
durchgingigen Oberfliche entwickelt, was das
Ergebnis einer ganzheitlichen Produktstrategie
in reiner Eigenentwicklung widerspiegelt.
Durch den flexiblen Aufbau kann net7 in den
verschiedenen Branchen, Firmengréflen und
Fertigungsverfahren eingesetzt werden.

Zusammenarbeit auf Augenhdhe

TopM Kunden profitieren davon, direkt mit
dem Hersteller der Software zusammen zu ar-
beiten und dabei kurze Abstimmungswege zu
haben. Durch die 100%ige Eigenentwicklung
im Hause TopM kennen die Mitarbeiter die
net7 Software bis in die letzte Sourcecodezeile
und koénnen in Kombination mit der Bran-
chenerfahrung optimal bei der Implementie-
rung unterstiitzen. Individuelle Programmie-
rungen flielen direkt in den Standard Source
Code ein. Die individuellen Kundenanforde-
rungen sind dadurch in der net7 Standard-
16sung integriert und vollstindig updateféhig.

Kiirzeste Implementierungszeiten

Die ,,GO“ Einfithrungsstrategie in Kombination
mit der hohen funktionalen Standardabdeckung
ermoéglichen kiirzeste Implementierungszeiten.
Mit komfortablen Customizingwerkzeugen kann
die Software durch die Kunden selbst oder durch
TopM schnell und unkompliziert konfiguriert
werden. Die TopM Projektleiter haben umfas-
sendes Branchen KnowHow, sodass diese bei der
Abbildung der Prozesse optimal beraten kénnen.

[0 ERP Lssungen 2024

Modernste Technologie

Cloud im TopM eigenen Rechenzentrum oder
On-Premise auf einem lokalen Server, TopM
Kunden haben die Wahl. In beiden Fillen
kann mobil und standortunabhéngig in der
gleichen Umgebung und Geschwindigkeit ge-
arbeitet werden. Der Zugriff kann in der
Desktopumgebung per ASP oder iiber Smart-
Phone / Tablet mit der eigenentwickelten
TopM mobile2 App erfolgen.

Der Erfolg liegt in der Zusammen-
arbeit.

TopM unterstiitzt sowohl bei der Konzeption,
der technischen Implementierung, Daten-
iibernahme, Testlauf, Schulung sowie bei der
weiteren Betreuung und Einfithrung. Mit
individuellen Tools wie Webinare, Seminare,
Inhouse-Beratungen, feste Ansprechpartner,
Ticketsystem, Anwenderportal, FAQ, Daten-
service etc. kénnen die Bediirfnisse optimal
bedient werden und das Maximum an Perfor-
mance der net7 Software fiir die Kunden
angeboten werden.

Wir sind fur Sie da - heute, morgen und auch in
ferner Zukunft. TopM — inhabergefiihrtes Familien-
unternehmen.

Highlights

« ERP-Software direkt vom Entwickler

« kundenspezifische Programmierungen
in der Standardsoftware moglich

o vollintegrierte Funktionen fiir den
kompletten Unternehmensprozess

o 100%ige Eigenentwicklung

o Mehr als 30 Jahre Erfahrung im
ERP-Umfeld

o iber 2.000 Kunden

o ca. 80 Mitarbeiter

« vollstindige Updatefihigkeit trotz
individueller Programmierungen

« wahlweise Cloud oder On-Premise
Installation

« technische und wirtschaftliche
Unabhingigkeit

Module:

ERP, WWS, PPS, BDE/PZE, Leitstand, CRM,
revisionssicheres DMS, Workflow, Service,
Fibu, Personal, MIS, QM, EDI, Kasse,
Projektmanagement, mobile Anwendung, ...

Branchen:

Maschinen & Anlagenbau, Metallverarbei-
tung, Lohnfertigung, Kunststofftechnik,
Elektrotechnik, EMS, Werkzeugbau,
Medizintechnik, Oberflichenbeschichtung,
Prototypenbau, Automotive, Handel,
Stahlbau, Modell- und Formenbau und viele
mehr.

Kontakt

TopM Software GmbH
Albert-Einstein-Str. 1-3
86399 Bobingen

T: +49 8234/ 9652-0
E: info@topm.de

W: www.topm.de
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&Winweb

Food Software Specialists

Winweb

Informationstechnologie GmbH

Highlights

Eine Losung fiir alle Prozesse -
Kundenzufriedenheit im Fokus

o Vertikal integriert — von der
Schlachtung bis in die Filiale
ohne Insellésungen

« Vollstindige Eigenentwicklung -
100% unabhingig

« 1 Source - keine wartungsintensiven
Einzel-Implementierungen

« Continuous Delivery - permanente
Weiterentwicklung & Updates

« Fokussiert — Lebensmittelbranche
und Handel

« Budget-orientiert — niedrige Einfiih-
rungs- und Implementierungskosten,
schnelle Umsetzung

« Einfache Handhabung, hoher
Fernwartungsanteil statt hoher
Vor-Ort-Kosten

o Alles aus einer Hand - von der
Prozessanalyse bis zur Schulung

Referenzen

Unsere Referenzen finden Sie unter:
www.winweb.de und in unserem

Magazin magazin.winweb.de

Partner

In der Hardwareanbindung arbeitet Winweb
mit einer Vielzahl von Partnern zusammen.

Kontakt

Winweb Informationstechnologie GmbH
Am Wiesenhang 8
52457 Aldenhoven

T: Deutschland: +49 2464 909910
T: Osterreich: +43 720 880066

E: info@winweb.de E E

W: www.winweb.de r

[=]
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Firmenprofil

winweb-food — das ERP-System
fir Lebensmittelindustrie und
Handel

Als inhabergefiihrtes Unternehmen entwi-
ckelt und vertreibt Winweb seit {iber 25 Jah-
ren ERP-Software fiir Unternehmen der
Lebensmittelindustrie und des Grofhandels.
Daraus resultiert ein tiefes Verstidndnis fiir
die betriebswirtschaftlichen Abldufe in der
gesamten Lebensmittelindustrie. Anwender-
orientierte Innovationen stehen genauso im
Fokus wie kurze Reaktionszeiten auf indivi-
duelle Branchenanforderungen sowie die
Umsetzung sich stindig dndernder rechtli-
cher Anforderungen. Uber 200 Kunden ver-
trauen auf die hohe Expertise von Winweb.
Wir verstehen uns als Softwarepartner auf
Augenhohe und bauen unsere technologi-
sche Marktfithrerschaft kontinuierlich anhand
Threr Bediirfnisse aus.

Produkte und Services

winweb-food bildet alle Funktionsbereiche
von der Schlachtung tiber Einkauf, Qualitits-
management, Lager, Zerlegung, Produktion,
Verkauf bis hin zur Anbindung von Filialen in
einem integrierten System mit allen branchen-
spezifischen und gesetzlichen Anforderungen
und durchgingiger Chargenriickverfolgung
ab. Es stehen Touchscreen-Programme und
mobile Datenerfassung (MDE) zur Verfiigung.

Ein umfangreiches Management-Info-System
(MIS) sorgt fiir die Moglichkeit detaillierter
Auswertungen aller relevanten Unternehmens-
kennzahlen.

Elektronische Datenanbindung
EDI-Funktionen erméglichen den einfachen
elektronischen Datenaustausch mit Geschafts-
partnern direkt aus winweb-food, ohne Schnitt-
stellen-Einrichtungen von Dritt-Anbietern zu
benétigen: INVOIC ORDERS, DESADV, IFT-
MIN, HANMOYV, PRICAT. Liickenlose Trans-
parenz wird gewéhrleistet durch Erfassung und
Dokumentation aller Herkunfts- und Verarbei-
tungsdaten entlang der Prozesskette und dem
Datentransfer zu allen wichtigen Traceability-
Plattformen. Zusitzlich stehen Schnittstellen zu
allen gingigen Speditionen und Schnittstellen
fir die Anbindung von Webshops und B2B Be-
stellplattformen zur Verfiigung. Selbstverstind-
lich wird der Digitale Belegversand per E-Mail
und E-POST unterstiitzt. Ausgewdhlte Prozesse
konnen mobil tiber Apps bearbeitet werden.

Anbindung von Peripheriegeriten
winweb-food tibernimmt die Steuerung von
Peripheriegeriten (CIM) wie Fordertechnik-
Anlagen, Durchlaufwaagen, Ein- und Ausla-
gerungen, Preisauszeichnern (zu allen géngi-
gen Herstellern), Scannern, MDE-Geriten,
Etikettendruckern und QS-Priifungen.

Integrierte Erginzungsprogramme

CRM: mit dem in winweb-food vollstindig inte-
grierten CRM-System verfiigen Sie iiber eine
einheitliche Datenbank, in der Sie Thre Kunden-
daten detailliert pflegen und jegliche Kundenak-
tivititen auf Knopfdruck abrufen kénnen.

DMS: Das Dokumenten-Management-System
stellt sicher, dass alle relevanten Belege vom
Einkauf bis zum Verkauf dokumentenecht
und GoBD-konform automatisch gespeichert
werden.
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Unzufrieden mit lhrer
aktuellen Business Software?
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Die Kl-gestutzte Single-Plattform-
Losung fur ERP, FSM und EAM.

Wadhlen Sie IFS.
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