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Die ganzheitliche

ERP-Losung fiir alle
Unternehmensbereiche.

ERP PPS, QM, CRM, DMS, MES, FIBU, CAD-Integration u.v.m.

Demo - ERP-System des Jahres

2019

Sieger in der Kategorie
Beste Technologie

eLine
! I(S'EILE APP

L#""} Center for Enterprise Research
Lan enterprise-research.de

Beste Technologie fiir beste Performance.

Unsere vielfach ausgezeichneten ERP-L6sungen zahlen zu den groBe funktionale Bandbreite
innovativsten Systemen auf dem deutschen Markt. Die Starken
liegen in der Spezialisierung auf die Industrie, den Branchen-

kenntnissen in den Nischenmarkten, dem unschlagbaren Preis- T
Leistungs-Verhéltnis und der innovativen Customizing-Plattform komplett individualisierbar
TimeLine Developer. ortsunabhangige Nutzung

personlicher Support

branchenspezifische Funktionen
modular und individuell erweiterbar

www.timeline-erp.de
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Losungsanbieter stellen sich vor

Auf den folgenden Seiten prasentieren ausgewahlte ERP-Anbieter ihre Produkte
und Services im Kurzprofil und stellen erfolgreiche Projekte bei ihren Kunden vor.

UNTERNEHMEN SEITE

Actindo AG

ams.Solution AG

Asseco Solutions AG

Avanade

BE-terna GmbH

cimdata software GmbH
COSMO CONSULT-Gruppe

CSS AG

CVS Ingenieurgesellschaft mbH
COMARCH Software und Beratung AG
CSB-System AG

Deacom Europe GmbH

FIS Informationssysteme und
Consulting GmbH

GDI mbH
GUS Deutschland GmbH

GOB Software & Systeme GmbH
& Co. KG

GWS Gesellschaft fur
Warenwirtschafts-Systeme mbH

Industrial Application Software
GmbH

IFS Deutschland GmbH & Co. KG
itelligence AG

JKARAT GmbH

KUMAVISION AG

MAIT Germany GmbH
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MODUS Consult GmbH 70,71
mgm Software Team GmbH 12
PLANAT GmbH 73-75
proALPHA 78,179
PSI Automotive & Industry GmbH 80, 81
schrempp edv GmbH 82
SOG Business-Software GmbH 83
SYCOR GmbH 84
synko GmbH 85
TSO-DATA Unternehmensgruppe 86
VLEXsoftware+consulting gmbh 87
Winweb Informationstechnologie 88
GmbH
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I:j Actindo

Actindo: Spezialist fiir ERP-
Modernisierung und Unified

Commerce

Highlights der Actindo Unified
Commerce Suite

« Vollstindige Digital-Operations-Platt-
form: Sie unterstiitzt u.a. Order-Ma-
nagement, Versandabwicklung,
Bestandsverwaltung, Lager- und
Packplatz-Management, PIM, Einkauf
und Lieferanten-Management,
Finanz- und Zahlungsmanagement,
Reporting & Analyse, Prozess-Auto-
matisierung, Order-CRM, Omni-
Channel-Orchestration sowie POS-
und Retail-Integration.

« Sieist im SaaS-Modell in drei
verschiedenen Editionen verfiigbar
und wird von Servern der Actindo AG
in Hochsicherheitsrechenzentren in
Miinchen gehostet.

« Sie kann gemeinsam mit dem Actindo
Datahub genutzt werden, um bewihrte
ERP-Altsysteme mit einem Enterprise-
Service-Bus funktional zu erginzen
und mit modernen Systemen zu
verbinden.

o Sie lduft auf der Actindo Corel
Platform, die gleichzeitig Laufzeitum-
gebung, Integrationsplattform und
Entwicklungs-Framework ist. Die
erlaubt es Entwicklern, erginzende
Funktionen und Apps fiir die Suite zu
entwickeln.

o Actindo ist ISO 9001:2015 testiert und
TUV Datenschutz zertifiziert

Kontakt

Actindo AG
Carl-Zeiss-Ring 15
D-85737 Ismaning

[=]

T: +49 (0)89-8906735 0 r

E: info@actindo.com E
|

[=]

W: www.actindo.com

Thre aktuelle ERP-Software wird den mo-
dernen Anforderungen nicht gerecht - das
sagen laut einer Oracle-Studie 76 Prozent der
befragten Geschiftsfithrer iber die im
Unternehmen eingesetzten Systeme. Die
Actindo AG ist Spezialist fiir leistungsfihige
ERP-Losungen und hilft bei der Transforma-
tion gerne weiter.

Actindo ist seit 2007 auf dem Markt und
damit ein Cloud-ERP-Pionier der ersten Stun-
de. Das Unternehmen wurde vielfach ausge-
zeichnet, u.a. mehrfach als ,,ERP-System des
Jahres, mit dem ,Best in Ecommerce“
Award von IDG und bedient heute iiber
2.500 Kunden mit seinen Losungen, darunter
CITTIL ETERNA, ifixit, Kolner Haie, Power-
food, Braun Biiffel und RocknShop.

Heute unterstiitzt Actindo Unternehmen mit
dem modernen ERP-System aus der Cloud,
der Actindo Unified Commerce Suite, oder
mit dem Actindo Datahub, der altgediente
ERP-Systeme auf smarte Art anschlussfihig
macht fiir modernen E-Commerce.

ERP-Modernisierung mit Actindo
Datahub

Unternehmen, die noch erfolgreich mit alt-
gedienten ERP-Systemen wie beispielsweise
IBM AS/400 oder SAP R/3 arbeiten und dies
auch weiterhin tun wollen, miissen die Alt-
systeme anschlussfihig machen fiir neue
Technologien. Um ERP-Dinosaurier wie die-
se mit webbasierten Cloud-Technologien
zu verbinden, braucht es eine intelligente
Losung. Wer dazu in seiner IT-Architektur
auf 1:1-Verbindungen zwischen den Syste-
men setzt, findet sich leicht in kurzer Zeit
in einem uniibersichtlichen Schnittstellen
Dschungel wieder, der duflerst aufwindig
und fehlertrachtig ist. Bewéhrt hat sich statt-
dessen der Einsatz eines zentralen Daten-
hubs, der die Notwendigkeit fiir direkte
Schnittstellen eliminiert.

Der Actindo Datahub fungiert wie eine zen-
trale Daten-Drehscheibe innerhalb einer IT-
Architektur: Hier werden Informationen aus
den verschiedenen Systemen zentral gespei-
chert und mit einem mehrstufigen Daten-

Mapping automatisch in benotigte Formate
umgewandelt und durch weitere Daten an-
gereichert, so dass sie einfach und in Echtzeit
zur Nutzung in anderen Zielsystemen bereit-
stehen. Auch Daten aus Altsystemen lassen
sich tiber einen solchen Datenhub systema-
tisch nutzen, so dass Datenfluss und Ge-
schiftsprozesse auf einfache Weise iiber alle
Systeme hinweg durchgingig und automati-
siert ablaufen kénnen.

Ob Unternehmen also ihre bestehenden Sys-
teme anschlussfihig fiir neue Technologie
machen méchten oder ganz auf eine moderne
ERP-Losung aus der Cloud umsteigen wollen
- die Actindo Unified Commerce Suite und
der der Actindo Datahub unterstiitzen sie,
bestehende IT-Architekturen in leistungsfihi-
ge Unified Commerce Umgebungen zu ver-
wandeln.

Actindo Unified Commerce Suite
fiir effiziente ERP-Prozesse

Unternehmen, die sich entscheiden, kom-
plett auf ein modernes cloudbasiertes ERP-
System zu setzen, finden in der Actindo
Unified Commerce Suite eine leistungsfahige
Losung. Die Actindo Unified Commerce
Suite bietet umfassende Funktionalitit fiir
alle klassischen ERP-Prozesse wie Einkauf
und Produktion, Bestandsverwaltung, Lager-
management, Versand etc. Sie arbeitet via
Actindo Datahub nahtlos mit bestehenden
ERP-Komponenten zusammen. Auflerdem
kommt sie mit standardisierten Schnittstellen
fir moderne E-Commerce-Systeme, mit
denen Unternehmen ihren digitalen Handel
im B2C- oder B2B-Markt effizient und auto-
matisiert abwickeln konnen. So profitieren
Unternehmen von einer durchgéngig unter-
stitzten Wertschopfungskette mit hohem
Automatisierungsgrad und einer leistungs-
fahigen Multi-Channel-Kommunikation.

ERP Losungen 2021 [



Nahtlos flir ETERNA Mode:
Actindo macht SAP & AS/400 fit far den Unified

Commerce

Besonders lohnend ist E-Commerce dann,
wenn die Prozesse rund um den Online-Handel
mit den klassischen ERP-Abldufen nahtlos zu-
sammenspielen und automatisiert ablaufen.
Dann wird aus E-Commerce durchgéingiger
Unified Commerce. Wir zeigen am Beispiel von
ETERNA Mode, wie die Integration gelingt.

Fir erfolgreichen E-Commerce braucht es
moderne Webshop-Losungen, die als digitale
Ladentheke fungieren und mit webbasierter
Technologie, die eigenen Produkte an Mann
und Frau (B2C) oder an Unternehmen (B2B)
bringen. Um die Wertschopfungsprozesse
durchgingig abzubilden, sollten sie mit den
etablierten Systemen zusammenarbeiten, die die
klassischen ERP-Aufgaben im Unternehmen
unterstiitzen. Das stellt IT-Verantwortliche vie-
lerorts vor die Aufgabe, zwei verschiedene IT-
Generationen intelligent zu vernetzen: den
webbasierten Youngster hier und den ERP-
Dinosaurier wie IBM AS/400 oder SAP R/3 dort.

Daten-Transformation mit Actindo
Datahub

Zur Integration aller Systeme einer IT-Archi-
tektur hat sich der Einsatz eines zentralen
Datenhubs bewihrt, der wie eine zentrale Da-
ten-Drehscheibe fungiert: Er speichert Infor-
mationen aus den verschiedenen Systemen an
zentraler Stelle, wandelt sie mit einem mehrstu-
figen Daten-Mapping automatisch in benétigte
Formate um und reichert sie ggf. durch weitere
Daten an. So stehen benétigte Daten einfach
und in Echtzeit zur Nutzung in den Zielsyste-
men bereit - ganz egal, ob es sich dabei um
interne Systeme, den eigenen Webshop oder
einen Online-Marktplatz handelt.

Produktdaten systematisch managen

Damit Unified Commerce erfolgreich wird
und alle Online-Kanile eines Unternehmens
ebenso wie die stationdren Vertriebswege
durchgingig automatisiert funktionieren kon-
nen, braucht es das systematische Management
von Produktinformationen (PIM). Ebenso
miissen Bilder und Produktbeschreibungen fiir
einen markenkonformen Auftritt einsetzbar
sein, und ggf. werden Produktinformationen in
verschiedenen Sprachen benotigt. Wer all dies
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manuell zusammenstellen muss,
um seine Produkte in den eige-
nen Webshop hochzuladen oder
auf Online-Marktplitzen zu listen,
braucht viel Zeit und erzeugt regel-
maflig hohen Aufwand. Auch
diese Aufgabe lasst sich mit dem
Actindo Datahub systematisch
angehen und automatisiert um-
setzen, so dass sie effizient, fehler-
frei und in Echtzeit erledigt wer-
den kann.

Erfolgreicher Multi-
Channel-Handel bei
ETERNA

Wie Unternehmen verschiedene
durch
gezielte Multi-Channel-Strategie

Kundensegmente eine

erfolgreich mit ihren Produkten bedienen
kénnen, zeigt die IT-Architektur des Actindo-
Kunden ETERNA Mode. ETERNA wurde
1863 gegriindet, beschiftigt tiber 1.100 Mitar-
beiter und machte in den vergangenen Jahren
mit Hemden und Blusen im mittleren und ge-
hobenen Preissegment einen Umsatz von
etwa 100 Millionen Euro. Das Unternehmen
verfiigt europaweit iitber mehr als 5.000 statio-
ndre Points-of-Sale und bedient gleichzeitig
53 eigene Online-Marken-Shops. Dariiber
hinaus bedient es bekannte Mode-Plattformen
sowie einen B2B-Kanal fiir Corporate Clothing
mit seinen Produkten.

Unified Commerce — so gelingt's

Die IT-Architektur fiir die Omnichannel-
Strategie bei ETERNA hat im Wesentlichen
drei Ebenen: Zur ersten Ebene gehoren
Spezialsysteme wie IBM AS/400 fiir Produk-
tionsunterstiitzung oder SAP Financials fiir die
Buchhaltung. Die Actindo Unified Commerce
Suite fungiert im Backend als konzernweite
Digital-Operations-Plattform. Sie bietet bei-
spielsweise eine Live-Schnittstelle zum Zentral-
lagerbestand und erlaubt iiber eine Lager-
matrix, dass Lagerbestinde je Marktplatz
ausgerollt werden konnen. Auf der mittleren
Ebene sorgt der zentrale Actindo Datenhub ge-
meinsam mit der Unified Commerce Suite fiir
die Aufbereitung von Daten und Prozessen fiir

[} I E A o
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die Anbindung der Online-Kanile. Von hier
aus werden Mode-Plattformen wie Tradebyte,
Zalando, Amazon und Otto automatisiert mit
Produktdaten bestiickt. Ebenso bekommt auch
der eigene Webshop hieraus die Produktinfos:
Er wurde mit Shopware realisiert und verfiigt
tiber 9 europdische Lindershops - inklusive
linderspezifische Ubersetzungen und Zah-
lungsmoglichkeiten. Auflerdem fungiert ein
Subshop des Mastershops zusitzlich als B2B-
Plattform und erlaubt Unternehmenskunden
ihr Corporate Clothing mit individueller Logo-
Bestickung direkt online zu ordern.

So hat ETERNA mit den Losungen und dem
Know-how von Actindo sich eine effiziente
Plattform fiir Unified Commerce geschaffen.
Eine Zusammenarbeit, die sich lohnt:

»Actindo begleitet uns sowohl
im Bereich ERP mit einer sehr
guten Standardlésung in der
Cloud — mit Anbindung mehrerer
Marketplaces, als auch als
integrierter Partner fiir unseren
Webshop und Subshop hervor-
ragend in mehreren Projekten.*

Helmut Kandlbinder,
Geschaftsleitung, CFO bei ETERNA.
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ams.Solution AG

Highlights

« Multiprojektplanung

o Durchgingiger Auftragsbezug

» Konsequente Trennung von Auftrags-
und Stammstiickliste

o Artikel mit/ohne Artikelnummer

o Wachsende Auftragsstiickliste

« Steuerung von Fremdfertigungsketten
inkl. Materialbeistellung

o Vor-, mitlaufende und Nachkalkulation
- online

« Halbfabrikatebewertung im Auftrag

o Teilschlussrechnung

Kontakt

ams.Solution AG
Ein Unternehmen
der ams.Group
Rathausstrafle 1
D-41564 Kaarst

T +49 2131 40669 0
WWww.ams-erp.com

ERP-Losungen

ams.erp, CRM, Finanzwesen, PZE, BDE, HR,
PDM, DMS, Export, Controlling/BI, Task-
Mobile,
Analyse, Leitstand, Intercompany

management, Maschinendaten-

Branchenkompetenz
Ver-
packungsmaschinenbau, Werkzeug-/Formen-
bau, Stahl-/Metall-/Komplettbau, Schiftbau,
maritime Industrie,

Maschinen-/Anlagen-/Apparatebau,

Laden-/Innenausbau,
Sonderfahrzeugbau, Lohnfertigung

Kostenfrei: Webinare und Praxistage

Was alles in ams.erp steckt, erfahren Sie in
unseren kostenfreien Webinaren und Praxis-
tagen. Informationen hierzu finden Sie unter
Www.ams-erp.com/events
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ERP-Systeme bestimmen den Takt
im loT

ERP-Losungen sind das Riickgrat der Unter-
nehmens-IT. Jahrzehntelang gab es keinen
Zweifel daran. Doch wird sich diese Vor-
machtstellung auch in fiinf oder zehn Jahren
noch halten? Sind die Urgesteine des Markts
fir Business-Software tatsichlich agil genug,
um die Chancen des industriellen Internets zu
nutzen und Anwenderunternehmen attraktive
Entwicklungsperspektiven zu bieten?

Die Voraussetzungen dazu sind nach wie vor
exzellent. Kein anderes IT-System steht dhn-
lich stark im Zentrum der Wertschopfung
wie eine voll ausgestattete ERP-Losung: Auf-
bauend auf der internen Betriebswirtschaft
(dem ERP-Kern) und dem Produktdaten-
management (PDM) gehéren das Kunden-
beziehungsmanagement (CRM), die Koordi-
nation der verldngerten Werkbank (SCM) und
das Servicemanagement zum festen Liefer-
umfang. Beste Voraussetzungen also, um in
einer voll vernetzten Produktionswelt die
zentrale Datendrehscheibe fiir alle Vertriebs-,
Entwicklungs-, Produktions-, Logistik- und
Kundenprozesse zu sein.

Das speziell fiir Einzel-, Auftrags- und Varian-
tenfertiger konzipierte ERP-System ams.erp
stellt Vertrieblern, Konstrukteuren, Disponen-
ten, Einkdufern, Werkern, Lageristen, Versand-
mitarbeitern, Qualitatspriifern, Monteuren
und Service-Technikern exakt die Informatio-
nen bereit, die sie benotigen, um Projekte wirt-
schaftlich zu planen, zu kalkulieren und zu
steuern. Dartiiber hinaus haben Kunden mit

ams.Solution AG einen Beratungs- und Soft-
warepartner an ihrer Seite, der die fachlichen
und technischen Besonderheiten genau kennt.

Mit der modernen, branchenorientierte
Business-Software, tiber 30 Jahren Erfahrung
und dem Know-how aus mehr als 1.000
realisierten ERP-Projekten bietet ams ein
Rund-um-Sorglos-Paket und unterstiitzt seine
Kunden, sich fiir die Herausforderungen der
digitalen Welt optimal zu riisten.

Das ERP-System und sein Mehrwert

Dank des Informationsvorsprungs, den das
moderne ams.erp bietet, konnen Projektferti-
ger ihre komplexen Arbeitsabliufe signifikant
beschleunigen. Dabei wird der aktuelle Pro-
jektfortschritt abteilungsiibergreifend sichtbar.
Die Projektverantwortlichen erkennen even-
tuelle Planabweichungen bereits im Ansatz.
Sind Liefertermine oder die Wirtschaftlichkeit
eines Auftrags gefihrdet, lasst sich das Auf-
tragsmanagement flexibel anpassen.

Da die ERP-Software alle Arbeitsbereiche und
Projekte miteinander vernetzt, konnen die Ver-
antwortlichen prizise einschétzen, wie sich An-
derungen sowohl auf den laufenden Auftrag als
auch auf alle iibrigen Auftrige auswirken. Auf
diese Weise erhalten Projektfertiger von ams.
Solution ein méchtiges Werkzeug, mit dem sie
den betriebswirtschaftlichen Erfolg samtlicher
Auftrige sicherstellen. Dariiber hinaus bietet
ams.erp das erforderliche Wissen, um die Wirt-
schaftlichkeit aller Arbeitsbereiche zu optimie-
ren und somit die Performance des gesamten
Unternehmens kontinuierlich auszubauen.

ERP Losungen 2021 [



Hochste Qualitat ,,Made in Germany*

Die Teubert Maschinenbau GmbH entwickelt,
konstruiert und baut mafigeschneiderte
Maschinen zur Verarbeitung von Partikel-
schdumen und faserverstirkten Thermoplas-
ten. Die weltweit agierenden Kunden aus den
Bereichen Automobil, Verpackung, Bau und
Luftfahrt schétzen vor allem die individuelle
Umsetzung ihrer hochst spezifischen Anfor-
derungen. Besonderen Wert legt Geschifts-
fithrer Wolfgang Teubert dabei auf hochste
Qualitdt ,Made in Germany“: Der Grof3teil
der Partner, Lieferanten und Zulieferer stammt
aus dem Inland. Seit 2017 gehort auch das
Software- und Beratungshaus ams.Solution
AG zu diesem ausgewihlten Kreis. Dessen
durchgingiges Projektmanagement-ERP-
System ams.erp ist auf die besonderen An-
spriiche der Losgrofle 1+ zugeschnitten und
sorgt nicht nur fiir durchgiangige Prozess-
transparenz, sondern starkt auch die Wett-
bewerbs- und Zukunftsfihigkeit des baden-
wiirttembergischen Sondermaschinenbauers.

Aufbau einer zukunftsfahigen IT-
und Prozesslandschaft

Den entscheidenden Schritt zum Aufbau
einer zukunftsfahigen IT- und Prozessland-
schaft machte das Unternehmen mit der Im-
plementierung eines neuen ERP-Systems.
Die zentrale Mafigabe bei der ERP-Auswahl
war laut Claudia Moebert, die zu ihrer eigent-
lichen Funktion als Leiterin von Material-
wirtschaft, Einkauf und Controlling auch die
Projektverantwortung fiir die Betreuung und
Weitentwicklung des ERP-Systems innehat,
der spezielle Zuschnitt der Software auf die
Einzelfertigung, und da im Speziellen die Fé-
higkeit der ,wachsenden Stiickliste”. Denn
wie in der Einzel-, Auftrags- und Varianten-
fertigung tiblich, kennt man auch bei Teubert
zum Zeitpunkt der Auftragserteilung die
letztliche Ausprigung des zu fertigenden
Produkts im Regelfall nicht. Dies hat zur Fol-
ge, dass wichtige Wertschopfungsprozesse
wie Konstruktion, Beschaffung und Produk-
tion zeitlich parallel zueinander stattfinden.
Die wachsende Stiickliste ermdglicht es, die
Beschaffungs- und Fertigungsablaufe zu ei-
nem Zeitpunkt zu starten, da die Konstruk-
tion noch in vollem Gange ist.

[0 ERP Lssungen 2021

Entscheidender Faktor ,,wachsende
Stiickliste*

Nachdem die Entscheidung fiir eine ERP-
Neuausrichtung gefallen war, schauten sich
die Verantwortlichen einige Systeme im Rah-
men von Présentationen im Hause intensiver
an. Prinzipiell traut Claudia Moebert nahezu
jeder ERP-Software zu, grundlegende kauf-
mannische Prozesse wie die Auftrags- und Be-
stellabwicklung addquat abbilden zu kénnen.
Deswegen riickten die einzelfertiger-spezifi-
schen Funktionalititen rund um die konstruk-
tionsbegleitende Fertigung umso mehr in den
Fokus. ,Denn bis eine Maschine wirklich
beim Kunden steht, wurde die Stiickliste un-
zahlige Male angepasst und aktualisiert. Wir
wollten sehen, wie verschiedene Anbieter mit
dieser Thematik umgehen’, schildert sie ihr
Vorgehen. ,Am meisten {iberzeugten uns
letztlich die Funktionalitdten von ams.“

Teubert Maschinenbau GmbH

Nach nur acht Monaten Implementierungszeit
erfolgte am 1. Mérz 2017 der Echtstart. Verbes-
serungen in der Prozessabwicklung stellten sich
schnell ein. Im Gegensatz zu frither gibt es nun
eine Schnittstelle vom CAD-System Solid-
Works mit MaxDB zur ERP-Software, sodass
der ehemals fehleranfillige manuelle Prozess
komplett automatisiert werden konnte.

Mit ams.erp ist Teubert zudem inzwischen in
der Lage, Stiicklisten mehrstufig aufzulsen, so-
dass der gesamte Bereich der Materialwirt-
schaft bzw. Disposition, das Bestellwesen und
die Bestellungsiiberwachung automatisiert und
digital erfolgen. Aufgrund der durchgingigen
Prozessketten wird kein Bedarf mehr iibersehen.
Dank der Schnittstelle zwischen CAD und
ERP existiert auch die mitlaufende Kalkulati-
on. Dadurch, dass die Stiicklisten aus dem
CAD iibernommen werden und die relevan-
ten Informationen bereits zum Angebotszeit-

punkt zur Verfiigung stehen, lassen sich prézise
Budgetplanungen durchfiithren. Da auch die
Zeitwirtschaft gekoppelt ist, lassen sich die
Kapazititen ebenfalls prazise planen. Dadurch
minimieren sich sowohl die Durchlaufzeiten
als auch die Kosten.

ams.erp macht sich schnell bezahit

Positiv auf die Prozessorganisation des Unter-
nehmens und die kiinftige Nutzung der Soft-
ware wirkt sich generell aus, dass sich Teubert
komplett an den vorgegebenen Best-Practice-
Prozessen der Software orientieren konnte:
»Bei einem kiinftigen Releasewechsel erwarten
wir keinerlei Schwierigkeiten'; beschreibt Claudia
Moebert die komfortable Situation. Noch wich-
tiger aber ist, dass die Standardprozesse von
ams.erp in hohem Mafle mit den bei Teubert
angestrebten Prozessen iibereinpassten.

In niherer Zukunft stehen einige Projekte an,
um den digitalen Datenfluss weiter zu optimie-
ren. Bislang papierbasierte Prozesse sollen mit-
hilfe eines modernen Dokumenten-Manage-
ments abgel6st werden. Zudem wird statt des
bisherigen, rein excel-basierten Verfahrens das
Business-Intelligence-Modul ams.bi zum Ein-
satz kommen, um der Geschiftsfithrung noch
bessere Entscheidungsunterstiitzung auf Basis
der konsolidierten ERP-Daten zu liefern.

ams.erp ist laut Claudia Moebert das ange-
strebt flexible System, das exakt zu der Ar-
beitsweise des Sondermaschinenbauers passt
und das Unternehmen organisations- und
prozesstechnisch auf ein neues Niveau geho-
ben hat. Dies bestitigt auch Geschéftsfithrer
Wolfgang Teubert. Fiir den Firmenchef ist
klar, dass sein Unternehmen von dem Finsatz
von ams.erp bereits im zweiten Jahr des Echt-
laufs finanziell profitiert hat.

Microsoft
old lication Development
Pa rtner gc\d SZZ Ana\yt\i ’
B Microsoft
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Asseco Solutions AG

Referenzen

Atlantic Zeiser, Konzelmann, Karl Maier,
KWB - Kraft und Warme aus Biomasse,
Lissmac, LWB Steinl, Maschinenring,
NGR, Reed Electronics, Spaleck Ober-
flaichentechnik, Starlim Sterner, Thermo-
plan, Ophardt, Worthmann Maschinenbau.

Highlights

« Mittelstindisches Traditionsunterneh-
men, das die Sprache seiner Kunden
spricht

o Mehrfach als ERP-System des Jahres
ausgezeichnete Losung, u.a. in der
Kategorie ,,ERP fiir Industrie 4.0“

o Leistungsstarker Funktionsumfang,
ausgelegt auf die Anforderungen des
digitalen Zeitalters

o Ansprechende Optik, hohe Benutzer-
freundlichkeit

o Modernste Technologie schon heute
im Einsatz: Von umfassenden
Funktionen fiir Industrie 4.0 bis hin zu
innovativer kiinstlicher Intelligenz

o Anomalieerkennung fiir die Fertigung:
Reduziert Ausschuss und ermaéglicht
Predictive Maintenance

o KI-Analysen fiir die Lagerhaltung
unterstiitzen bei der Konfiguration
der idealen Parameter

« Experten-Know-how aus mehr als
25 Jahren Erfahrung am Markt

Kontakt

Asseco Solutions AG
Amalienbadstr. 41C
76227 Karlsruhe

E |

v (8]

Tel. +49 (0) 721 91432-0

=] :

de.info@assecosol.com
www.applus-erp.com
www.scslive.com

[]:7ei[m] [m]
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Firmenprofil

Bei der Asseco Solutions handelt es sich um
den Zusammenschluss technologisch fiih-
render ERP-Anbieter mit Niederlassungen in
sieben Nationen. Seit mehr als 25 Jahren
bietet das Unternehmen mit Hauptsitz in
Karlsruhe modernste Technologien fiir den
gehobenen Mittelstand.

Als innovativer ERP-Spezialist unterstiitzt die
Asseco Solutions ihre Kunden auf allen Stufen
des Digitalisierungsprozesses. Dabei agiert sie
nicht nur als reiner Losungspartner, sondern
begleitet Unternehmen auch als erfahrener
Beratungspartner in die smarte Zukunft: In
enger Zusammenarbeit mit dem Kunden
unterstiitzen die Asseco-Experten bei der
Entwicklung eines individuellen Digitalisie-
rungskonzepts.

Die Grundlage hierfiir bilden die innovativen
Industrie-4.0-tauglichen Losungen der Asseco
Solutions, die zur Bewiltigung verschiedenster
Aufgaben bereits heute auf moderste KI-
Technik zuriickgreifen. Die vollstindig webba-
sierte ERP"-Losung APplus zeichnet sich ne-
ben ihrem breiten Funktionsumfang vor allem
auch durch ihre kostengiinstige Administration
sowie ergonomische Bedienung aus. Dies spie-
gelt sich auch in der konkreten Zufriedenheit
der Anwender bei der Nutzung der Asseco-
Losung im Praxisalltag wider: Im Rahmen der
Trovarit-Studie zur Nutzerzufriedenheit 2018/
2019 zeichneten Unternehmen Asseco bereits
zum dritten Mal in Folge mit Bestnoten aus.

Produkte & Services

Die Asseco Solutions bietet ihren Kunden
mit APplus ERP-
sich der gesamte
Geschiftsprozess nahtlos abbilden ldsst. Als
echte ,ERP 4.0“-Lésung ist APplus bis in
den Kern auf die hohen Leistungsanforde-

eine leistungsstarke
Software, mit der

rungen der Digitalisierung zugeschnitten
und unterstiitzt Anwender bereits heute in
unterschiedlichsten Anwendungsbereichen
durch innovative Zukunftstechnologie wie
kiinstliche Intelligenz.

Im Kontext der smarten Fabrik erhalten
Anwender mit der neuesten APplus-Version
ein umfassendes Funktionsportfolio zur
Umsetzung ihrer Digitalstrategie:

« Anbindung auch nicht-intelligenter
Maschinen an die Cloud,

o Kl-basierte Anomalieerkennung zur
Vermeidung von Ausschuss und Still-
stinden wéhrend der Fertigung
(Predictive Maintenance),

« Intelligente Organisation und Planung
von Serviceeinsitzen,

o Ergidnzung des Leistungsportfolios durch
smarte Informationsservices fiir Endkunden.

Unter anderem aufgrund der Abdeckung
zahlreicher Industrie-4.0-Aspekte sowie der
starken Integration der Maschinenebene ins
ERP-System wurde APplus 2019 in der
Kategorie ,Industrie 4.0 / Internet of Things“
als ERP-System des Jahres ausgezeichnet.

ERP Losungen 2021 [



Kl-Einsatz im Industrie-4.0-Kontext:
Die smarte Fabrik wird intelligent

|

Ausschuss reduzieren, Stillstinde
vermeiden

Ob bereits nativ smart oder noch grofiten-
teils analog: Um Produktionsmaschinen in
die Cloud zu bringen, bestehen heutzutage
Doch iiber-
tragen die Anlagen erst einmal ihre Daten,

zahlreiche Méglichkeiten.
stehen Unternehmen schnell vor der
nichsten Herausforderung: Wie lassen sich
die Datenmassen effektiv bewiltigen und
tatsichlich sinnvolle Erkenntnisse daraus
ziehen? In einem gemeinsamen Projekt mit
einem mittelstindischen Fertiger setzt der
ERP-Spezialist Asseco Solutions dazu auf
innovative kiinstliche Intelligenz.

Diese ermdglicht es, die Komplexitit bei der
Identifizierung von Stérungsmustern zu be-
wiltigen, die traditionelle Analysesysteme
an ihre Grenzen bringt. Denn Anomalien
im Produktionsprozess, die beispielsweise
auf das Auftreten von Ausschuss oder einen
kritischen Maschinenzustand hindeuten
koénnen, lassen sich nicht an einzelnen Para-
metern erkennen. Vielmehr ist das Zusam-
menspiel einer Vielzahl von Faktoren rele-
Wihrend
beispielsweise auf Basis von Schwellenwer-

vant. einzelne  Variablen
ten problemlos mit herkémmlicher Techno-
logie tiberwacht und analysiert werden kon-
sich die Anzahl der

moglichen Konstellationen mit jedem wei-

nen, potenziert

teren Faktor, der in die Analyse miteinbezo-

gen wird - ein Szenario, das den KI-Einsatz
unerlasslich macht.

[0 ERP Lssungen 2021

Der mittelstandische Asseco-Kunde erfasst
im Verlauf seines Produktionsprozesses
mehr als hundert Parameter, die fiir die
Analyse berticksichtigt werden miissen.
Um dieser Datenmassen Herr zu werden,
haben die KI-Experten der Asseco ein
neuronales Netz implementiert. Dank der
sogenannten ,long short-term memory“-
Technik verfiigt dieses tiber eine Art ,Er-
innerungsfidhigkeit® und ist damit in der
Lage, durch ,,Erfahrungen® zu lernen. Da-
bei handelt es sich um das Feedback des
Maschinenfithrers: Dieser gibt auf jeden
Output der KI Feedback, ob die als kritisch
tatsachlich
einen Fehler zur Folge hatte oder nicht. So
wird die KI Schritt fiir Schritt in die Lage
versetzt, Ausschuss oder kritische Maschinen-

identifizierte Konstellation

zustinde vorauszusagen und dem Unter-
nehmen die Moglichkeit zu geben, bei
Stérungen praventiv einzugreifen.

Optimale Lagerparameter ermitteln

Auch im Kontext der Lagerhaltung kann
der Einsatz von KI sinnvoll sein und dabei
helfen, die Effizienz der Fertigungs-
prozesse sowie die Wirtschaftlichkeit des
Unternehmens zu erhéhen. Bei einem
weiteren Asseco-Kunden wird kiinstliche
Intelligenz beispielsweise dazu verwendet,
durch Analyse der bestehenden Daten
einen Optimierungsplan fiir die Lager-
haltung zu entwickeln. Auch dieser Mittel-
standler sah sich mit einer Vielzahl von

Parametern konfrontiert, aus der es sinn-
volle Erkenntnisse abzuleiten galt: Von der
Frage, ob Teile auf Lager gelegt werden
sollen oder nicht, iiber Mindestbestinde
bis hin zu Wiederbeschaffungszeiten.

Mithilfe der KI-Technologie konnte diese
Komplexitidt bewaltigt und somit eine
optimale Neuzuordnung der einzelnen
Artikel abgeleitet werden. Zum Einsatz
kam dabei das sogenannte ,,K-MEANS®-
Verfahren. Dieses eignet sich besonders
gut dazu, Objekte in Gruppen einzuteilen
- in diesem Fall in die beiden Gruppen
»Artikel auf Lager legen“ oder ,Artikel
Mehr als
hundert Parameter wurden bei der Analyse

auftragsbezogen beschaffen®

der bestehenden Datensitze beriicksichtigt.
Neben der Neuzuordnung der Artikel
konnte auch die jeweils optimale Mindest-
bestellmenge errechnet werden.

Ein wichtiger Faktor fiir das Ergebnis der
Analyse war zudem auch der genutzte
Safety-Level: Der Asseco-Kunde hatte die
Moglichkeit, zu definieren, mit welcher
Wahrscheinlichkeit ein benétigtes Teil bei
Bedarf tatsdchlich auf Lager vorritig sein
sollte (bei einem Safety-Level von 100
Prozent werden alle Teile mit relativhohem
Bestand auf Lager gelegt). Das Unter-
nehmen entschied sich fiir einen Safety-
Level von 95 Prozent. Damit liefl sich
der Lagerbestand durch die KI-Analyse
insgesamt um 23 Prozent reduzieren.
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Avanade

Highlights

o Grof3ter Microsoft D365 Partner weltweit
mit iiber 3.600 ERP und CRM Experten

o Branchenexpertise:

o Diskrete- und Prozessfertigung
« Einzel- /Groffhandel (Retail)

« Dienstleistungssektor

» Finanzwesen

o Stahl- und Metallhandel
 Handel und Distribution

« Non-Profit Organisationen

« Uber 1.200 CRM- und ERP-Projekte
erfolgreich abgeschlossen

o 21 Standorte in der DACH Region

o Wir helfen unseren Kunden, ihre
Unternehmen durch digitale Innova-
tion zu transformieren.

« 18 Digitale Innovation Studios,
langjahrige Erfahrung im Bereich
Experience Design

o Fithrender Anbieter fiir Microsoft
Dynamics 365 Services im Report ,,The
Forrester Wave™: Microsoft Dynamics
365 Services, Q2 2019¢

« 12x in Folge Gewinner des Microsoft
Inner Circle Award als bester Microsoft
Dynamics-Partner

Kontakt
Avanade

Headquarter Deutschland Kronberg im Taunus
T.: +49 6173 9463 800
E: germany@avanade.com

Headquarter Osterreich Wien
T: +43 676 844 111 0
E: austria@avanade.com

Headquarter Schweiz Wallisellen

T.: +41 43 430 43 43
E: switzerland@avanade.com

[=] .5 =]
[=]!

W: www.avanade.com
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Firmenprofil

Avanade ist ein international fithrender An-
bieter von digitalen und cloudbasierten
Diensten, Geschiftslosungen sowie design-
orientierten Anwendungen. Auf Basis des
Microsoft-Okosystems entwickeln unsere
Spezialisten einzigartige Losungen fiir jeden
unserer Kunden. Weltweit arbeiten rund
39.000 Menschen in 25 Lindern fiir uns. Ge-
griindet wurde Avanade im Jahr 2000 von
Accenture und Microsoft.

Produkte/ Losungen

Im Rahmen der ,Digitalen Transformation®
spielt die Vernetzung von Prozessen iiber alle
Unternehmensbereiche hinweg eine immer
grofiere Rolle.

Microsoft Dynamics 365 kombiniert
Funktionen aus ERP, CRM, Office 365,
Microsoft Power BI und Azure Services,
fithrt diese als modulare Komplettlosung
zusammen und stellt sie als Cloud-An-
wendung bereit sowohl weltweit als auch
tiber lokale Rechenzentren.

Microsoft Dynamics 365 unterstiitzt Sie dabei:

o Prozesse ohne aufwendige Schnittstellen
und Anpassungen zu vernetzen

o Medienbriiche und Fehlerquellen, bsw. in
Form von Doppeleingaben zu vermeiden

o Einheitliche Daten in allen Anwendungen
sicher zu stellen

o Und damit Ressourcen, wertvolle Zeit
und Kosten zu sparen

« Software und Services immer auf dem
neuesten Stand zu halten

Dies wird moglich durch:

« Fine intuitive Bedienoberfliche, die
Anwendern die Einarbeitung vereinfacht

» Umfassende Analysetools, die Transparenz
schaffen und Auswertungen in Echtzeit
ermoglichen

o Skalierbarkeit

« Einfache Integration in bestehende
Systemlandschaften

o Vereinfachte Abldufe und optimalen
Durchsatz

« Sichere Cloud-Technologie

« Schnelle und kostengiinstige Implementierung

Mit Dynamics 365 vernetzen Sie Ihre Arbeits-
ablaufe. Das Resultat: Keine Datensilos und
verpassten Absatzmoglichkeiten mehr, statt-
dessen zufriedenere Mitarbeiter und Kunden.

Warum Avanade?

Avanade holt Thr Unternehmen da ab, wo Sie
sich auf dem Weg in Richtung Digitalisierung
aktuell befinden und entwickelt gemeinsam
mit Thnen eine Roadmap, mit der Sie IThre
Business-Ziele erreichen.

« Wir unterstiitzen Sie beim Aufbau einer
tiberzeugenden Customer Experience — mit
Chatbots, KI und Predictive Analytics

o Auch Ihre Mitarbeiter wollen wie Kunden
behandelt werden. Wir sorgen fiir eine
moderne Employee Experience

o Wer wachsen will, muss sich wandeln: Wir
modernisieren Ihre Systemarchitektur und
begleiten Sie auf dem Weg in die Cloud

« Die Daten sind da, aber wo sind die
Insights? Mit uns holen Sie mehr aus Ihrer
Investition heraus

ERP Losungen 2021 [



Encory: Umweltfreundliches Unternehmen mit
Senkrechtstart — dank innovativen Tools

Cloud-basierte Plattform erméglicht
schnellen Zugriff auf alle wichtigen
Business-Tools, hohe Agilitat, Effi-

zienz und Produktivitat

Ausgangslage

Ein neues Unternehmen macht alles richtig
Encory ist zwar noch ein junges Unternehmen
- hinsichtlich Technologie und Vision ist das
Joint Venture von BMW und der ALBA
Group allerdings schon heute ganz vorn da-
bei. Es entwickelt Logistik- und Consulting-
Losungen rund um die Wiedergewinnung
und Aufbereitung gebrauchter Autoteile.

Die Auswahl der richtigen IT-Infrastruktur
war bei der Firmengriindung von Encory
ein zentraler Aspekt. Denn das Manage-
ment wollte dem Unternehmen einen star-
ken technologischen Unterbau ohne Altlas-
ten geben - auf Basis der besten,
skalierbarsten Cloud-Plattform, die es auf
dem Markt derzeit gibt. Sie sollte schnell
und einfach zu implementieren sowie anzu-
passen sein, ohne Einschrinkungen durch
eine physische Infrastruktur. Hinzu kam
der Anspruch, eine innovative und moder-
ne Arbeitsumgebung zu schaffen, mit der
sich talentierte Mitarbeiter gewinnen und
halten lassen. Und genau die waren fiir En-
cory besonders wichtig, um eine schlagkrif-
tige Organisation aufzubauen. Eine optima-
le Workplace Experience mit Zugriff auf alle
wichtigen Tools sollte ein zentraler Erfolgs-
faktor sein.

Die Losung

Eine Plattform, die mit dem Business wichst
Encory entschied sich schliefilich fiir Microsoft
Dynamics 365 for Finance and Operations -
alle benétigten Losungen integriert in einer
Plattform und dazu umfangreiche Cloud-
Méoglichkeiten. Als es dann darum ging, die
Plattform zu implementieren und daraus ein
leistungsfihiges ERP-System zu entwickeln,
wandte sich Encory an Avanade.

In einem ersten Schritt identifizierte das Pro-

jektteam die wichtigsten Prozesse, die die
Dynamics 365-Plattform unterstiitzen sollte.

[0 ERP Lssungen 2021
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»Wir brauchten eine Lésung, die einen internationalen
Rollout erlaubt. Wir haben uns verschiedene Plattformen
angeschaut — am Ende war Dynamics 365 bei Weitem
die flexibelste flir unsere Anforderungen.*

Marco Scherh, Director of Information Management, Encory GmbhH

Bei einer neu gegriindeten Firma betrifft das
logischerweise zundchst einmal die Bereiche
Sales und Finance. In weniger als vier Mona-
ten verfiigte Encory iiber ein funktionieren-
des Rechnungswesen und konnte Zahlungs-
einginge
sukzessive Ausbau der Losung entsprechend
der aktuell héchsten Priorititen. Heute lau-
fen auf der Plattform Module fiir Beschaf-
fung, Logistik und Lagerverwaltung - und

verwalten. Dann folgte der

das voll integriert mit Dynamics 365 CRM
und Microsoft Office 365.

Die Ergebnisse

Blick in eine glinzende Zukunft

Seit der Implementierung von Dynamics
365 ist Encory kontinuierlich gewachsen.
Das Unternehmen verfiigt heute iiber eine
kostengiinstige, hoch responsive und stets

aktuelle Workplace-Plattform - fiir die Agi-
litit und die notigen Freiheitsgrade, die
wichtig sind, um schnell auf Marktverande-
rungen reagieren und Kunden kontinuier-
lich neue Losungen anbieten zu koénnen.
Der eigentliche Schliissel zum Erfolg liegt
allerdings in der Bedeutung, die man bei
Encory der Belegschaft zumisst. Dazu ge-
hort das Grundverstindnis, dass nur die
Kombination aus richtiger Technologie und
positiver Employee Experience fiir hochste
Effizienz und Produktivitat sorgt - und da-
mit fiir nachhaltigen Geschaftserfolg.

Fiir die Zukunft hat Encory grofle Plane und
will neue Mirkte fiir seine umweltfreund-
lichen und kostensparenden Services er-
obern. Als Encorys Berater und Partner des
Vertrauens freut sich Avanade, bei dieser
Entwicklung mit an Bord zu sein.
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BE-terna GmbH

BLSINESS SOFTWARE

Kontakt

BE-terna GmbH
Bornaer Str. 19
04288 Leipzig
Deutschland

T: +49 34297 648 0

BE-terna GmbH
Grabenweg 3a

6020 Innsbruck
Osterreich

T: +43 512 362060 0

info@be-terna.com
www.be-terna.com
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BE-terna-Unternehmensgruppe

BE-terna zihlt zu den fithrenden europii-
schen Anbietern von ERP-, BI-, CRM- und
HRM-Lésungen in der Cloud und bietet
Full-Service rund um die Themenbereiche
Business Software und Geschiftsprozess-
Management. In der BE-terna-Unternehmens-
gruppe arbeiten heute mehr als 850 IT-
Experten an 19 Standorten in Deutschland,
Osterreich, Schweiz, Slowenien, Serbien und
Kroatien. Als erfolgreicher Teil der weltweiten
Microsoft-Dynamics- und Infor-Partnernetz-
werke begleiten wir Unternehmen auf dem
Weg in die Digitalisierung - vom innovativen
mittelstandischen Unternehmen bis hin zum
international agierenden Konzern.

Passgenau fiir ausgewahlte
Branchen

Mit unserer jahrelangen Branchen-Expertise
sowie einem umfassenden Produkt- und
Serviceportfolio bieten wir intelligente, zu-
kunftssichere Business-Software-Losungen
fur die Fokusbranchen: Diskrete Fertigung,
Automobilzulieferer, Bekleidungshandel und
-industrie, Baugewerbe, Dienstleistung,
Energiewirtschaft und Prozessindustrie.
Unsere Branchenlésungen basieren auf den
weltweit erfolgreichen Microsoft-Software-
Plattformen Dynamics 365 Business Central
und Dynamics 365 for Finance and Supply
Chain sowie auf Infor M3. Ergénzt wird
unser Portfolio durch Business Intelligence,
Al, branchenspezifische Add-ons, Power

Apps und Collaboration Tools.
Eine Losung fiir Ihr Unternehmen

Mit unserer Begeisterung fiir Business Soft-
ware und modernste IT-Technologien und
unserem Know-how aus iiber 2.000 Projek-
ten bieten wir leistungsstarke Losungen fiir
die Herausforderung unserer Kunden. Unser
Versprechen ist die optimale Integration
ihrer Geschiftsprozesse in konstruktiver,
partnerschaftlicher Zusammenarbeit. Wir
geben Unternehmen intelligente, integrierte
Business-Software-Losungen an die Hand,
die Menschen, Daten und Prozesse bestmég-
lich verbinden und somit ihr Wachstum
beschleunigen.

Starke Partnerschaften

Als ,Microsoft Certified Gold Partner
und ,,Infor Gold Channel Partner* sind wir
in all unseren Kernbereichen ausgezeich-
net und zertifiziert. BE-terna wurde
2020/2021 erneut in den Elite Club der
Microsoft Partner und in den Inner Circle
for Microsoft Business Applications auf-
genommen. Als ,Qlik Elite Solution Provider*
zihlen wir heute, neben ERP und CRM,
auch beim Thema Business Intelligence zu
den Top-Adressen.
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cimdata software GmbH

N g SOF TWARE
cimdata

Firmenprofil

cimdata software ist der kundennahe Spe-
zialist fiir ERP und Produktionsplanung mit
Sitz in der Region Niirnberg. Seit 1983 ent-
wickeln wir Softwaresysteme fiir unsere
mittelstdndischen Kunden in der Fertigungs-
industrie. Als ein DIN EN ISO 9001 zertifi-
ziertes Unternehmen sind unsere Geschifts-
prozesse auf Qualitit ausgerichtet. Durch
kundenorientiertes Denken und Handeln
garantieren wir Ihnen beste Leistungen. Kurze
Kommunikationswege und schnelle Reaktions-
zeiten zeichnen das gute Verhéltnis zu unseren
Kunden aus. Wir setzen auf langjéhrige gute
Partnerschaften.

Die cimERP-Softwareprodukte verfiigen tiber
beste Funktionalitit. Sie werden von uns kon-
tinuierlich an die Bediirfnisse unserer Kunden
angepasst und in direktem Kontakt weiterent-
wickelt, um die Unternehmensprozesse noch
effektiver zu machen. Wir bieten Thnen ein
flexibles ERP nach Maf3 und Produktions-
planungslosungen fiir mittelstandische Ferti-
gungsbetriebe in allen Branchen.

Produkte & Services
Mit dem cimERP-Produktportfolio sind die
Hauptprozesse der Serien-, Varianten- und

Auftragsfertigung optimal abgedeckt. Uber
die umfangreiche, durchgehende Gesamt-
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16sung cimERP hinaus sind bewéhrte Inte-
grationslosungen fiir Finanzen, Controlling,
Betriebsdatenerfassung, mobile Lagerlogistik,
Exportdokumentation und viele weitere
Funktionen vorhanden. cimAPS ist der visuelle
Fertigungsleitstand, der die Optimierung
der Planung erlaubt. Mit dem Einsatz von
cimAPS reagieren Sie schneller auf ein-
gehende Auftrage und optimieren Ihre Pro-
duktionsabldufe.

cimMobile erméglicht die mobile Nutzung von
cimERP-Funktionen tiber Intranet und Internet.
Das Frontend Interface ist an Thre speziellen
Anforderungen anpassbar. Durch Ansteue-
rung der Webservice-Schnittstelle mit eige-
nen Programmen erhalten Sie umfassende
Flexibilitit. Unsere moderne Softwarearchi-
tektur erlaubteinenlaufenden Releasewechsel
ohne Anpassungen.

Die Anforderungen unserer Kunden bilden
die Grundlage der Losungskonzepte. Sie
profitieren von der kompetenten Beratung
und der durchdachten Einfithrung unserer
Softwarelosungen. Auch nach der Imple-
mentierung stehen wir Thnen mit umfassen-
der Betreuung durch direkte Ansprechpart-
ner und verldsslichem Support zur Seite. Wir
bieten den Anwendern individuelle Schu-
lungen rund um unsere Software an. Die
cimdata Hotline und Ihr Wartungskonzept
sichern Thre Investition optimal ab.

Highlights

« Inbegriffene Releasewechsel bei
cimERP innerhalb der Wartung

o cimAPS fiir die grafisch-interaktive
Feinplanung Threr Fertigungsauftrige
und der entsprechenden Ressourcen

o Spezielle Branchenkenntnisse und
entsprechend zugeschnittene Losungen

« Umfangreiche Formulare und
Auswertungen in cimERP

« Nutzung der ERP-Funktionen auch
mobil und von Endgeréten unabhingig

 Komplette IT-Systeme aus einer Hand

o Schnelle Reaktionsfihigkeit und
Fachkompetenz unseres Supports

« Langjéhrige partnerschaftliche
Geschiftsverbindungen

« Seit tiber 35 Jahren Ihr Partner fiir
flexibles ERP und optimale Produk-
tionsplanung

Referenzen

Unsere Kunden sind mittelstindische Unter-
nehmen aus der Fertigungsindustrie, aber
auch Teilunternehmen gréflerer Konzerne.
Uber 100 Kunden aus den verschiedensten
Branchen nutzen unsere Softwarelésungen
und Dienstleistungen.

Dazu zihlen:

o C+P Mobelsysteme GmbH & Co. KG
« C. Hiibner GmbH

o Graf Elektronik GmbH

« IFFLAND AG

« Johannes Giesser Messerfabrik GmbH
« ROSLE GmbH & Co. KG

Kontakt

cimdata software GmbH
Hohentriidinger Str. 11
91747 Westheim

iEmn
J1L

Telefon: 09082/959 61-0

E-Mail: infocim@cimdata-sw.de
Internet: www.cimdata-sw.de
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COSMO CONMNSLILT
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COSMO CONSULT Gruppe

Der Vorstand: Gerrit Schiller, Uwe Bergmann (Vors.),
Klaus Aschauer

Mi'cms:::ft Partner

Kontakt

COSMO CONSULT-Gruppe
Schéneberger Strafle 15
10963 Berlin

Tel.: +49/(0) 30/34 38 15-0
Fax: +49/(0) 30/34 38 15-111

E-Mail: info@cosmoconsult.com
Internet: www.cosmoconsult.com

e
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Mit mehr als 1.200 Mitarbeitern an 43 inter-
nationalen Standorten — davon 14 in Deutsch-
land - gehort die 1996 gegriindete COSMO
CONSULT-Gruppe zu den weltweit fiihren-
den Anbietern Microsoft-basierter Branchen-
und End-to-End-Businesslosungen. Damit ist
das Software- und Beratungshaus in der Lage,
samtliche Geschaftsvorgange liickenlos mit
modernsten Losungen abzubilden — vom ers-
ten Kundenkontakt bis zum After-Sales-
Service. Hauptzielgruppe sind Betriebe aus
den Bereichen Auftrags- und Prozessfertigung,
Handel, Bauindustrie und Dienstleistungen.

Gemeinsam mit namhaften Industriepartnern
begleitet COSMO CONSULT Unternehmen
bei der Digitalen Transformation und ent-
Industrie 4.0-
Losungen. Hierfiir setzt das Software- und

wickelt zukunftsweisende
Beratungshaus auf ein breites Portfolio, das
neben Enterprise Resource Planning (ERP)-
Systemen auch Losungen zu Data & Analytics,
Customer Relationship Management (CRM),
Office, Teamwork, Dokumentenmanagement
und zum Internet of Things (IoT) umfasst.

Das Produktportfolio wird von einem brei-
ten Consulting-Angebot flankiert. Damit ist
gewihrleistet, dass Software und Digitalisie-
rung spiter auch gelebt werden. Mit den
Losungen von COSMO CONSULT arbeiten
klassische Mittelstdndler ebenso wie interna-
tionale Groflkonzerne oder innovative Start-
ups aus dem E-Commerce-Umfeld.

ERP & Intelligent ERP - Mehr als
»nur ERP-Software

ERP-Systeme sind der Dreh- und Angelpunkt
der betrieblichen IT-Infrastruktur — daran wird
sich auch mit der Digitalisierung nichts dndern.
Neue Aufgaben wie etwa Teamwork, Daten-
analyse oder Industrie 4.0-Szenarien werden
jedoch zunehmend mit modernen, flexiblen
Cloud- oder IoT-basierten Technologien um-
gesetzt. Aufgabe des ERP-Systems ist es dann,
diese Informationen zu verarbeiten, sie entlang
der Prozesse bereitzustellen oder daraus Auto-
matismen abzuleiten. COSMO CONSULT
setzt auf die ERP-Systeme Microsoft Dynamics
365 Business Central (vormals Microsoft
Dynamics NAV) und Microsoft Dynamics 365

for Finance and Operations (vormals Microsoft
Dynamics AX). Beide sind Teil der flexiblen
Microsoft-Technologieplattform und lassen
sich auf einfache Weise zu liickenlos integrier-
ten Gesamtsystemen erweitern. So profitieren
Unternehmen von den jeweils besten Techno-
logien, ohne dabei die Integritét ihrer Ge-
schiftsprozesse zu gefdhrden.

COSMO CONSULT nutzt dieses Potenzial,
um ERP-Systeme um intelligente Kompo-
nenten und Services zu erweitern. Dabei
werden aus praktischen Erfahrungswerten
anhand mathematischer Modelle objektive
Entscheidungsparameter abgeleitet. Typische
Einsatzbereiche sind die Bestandsoptimie-
rung in der Logistik oder optimierte Maschi-
nenbelegungspldne in der Fertigung.

Beratung fiihrt Projekte zum Erfolg

COSMO CONSULT verfolgt einen ganzheit-
lichen Projektansatz. Ziel ist es, digitale Pro-
zesse, Firmenkultur und Arbeitsweisen in
Einklang zu bringen. Alle Softwareprojekte
werden deshalb von einem umfangreichen
Beratungsangebot flankiert, das sich der Pro-
zessoptimierung oder dem Change-, Projekt-
und Organisationsmanagement widmet. Bei
weiteren Beratungspaketen stehen spezielle
IT-Themen, das Qualitits-, Risiko- oder
Finanzmanagement im Fokus. Die Berater
von COSMO CONSULT entwickeln dabei
konkret umsetzbare Handlungsempfehlungen
- unabhingig vom jeweiligen IT-Projekt.

Von besonderer Bedeutung ist Unterneh-
mensberatung bei Digitalisierungsprojekten,
denn hinter der Digitalen Transformation
steckt weit mehr als nur ,Technologie® Es
geht um einen permanenten Verdnderungs-
prozess, der iiber die Zukunfts- und Wettbe-
werbsfihigkeit entscheidet. Um Prozesse und
Geschiftsmodelle digital neu aufzustellen,
miissen viele Unternehmen umdenken. Des-
halb startet der digitale Beratungsansatz von
COSMO CONSULT mit einer umfassenden
Analyse des digitalen Reifegrads. Darauf auf-
bauend entwickeln die Consultants eine unter-
nehmensspezifische Vision, konkrete Ziele
und eine digitale Roadmap, die den Weg in
die Digitalisierung aufzeigt.
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Zeit fir die Cloud

Negative Wirtschaftszahlen auf-
grund der Corona-Krise werden
auch danach noch allgegenwartig
sein. Unternehmen sollten daher
Modernisierungen ihrer Informa-
tionstechnologie, die mittelfristig
sowieso notwendig wéaren, rascher
vorantreiben, um in der Zeit wirt-
schaftlicher Erholung méglichst
effizient agieren zu kdnnen.

Klaus Aschauer, Vorstand und
Chief Customer Officer der COSMO
CONSULT-Gruppe, nimmt Stellung.

Herr Aschauer, das Thema ,,Cloud*
schreibt in Deutschland noch keine
Erfolgsgeschichte. Ist jetzt die
Gelegenheit, die Moglichkeiten der
Cloud nutzbringend veranzutreiben?

Es ist auf jeden Fall zurzeit fiir viele Firmen,
vor allem im Mittelstand, ein Riesenthema,
wie sie ihre Anwendungssysteme cloudfihig
machen. Das betrifft nicht nur ERP-Systeme,
sondern ebenso CAD, CRM und viele andere.
Wir erarbeiten gerade ein Konzept, um mit
Tools und Anleitungen den Weg ,,Move to
Cloud® zu automatisieren, um die erforder-
lichen Aufwinde zu minimieren. So gibt es
Uberlegungen, ein Update-Center zu er-
richten, das sich nur auf Updates konzen-
triert, die den Kunden die richtige cloud-
fahige Technologie fiir die erwiinschten
Geschiftsergebnisse bringen. Aus den Daten
zu lesen und zukunftsvorausschauend zu ar-
beiten, mit ihnen interaktiv zu arbeiten, das
hat heute keiner so richtig auf dem Schirm.
Das betrifft vor allem den Mittelstand.

Gibt es denn da heute schon
Méglichkeiten?

Unsere Intelligent-ERP-Systeme sehen ihre
Basis in der Cloud. Sie erweitern das klassi-
sche ERP-Leistungsspektrum und unterstiit-
zen mit intelligenten Assistenten aktiv kom-
plexe operative Entscheidungen. Man schiebt
Daten aus dem ERP-System in die Cloud,
sammelt sie dort in einem Data Lake, struk-
turiert sie und macht sie mit KI, also daten-
gestiitzten mathematischen Berechnungs-
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modellen, intelligent und schiebt sie zuriick
ins ERP-System, wo sie bei schwierigen Ent-
scheidungen maf3geblich unterstiitzen kénnen.

Ich denke, dass viele kleinere Unternehmen
jetzt die Chance haben, mit Ideen, die wir fiir
neue Geschiftsmodelle ausgearbeitet haben,
erfolgreich zu starten. Unser Business
Central to go etwa ist eine vorkonfigu-
rierte Losung auf der Basis von Microsoft
Dynamics 365 Business Central, einer
Cloud-basierten Rundum-Business-Losung,
die man sehr schnell in der Cloud bereitstel-
len kann. Fir viele kleinere Unternehmen
diirfte die Cloud der Konigsweg sein, weil
einfach alles an IT vorhanden ist, die Investi-
tionen geringer sind und der tbliche Auf-
wand fiir Implementierung, Wartung und

Updates entfillt.

Worin besteht denn fiir den Mittel-
stand der groBte Handlungshedarf?

Ich glaube, der grofite Handlungsbedarf
liegt darin, mit den zur Verfiigung stehen-
den Mitteln eine sinnvolle Strategie fiir ein
Unternehmen abzuleiten. Oft meint man,
Transformation betrifft ja nur IT und Tech-
nologie und das sei ja bereits vorhanden.
Aber auch die Mitarbeiter und vielleicht so-
gar die Partner, Lieferanten und Kunden
mitzunehmen in eine innovative Zukunft,
ihnen zu sagen, denkt digital, das ist eine
echte Herausforderung. Analoge Prozesse
werden nicht allein durch IT-Unterstiitzung
digital. Dieses Umdenken wird sukzessive
sehr viele Branchen betreffen, selbst solche
wie die Medizin oder das Rechtswesen.
Wenn Milliarden Daten zu bestimmten
Krankheiten gesammelt werden, die dann
kiinstliche
kann, ist der Therapievorschlag, der von ei-

eine Intelligenz analysieren
ner KI kommt, moéglicherweise fundierter
als der eines Arztes. Oder Anwilte. Wenn
die Daten aller Gerichtsverfahren und Pri-
zedenzfille auswertbar in Data Lakes mit
Cloud und KI in Verbindung stehen, sucht
man nur noch den passenden Google-
Account und schildert, was passiert ist.

Aus diesen Griinden sind wir auch nicht mehr
nur der ERP-Anbieter, als den man uns immer

wahrgenommen hat, sondern verfiigen {iber

ein umfassendes, vielfiltiges Beratungsange-
bot. Und wir sehen den SAP-Anwender nicht
mehr als verlorenen Kunden, sondern als
potenziellen kiinftigen Kunden. Wir kénnen
fragen: Du hast SAP? Groflartig. Da passt das
CRM-System von Microsoft ganz hervor-
ragend dazu. Und wir konnen es zudem
extrem vielseitig und griindlich mit unseren
Power-BI-Tools auswerten. Wir kdnnen unser
intelligentERP an SAP andocken und unsere
intelligente Plattform kannst du fiir KI nutzen.
Ich glaube, das ist ein echter USP von uns.
Wir stehen heute fiir ganzheitliche Transfor-
mationsideen, Transformationskonzepte und
Transformationsberatung.

Wie sehen die weitere Entwicklung
und digitale Zukunft aus?

Die Welt wird immer kleiner und damit die
Konkurrenz immer gréfler. Das zwingt uns,
in der Ausrichtung praziser, konsequenter
und besser zu sein, etwa in Bezug auf neue
Ideen und neue Geschiftsmodelle. Ich glaube,
die richtigen Menschen zu finden, die die
Zeit erkannt haben und mit Leidenschaft
nach vorn gehen und ein Stiick weit ihre
Traume und die Traume anderer vorantreiben,
ist ein ganz wichtiger Punkt. Und wenn ich
auf COSMO CONSULT schaue, dann ist
das auch ein Netzwerk, eine Community,
eine Familie geworden, die natiirlich von
Technologie lebt. Die Technologie ist aus-
tauschbar, die Community besteht aber aus
den Menschen, die das jeden Tag mit Leiden-
schaft leben.
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CSS

CSS AG

Highlights

Die CSS AG ist Ihr Partner fiir die
Digitalisierung Ihrer kaufménnischen
Geschiftsprozesse.

o Individuell: Mehr als 30 Module
ermoglichen eine Anpassung von
eGECKO nach Thren Vorstellungen
und Wiinschen

o Integriert: Die 100%ige Integration
von eGECKO sorgt fiir Durchgingig-
keit in samtlichen betriebswirtschaft-
lichen Prozessen

o International: eGECKO ist in mehr
als 27 komplett tibersetzten Landes-
versionen inklusive landespezifischer
Gesetzgebung verfiigbar

Unsere Mission

Dynamische Mairkte, einschneidende
gesetzliche Veranderungen, wachsende
Kosten und Konkurrenzdruck: Im heuti-
gen Marktumfeld, in dem technologische
Innovationen und disruptive Verdnde-
rungen pragend sind, ist die Digitalisie-
rung in allen Bereichen das Gebot der
Stunde. Deswegen verfolgen wir zielstre-
big unsere Bestimmung: Die konsequente
und durchgingige Digitalisierung aller
kaufmannischen Prozesse voranzutrei-
ben, damit Unternehmen - egal, ob Mit-
telstand oder internationeler Konzern -
durch die
administrativen Augaben Zeit fiir die

Automatisierung  ihrer

Realisierung ihrer Unternehmensziele
gewinnen.

Kontakt

CSS AG
Friedrich-Dietz-Strafle 1
36093 Kiinzell E
Tel. +49 (0) 661 9392-0
E-Mail: info@css.de
https://www.css.de/y/4
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Firmenprofil

Die CSS AG entwickelt seit 1984 benutzer-
orientierte sowie brancheniibergreifend
einsetzbare Business Software fiir den
anspruchsvollen Mittelstand -auch fiir den
internationalen Unternehmenseinsatz. Die
Softwarelésung eGECKO bietet als einzige
Mittelstandslésung die komplette Integration
von Rechnungswesen, Controlling, Personal-
wesen und CRM mit moderner Javatechno-
logie. Mit knapp 2.500 Kunden und ca.
10.800 Firmen, darunter Organisationen,
offentliche Einrichtungen, mittelstdndische
Unternehmen und internationale Konzerne
wie CAWO Textil, Hassia Mineralquellen,
die WASGAU Produktions & Handels AG
oder der VDMA, gehort CSS zu den grofien
Herstellern betriebswirtschaftlicher Soft-
ware in Deutschland. Neben dem Hauptsitz
in Kiinzell bei Fulda ist die CSS-Gruppe
deutschlandweit mit iiber 230 Mitarbeitern
und Standorten in Berlin, Dresden, Diissel-
dorf, Hamburg, Lampertheim, Miinchen,
Villingen-Schwenningen und Wilhelms-
haven vertreten. Dazu kommt ein europa-
weites Netz an Partnerunternehmen sowie
die strategischen Partnerschaften zu Micro-
soft, Informix, Oracle und IBM. Die CSS AG
ist Mitglied im Branchenverband BITKOM,
im VDMA (Verband Deutscher Maschinen-
und Anlagenbau e.V.)) und im BVMW
(Bundesverband mittelstindische Wirt-
schaft e.V.).

Mittelstandslésung eGECKO

eGECKO ist ein ganzheitliches Software-
modell, das in seinem Umfang im Mittel-
standssegment einzigartig ist: In anndhernd
30 Modulen findet der Anwender sédmtliche
Funktionalititen zur optimalen Abbildung
betriebswirtschaftlicher Prozesse im Unter-
nehmen - aus einer Hand und aus einem
Guss. Darin liegt der grole Mehrwert — das
macht die Losung so komfortabel. Dabei
integriert und vernetzt die brancheniiber-
greifend einsetzbare Software eGECKO auf
effiziente, ganzheitliche Weise sidmtliche
Abldufe eines Unternehmens. Das Pro-
duktportfolio umfasst Losungen fiir das
Rechnungswesen (Finanzbuchhaltung, An-
lagenbuchhaltung, = Konzernmanagement,
Vertragsmanagement, Dokumentenarchiv),
Controlling (Kostenrechnung, strategische
Unternehmensplanung, Budgetierung, Kenn-
zahlensystem,  Rating),  Personalwesen
(Lohn- und Gehaltsabrechnung, Reisema-
nagement, Personalmanagement, Personal-
zeiterfassung), CRM sowie spezielle ERP-

Komplettlosungen fiir ausgewéhlte Branchen.
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eGECKO MEISTERT

,QUALITAT

UND PASSFORM*

W IVt
eGECKO

Traditionsschuster LOWA setzt im
kaufmannischen Bereich auf
durchgéingige Losung von CSS

Investitionen in automatisierte Prozesse fiir
geschiftskritische Bereiche sind beim Sport-
schuhhersteller LOWA unabdingbar. Dabei
setzt das Traditionsunternehmen auf eGECKO
von CSS. Mit der betriebswirtschaftlichen
Komplettlésung werden alle Anforderungen
im Bereich Finanzen und Controlling effizi-
ent und umfassend realisiert.

Bei Qualitat und Passform macht die LOWA
Sportschuhe GmbH keine Kompromisse -
weder bei der Produktion ihrer Kollektion
hochwertiger Berg- und Outdoorschuhe
noch bei den Organisations- und Ablaufpro-
zessen im Unternehmen selbst. Denn was
1923 als Familienbetrieb mit einer kleinen
Produktion handgefertigter Haferlschuhe
begann, ist heute lingst ein Unternehmen
mit Weltruf. Mit rund 250 Mitarbeitern am
bayrischen Hauptsitz und weiteren interna-
tionalen Produktionsstitten vertreibt das
Traditionsunternehmen rund 2,8 Millionen
Schuhe jahrlich in 55 Landern weltweit.

Die hohen Anspriiche an sich selbst und seine
Leistungen versteht LOWA auch als Leitwert
fir die kaufminnischen Strukturen des
Unternehmens. Doch Anfang 2014 war die
reibungslose Abwicklung der betriebswirt-
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schaftlichen Abldufe mit der Fortfithrung des
bisherigen Programmsystems gefdhrdet: Der
SW-Eigentiimer ging in Ruhestand und das
System wurde folglich nicht weiter aktuali-
siert. Daher entschied sich die Geschiftsfiih-
rung firr die Einfithrung einer ,, modernen,
zeitgemidflen Software®, erldutert Wolfgang
Riedmair, Leiter Rechnungswesen bei LOWA.
LWir suchten nach einem ganzheitlichen
System, welches nicht nur unsere Unterneh-
abbildet,
sondern auch die Anbindung an diverse Vor-

mensprozesse vollumfanglich
systeme gewdhrleistet.“ Dazu zdhlte beispiels-
weise die Verarbeitung von ERP-Ausgangs-
rechnungen, die Abwicklung der Reisekosten
oder der Bereich Lohn/Gehalt mit Schnitt-
stelle zur Datev.

eGECKO Software punktet mit
Gesamtkonzept

Nach griindlicher Evaluierung verschiedener
in Frage kommender Softwaresysteme ent-
schied sich LOWA dann im Juli 2014 fir die
betriebswirtschaftliche Software eGECKO der
CSS AG. Und bereits ein halbes Jahr spiter -
inklusive dreimonatiger Implementierungs-
und zweimonatiger Schulungsphase - ging
das System am 1. Januar 2015 in den Echtzeit-
betrieb. Seitdem lauft die Software ohne Kom-
plikationen. Insgesamt arbeiten heute ca.
80 Anwender mit der bedienerfreundlichen
eGECKO-Losung. Durch die Funktionsvielfalt

,Die ausgefeilten Funktionen
nehmen uns im taglichen Ge-
schaft immens viel Arbeit ab —
das System verschlankt unsere
taglichen Kernaufgaben."

WOLFGANG RIEDMAIR
LEITER RECHNUNGSWESEN

der integrierten Unternehmenssoftware sind
fir LOWA alle Anforderungen erfiillt: Dank
der durchgingigen Modultechnik der CSS-
Losung stehen relevante Daten in sdmtlichen
Anwendungen immer in Echtzeit aktualisiert
zur Verfligung - alle erdenklichen betriebs-
wirtschaftlichen Prozesse sind somit ganzheit-
lich abgedeckt. ,Zudem begeistert uns die
generelle Anwenderfreundlichkeit des Systems
mit seiner schénen Benutzeroberfliche, was
tibrigens in hohem Maf3e zu unserer Entschei-
dung fiir eGECKO beigetragen hat*, konsta-
tiert Wolfgang Riedmair.

Umfangreiche Funktionen erleichtern
Arbeitsalltag

Besondere Erleichterung im téglichen Arbeits-
einsatz bringt die vollintegrierte Eingangs-
rechnungsverarbeitung, womit die taglich
anfallende Flut an Rechnungen und Gut-
schriften schnell und effizient abgewickelt
werden kann. Jetzt ist eine frithzeitige Digita-
lisierung von Eingangsrechnungen ebenso
gewihrleistet wie die gleichzeitig GoBD-
konforme Ablage dieser Dokumente im
eGECKO Archiv. Auch die digitalen Freigabe-
prozesse mit integriertem Workflow, inklusive
GoBD-konformer Protokollierung méchte
Wolfgang Riedmair nicht mehr missen.
»Durch die beliebig betragsabhédngigen Priif-
und Freigabestrategien kénnen wir wesent-
lich flexibler und effektiver arbeiten.*
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Digitalisierung im GroBhandel: ALPHAPLAN und
CRM bei Maschinen Stockert

Nicht wenige GroBhéndler aus dem
KMU-Segment nutzen die Maglich-
keiten des Internet-Vertriebs noch
nicht oder nur unzureichend. Das
paBt ins Bild vom allgemeinen
Riickstand dieser Unternehmen in
Sachen Digitalisierung, das von
hier schon ofter zitierten Studien
gezeichnet wird. ™

Im ERP-Guide 2020 veréffentlichten wir die
Success-Story der Wéschekrone GmbH & Co.
KG, zeichneten deren Digitalisierungshistorie
mit 16 gréfleren Projekten in 11 Jahren nach
und wiesen auf das Charakteristische der dor-
tigen Entwicklung hin: konsequente Nutzung
Moglichkeiten und stetige
(Weiter-) Entwicklung unternehmensspezifi-

technischer

scher Digitalisierungskonzepte — mit einem
anpassungsfahigen ERP-System als Riickgrat.”
Beschrieben wurde einer von vielen moglichen
Wegen zum digitalisierten Unternehmen -
einen weiteren stellen wir im folgenden vor.
Auch hier spielt das an den spezifischen
Unternehmensbedarf hochanpassungsfihige
ERP die Riickgrat-Rolle, erganzt durch eine
Middleware fiir den Channel-Vertrieb.

Das Unternehmen ...

1972 wurde Maschinen Stockert gegriindet,
heute wird es in zweiter Generation gefiihrt
und handelt mit Werkzeugen und Maschinen.
Angesiedelt ist es in Hohenbrunn bei Miinchen,
etwa 50 Mitarbeiter sind beschaftigt. Inner-
halb von 10 Jahren hat sich das Unternehmen

von einem klassischen lokalen Anbieter zu
einem europaweit aktiven B2B/B2C-Héndler
entwickelt.

... und seine Kunden

Zu den Kunden gehéren Unternehmen des
Bauhaupt- und Baunebengewerbes: Dach-

und
Stahl-

Schlossereien, Sanitir-
Heizungsinstallation, Metallbau,
hallenbau und Blechverarbeitung.

deckereien,

Systemauswahl

2015 stand die Auswahl eines neuen ERP-
Systems an. Dieses hatte vier wesentliche
Anforderungen zu erfiillen:

1. Standardmiflige Abbildung der waren-
wirtschaftlichen Handelsprozesse.

2. Integriertes CRM.

3. Hochgradige Flexibilitit und Anpassungs-
fahigkeit (in Eigenregie!), volle Update-
fahigkeit.

4. Hohe Integrationsfahigkeit zu anderen
Systemen (E-Mail-Integration, Versand-
anbindung, MS Office-Anbindung) und
zu Marktplitzen. Weitestgehend offene
Schnittstellen.

Die Wahl fiel auf ALPHAPLAN ERP mit CRM
und Rechnungswesen. Enthalten waren die
Module Seriennummern, Set-Artikel, Lager-
platzverwaltung, Qualitétssicherung im Wa-
reneingang, automatische Riickstandsauflo-
sung, Helpdesk und Telefonanbindung (Tapi)

sowie Provisionsabrechnung, Reklamationsbe-
arbeitung und Anbindung an unterschiedliche
Vertriebskandle und Einkaufsverbande. Auch
das ALPHAPLAN Design-Kit fiir eigenstandige
Anpassungen wurde installiert. Im Einsatz sind
30 Concurrent User in der Warenwirtschaft
und vier User im Rechnungswesen.

Anpassungen

Insgesamt wurden ca. 260 kundenspezifische
Dialoge sowie 40 Formulare in Deutsch und
Englisch durch Stockert und CVS erstellt
und gepflegt. Sonder- oder Anderungspro-
grammierungen wurden seit 2018 nicht
mehr in Auftrag gegeben, sondern vom Un-
ternehmen selbst durchgefiihrt. Die gesamte
Projektzeit fiir die Einrichtung der Kompo-
nenten Warenwirtschaft, CRM, Rechnungs-
wesen sowie der beschriebenen Anbindungen
und Integrationen betrug 10 Monate.

Die Artikelbasis

Insgesamt sind ca. 580.000 Artikel verfiigbar
und lieferbar, grofitenteils durch den Ein-
kaufsverband E/D/EP!. Da nur ca. 8.000 Artikel
im eigenen Lager gefithrt werden (auf knapp
2.500 gm Lagerfliche), wird ein grofler Teil
des Geschifts mittlerweile per Crossdocking
abgewickelt.

Crossdocking

Vorteile: Zeitgerechte Lieferung auch ohne
eigene Lagerung, direkt durch den E/D/E. So
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ALPHAPLAN:

ERP H

werden eigene Bestinde, Lagerplatzbedarf und
Lagerhaltungskosten gering gehalten. Wurden
in der Vergangenheit lediglich Auftrage erfafit,
die aus dem eigenen Lagerbestand bedient
werden konnten, kénnen nun tiber die Cross-
docking-Funktionalitit Auftrige gebucht und
ausgefiihrt werden, wenn der eigene Artikel-
bestand 0 ist — auch in Kombination mit
eigenen Auftrigen. Die daraus resultieren-
den Bestellungen werden automatisch als
Crossdocking-Auftrage im ERP abgewickelt.
Ein Mehraufwand entsteht nicht, da die Vor-
ginge vollautomatisch abgearbeitet und per
EDI zweimal téglich iibertragen werden.

Ebay- und Amazon

Im alten ERP System konnten Artikelstimme
und Verkaufspreise exportiert und in die dafiir
vorgesehenen Ebay-Turbolister und die Ama-
zon-Plattform {ibertragen werden. Die Ergin-
zung um Mediadaten, Artikel-Attribute und
Auktionszeitrdume bei diesen beiden Plattfor-
men war aber immer eine manuelle Tatigkeit
fiir zwei Mitarbeiter. Der damit verbundene
hohe Aufwand war ein begrenzender Faktor
fiir die erzielbaren Umsétze auf diesen Kanélen.
Das anderte sich grundlegend mit der Einfiih-
rung von ALPHAPLAN und Speed4Trade.

Omnichannel-Integration: ALPHA-
PLAN + Speed4Trade

Durch das reibungslose Zusammenspiel beider
Systeme konnte der Automatisierungsgrad
deutlich erhoht und die Stammdatenpflege um
iiber 75% reduziert werden. Die Zahl der Auk-
tionen wurde erheblich gesteigert, die Anzahl
der Artikel bis Mitte 2019 auf 12.000 erhoht.
Waren zuvor nur wenige hundert Artikel bei
Ebay und Amazon gelistet, sind es nunmehr
fast tausend bei Ebay, tiber zehntausend bei
Amazon und knapp tausend beim zwischen-
zeitlich hinzugekommenen Rakuten. Erwih-
nenswert ist noch der Bestandsabgleich tiber
alle Kanile hinweg. Bei einem vollstindig ver-
kauften Artikelbestand werden auf allen Kana-
len die Auktionen beendet bzw. die Artikel auf
“nicht verfiigbar” gesetzt. Die Versandsoftware
(UPS und DHL) wird vom ERP mit den not-
wendigen Daten beliefert, die Sendungsnum-
mern werden dann von der Versandsoftware
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aus an Speed4Trade und von dort weiter an den
Marktplatz tibertragen. Die Attributverwaltung
ist je nach Marktplatz unterschiedlich: Amazon
braucht lediglich den EAN-Code und stellt die
Produktdaten bereit; bei eBay und Rakuten
mufl der Héndler die Produktdaten selbst an
die Plattform liefern, was eine entsprechende
Verwaltung erforderlich macht. Die Verkaufs-
preise konnen sich je Marktplatz unterschei-
den, sie werden im ERP hinterlegt.

Fazit

Die Netto-Umsitze konnten seit 2016 mehr
als verdoppelt werden. Durch den hohen
Automatisierungsgrad mittels Speed4Trade
wird nur noch ein Mitarbeiter zur Steuerung
der Angebots- bzw. Verkaufsprozesse auf den
drei Kandlen bendétigt.

Es ist offensichtlich, dafl die Anforderungen
eines Omnichannel-Geschiftsmodells weit
tiber das hinausgehen, was manuell bei der
Nutzung verschiedener Vertriebskanale leist-
bar ist. Automatisierung ist also eine Voraus-
setzung, gut gepflegte Produkt-/Artikel-
stammdaten eine weitere und natiirlich ein
anpassungsfahiges und hochflexibles ERP.
Selbstverstandlich miissen die Unternehmen
Regeln und Logik von Plattformen wie
Amazon genau kennen. Die Einschaltung
einer "vermittelnden Instanz" ("Middleware"),
kann fiir KMU einen guten Einstieg in den
digitalisierten Multi-/Omnichannel-Vertrieb
darstellen. Die wichtigsten Akteure im Hin-
tergrund sind die Schnittstellen, mit denen

das E-Commerce-System (bspw. mit Speed-
4Trad als Middleware) in die warenwirtschaft-
lichen Prozesse integriert wird - sie sind eine

zwingende Voraussetzung fiir zuverldssige,
automatisierte Prozesse in Vertrieb, Lager und
Logistik, die zudem in einem hohen Tempo
ablaufen und dafiir eine stabile technische
Basis brauchen: hochste Verfiigbarkeit des
Systems, Erfiillung hochster Anforderungen
an die Datensicherheit und auch an den
Datenschutz. Daf3 diese Riickgratfunktion
eines ERP-Systems bei einer Vernetzung mit
externen Systemen (Marktpldtzen) eine ent-
scheidende Rolle spielt, liegt auf der Hand.

Kontakt

Robert Liers (Vertriebsleiter)
CVS Ingenieurgesellschaft mbH
Otto-Lilienthal-Straf3e 10
28199 Bremen

E-Mail: vertrieb@cvs.de
Tel.: +49 421 35017-300
www.alphaplan.de

[=]

[1] Beispielhaft genannt: Roland Berger: Digitale
Transformation des GroBhandels (Miinchen, 2016)

[2] ,Digitalisierung auf Schwabisch* https://www.
trovarit.com/wp-content/uploads/it-matchmaker-
guide-erp-2020_gesamt.pdf (S. 44/45). Mit
diesem Projekt gewannen wir die Auszeichnung
,,ERP-System des Jahres 2018" in der Kategorie
,, TIreiber der Digitalisierung*.

[3] E/D/E Einkaufsbiiro Deutscher Eisenhandler GmbH.
Einkaufsgemeinschaft mit Sitz in Wuppertal.

www.maschinen-stockert.de
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DER PARTNER FUR
DIE DIGITALISIERUNG

® Industrie 4.0: loT-unterstutzte
Produktionsprozesse und
Live-Informationen fur und aus
lhrer Supply-Chain

m 360° Omnichannel: Handeln
in Echtzeit mit allen Kunden
Uber alle Kanale in einem System|

m Kundenbindung: Personalisierter

Service durch besseres Verstand-
nis der Bedurfnisse Ihrer Kunden

COMARCH

www.comarch.de



CSB-System AG

CSB-SYSTEM

Firmenprofil

Die CSB-System AG ist der fithrende Branchen-
IT-Spezialist fiir die Prozessindustrien Nah-
rungsmittel, Getrdnke, Chemie, Pharma und
Kosmetik sowie den Handel. Mit Software,
Hardware, Services und Business Consulting
aus einer Hand sind wir seit 40 Jahren der Inno-
vationspartner unserer Kunden und sorgen fiir
entscheidende Wettbewerbsvorteile.

Produkte und Services

Das Herzstiick unseres Portfolios bildet das
CSB-System. Die Komplettlosung bildet alle
Bereiche der Wertschopfungskette unserer
Zielbranchen ab - in Umfang und Tiefe, von
der Urproduktion bis zum Konsumenten
und von der Maschine bis zum Controlling.
Alle Unternehmensprozesse kénnen so voll-
stindig im Standard abgedeckt werden. Auf-
grund des modularen Aufbaus der Komplett-
16sung sind unsere Kunden in der Lage, neue
Funktionalititen flexibel in den Schritten
einfiihren, die sie selbst bestimmen. Dariiber
hinaus lasst sich das CSB-System schnell und
sicher aktualisieren und technische Neuerun-
gen oder gesetzliche Anderungen leicht inte-
grieren. Das CSB-System ist als BASIC ERP,
FACTORY ERP oder INDUSTRY ERP ein-
setzbar. Schon heute bildet das CSB-System
die Basis fiir die Smart Factory von morgen,
denn es ist optimal fiir die weitere Vernet-
zung, Automatisierung und Selbststeuerung
von Werken vorbereitet.

[0 ERP Lssungen 2021

Weltweit bieten wir unseren Kunden alle
Leistungen, die sie fiir den effektiven Einsatz
der Branchenlésung brauchen, aus eigener
Hand: Software fiir den Bereich Management
& Planung, Software fiir den Bereich Pro-
zesssteuerung, Software fiir den Bereich
Ausfithrung & Fertigung, Industrielle Bild-
verarbeitung mit CSB-Vision, Hardware,
Automationslosungen sowie Business Con-
sulting und Services. Der Ansatz, Software,
Hardware, Services und Business Consulting
aus einer Hand anzubieten, reduziert Kosten
und Komplexitit fiir unsere Kunden, etwa
bei Zukdufen oder der internationalen
Expansion ihrer Unternehmen.

Seit 1977 realisieren und betreuen unsere
Experten weltweit vor Ort Projekte jeder
UnternehmensgrofSe regional mit internatio-
naler Expertise. Im Rahmen von weit mehr
als 1.200 Implementierungen haben wir in
diesen 40 Jahren ein Set von optimierten
Geschiftsprozessen fiir die meisten Lander
der Welt aufgebaut.

Unsere Software wird seit jeher in Deutsch-
land durch unser eigenes Team von hoch-
qualifizierten Softwareentwicklern program-
miert. Wir haben schon friih die technische
Basis geschaffen, damit unser CSB-System
spater problemlos anpassbar und erweiterbar
ist. So ist das CSB-System seit 1985 aufwirts-
kompatibel. Viele unserer Kunden konnten
mit CSB als Innovationspartner in den ver-
gangenen Dekaden wachsen.

Highlights

o ERP-Spezialist fiir die Prozessindustrie
seit 1977

« 1.200 Installationen in 50 Landern

« 30 Sprachen

« 40 Regionalorganisationen

« 600 Mitarbeiter

« 82 Mio. Euro Umsatz in 2019 (Gruppe)
CSB bietet alle Leistungen

aus einer Hand: Software, Hardware,

Services und Business Consulting
o Das CSB-System integriert alle
Unternehmensbereiche, Produktion
und Logistik. Auch iiber Unterneh-
mensgrenzen hinweg.
» Das CSB-System gibt es passend fiir
jede Unternehmensg rofe: als CSB
BASIC ERP, CSB FACTORY ERP und
CSB INDUSTRY ERP
Preise und Auszeichnungen:
Fleischer-Handwerk Award 2019,
International FoodTec Award 2018,
Fabriksoftware des Jahres 2018,
Fleischerei Technik Award 2016,
ERP-System des Jahres Food &
Lebensmittel 2016

Kontakt

CSB-System AG

An Furthenrode 9-15
52511 Geilenkirchen
Telefon: 0049/2451/6 25-350 E
Telefax: 0049/2451/6 25-311
E-Mail: info@csb.com
Internet: www.csb.com

[=]

Vorstand
Dr. rer. pol. Peter Schimitzek (Vorsitzender),
Sarah Vanessa Kroner

Aufsichtsratsvorsitzender
Karl-Heinz Schimitzek
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Deacom Europe GmbH

Highlights

o Ganzheitliche ERP-L6sung fiir Herstel-
ler in der Batch- & Prozessindustrie
« Erfolgreich eingesetzt bei mehr als
200 Kunden weltweit
o Branchenlésungen fiir Lebensmittel
und Getrinke, Life Science, Chemie
« Einzigartiger Losungsansatz
»Komplexitit vereinfacht®:
o EIN System - fiir den gesamten
Produktionsprozess
o EINheitliche Anwendererfahrung
— auf allen Plattformen/Endgeréiten
o EIN Festpreis - fiir die Software,
Implementierung und Anpassungen
o EIN Team - fiir Software, Imple-
mentierung, Service und Support

Deacom

Deacom, Inc. ist der Hersteller von
DEACOM ERP, einer ganzheitlichen ERP-
Losung mit der umfangreichsten funktio-
nalen Basis. DEACOM ERP adressiert spe-
ziell die komplexen Herausforderungen
von Herstellern aus der Batch- & Prozess-
industrie. Die kontinuierliche Weiterent-
wicklung der Softwarelosung DEACOM
ERP basiert auf Kunden- und Branchen-
anforderungen, wird in einer zentralen
Plattform und in einem System zur Ver-
fugung gestellt und deckt alle geschafts-
kritischen Funktionen des ERP u.v.a.m.
ab. Deacom, Inc. hat seinen Hauptsitz in
Chesterbrook, Pennsylvania (USA) und
Niederlassungen in Denver, Colorado
(USA) und Frankfurt, Deutschland.

Kontakt

Deacom Europe GmbH
Hanauer Landstrafle 126-128
60314 Frankfurt am Main

Telefon: +49 69 2731141-0
Fax: +49 69 2731141-99
E-Mail: info@deacom.de
Web: https://de.deacom.com/
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ERP-Losung fiir global agierende Produktionsunternehmen in der Batch- &

Prozessindustrie

l aystem

Q Amwendererfahrnng

- .-ﬁ:

Komplexitat vereinfachen

Komplexitit einfacher gemacht. Es klingt wie

ein Widerspruch, aber Deacom folgt dieser

Philosophie seit mehr als 25 Jahren. Mehr als

200 Kunden haben mit DEACOM ERP ihre

heterogenen ERP-Systemlandschaften und

Unternehmensprozesse erfolgreich verein-

facht und profitieren durch

o EIN System - Alle Geschiftsprozesse wer-
den mit einer Software und auf einer zent-
ralen Datenbasis vollumfinglich in einem
System abgebildet. Dies beinhaltet bspw.
zusitzlich zu géngigen ERP Systemen
Qualitdtsmanagement, CRM, Warehouse
Management, E-Commerce, POS u.vaa.m..
Kunden profitieren von einem hohen
Funktionsumfang der Losung, die durch
sich &4ndernde Branchenanforderungen
und bewihrte Verfahren stindig verbes-
sert wird (Kaizen Philosophie).

o EINheitliche Anwendererfahrung - Intuiti-
ve Nutzung, plattformneutrale Bedienung der
Software und einheitliche Vorgehensweise
tiber alle Losungskomponenten hinweg. Un-
ternehmen steigern die Zufriedenheit der
Mitarbeiter beim Einsatz von DEACOM ERP.

o EIN Festpreis - Vertraglich garantierter
Festpreis fiir die Software, die Prozessum-
setzung, unlimitierte Erweiterungen und
Schulungen wihrend der Implementie-
rung - ohne Wenn und Aber.

o EIN Team - Software, Implementierung,
Training, Service und Support aus einer
(Deacom-) Hand.

g
-.,L Team

Festprels

Ihre Vorteile

« Einsatz als On-Premise (vor Ort) oder
On-Demand (Cloud)

o Schnelle Implementierung und produk-
tiver Einsatz der Losung durch den EIN
System Ansatz

o Steigerung der Qualitit in der Produktion
durch jederzeit aktuelle und verldssliche
Daten und die strikte Einhaltung und
Nachverfolgbarkeit aller Prozessschritte

o Einfache Einarbeitung der Benutzer und
hohere Einsatzflexibilitit

o Reduktion des Anfangsinvestment, da
Kosten fiir Hardware entfallen (On-
Demand)

« Hohe Verfiigbarkeit der Losung durch
Virtualisierungs- und Cloud-Replikations-
optionen

o Preistransparenz / -Sicherheit und keine
iiberraschenden Kosten durch Festpreis-
angebot

« Hohe Lésungsqualitit und eindeutige Ver-
antwortlichkeiten durch den EIN Team
Ansatz

o Branchenfunktionalititen im Standard,
dadurch reibungslose Upgrades

Schliisselbranchen

Deacom adressiert ausschliefllich Unter-
nehmen in der Batch- & Prozessindustrie
mit eigens entwickelten Branchenlésungen
fir z.B. Lebensmittel- und Getranke-, Life
Science- und Chemie-Unternehmen.

ERP Lésungen 2021 [@)
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Alles was ein gingiges ERP bietet - und
mehr - in einem System - ERP plus CRM,
Lagerverwaltung, Qualititsmanagement,
EDI, POS, E-Commerce, Dokumenten-
management, Direktbelieferung, Produkt-
konfiguration, Mobilititslésung, MES-
Anbindung

Batch- & prozessspezifische Branchen-
funktionalititen in einem System - Qua-
lititsmanagement, Losverfolgung, Seriali-
sierung, Catch Weight, Produktalterung/
Mindesthaltbarkeit, Ausbeute, Sicherheits-
zertifikate

Anpassungen werden zum Standard -
Benutzerspezifische Anpassungen werden
in den Standard {ibernommen und verbes-
sern diesen durch Best-Practices (KAIZEN
Ansatz)

Fehler-Kosten verhindern - Riickrufe,
Beschwerden, Rechtsstreitigkeiten und
De-Listing als Lieferant generieren Kosten,
die eine enge und vollstindige Prozesskon-
trolle verhindert.

Qualitit sichern - Materialien, Zwi-
schen- oder Fertigprodukte ohne Quali-
tatspriifung stehen der Produktion und
dem Versand nicht zur Verfiigung.
Deacom's strikte Prozesssteuerung garan-
tiert eine gleichbleibend hohe Qualitit in
der Beschaffung, Produktion und Kun-
denbeziehung.

Festpreis — Vertraglich garantierte Kosten
fiir die Software, die Prozessumsetzung,
unlimitierte Erweiterungen und Schulun-
gen wihrend der Implementierung!

Kein Wenn und Aber - Der Festpreis wird
auf der Basis des Projektumfanges festge-
legt. Wihrend der Projektumsetzung gibt
es keine weiteren Kosten aufgrund von An-
derungsauftragen, zusitzlichen Schulungs-
oder Consultinganforderungen durch den
Kunden - Unlimitiert!

Transparenz — Durch das Festpreisange-
bot bekommen Sie Investitionssicherheit
auf allerh6chstem Niveau.
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FIS Informationssysteme und
Consulting GmbH (FIS)

Produkte & Services der
FIS-Gruppe

« ERP-Einfithrung auf Basis von SAP

o S/4HANA-Transition

o Warenwirtschaft fiir den Technischen
Grof3handel

« SAP-Optimierungen fiir Stammdaten-
und Dokumentenmanagement

o Losungen fiir Marketing, Sales, Service
sowie E-Commerce (SAP C/4HANA) und
Anbindung von Online-Marktplitzen

o Logistik mit SAP

o SAP-Losungen fiir HR

« Integration und Schnittstellen
zwischen Systemen und Geschifts-
partnern

o Zertifizierter Support (PCoE)

« Hosting und Managed Services

« Nearshoring

Kontakt

FIS Informationssysteme
und Consulting GmbH

Réthleiner Weg 1
97506 Grafenrheinfeld
T: 0049 /972391 88 0
E: info@fis-gmbh.de
W: www.fis-gmbh.de

Sapg

Kostenfreie Webinar- Aufzeichnungen und
Whitepaper finden Sie im Downloadbereich:

fisly.de/downloads-itm
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FIS — Mit Sicherheit die
passende Losung.

Die FIS Informationssysteme
und Consulting GmbH ist ein
expandierendes, unabhéngiges
Unternehmen und bildet das
Dach der FIS-Gruppe. Inner-
halb dieser sind iiber 800
MitarbeiterInnen  beschaftigt,
um Unternehmen jeden Tag
moderner, wirtschaftlicher und
wettbewerbsfihiger zu machen.
Der Schwerpunkt von FIS liegt in SAP-
Projekten und der Entwicklung effizienter
Optimierungen, welche die Digitalisierung in
Unternehmen vorantreiben. Gemeinsam mit
den Tochterunternehmen ist die FIS-Gruppe
einer der fiihrenden One-Stop-Anbieter
fiir SAP-Anwendungen in Deutschland.

Die FIS-Gruppe: One-Stop-Anbieter
fiir SAP-Anwendungen

Die Erfiillung von Leistungsversprechen
gegeniiber Geschiftspartnern und Kunden
steht fiir die FIS Informationssysteme und
Consulting GmbH seit Anbeginn der iiber
25-jahrigen Firmengeschichte an erster
Stelle.

FIS unterstiitzt mehr als 550 Kunden ganz-
heitlich bei der ERP-Einfithrung und Bera-
tung — ob mit SAP ERP oder SAP S/4HANA.
Zudem ist FIS in der Region D-A-CH
Marktfithrer mit dem Branchentemplate
FIS/wws fiir die Warenwirtschaft im Techni-
schen Grof$handel.

Fir die SAP-Logistik bietet FIS individuelle
Beratung fiir optimale Supply Chain Inte-
gration — von SAP EWM fiir die Intralogistik
bis zu SAP TM fiir das Transport Management.

Mit dem generischen Losungsangebot fiir
das Dokumenten- und Stammdatenmanage-
ment sorgt FIS fir effizientere Geschifts-
prozesse und optimales Arbeiten in SAP. Das
zertifizierte Partner Center of Expertise
(PCoE) von FIS unterstiitzt mit tiber 100
engagierten und kompetenten Experten den
operativen Betrieb von SAP-Systemen.

Branchentiibergreifend begleitet FIS ebenso
SAP-Projekte im Personalmanagement: von
SAP HCM und der SAP-Optimierung FIS/hrd
fir Migration und Revision bis hin zu digitalen
Anwendungen fiir das Ausbildungsmanage-
ment.

Gemeinsam mit dem Tochterunternehmen
Medienwerft deckt FIS das SAP-Themenspek-
trum der Customer Experience (SAP CX)
vollstindig ab. Unternehmen erhalten in den
Bereichen Marketing, Sales, E-Commerce
und Service ganzheitliche Losungen — von der
Beratung, tiber die Konzeption und das
Design bis hin zur technischen Entwicklung
und Integration.

Die Tochterfirma FIS-ASP ist eine Service-
gesellschaft fiir Application Hosting, Out-
sourcing sowie Outtasking fiir SAP-Systeme.
FIS und FIS-ASP betreiben vier redundante
Rechenzentren in Deutschland. Kerngeschift
ist der Betrieb von IT-Systemen mit Fokus auf
SAP und angrenzende Anwendungen.

Referenzen (Auszug)

« CMS Dienstleistungs-GmbH
 Dachdecker-Einkauf Siid eG

« ELMER Dienstleistungs GmbH & Co. KG
« E REYHER Nchfg. GmbH & Co. KG

o Fliesen-Zentrum Deutschland GmbH

« Hillmann & Ploog (GmbH & Co.) KG

ERP Losungen 2021 [



Gesellschaft fur Datentechnik
und Informationssysteme mbH

GUS

SOFTWARE

Firmenprofil

Qualitit und Innovation seit 1979

GDI Software zahlt zu den wenigen Komplett-
Anbietern im Bereich ERP-Software und zu
den Marktfithrern fiir Rechnungswesen- und
Personalwirtschafts-Software im Mittelstand.
Von A wie Anlagenbuchhaltung bis Z wie Zeit-
erfassung und Zutrittskontrolle decken unsere
Losungen Thre samtlichen Funktionsbereiche
und Prozesse ab - mit so viel Standard wie
moglich und so individuell wie notig.

Die Prozessunterstiitzung reicht vom Ein-
kauf tber Fertigung, Versand, Marketing
und Vertrieb iiber den Kundenservice bis zur
Finanz- und Lohnbuchhaltung.

Auch fiir Thre Branche haben wir eine Losung.
Uberzeugen Sie sich selbst!

Produkte & Services

Ob Handels-, Dienstleistungs-, Filial- oder Pro-
duktionsunternehmen — wir haben auch fiir spe-
zielle Anforderungen eine passende Lsung.
Mit GDI Software haben sie Ihre Warenwirt-
schaft, Auftragserfassung und Faktura im
Griff. Mit dem vollintegrierten CRM stehen
Thren Mitarbeitern sdmtliche Kommunikati-
ons- und Buchungsvorginge mit Interessen-
ten, Kunden, Dienstleistern etc. jederzeit zur
Verfiigung.

Routinearbeiten der zertifizierten Finanz-
buchhaltungs-Software (inkl Anlagenbuch-
haltung und Kostenrechnung) erledigen sich
durch umfassende Automatismen nach und
nach selbststidndig.

Die intensive Zusammenarbeit mit den Sozi-
alversicherern und die jéhrliche ITSG-Zertifi-
zierung gewdhrleisten eine rechtssichere in

[0 ERP Lssungen 2021
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unabhingigen Anwenderstudien pramierte
Losung fiir Lohn- und Gehaltsabrechnung.
Mit der MiLOG-konformen Zeiterfassung
behalten Sie den Uberblick und gewinnen
Planungssicherheit.

Skalierbarkeit - die Software wéchst

mit Threm Unternehmen

Das modulare GDI-System liefert umfangrei-
che Standardlosungen. Wenn erforderlich er-
arbeiten unsere Partner in Threr Nahe effizien-
te Anpassungen an THR Unternehmen, und
das zu wettbewerbsfihigen Preisen sowohl in
der Anschaffung als auch in der Wartung.

Homogene Systemlandschaft fiir Prozess-
optimierung und Reporting

Durch die Durchgingigkeit der GDI Soft-
ware schaffen Sie eine einheitliche Datenba-
sis fiir alle Abteilungen. Das verbessert die
Transparenz und den Informationsfluss.
Vollstandige, verldssliche und tagesaktuelle
Zahlen aus den verschiedenen Unterneh-
mensbereichen unterstiitzen die betriebs-
wirtschaftliche Planung und die kaufménni-
sche Entscheidungsfindung.

Referenzen

Hier ein kleiner Auszug unserer Referenz-
kunden: BEROLINA Werkzeug-Fachhandel
GmbH, HIB Eisenwaren Vertriebs GmbH,
Juwelier Kraemer GmbH, Mittelbadische
Entsorgungs- und Recyclingbetriebe GmbH,
Roland Electronic GmbH, bomo trendline
innovative Cosmetic GmbH, Seiz Industrie-
handschuhe GmbH, Techno-Grafica GmbH,
Weber Ultrasonics GmbH.

Weitere Referenzen finden Sie unter www.gdi.de.

Highlights

o ERP-Komplettanbieter

 Kaufmiannische Software-Losungen
fir den Mittelstand
> 37.000 Installationen
> 18.000 Kunden
> 130 Fachhandelspartner in Ihrer Nahe

o Branchenneutrale und branchen-
spezifische Losungen:
ob fiir Dienstleister, Handwerk,
Handel, Industrie, kommunale
Betriebe, Steuerberatung, Sozial-
wirtschaft, uvm.

« Mandantenfahige Software —
made in Germany

» Anwenderfreundlich, flexibel und
kostenefhizient

« Regelmifig top bewerteter
Kundenservice

« Uberdurchschnittliche Bewertungen
im Bereich Software-Implementierung
Customizing und Budgettreue

Kontakt

GDI Software
GDI mbH - Gesellschaft fiir Datentechnik
und Informationssysteme

Klaus-von-Klitzing-Strafle 1
76829 Landau / Pfalz

[=]:4 [=]
[m]E%=

T: 06341-95500
E: info@gdi.de
W: www.gdi.de
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GUS Deutschland GmbH

Highlights

« Hohe Prozesssicherheit durch
integriertes Workflow-Management

o Schnelle Anpassung mit mehr als 1.000
vorkonfigurierten Teilprozessen

« Mafigeschneidert auf die Prozess-
industrie

o Flexible Nutzung - On-Premise,
Hybrid oder in der Cloud

o Performant und skalierbar - liuft zu
100% im Browser

Kontakt

GUS Deutschland GmbH
Josef-Lammerting-Allee 20-22
50968 Koln

T: 0221/ 37659-0
E: info@gus-erp.com

W: www.gus-erp.com
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Hohe Flexibilitit und moderne Technologie sichern lhre Zukunftsfahigkeit

Wir setzen bei der Entwicklung unserer Losun-
gen fiir die Prozessindustrie auf modernste
Technologie und sichern so Zukunftsfihigkeit
und Investitionen unserer Kunden. Auf sich
standig dndernde Marktanforderungen kén-
nen wir sehr flexibel und schnell reagieren.
Sowohl unsere Software als auch unsere Ser-
vices passen wir kurzfristig an neue Heraus-
forderungen an, so dass unsere Kunden konti-
nuierlich erfolgreich agieren konnen.

Im Mittelpunkt unseres Portfolios steht die
GUS-OS Suite. Als ganzheitlich integrierte
Unternehmenslosung erfiillt sie die regulato-
rischen Anforderungen der Prozessindustrie.
Von der hohen Funktionalitit profitieren
mittlerweile mehr als 200 Unternehmen der
Branchen Pharma, Medizintechnik, Chemie,
Kosmetik, Nahrungs- und Genussmittel so-
wie der Logistik.

Wir als GUS Deutschland sind Teil der GUS
Group und betreuen mit rund 400 Mitarbei-
tern ca. 1.300 grofitenteils mittelstandische
Unternehmen, aber auch Konzerne und Be-
horden.

Alle Prozesse unter einer Regie

Unsere Unternehmenslosung GUS-OS Suite
deckt folgende Leistungsbereiche ab — komplett
standardisiert und integriert :

« Enterprise Resource Planning (ERP)

o Supply Chain Management (SCM)

o Customer Relationship Management (CRM)
« Qualititsmanagement (QM)

« Finance und Controlling

« Business Intelligence (BI)

+ Dokumentenmanagement

Mehr als 1.000 vorkonfigurierte und standar-
disierte Prozesse und Teilprozesse bringt die
GUS-OS Suite bereits mit, die in wenigen
Schritten zu einem Gesamtprozess model-
liert und auch vollstindig individualisiert
werden koénnen. Ganz ohne Programmier-
kenntnisse. Auch die Einarbeitung fillt kurz
aus. Denn die Benutzeroberfliche folgt den
Standards, die Anwender bereits kennen.

Diese konnen sich Arbeitsoberflichen und
Dashboards so zusammenstellen, wie sie
benétigt werden - unterstiitzt von soge-
nannten ,Regiezentren, die durch visuelle
Darstellungen Entscheidungen erleichtern.
Kurz: Die GUS-OS Suite ldsst sich als Lo-
sungsbaukasten verwenden, mit dem Unter-
nehmen ihre gesamte Wertschopfung durch-
gingig integriert und trotzdem flexibel
steuern konnen.

Durchgéngig digital mit Partnern

Der cloudbasierte GUS-OS Digital Hub Service
macht individuell ausgewdhlte Prozesse auch
auflerhalb des Unternehmens zugénglich.
Kunden, Zulieferer, mobile Mitarbeiter, sogar
Maschinen und IT-Systeme lassen sich ein-
fach in die GUS-OS-Umgebung einbinden.
Dabei bleiben die Systeme sicher und die
Daten geschiitzt. Denn Stamm- oder Bewe-
gungsdaten bleiben konsequent unter Ver-
schluss. Es wird nur die Kommunikation nach
aulen verschliisselt gedffnet, um mit ge-
wiinschten Partnern, Services und Maschinen
in den Dialog zu treten. Als Steuerzentrale
fungiert zentral die GUS-OS Suite: In ihr las-
sen sich alle Funktionen und Zugriffsrechte
bequem an einem Ort administrieren.
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Firmenprofil

Wir, die GOB aus Krefeld sind ein mittel-
standisches inhabergefiihrtes I'T-Unternehmen.
Seit mehr als 50 Jahren zahlen wir zu den
grofiten und erfolgreichsten Microsoft-
Dynamics-Partnern weltweit. Dabei verstehen
wir uns als ganzheitlicher Anbieter von IT-
Losungen. Das heifit: Wir bieten unseren
Kunden neben Softwarelésungen auch ein
fundiertes IT-Projektmanagement sowie
umfassende Dienstleistungen im Bereich IT-
Infrastruktur. Seit 1965 wachsen wir stetig
weiter und konnen heute auf eine Expertise
in den Bereichen Industrie, Handel, Versor-
gungswerke und Non-Profit zuriickgreifen.
Unser Produkt unitop ist eine ganzheitliche
Losung, die wie keine Zweite die Abliufe in
Threr Branche in Standardfunktionen abbildet.
unitop steht fiir Vertrauen - vom Mittelstand
fiir den Mittelstand!

Produkte & Services

Unser Produkt unitop basiert auf Microsoft
Dynamics 365 Business Central und weite-
ren Microsoft-Produkten. Folglich steht in
derzeit 43 Lindern eine zertifizierte Soft-
warelosung zur Verfiigung. Dies ermdglicht
Thnen, im Bedarfsfall die Losungen auch in
Tochtergesellschaften oder anderen Unter-
nehmensverbinden einzusetzen. unitop
versetzt Sie in die Lage, alle Aufgaben des
Tagesgeschiftes aus einer Anwendung her-
aus zu bearbeiten. So kénnen Sie und Ihre
Mitarbeiter jederzeit auf alle relevanten Da-

ten und Datenquellen Thres Unternehmens

[0 ERP Lssungen 2021

SOFTWARE
& SYSTEME

oder Threr Organisation zugreifen - mit
jedem Endgerit. Die Anforderungen, die
Sie mit der Einfithrung der neuen unitop
Softwarelosung verbinden, besprechen wir
in einer Referenzanalyse mit Thnen und
Thren Key-Usern. Dabei nutzen wir das
unitop4sure Referenzmodell, welches die
Kernprozesse der Software visualisiert und
den Abgleich mit Ihren kaufméinnischen
und wertschopfenden Prozessen erlaubt.
Das Ergebnis: weniger Schnittstellen, weniger
Fehlerquellen, mehr Transparenz. Service
wird bei uns grofigeschrieben. Wir bieten
Thnen tber unser Produkt unitop hinaus
auch Dienstleistungen wie beispielsweise
eine Organisationsberatung, ein spezielles
Kundenportal und eine qualifizierte Fern-
wartung.

Referenzen

Jeder Kunde ist anders, jede Losung ist indi-
viduell. Gemeinsam ist in den Projekten aber
immer, dass wir die IT mit unternehmeri-
scher Weitsicht gestalten: effizient, qualitits-
und kostenbewusst. Dieser Ansatz gibt uns
recht, findet sich doch unter unseren Kunden
eine vielfiltige Liste an starken Marken. Zu
unseren Kunden zihlen unter anderem
nambhafte Unternehmen wie: ABUS, boesner,
Fond of, Lederer, LUKAS-ERZETT, MK
Masterwork, Paul Hewitt, reuter.de, Sartorius,
Teba, UnionStahl. Wir von der GOB legen
einen ganzheitlichen Fokus auf die Faktoren
Mensch, Organisation und Technologie. Ein
Ansatz, den wir auch zukiinftig weiter voran-
treiben werden.

Highlights

o Uber 50 Jahre Erfahrung — mehr als
1.000 erfolgreich realisierte Projekte.

« Mit unserer ERP-L3sung unitop, die
alle kaufménnischen und wertschop-
fenden Prozesse abbildet, kénnen wir
uns ganz speziell auf die Bediirfnisse
unserer Kunden einstellen.

« Wir bieten ganzheitliche
Unternehmenslésungen fiir die
Branchen Industrie, Handel, Versor-
gungswerke und Non-Profit.

o unitop steht fiir: optimierte Prozesse,
individuelle Lésungen und schnelle
Ergebnisse.

« Das Software-as-a-Service (SaaS)
Angebot bietet Nutzern neue Moglich-
keiten des flexiblen Arbeitens.

« Microsoft Dynamics 365 Business
Central kann als lokale oder hybride
Version bereitgestellt werden.

Kontakt

GOB Software & Systeme GmbH & Co. KG
Europark Fichtenhain A 5
47807 Krefeld

T: 02151/349-3000
E: info@gob.de

W: www.gob.de
www.unitop-welt.de
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Gemeinsam auf den Gipfel des Erfolgs

BikeAction aus Rodgau ist nicht nur
der deutsche Exklusivvertriebspart-
ner der Marken Rocky Mountain,
Race Face, Easton Cycling und
Evoc, sondern versteht sich auch
als ganzheitlicher Anbieter von
qualitativ hochwertigem Biker-
Equipment.

Im Jahr 2016 bedurfte es einer neuen profes-
sionellen Software, um die zum Teil sehr
komplexen Prozesse im Bestellwesen effizient
und schnell abbilden zu konnen. Seitdem
setzt der inzwischen rund 31 Jahre auf dem
deutschen Markt vertretene Grofhandler fiir
Fahrradzubehor und Mountainbikes auf den
in Krefeld ansidssigen Softwareanbieter
GOB Software & Systeme, dessen Branchen-
16sung unitop ERP (basierend auf Microsoft
Dynamics 365 Business Central) die optimale
Losung darstellt.

LWir brauchten eine professionelle Software,
um das stetige Wachstum zu stemmen, fasst
Reiner Ullrich, Projektleiter bei BikeAction,
kurz und knapp die Beweggriinde fiir die
Einfithrung von unitop ERP Multichannel
zusammen. Nach der Beteiligung des ehema-
ligen GROFA-Chefs Christoph Goebel an
BikeAction gab es zunichst die Uberlegung,
SAP einzufiithren. Es stellte sich jedoch recht
schnell heraus, dass dies als Losung ,viel zu
grof gewesen wire", so Reiner Ullrich.
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Nach einer kurzen Recherche im Internet
stief§ Reiner Ullrich dann auf die GOB und
ihr ERP-System unitop.

»Ich hatte immer wieder das Gefiihl, dass wir
anders arbeiten als viele andere Unternehmen
in Deutschland®, sagt Reiner Ullrich, wodurch
keins der anderen Systeme so richtig passte.
Schliefllich fand BikeAction jedoch die ideale
Losung in der GOB und ihrer ERP-Branchen-
16sung unitop. Die Griinde dafiir waren unter
anderem, dass das unitop Konzept kompatibel
war mit der BikeAction Mentalitit und deren

Art und Weise zu wirtschaften. Er betont: ,,Ich
hatte unmittelbar den Eindruck, dass unitop
genau das Produkt ist, nach dem wir schon
lange gesucht hatten.“ Zudem war unitop viel
leistungsfihiger als das bisher eingesetzte
Warenwirtschaftssystem des Kunden. Ein
weiterer Vorteil, der tiberzeugte: ,,Bei unitop
handelt es sich um eine fertige Losung, wohin-
gegen man bei anderen am Markt verfiigbaren
Konzepten deutlich mehr Informationen hitte
zusammentragen miissen, um das System an
die eigenen Bediirfnisse anzupassen’, erklirt
Herr Reiner Ullrich.

Umsetzung von Verbesserungen
durch unitop

Die Entscheidung fiir das neue System fiel
letztlich Mitte 2016. Nach weniger als 6
Monaten waren die Vorbereitungen fiir den
Systemwechsel abgeschlossen und BikeAction
war bereit fiir den Produktivbetrieb mit unitop.
Die Betriebsferien zwischen den Jahren
wurden fiir die Dateniibernahme genutzt.
Zum Start des neuen Geschiftsjahrs in der
zweiten Januarwoche lief alles reibungslos.

»Wir hatten von Anfang an hohe Erwartungen
an das System und auch die Hoffnung, dass es
einige Probleme, die wir mit dem alten System
hatten, beseitigen wiirde, so Ullrich. Uber das
Containermanagement kénnen beispielsweise

Bildquelle: BikeAction
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Lieferungen und Verfiigbarkeiten besser dar-

gestellt werden. Auch die Stammdateniiber-
tragung mit RapidStart verlief reibungslos.
Ein weiterer Vorteil war, dass Artikel automa-
tisiert angelegt werden konnen. Auflerdem
war das gesamte System mit Excel und anderen
Office-Produkten kompatibel.

An den Prozessen des Unternehmens wurden
nach der Einfithrung von unitop einige
Optimierungen vorgenommen, beispiels-
weise beim Reklamationsprozess. ,,So lassen
sich die Griinde fiir Reklamationen dank des
unitop Reklamationsmanagements jetzt besser
nachvollziehen®, erklart Reiner Ullrich.

Das Projektmanagement-Portal unitop4sure,
das die GOB bei all ihren Projekten zur Doku-
mentation des Projektfortschritts einsetzt,
war iiberdies ein guter Leitfaden und sorgte
fiir die Einhaltung des Projektzeitplans und
Budgets.

Nach dem Echtstart wurde eine wochentliche
»Sprechstunde® eingefiihrt, in der die Mitar-
beiter alle ihre Fragen zur Umstellung auf das
neue System stellen konnten. Die Sprech-
stunde wurde regelmiflig in Anspruch ge-
nommen, um Unklarheiten oder Probleme
auf kurzem Weg zu kldren. Diese intensive
Betreuung der Mitarbeiter trug wesentlich
zur schnellen Akzeptanz des neuen Systems
bei, nicht zuletzt, da das Echtstart-Team der
GOB den Anwendern jederzeit mit Rat und
Tat zur Seite stand.
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Bildquelle: BikeAction

Einpflegen von Varianten iiber
Schnellerfassung

»lrgendwann standen wir vor der Ent-
scheidung: Arbeiten wir jetzt mit Varianten
oder nicht? berichtet Reiner Ullrich. ,Wir
haben uns fiir die Variantenschnellerfassung
von unitop entschieden, um die Artikel-
pflege der Textilien zu vereinfachen.“ Die
Umstellung von Artikeln auf Varianten war
zeitintensiv, erwies sich durch die nachhaltige
Verringerung der Datenpflege aber als sehr
effizient.

Webshop: Verschiebung der Ver-
triebskanile in Richtung Shopsystem

Vor der Umstellung gingen Bestellungen bei
BikeAction per Telefon, Fax oder E-Mail
ein. Durch die Einfithrung des Webshops
im September 2017 gab es eine Verschiebung
der Vertriebskanile. ,,Seit wir online sind,
kénnen wir eine kontinuierliche Steigerung
der Zugriffszahlen beobachten, sagt Ullrich.
Dadurch wird nicht nur das Telefon entlas-
tet, auch Verfiigbarkeitsanfragen eriibrigen
sich weitestgehend. Auflerdem koénnen
Kunden online einsehen, welche Artikel im
Lager verfiigbar sind und welche Lieferzeiten
veranschlagt werden. Dadurch wird gleich-
zeitig erzielt, dass der gesamte Auftrags-
bestand im Shop abgebildet wird: angefan-
gen bei den Rechnungsbelegen iiber den
aktuellen Lieferstatus bis hin zur Riick-
standsliste.
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Zukunftsmusik

Weitere Projekte, die in den letzten Jahren
umgesetzt wurden, sind neben der Integration
von RapidStart, wodurch sich Auftrage ein-
fach und schnell importieren lassen, auch die
Einbindung eines B2C-Shopsystems, iiber
das neben Fanartikeln T-Shirts und Rucksécke
verkauft werden konnen.

»Wir von der GOB sind stolz auf diese sehr
erfolgreiche Umsetzung des Projekts ge-
meinsam mit BikeAction und die duflert
angenehme Zusammenarbeit. Es ist immer
wieder schon zu sehen, wie das eigene Pro-
dukt unitop zu einer Verbesserung der Ist-
Situation des Kunden beitragen kann und
diesem zu noch groflerem Erfolg am Markt
verhelfen kann®, so Melanie Eckhardt, Pro-
jektleiterin im Team BikeAction iiber die Zu-
sammenarbeit.

Kontakt

Weitere Informationen zur GOB Software &
Systeme GmbH & Co. KG sowie der Marke
unitop finden Sie unter: www.gob.de oder
www.unitop-welt.de

Erfahren Sie auch mehr zu BikeAction unter:
www.bikeaction.de
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Remote-Consulting reduziert
ERP-Einfihrungskosten um 40 Prozent

Die Umstellung auf sein neues
gevis ERP | NAV-System hat der
Befestigungsteile-Spezialist

Ch. Otto Weller GmbH in Stuhr als
erstes Unternehmen der Branche
im Remote-Verfahren der GWS
Gesellschaft fiir Warenwirtschafts-
Systeme mbH durchgefiihrt. Die
Vorbereitungen und Beratungs-
termine fanden durch ein Remote-
Consulting statt, und der iiberwie-
gende Teil der Projektaufgaben
wurde von Mitarbeitern der Firma
Weller iibernommen. Diese gewan-
nen dadurch nicht nur Expertise

in der Bedienung von gevis ERP |
NAV, sondern trugen mit dem
Einsatz dieses Verfahrens auch
erheblich dazu bei, den finanziellen
Aufwand fiir die Softwareumstellung
zu reduzieren.

Thomas Déhrmann ist ein Unternehmer mit
Herzblut. Egal, ob er die bewegte Geschichte
seiner Firma beschreibt, die intensive Fach-
beratung seiner Mitarbeiter fiir Handwerker
und Kleinindustrie lobt oder den fehlenden
Service der groflen Online-Massen-Anbieter
anprangert, stets schwingt in der Stimme des
geschiftsfithrenden Gesellschafters Engage-
ment und Begeisterung mit. Dies gilt erst
recht, wenn die Sprache auf das Kerngebiet
und den Erfolgsfaktor des 1949 in Bremen
gegriindeten Familienunternehmens und
E/D/E-Mitglieds kommt: Befestigungsteile.
Uber 70 Prozent des Umsatzes, berichtet der
49jahrige Unternehmenschef, wiirde sein
Unternehmen damit erzielen, die restlichen
Anteile entfielen auf Artikel, die damit direkt
oder indirekt in Verbindung stinden, also
zum Beispiel Werkzeuge, Elektromaschinen
oder Bereiche des Arbeitsschutzes. ,Wir ha-
ben stindig mehrere Millionen Schrauben
und Diibel auf Lager und kiimmern uns um
jeden Kunden persénlich und intensiv.*

Seit 2006 moderne IT im Einsatz

So bodenstindig sich das Unternehmen in
seiner Prasenz und den Werten gibt, so inno-
vativ zeigt sich der Betrieb in der IT. ,Wir
sind schon seit vielen Jahren bestrebt, so pa-
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pierlos wie moglich zu arbeiten und die
Chancen des EDI, zum Beispiel beim E/D/E,
maximal auszunutzen', erklart Dohrmann.
Als Basis hierfiir diente bis zum Marz 2019
das ERP-System gevis Classic der GWS
Gesellschaft fiir Warenwirtschafts-Systeme
aus Miinster. 2006 eingefiihrt und von gut 15
Mitarbeitern konsequent genutzt, hat es sich
iber Jahre als Herzstiick der gesamten
Stammdatenverwaltung, des Bestellwesens,
der Abrechnung sowie des Lagers im Unter-
nehmen wenige Kilometer vor Bremen be-
wihrt. ,Leider, so Déhrmann selbstkritisch,
»hat uns die vorhandene und gut funktio-
nierende IT-Landschaft mit der Zeit auch be-
quem gemacht. Weiterentwicklungen und
notwendige Veranderungen hatten wir ver-
nachléssigt.“ Markant sichtbar wurde dies
2018, als man in Stuhr eine neue Vertriebs-
methode plus dazu gehoriger Formulare
sowie das elektronische Dokumenten-
Management in die vorhandene Software in-
tegrieren wollte und feststellte, dass die
Funktionen in der alten Losung aufgrund
bestimmter Sicherheitsfeatures nicht mehr
integriert werden konnten. Deshalb begann
man innerhalb weniger Wochen damit, sich
nach einem neuen ERP-System umzuschauen.

Von Rollencenter in gevis ERP | NAV
begeistert

Der Fokus fiel dabei rasch auf gevis ERP |
NAV, die Nachfolgelosung des bis dato ein-
gesetzten ERP-Systems. Janine Lorenzen,
Vertriebsmitarbeiterin bei Weller, hatte die
Losung bei ihrem vorherigen Arbeitgeber
kennengelernt und war davon sehr angetan.
Dies galt besonders fiir das enthaltene
Rollencenter. ,In dem System', erzihlt die
29jahrige, ,,ist es moglich, jedem Mitarbeiter
eine bestimmte Rolle zuzuordnen, zum Be-
spiel als Einkauf, Vertrieb oder Logistik. Ver-
kntipft mit dieser Rolle werden ihm dann die
Aufgaben, Informationen und Links sichtbar
gemacht, die er im téglichen Arbeitsalltag
benotigt.“ Fiir Déhrmann, der gevis ERP | NAV
von Tagungen der GWS kannte, war diese
Aussage Bestdtigung seines eigenen Ein-
drucks: ,Wir wiren damit in der Lage, unsere
Abléaufe noch straffer und stringenter zu ge-
stalten und echte Mehrwerte in das Unter-
nehmen zu bringen.“ Dies galt erst recht, da
das neue ERP-System auch die Schnittstelle
zum gewiinschten Dokumenten-Management-
System s.dok/s.scan enthielt, die EDI-Anbin-
dung zum E/D/E optimierte und die Chance
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bietet, von iiberall aus und zu jeder Zeit auf
Daten zuzugreifen. Der spétere Betrieb der
Losung in der Cloud war dariiber hinaus
moglich. Dass die Dateniibernahme auf-
grund der Systemgleichheit einfacher gehen
wiirde und man den GWS-Support bereits
gut kannte, sprach zudem fiir die Migration.
2018 ging der Auftrag an die GWS.

Erhebliche Kostenreduktion durch
Remote-Consulting

Die Umstellung auf das neue ERP-System ist
von der GWS durch das sogenannte Remote-
Consulting durchgefithrt worden. Konkret
hieff das: Die Berater der GWS waren fiir
Schulungen und Vorbereitungen nicht regel-
maflig in Stuhr, sondern alle Termine wur-
den per Online-Meetings oder Telefon ab-
gewickelt. Der tberwiegende Teil der
Projektaufgaben zur Vorbereitung der Um-
stellung wurde in Eigenleistung durch lokale
Mitarbeiter durchgefithrt. Es gab bei dem
Befestigungsteile-Spezialisten zwar keine
eigene IT-Abteilung, doch viel Wissen und
Erfahrung mit ERP-Systemen. Der geschifts-
filhrende Gesellschafter kannte sich gut in
gevis Classic aus, Janine Lorenzen sowohl in
gevis Classic als auch mit gevis ERP | NAV.
Beiden wurde mit Hilfe von E-Learning
Tools und einer online Testdatenbank ge-
zeigt, welche Schritte fiir das Customizing
der neuen Losung notwendig sind, alles ohne
einen GWS-Berater vor Ort. Fragen konnten

per Telefon oder Skype geklart werden.

Projektumsetzung durch eigene Mit-
arbeiter

Der Geschiftsleitung war klar: Die Projekt-
umsetzung durch eigene Mitarbeiter konnte
markante Folgen fiir den Arbeitsablauf und
die Aufgabenverteilung haben und potenziell
zu Schwierigkeiten fithren. Wenn sich Déhr-
mann und Lorenzen auf die Software-
Migration konzentrierten, miissten sie zu-
sitzlich zum Tagesgeschift ein grofleres
Arbeitspensum bewiltigen oder ihre iibli-
chen Aufgaben von anderen Mitarbeitern
iibernommen werden. Auf der anderen Seite
bot das Remote-Consulting durch die GWS
aber echte Vorteile fiir den 20 Mitarbeiter
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zdhlenden Betrieb: Bei dieser Umstellung
fielen weniger Kosten und Reisetdtigkeiten
an, Ressourcen wurden deutlich geschont.
Die Vorteile fiir Weller gingen aber noch wei-
ter: durch das ,learning by doing“ wéhrend
der inhouse-Vorbereitung der Umstellung
ergab sich ein deutlich umfangreicheres
Wissen und man konnte das Projekt exakt
nach den eigenen Méglichkeiten steuern und
einrichten. Jede getroffene Einstellung blieb
erhalten und war am Ende die Grundlage fiir
das eigentliche ,,go live“ Ein paar Wochen
nach der Vorstellung der Idee war man sich
in Stuhr einig: Die GWS wiirde den Online-
Zugang zu einem umfangreichen E-Learning-
Bereich inklusive Tutorials, Videos und
sonstigen Hilfsmitteln ermdoglichen und die
besprochene Testdatenbank einrichten, die
eigentliche Projektarbeit jedoch bei Weller
direkt erfolgen. Als Projektleiter wurden
Thomas Doéhrmann und Janine Lorenzen
benannt.

40 Prozent weniger Umstellungs-
kosten

Wenige Monate nach der Inbetriebnahme
des neuen ERP-Systems ist man in Stuhr sehr
zufrieden, die Entscheidung zugunsten der
eigenen Projektarbeit getroffen zu haben.
Am Tag der Umstellung lief alles reibungslos,
die finanziellen Aufwinde fiir die Software-
Einfithrung reduzierten sich, wie erwartet,

um gut 40 Prozent und im Unternehmen ist

enormes Wissen vorhanden, was Funktionen
und Optionen betrifft. Besonders stolz ist
man auf die Geschwindigkeit und die Effi-
zienz, mit der die Umstellung gegliickt ist.
Lorenzen: “Nachdem wir uns einige Wochen
lang mit dem E-Learning beschaftigt hatten,
zeigte sich, dass wir im Grunde das meiste
schon wussten und nicht mehr theoretisch,
sondern praktisch in der Testdatenbank
unsere Erfahrungen sammeln konnten.“
Dieses Vorgehen bezog sich besonders auf
die Einstellung der einzelnen Masken sowie
die Administration des Rollencenter. Die so
in der Testdatenbank vorbereiteten Einstel-
lungen wurden dann zum Echtstart im Rah-
men der Dateniibernahme automatisch in
die neue Produktivumgebung tibernommen.
Lorenzen: ,,Bei der Umsetzung haben wir
uns immer mit dem festen Projektansprech-
partner bei der GWS ausgetauscht.“ Das Vor-
gehen, das hierbei angewandt wurde, war fest
geregelt. Lorenzen und Déhrmann vergaben
Aufgaben an die einzelnen Mitarbeiter, sam-
melten danach die gemachten Erfahrungen
und Einstellungen ein und tibermittelten die-
se dem Berater in Miinster. Auf Basis einer
guten Datenverbindung und dem beidseiti-
gen Zugriff auf die Testdatenbank wurden
die offenen Punkte dann besprochen und die
Einstellungen in der Testdatenbank fixiert.
Dohrmann: ,,Wir wissen heute, dass wir die
richtige Entscheidung getroffen haben und
sind der GWS fiir den Vorschlag sehr dank-
bar.*
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GWS Gesellschaft fir
Warenwirtschafts-Systeme mbH

Highlights

o Seit mehr als 25 Jahren gehort die
GWS Unternehmensgruppe zu den
Key-Playern im Bereich ERP &
CRM-Branchenl6sungen fiir verbund-
orientierte Handels- & Dienstleis-
tungsunternehmen, mit der Cloud als
Schliisseltechnologie.

o Die GWS Unternehmensgruppe setzt
sich aus der GWS Gesellschaft fiir
Warenwirtschafts-Systeme mbH, den
Tochterunternehmen SANGROSS
GMBH & Co. KG und DIACOM
Systemhaus GmbH sowie der
Mehrheitsbeteiligung faveo GmbH
zusammen.

« Uber 1.300 Kunden setzen auf die
IT-Losungen der GWS - Tendenz
weiter wachsend.

o Aktuell arbeiten weit tiber 480
engagierte und qualifizierte Mitarbei-
terinnen und Mitarbeiter an den
Standorten Miinster, Miinchen,
Niirnberg, Leonberg, Isernhagen und
Essen fiir die Gruppe.

o Seit der Griindung gibt es bestandige
und solide Wirtschaftszahlen.

Kontakt

GWS Gesellschaft fiir
Warenwirtschafts-Systeme mbH
Willy-Brandt-Weg 1

48155 Miinster

Tel.: +49 251 7000-02

Fax: +49 251 7000-3844
info@gws.ms

www.erpsystem.de / www.gws.ms
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Firmenprofil

Die Miinsteraner GWS Unternehmensgruppe
ist einer der fithrenden Anbieter von IT-
Losungen fiir verbundorientierte Handels- &
Dienstleistungsunternehmen in Deutschland
und dem deutschsprachigen Europa. Als
profunder Kenner der digitalen Transforma-
tion mit der Cloud als Schliisseltechnologie
unterstiitzt der Dienstleister seine Kunden
gezielt bei der Verbesserung der Wettbewerbs-
fahigkeit, nachhaltiger Effizienzsteigerung,
Kostenreduktion sowie Wachstum im Rahmen
einer zukunftsorientierten Digitalisierungs-
strategie. Durch den Einsatz innovativer ERP
& CRM-Branchenlésungen auf Basis der
markfithrenden Plattformen von Microsoft
Dynamics 365 optimiert die GWS Vertrieb
und Marketing sowie die gesamte Lieferkette.
Auch die Minimierung finanzieller Risiken
und die Erfiillung gesetzlicher Anforderungen
werden optimal unterstiitzt.

Produkte & Services

Die Kernprodukte der GWS sind gevis ERP | BC
und gevis 365 | Enterprise, speziell fiir den
Handel entwickelte ERP-Systeme. Sie setzen
auf Microsoft Dynamics 365 Business Central
bzw. Microsoft Dynamics 365 Finance &
Supply Chain Management — ehemals AX - auf
und konzentrieren sich auf die Bereiche Ein-
kauf, Vertrieb & Marketing, Lagerhaltung &
Logistik sowie Finanzbuchhaltung und Con-
trolling. Im Portfolio finden sich zudem viel-
faltige Internet-Branchenportale und -Shops
sowie Partnerprogramme, zu denen besonders
die Bereiche Lagerverwaltung, Dokumenten-
management, Business Intelligence und CRM

zdhlen. Umfassende
Beratungsleistungen
und Schulungen run-
den das Angebot ab.

Enge Partner-
schaft mit
Microsoft

Die GWS Unterneh-
mensgruppe  lebt
eine enge und lang-
jahrige Partnerschaft
mit Microsoft. Diese schliefit die Zusam-
menarbeit im Vertrieb, in der Produktent-
wicklung sowie der Aus- und Weiterbildung,
aber auch die Nutzung langfristiger Microsoft-
Strategien ein. Wie erfolgreich diese Zusam-
menarbeit ist, belegen eine Vielzahl an Aus-
zeichnungen und Signets. Dazu geh6ren
hochste Gold-Bewertungen, die ein Unter-
nehmen innerhalb des Partnerprogramms
von Microsoft erreichen kann oder die Aus-
zeichnung zum Finalisten fiir den MICRO-
SOFT PARTNER OF THE YEAR 2020.

Referenzen

Zu den mehr als 1.300 Kunden der GWS
Unternehmensgruppe zdhlen Unternehmen
aus dem Baustoff-, Stahl-, Sanitér-, Malergrof3-,
Fahrzeugteile-, Technischen Handel sowie
Lebensmittel-Grof8handel.
finden sich zudem IT-Leistungen fiir Ein-
Verbundgruppen,
Zentralregulierer, Sport und Event-Unter-

Im Portfolio
kaufskooperationen,

nehmen sowie Hotelketten. Raiffeisenwaren-
genossenschaften, bei denen eine Markt-
durchdringung von mehr als 90 Prozent
vorhanden ist, stellen eine weitere wichtige
Klientel dar. Unternehmen, die von der GWS
Unternehmensgruppe betreut werden, sind
unter anderem AGRAVIS Raiffeisen AG,
BAKO Zentrale eG, Ebicko, Fritz Frieling
KG, G. Elsinghorst Stahl und Technik
GmbH, Hilton International, K+K Klaas &
Kock B.V. & Co. KG, PENTAGAST eG,
Fassbender-Tenten GmbH & Co. KG, Bayer
04, Soennecken eG, Wilhelm Lochterfeld
GmbH und Zentraleinkauf Baubedarf
GmbH & Co. KG (ZEB).
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Bereit fir ein ERP ohne Grenzen?
flexibel, quelloffen, vollstandig
Integriert, erweiterbar...

Industrial
Application
Software

ds

i Bildquelle: 1AS GmbHﬁRaw’!eih_

Die Industrial Application Software ist ein
international tatiger Hersteller im Bereich
betriebswirtschaftlicher Gesamtlosungen. 30
Jahre Erfahrung in der Software-Entwicklung
sowie Konzeption, Umsetzung und Beglei-
tung von komplexen ERP-Projekten in unter-
schiedlichen Branchen, machen die Unter-
nehmensgruppe zu einem Technologiefithrer
unter den ERP Anbietern fiir die mittelstan-
dische Industrie. Aktuell wird die Software
von 30.000 Anwendern in 30 Landern und
15 Sprachen genutzt.

Produkt und Service

Die einzigartige Technologie, Architektur
und Entwicklungsumgebung unterscheiden
caniasERP von anderen ERP-Lésungen am
Markt. Denn die Software kann entsprechend
dem Kundenbedarf als individualisierbares
Standard-ERP oder als Entwicklungsplatt-
form angeboten werden. Durch die eigenent-
wickelte Programmiersprache TROIA erhalt
der Kunde einen direkten und uneinge-
schrankten Zugriff auf den Source-Code der
Applikation und kann selbst Anderungen
vornehmen. Diese Moglichkeit zur eigen-
stindigen Anpassung an unternehmens-
spezifische Anforderungen, bietet eine sehr
hohe Flexibilitit und nachhaltige Effizienz-
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vorteile. Somit erhélt das Anwenderunter-
nehmen eine vollstindig integrierte, indivi-
duelle und dennoch erschwingliche Lésung.
Das modular aufgebaute System caniasERP
ist bekannt fiir seine hohe Integrations-
philosophie. Denn neben den klassischen
ERP-Komponenten sind viele zusitzliche
Funktionsbereiche - die haufig sonst mithilfe
eigenstindiger, tiber Schnittstellen verbun-
dener Softwareprodukte abgedeckt werden
- nahtlos in die Komplettlosung caniasERP
integriert. Ihr Portfolio vereint {iber 40
Module und geht in ihrem Funktionsumfang
weit iiber die klassischen ERP-Funktionen
hinaus.

Leistungsmerkmale und Nutzen

« Plattformunabhingigkeit: Investitions-
sicherheit durch Unterstiitzung aller
gingigen Datenbanken und Betriebssysteme
(auch Linux und MySQL)

» Webfihigkeit: Flexibilitit durch ortsun-
abhingigen Zugriff auf die Applikation

« Offene Systemarchitektur: leichte
Einbindung von Fremdsystemen

o Mehrmandanten- und Mehrsprachen-
fahigkeit: leichte Einbindung von
verbundenen Unternehmen
(auch im Ausland)

« Objektorientierte Entwicklungsumgebung
und Zugriff auf den Source-Code der
Applikation: Individualitit durch grofien
Gestaltungsfreiraum, Schnelligkeit bei
Anpassungen, ,,mitwachsendes® System
(Ergdnzung zusitzlicher Anforderungen
und Module im Zeitverlauf), Erhalt der
Releasefihigkeit

« Vollstandige Integration, umfassende
Vernetzung von Modulen, hohe Transpa-
renz und Datenkonsistenz, bessere
Reaktionsfihigkeit auf aktuelle Entwick-
lungen, keine Schnittstellen, reduzierte
IT-Kosten

Kontakt

Industrial Application Software GmbH

Kriegsstrasse 100
76133 Karlsruhe

Tel.: +49 721 96416 0
vertrieb@caniaserp.de

www.caniaserp.de
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,Die hatten verstanden, was wir wollten*

Unternehmensspezifische Prozesse bieten
ERP-Systeme meist erst nach Anpassungen.
Mit dem richtigen System lassen sich aber
sogar komplett neue Produkte ohne teure
Unterstiitzung durch den Software-Anbieter
relativ einfach abbilden.

Von Volker Vorburg

Die Wuppertaler HUEHOCO-Gruppe ist ein
Global Player fiir die Veredelung von Metall-
produkten. Mit tiber 1.000 Mitarbeitern und
Mitarbeiterinnen an 14 Fertigungsstandor-
ten in Deutschland, Frankreich, Kanada,
USA, Brasilien, Mexiko und China beliefert
man von dort 40 Lander und tber 30 Bran-
chen. Vertretungen gibt es unter anderem in
Hongkong und Stidkorea. Durch die Vernet-
zung aller Unternehmen bietet die familien-
gefithrte Unternehmensgruppe branchen-
iibergreifende Systemlosungen fiir veredelte
Metallbander. Grofiter Abnehmer ist die
Automobilindustrie, wobei nicht die OEMs
direkt beliefert werden, sondern deren Zulie-
ferer, die dann wiederum die OEMs mit ihren
Produkten beliefern. Weitere Kunden sind
Elektronikfirmen und die Nahrungsmittel-
industrie.

Bis zum Jahr 2007 gab es bei HUEHOCO le-

diglich eine rein kaufméannische Software,
die etwa einen Lieferschein oder eine Rech-

60

nung erzeugen konnte. Trotz Ausbau konnte

das Programm die Anforderungen, die man
an moderne Unternehmen stellt, nicht mehr
erfiillen. Es war kaum moglich, die Daten in
einen Gesamtzusammenhang zu bringen,
also sich etwa mit den Themen Preisen und
Disposition zu beschiftigen oder voraus-
schauende Planungen durchzufiihren. In
einem Auswahlprozess wollte man darum
herauszufinden, welche Anbieter mit einem
geeigneten Software-Produkt es iiberhaupt
gab. Die grofien Anbieter wie SAP hatte man
grundsdtzlich ausgeschlossen, weil sich
deren Systeme relativ starr prasentierten und
man eher die eigenen Prozesse an das ERP-
System angleichen musste als umgekehrt.

Die Wahl fiel rasch auf die ERP-Losung
caniasERP des Karlsruher Softwarehauses
GmbH
(TAS). Das System iiberzeugte bei der Présen-

Industrial Application Software
tation aufler durch seine Flexibilitdt direkt
mit einem Testsystem, sodass IT-Leiter Klaus
Peter Schonfeld sicher war: ,,Die hatten ver-
standen, was wir wollten.“ Zunéchst pro-
grammierten die Berater des IAS-Projekt-
teams die meisten Anpassungen und
tibergaben sie der IT-Abteilung zum Testen,
damit kleine Fehler beseitigt werden konn-
ten. So entstand gleich so etwas wie eine
Individualprogrammierung. Aber schnell

konnte sich Schonfeld selbst intensiver mit
der Programmierung beschiftigen und eigen-
stindige Losungen entwickeln. Denn das
Highlight von caniasERP ist fiir den IT-Profi
der Zugrift auf den kompletten Source Code
und die Entwicklungsumgebung mit der
Programmiersprache TROIA, die von IAS
mitgeliefert werden. ,Wir konnen alles ab-
decken, von der FiBu iiber die Anlagenbuch-
haltung bis zur Konzernkonsolidierung er-
ledigen wir alles in caniasERP, so Schonfeld.

»Man kann mit logischem und mathemati-
schem Verstidndnis alles selbst programmie-
ren. Die Anpassungen, die wir bis jetzt schon
programmiert haben, hitten wir mit keiner
anderen Software realisieren konnen', weif3
Schonfeld und resiimiert: ,,caniasERP ist
wirklich eine tolle ERP-Losung. Wenn sie
mal in unsere Transaktionsliste schauen,
stellen sie fest, dass die Anzahl der Neuent-
wicklungen inzwischen grofer ist, als die der
Standardfunktionalitédten. Es ist ein absolutes
Highlight fiir uns, dass wir tiber den ge-
samten Source Code inklusive der Priiftabellen-
werte, die hinterlegt sind, verfiigen. Und das
tollste daran ist: Ich habe noch keine Grenzen
entdeckt, die sich nicht mit eigenen Mitteln

iiberwinden lieflen.“
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Anpassungen leicht gemacht

Industrial
Application
Software

D, ff

Auch im Zeitalter der Digitalisierung und
Kiinstlichen Intelligenz behilt ein geeignetes
ERP-System seine zentrale Bedeutung. Marco
Volk, Head of Marketing International beim
Karlsruher ERP-Anbieter Industrial Appli-
cation Software GmbH (IAS), weifl, worauf
es ankommt.

Herr Volk, verdndern Digitale
Transformation und Kiinstliche
Intelligenz die IAS-Software?

Nein. Ein ERP-System soll die Unternehmens-
logik abbilden und unternehmensrelevante
Informationen sammeln und verarbeiten.
Das Erfassen, Analysieren und Aufbereiten
erfolgt heute wegen der immensen Datenflut
immer 6fter in der Cloud, die ERP-Software
nutzt dann die Ergebnisse fiir eine optimale
Unternehmenssteuerung, wobei KI-Technolo-
gien immer wichtiger werden.

Gibt es schon solche Technologien
in lhrer ERP-Software?

Als Basis zur kiinftigen Nutzung von Algo-
rithmen haben wir eine Datenbank fiir unser
ERP-System caniasERP entwickelt, die durch
In-Memory-Computing duflerst schnelle
Prozesse zuldsst. Damit ldsst sich etwa die
vorausschauende Wartung von Anlagen rea-
lisieren: Algorithmen ermitteln den nachsten

Wartungstermin, sodass sich ungeplante
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MARCO VOLK
ALTER: 27 JAHRE
DERZEITIGE POSITION:

HEAD OF MARKETING
INTERNATIONAL

Standzeiten vermeiden lassen. Und es gibt
jetzt einen auf ARM-Prozessoren basieren-
den Mini-Server, der direkt an Maschinen
oder Anlagen installiert wird. Er ist mit ver-
schiedenen Sensoren bestiickt und ldsst sich
direkt an ERP-Module wie Produktionspla-
nung oder Materialwirtschaft andocken. Man
kann ihn auch mit unserem Modul ,,Mainte-
nance“ verkniipfen, das die Maschinenwartung
zu festgelegten Zeiten oder als geplante
Produktionszyklen abbildet.

Welche Bedeutung hat die Cloud
filr caniasERP?

caniasERP gibt es bereits seit lingerem als
Cloud-Variante. Allerdings besteht kaum eine
Nachfrage danach. Sobald Kunden an einer
Stelle individuelle Anpassungen vornehmen
mochten, ist der Eigenbetrieb des ERP-Systems
in einer On-Premises- oder Private-Cloud-
Umgebung auch sinnvoller. Wir wollen den
Anwendern die Moglichkeit geben, selbst das
ERP-System unkompliziert, dynamisch und
flexibel an die eigenen Abldufe anpassen zu
konnen.

Das funktioniert mit unterschiedlichen Soft-
ware-Schichten. Es gibt eine Standardschicht,
in der wir unsere eigenen Entwicklungen
vornehmen und in einer weiteren Schicht kén-
nen die User mit relativ wenigen IT-Kenntnissen
eigene Programmierungen durchfithren. Die

WERDEGANG:

ERSTE AUSBILDUNG ZUM KAUFMANN IM
GROSS- UND AUSSENHANDEL. NACH
ERFOLGREICHEM ABSCHLUSS FOLGTE EINE
AUSBILDUNG ZUM MEDIENGESTALTER
DIGITAL UND PRINT AN DER GEFRAGTEN
JOHANNES-GUTENBERG-SCHULE IN
STUTTGART. SEIT 2014 BEI DER
INDUSTRIAL APPLICATION SOFTWARE
GMBH IN KARLSRUHE.

2014 — 2018 MARKETING RESPONSIBLE
UND MEDIA DESIGNER INTERNATIONAL.
2018 BIS HEUTE; HEAD OF MARKETING
INTERNATIONAL FUR DIE 11 STANDORTE
DER IAS GRUPPE.

Entwicklungsumgebung mit unserer eigenen
Programmiersprache TROIA ist leicht zu
lernen und fithrt rasch zu ersten Ergebnis-
sen. Auferdem erhilt jeder Kunde die gesamte
Datenstruktur und den Quellcode des ERP-
Systems, sodass er in der Lage ist, eigenstin-
dige Anpassungen vorzunehmen.

Binden Sie auch externe Programme
wie CRM- oder DMS-Systeme an?

ERP-Standards sollen heute erheblich mehr
Prozesse abdecken, als vor zehn Jahren. Nicht
alle Funktionen gehoren jedoch unbedingt in
ein ERP-System, da es oft hoch spezialisierte
Subsysteme gibt, die sich einfach andocken
lassen. Vielen Kunden reichen unsere Stan-
dardfunktionalititen aus. Aber natiirlich gibt
es welche, die CRM-Systeme wie Salesforce
anbinden. Das funktioniert vom On-Premises-
ERP ins Cloud-CRM und umgekehrt. Fiir die
Einrichtung hybrider Systeme sind also alle
Moglichkeiten gegeben. Heute finden vor
allem individuell gestaltbare ERP-Programme
Beachtung. Thre Flexibilitit behindert keine
bestehenden Prozesse und sie konnen eher
mit steigenden Anspriichen mitwachsen und
neue Anforderungen integrieren. Zudem
ermoglichen sie, sich durch starkere Indi-
vidualitit von Mitbewerbern zu unter-
scheiden. Und da ist caniasERP nun einmal
Erste Wahl.
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|IFS Deutschland GmbH & Co KG

Highlights

o maximale unternehmerische Agilitat

o einfache Usability

o schlankes System durch individuell
wiéhlbare Komponenten

o einfache Konfiguration und geringer
Anpassungsaufwand durch innovative
Schichtenarchitektur

o leichte Erweiter- und Aktualisier-
barkeit

o zuverldssiger Support und
umfassende Betreuung

o Maximum an Skalierbarkeit und
Flexibilitat

« langfristige Investitionssicherheit

Referenzen

Auma, Avanco, Dopag, Doppelmayr/Garaventa
Group, Diirr Dental, Eickhoff, Hama, Huber
SE, K2, Kendrion, Kyocera, LPKF, Marabu,
maxon motor, Nova Werke und V6lkl Sports

Kontakt

IFS Deutschland GmbH & Co. KG
Am Weichselgarten 16
91058 Erlangen E

[=]

Tel.: +49 9131 77 34-0
Web: www.ifs.com/de
E-Mail: a.obermeyer@ifs.com
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Firmenprofil

IFS entwickelt und liefert weltweit Business
Software fiir Unternehmen, die Giiter produ-
zieren und vertreiben, Anlagen bauen und
unterhalten sowie Dienstleistungen erbringen.
Die Branchenexpertise der Mitarbeiter und das
erklirte Ziel, jedem einzelnen Kunden einen
echten Mehrwert zu verschaffen, machen IFS
zu einem der anerkannt fithrenden und meist
empfohlenen Anbieter auf ihrem Gebiet. Rund
4.000 Mitarbeiter und ein stetig wachsendes
Partnernetzwerk unterstiitzen weltweit mehr
als 10.000 Kunden dabei, neue Wege zu gehen
und klare Wettbewerbsvorteile zu erzielen.

Produkte & Services

Die umfassenden IFS Losungen fiir Enterprise
Resource Planning (ERP), Enterprise Asset
Management (EAM) und Field Service
Management (FSM) sind bekannt fiir ihre
Anwenderfreundlichkeit, das modulare Design,
die hohe Flexibilitit sowie die einfache Imple-
mentierung. Die weltweit verfiigbaren Lo-
sungen unterstiitzen Unternehmen dabei,
vorausschauend die technologischen wie 6ko-
nomischen Herausforderungen der Digitalen
Transformation anzugehen und zu iiberwinden
sowie schnell auf sich dnderte Marktbedin-
gungen zu reagieren. Analysten (wie Gartner
und IDC) und Kunden sind sich seit Jahren
einig: IFS bietet die anwenderfreundlichsten,
flexibelsten und besten Losungen fiir global
agierende Unternehmen.

Die ERP-Losung IFS Applications™ bietet
leistungsstarke Tools fiir all Thre Geschéfts-
bereiche und erfillt die komplexen Anforde-
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rungen an Projektmanagement, Konstruktion,
Produktdatenmanagement, Fertigung, Ver-
trieb und Service in einer hochintegrierten
Umgebung. Sie zeichnet sich durch zahlreiche
funktionale Branchenerweiterungen, eine in-
tuitive Anwenderoberfliche und einem ein-
zigartigen Uberblick iiber alle unternehmens-
weiten Aktivitdten aus. Die modernen Lobbies
sowie vielfiltige Interaktionsmoglichkeiten
tragen dartiber hinaus zu einer héheren Pro-
duktivitdit und einer schnelleren Entschei-
dungsfindung bei.

IFS Applications bietet IThrem Unternehmen
hochstmaogliche Flexibilitét: Die modulare Sys-
temarchitektur ermoglicht eine kundenspezifi-
sche Implementierung und kann bei Bedarf
einfach an sich 4ndernde Anforderungen an-
gepasst und erginzt werden. Individuelle Mo-
difikationen lassen sich so durch Konfiguration
statt durch Programmierung realisieren. Der
,Evergreen’-Modus stellt zudem sicher, dass die
Losung immer auf dem aktuellsten Stand ist.
Auch Digitalisierung und IoT-Initiativen kén-
nen u. a. mit dem IFS IoT Business Connector
mit wenig Aufwand umgesetzt und mit gerin-
gem Risiko realisiert werden. Zudem ldsst IFS
Thnen die Wahl - beim Betriebsmodell (Cloud,
als Cloud Services oder On-Premise), bei der
Lizenzierung (Perpetual oder Saas) und bei der
Implementierung (direkt oder tiber Partner).

Die unfassenden Trainings- und Supportkon-
zepte stellen wihrend des gesamten Lebens-
zyklus sicher, dass Sie stets das Optimum aus
der Losung und somit Threr Investition er-
halten. Dafiir bieten weltweit die Support-
Zentren maf3geschneiderte Support-Angebote
bis hin zur 24x7 Betreuung.
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lhr ERP-System sollte zu
lhrem Unternehmen passen -
nicht umgekehrt!




B NTT DATA Business Solutions

itelligernceé

itelligence AG

Firmenprofil

Wir sind ein Unternehmen der NTT DATA
Gruppe. Mit SAP-Loésungen - unserem
Schwerpunkt - schaffen wir echten Mehr-
wert fir unsere Kunden. Als Partner helfen
wir Unternehmen wie Threm dabei, sich zu
wandeln, zu wachsen und noch erfolgreicher
zu werden. Und gelingt uns das? Tatsachlich
haben wir seit der Unternehmensgriindung
vor iiber 30 Jahren tausende von Unterneh-
men dabei unterstiitzt, sich zu wandeln und
erfolgreicher zu werden. Dafiir sind unsere
10.000 SAP-Experten in 26 Landern iberall
dort, wo unsere Kunden sie brauchen.

Produkte und Services

Fiir Entscheider mittelstaindischer Unter-
nehmen ist es wichtig, dass sich eine neue
Businesssoftware schnell, zuverldssig und
nachhaltig implementieren ldsst.

Branchenlésungen

Zu diesem Zweck bietet itelligence Branchen-
pakete als bewahrte Prozesslosungen fiir Ma-
schinen- und Anlagebau, High-Tech- und
Elektronik, Dienstleistungsunternehmen, Me-
tall- und Kunststoffverarbeiter, Automobil-
Zulieferer, Metall-, Holz-, Mébel-, Chemieund
Pharma-, Nahrungsmittel- und Gebrauchs-
giiterindustrie sowie fiir den Fach- und Grof3-
handel. Die Losungen enthalten alle betriebs-
wirtschaftlichen Kernfunktionen in einem
integrierten ERP-System. Wir beraten unsere
Kunden prozessual. Zusitzliches Change
Management sorgt fiir eine reibungslose
Umsetzung und eine hohe User- Akzeptanz.

SAP S/4HANA

Grundlage des smarten Unternehmens von
morgen ist SAP S/4HANA, das neue, skalierbare
ERP-System von SAP fiir das digitale Zeitalter.
Es wurde auf Basis der In-Memory-Datenbank
SAP HANA entwickelt und ist auf die Verarbei-
tung von Big Data ausgerichtet. Geschiftspro-
zesse werden schlanker und schneller, ohne
dabei auf Stabilitit verzichten zu miissen. In ei-
ner zentralisierten Plattform lassen sich kom-
plexe Anfragen verarbeiten, beispielsweise das
Kundenverhalten analysieren und Markt-
trends lange im Voraus identifizieren. Als Inno-
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vationstreiber hat itelligence bereits zahlreiche
SAP S/4HANAProjekte zum Erfolg gefiihrt.

SAP S/4HANA Cloud

Wichst Thr Unternehmen demnichst von 100
auf 1.000 Mitarbeiter oder méchten Sie einen
Teil des Unternehmens mit der Haupt-
geschiftsstelle zusammenfithren? Mit der
S/4HANA Cloud reduzieren Sie Thre operati-
ven Aufwénde und Kosten durch zunehmende
Automation von tiglich wiederkehrenden
Prozessen. Sie ermoglicht Echtzeit-Kostencon-
trolling durch Integration von Finanzbuchhal-
tung und Logistik und bietet somit eine fun-
dierte Entscheidungsgrundlage. Sie kennen die
Auslastung Ihres Teams und kénnen neue Pro-
jekte basierend auf den Fahigkeiten Threr Mit-
arbeiter gezielt besetzen. Durch die zentrale
und integrierte Riickmeldung von projektbe-
zogenen Zeiten und Reisekosten stellen Sie
Ihre Dienstleistung schneller Thren Kunden in
Rechnung und erhalten somit schneller Thr
Geld. Die Integration ermdglicht zeitgleich die
leistungsbezogene Entgeltabrechnung Ihrer Mit-
arbeiter. Sie erhalten einen Echtzeiteinblick in
die Profitabilitit Ihrer Projekte und steuern an-
hand ihrer KPIs. Mit einer standardisierten
Einfiihrungsmethodik unterstiitzt Sie itelligence
als erfahrener internationaler Implementie-
rungspartner mit ausgepriagten Kenntnissen
im Bereich der SAP-Cloud-Lésungen.

Digitale Transformation

Wir bei itelligence sind fest davon iiberzeugt,
dass Digitalisierung nie Selbstzweck sein darf -
aber alternativlos ist, um nachhaltig erfolgreich
zu bleiben. So konnten wir z.B. einige Kunden
durch den zielgerichteten Einsatz von Digitalen
Assistenten oder Robot Process Automation in
der Automation von Geschaftsprozessen unter-
stiitzen und erhebliche Kostenvorteile realisie-
ren. Nach Schema F gelingt die Digitale Trans-
formation allerdings nie, sondern nur im engen,
partnerschaftlichen Austausch mit unseren
Kunden. Dabei ist es unser Anspruch, neben
der Bereitstellung des ERP-Systems die Innova-
tionen unserer Kunden durch den Einsatz und
die richtige Kombination neuester Technolo-
gien zu ermdglichen — um so, gemeinsam mit
Thnen, Neues zu schaffen. Beispiele, dass uns
dies schon viele Male gelungen ist, finden Sie
hier: https://itel.li/enablinginnovations

Referenzen (Auswahl)

Armacell, Bernhard Krone Holding, Biihler
Motor, Camina & Schmid Feuerdesign und
Technik GmbH & Co. KG, Canyon Bicycles,
DENIOS, Friesland-Campina, HANNA-Fein-
kost, Hochland, Leitheit, UDG, Vitakraft pet
care, Vitrulan, Winterhalter Gastronom,
WITTENSTEIN, WM SE.

Partner

Adobe, Amazon Web Services (AWS), ap-solut,
CITRIX, DSC Software, Fujitsu-Siemens, GIB,
Harting, HP, IBM, IQC, LeanIX, Microsoft,
Natuvion, NTT DATA Gruppe mit einem
Netzwerk von mehr als 15.000 SAP-Experten
und -Beratern, OpenText, Optimal Systems,
SAP, Seal Systems, Signavio, Top-Flow,
Ubisense, UiPath, Uniserv, web-netz, WSW.

Kontakt

itelligence AG
Konigsbreede 1
33605 Bielefeld

Tel.: 49 (0) 800/4 80 80 07
E-Mail: anfrage@itelligence.de
Internet: www.itelligencegroup.com

SAPZ

latinum
Partner

SADS
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jKarat GmbH

| i KARAT

INDUSTRY SOLUTIONS

Firmenprofil

Die Beherrschung von neuen technologi-
schen Verfahren, die Machbarkeit und
Umsetzbarkeit von neuen Produkten ist
fir den produzierenden Mittelstand am
Standort Deutschland ein essentieller
Bestandteil der Unternehmenskultur. Dabei
ist die Digitalisierung als Treiber fiir Ratio-
nalisierung und Produktivititssteigerung
auch im Mittelstand angekommen.

Als zentraler Bestandteil dieser Strategie
unterstiitzt JRARAT als vollintegriertes ERP
System die einzelnen Schritte in der Digita-
lisierung durch flexibel einsetzbare Module,
basierend auf einer zukunftsfihigen, brow-
serbasierten Architektur des ERP Gesamt-
systems. Wir verstehen uns als Inkubator
fir die Umsetzung der jeweils aktuellen IT
Technologien.

Mit einer modernen IT-Architektur, voll-
integrierten Schnittstellen und einem voll-
staindigen Funktionsumfang kann der
Kunde darauf vertrauen, dass jKARAT
stets dem aktuellen Stand der Technik ent-
spricht. Releasewechsel oder die stindige
Anpassung von Schnittstellen gehéren
durch die kontinuierliche Updatefédhigkeit
von jKARAT der Vergangenheit an.

Mit dem integrierten Communication Hub
vereinfacht sich sowohl die Kommunikation
zwischen Innen- und Auflendienst und
sichert gleichzeitig eine véllige Transpa-
renz zum Kunden {iber heute tibliche Ver-
fahren wie Chatbots, VoIP oder auch dem
klassischen Mailsystem.

Neben den diblichen Standardfunktionen
eines ERP Systems bietet jJKARAT u.a. auch
eine Vielzahl an integrierten MES Funktionen
an. Monteure oder Projektmitarbeiter konnen

-WIM

-ERF

Brus=r vl grue -
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ihre Daten mobil erfassen, externe und interne
Dokumente stehen allen Mitarbeitern tiber
das optionale Dokumentenmanagementsystem
zur Verfiigung. Mit in Echtzeit verfigbaren
Kennzahlen aus Fertigung, Materialwirtschaft,
Finanzbuchhaltung oder dem Controlling
lasst sich die Entwicklung aller Unternehmens-
bereiche standortiibergreifend verwalten,

analysieren und steuern.
Branchen

Der Fokus liegt auf gehobenen mittelstin-
dischen Unternehmen aus der verarbeiten-
den Industrie. Vom Einzel- bis hin zum
Grof3serienfertiger — unsere Kunden stam-
men aus den unterschiedlichsten Branchen:

o Automobilzulieferer

o Maschinen- und Anlagenbau

o Kunststoftverarbeitung

+ Werkzeug- und Formenbau

o Metallverarbeitung

« Gerite- und Komponentenbau
o Zulieferer Luftfahrtindustrie

o Gieflerei

o Elektro-Schaltanlagenbau

o Technischer Grof8handel

.Hﬁ

-Eﬂl

Highlights

jKARAT iiberzeugt seine Kunden:

o Alle Funktionalidten in einem
System,ohne Module

o Eine Version fiir alle Kunden, auf dem
neusten Stand, ohne Zusatzkosten,
ohne Neulizenzierung

« Effizienzsteigerung durch vollinteg-
rierte Funktionen wie Business
Intelligence, EDI, CRM ...

o Ausgezeichnete Leistung zum fairen
Preis

« Digitale Abbildung aller Prozesse und
Geschiftsfelder

« Lebenslange Kompatibilitit von
Sonderentwicklungen und Schnitt-
stellen

Kontakt

jKARAT GmbH
industry solutions
Jahnstrasse 1

35630 Ehringshausen

Tel.: +49 6449 9224 0
Fax: +49 6449 9224 9

info@jkarat.de
www.jkarat.de

-DMS
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O KUMA =

VISION | fooe

KUMAVISION AG

Highlights

« Praxisgerechte ERP-Branchensoftware
fir Fertigungsindustrie, Handel,
Projektdienstleister und Gesundheits-
markt auf Basis von Microsoft
Dynamics 365 Business Central

o Zahlreiche praxiserprobte Best-Practice-
Prozesse fiir Thre Branche: Schneller
Einstieg ohne umfangreiche Anpas-
sungen

« Alle Unternehmensprozesse und alle
Anwendungen auf einer einheitlichen
Technologie- und Datenplattform

o Nahtloses Zusammenspiel von ERP
und CRM, Business Analytics, DMS,
IoT, KI sowie Office

 Hohere Effizienz und maximale
Transparenz sowie Kennzahlen in
Echtzeit durch Prozesse ohne Schnitt-
stellen

« Fit fiir die digitale Transformation
durch moderne Softwarelosungen und
kompetente Beratung

Kontakt

KUMAVISION AG .
Oberfischbach 3 _E E__
88677 Markdorf .

[=]:

Telefon: +49 800 5862876

E-Mail: info@kumavision.com
Internet: www.kumavision.com
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Digitale Transformation

KUM

VISION

—

ERP. CRM. BI. CLOUD.
Nutzen Sie den KUMA-Effekt!

Automatisieren Sie Prozesse, realisieren Sie
nachhaltig  Einsparpotenziale. Reagieren Sie
schneller als der Wettbewerb auf Markt- und
Kundenanforderungen. Vernetzen Sie Maschi-
nen, Produkte und Kunden. Etablieren Sie neue
zukunftsorientierte Geschiftsmodelle. Treiben
Sie die digitale Transformation in Threm Unter-
nehmen mit einer einzigartigen, integrierten
Plattform fiir Business-Anwendungen voran.
Manche nennen das Ergebnis mehr Erfolg. Wir
nennen es den KUMA-Effekt.

Seit 1996 ist KUMAVISION der Business-
Software-Spezialist fiir mittelstandisch gepragte
Unternehmen. Von unseren innovativen ERP-
und CRM-Lésungen auf der zukunftssicheren
Basis von Microsoft Dynamics, unserem exzel-
lenten Know-how bei der Gestaltung schlan-
ker Geschiftsprozesse, der effizienten Ein-
fithrung von Softwarelosungen und unserem
nachhaltigen Betreuungskonzept profitieren
bereits iiber 1.700 Kunden mit rund 50.000
Anwendern. Aber das allein geniigt uns nicht.
Wir sind Ansprechpartner, Innovationstreiber,
Experte und Berater, wenn es um Zukunfts-
fragen Threr Unternehmenssoftware geht!

Der KUMA-Effekt fiir lhre Branche

Wir haben den Standardumfang der welt-
weit bewdhrten Softwareplattform Microsoft
Dynamics um zahlreiche Best-Practice-
Prozesse erweitert. Die daraus entstandenen
KUMAVISION-Branchenlsungen sind so-
mit perfekt auf die Bediirfnisse Ihrer Branche
zugeschnitten:

o Maschinen-, Anlagen-, Gerdtebau

o Auftrags-, Serien- und Projektfertiger
o Medizintechnik

o Elektronik-Industrie

« Groffhandel und Vermietung

o Einzel- und Filialhandel

« Ingenieur- und Konstruktionsbiiros

« Projekt- und Industriedienstleister

o Gesundheitsmarkt

Der KUMA-Effekt fiir die digitale
Transformation

Ideen in erfolgreiche Geschéfte verwandeln:

Die digitale Transformation stellt Unterehmen

vor grof3e Herausforderungen. Die Digitali-

sierungsspezialisten von KUMAVISION bera-

ten und begleiten Sie auf diesem Weg — mit

individuellen Losungskonzepten und groflem

Fachwissen.

o Dokumentenmanagement (DMS) und
Enterprise Content Management (ECM)

o Workflow-Lésungen und Business-Apps

o IoT-Integration fiir eine herstellerunab-
hingige Vernetzung

o Umsetzung neuer Geschiftsmodelle wie
Pay-per-Use oder Predictive Maintenance

o KI-Services mit Microsoft Azure, z. B. fiir
Bild-, Text- und Spracherkennung

Der KUMA-Effekt in lhrer Nahe

An zahlreichen Standorten in Deutschland,
Osterreich, der Schweiz und Italien (Beteili-
gung EOS Solutions) arbeiten iiber 750 Berater
und Technologieexperten, die vor allem exzel-
lente Branchenkenner mit ausgepragter Pro-
jekterfahrung sind. Das Resultat: schnelle
Reaktionszeiten sowie kurze Wege zu Kunden.

ERP Losungen 2021 [



KUMAVISION ERP bei Bellmer
GapCon: Durchgangigkeit dank

CAD-Integration

BELLMER

Die Bellmer GapCon GmbH hat sich
auf die Entwicklung und Herstellung
von Maschinen sowie Anlagen fiir
die Papier- und Zellstoffindustrie
spezialisiert. Von Siebpartie iiber
die Pressen- und Trockenpartie
bis hin zur Aufrollung liefert das
Technologieunternehmen Maschinen
fiir alle Prozessschritte. Intern stellt
die ERP-Branchensoftware von
KUMAVISION fiir die Fertigungsin-
dustrie auf Basis von Microsoft
Dynamics einen reibungslosen Ablauf
zwischen den Abteilungen sicher.

»Ziel der ERP-Einfithrung war es, alle Abtei-
lungen enger miteinander zu verzahnen und
dabei auch automatisierte Workflows zu etab-
lieren’, erklédrt Dieter Zinn, ERP-Projektleiter
der Bellmer GmbH. Die CAD-Schnittstelle
bildet dabei einen zentralen Bestandteil der
ERP-Branchensoftware. ,,Alle Produkte sind
Sonderanfertigungen, die wir exakt nach den
Anforderungen unserer Kunden herstellen’,
berichtet Stefan Kauertz, ERP-Koordinator
bei Bellmer GapCon. Rund 25 Konstrukteure
arbeiten an den technischen Zeichnungen der
einzelnen Bestandteile der komplexen Anla-
gen, die aus Kaufteilen in der eigenen End-
montage aufgebaut und getestet werden. Weil
die Anlagen {iber einen Zeitraum von mehre-
ren Monaten gebaut werden, wachsen die
Stiicklisten von Tag zu Tag. Die Herausforde-
rung: Der aktuelle Stand ist oft bereits am
nichsten Tag wieder iiberholt. Daher wurden
frither jeden Abend die aktuellen Stiicklisten
manuell aus der CAD-Software PROCAD ex-
portiert und am darauffolgenden Arbeitstag
an die fiir die Materialbeschaffung im Einkauf
zustandigen Mitarbeiter weitergegeben.

[0 ERP Lssungen 2021

Die in die KUMAVISION-Branchensoftware
integrierten CAD-Schnittstelle automatisierte
die Produktionssteuerung vollstindig. ,Von
der ersten Zeichnung bis zur Fertigstellung
werden mehrmals taglich Daten vom CAD an
das ERP-System iibergeben, um so Anderun-
gen abzugleichen’, berichtet Martin Biirkle,
CAD-Administrator bei Bellmer. Auch die
Ubermittlung der Bestellfreigabe erfolgt nun
automatisiert. Die Konstruktion gibt die
betreffenden  Artikel im Produktdaten-
Managementsystem frei, iiber das die Verwal-
tung der CAD-Daten erfolgt. Anschlieflend
werden die entsprechenden Artikel im ERP-
System automatisch als freigegeben gekenn-
zeichnet und an den Einkauf weitergeleitet.
»Ein Gesamtblick iiber alle Projekte ist jetzt
auf Knopfdruck moglich®, freut sich auch
Tobias Schmitz, der als ERP-Koordinator fiir
den Bereich Service die Auftragsabwicklung
genauestens verfolgt.

Von der ziigigen Bearbeitung und Freigabe der

Bestellvorschlidge profitieren auch die Mit-

arbeiter von Bellmer GapCon im zentralen

Einkauf. ,,Bei uns spielt Zeit eine entscheidende
Rolle; sagt Sascha Schroder, ERP-Koordinator
fir den Bereich Logistik. ,,Dabei muss der
Einkauf sicherstellen, dass stets alle fiir die
nichsten Produktionsschritte bendtigten
Materialien und Komponenten vorrétig sind —
aufgrund der komplexen Projekte keine leichte
Aufgabe. Hier spielt die ERP-Software von
KUMAVISION ihre Starke voll aus: Als inte-
griertes System bildet die Branchenlosung fiir
die Fertigung die kompletten Einkaufsprozesse
ab und verbindet Einkauf eng mit Konstruk-
tion, Produktion und Logistik.

Die in Produktion und Konstruktion erfassten
Arbeitszeiten werden elektronisch ins ERP-
System iibertragen und dort direkt auf die ver-
schiedenen Projekte verbucht. ,,Die umfassende
Nachkalkulation erlaubt uns eine verbesserte
Projektplanung und unterstiitzt uns bei der
Optimierung von Prozessen. Zudem kénnen
wir nun die Gemeinkosten besser in Einzel-
kosten aufschliisseln, zieht Zinn ein Fazit.
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Referenzen

Bass GmbH & Co. KG, Niederstetten
Boll & Kirch Filterbau GmbH, Kerpen
Drahtwerk Elisenthal GmbH & Co. KG,
Neuenrade

Fredy's Backwaren AG, CH-Baden
Gather Industrie GmbH, Mettmann
Meinolf Gockel GmbH & Co. KG,
Warburg

Westdeutscher Metall-Handel GmbH
(WMH), Essen

Wild Beauty AG, Seeheim-Jugenheim

Partner

Als Value Added Reseller (VAR) nutzt
MAIT die innovativsten Technologien
von marktfithrenden PLM-, ERP- und
IT-Anbietern wie Siemens, PTC, abas,
Comarch, HP und Fujitsu. Weitere
Technologiepartner: SAP, Microsoft,
Proxess, Easy Software, Open Mind,
Autodesk, Qlik, engomo, IVS Zeit +
Sicherheit, Barracuda, Sophos.

Kontakt

MAIT Germany GmbH
Berner Feld 10
D-78628 Rottweil

[=]:2 [=]
=

Tel. +49 (0)741 1752 0
Fax. +49 (0)741 1750 200

info@mait.de
www.mait.de
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Traditionelle Geschiftsmodelle verindern

sich durch Trends wie das Internet der Dinge
(IoT), die digitale Vernetzung und den
Wunsch nach mobilem Arbeiten. Dabei
kommt es verstarkt zu disruptiven Prozessen,
die zum Teil die Zukunft ganzer Unterneh-
men infrage stellen, wenn nicht vorausschau-
end gehandelt wird. Dies gilt insbesondere
fur Fertigungs- und Handelsunternehmen.
Seit {iber 30 Jahren stirkt MAIT die Innova-
tionsfahigkeit und digitale Fitness von
Unternehmen, damit diese im Wandel die
Nase vorn haben.

Firmenprofil

Die MAIT Gruppe (vormals Computer-
Komplett Gruppe) ist mit 100 Mio. EUR
Umsatz und {iber 5.200 Kunden der Partner
fir innovative digitale Losungen in der
Produktentwicklung, der Unternehmens-
steuerung und im IT-Service. Mehr als 500
MAITs (eine Wortschépfung aus ,mate’
engl. fiir Partner, ,,AI“ fiir Kiinstliche Intelli-
genz und ,IT*) realisieren an 19 Standorten
in Deutschland, Osterreich und der Schweiz
spezifische Losungen in enger Zusammen-
arbeit mit ihren Kunden. Auf Augenhohe.
Wegweisend.

Produkte und Services

Das erfahrene Unternehmen fiir ERP Software,
Product Lifecycle Management und IT stiitzt
sich auf marktfithrende Technologiepartner
wie abas, Comarch, Siemens, PTC, SAP-PLM,
HP und Fujitsu. Ziel ist, alle Wertschopfungs-
potenziale zu nutzen und daraus Wettbe-
werbsvorteile fiir die Kunden zu generieren.

Eine Kernkompetenz von MAIT sind tradi-
tionelle ERP-Systeme fiir mittelstandische
Unternehmen. Viele Kunden, mit 50 bis 2000
Mitarbeitern, vertrauen bereits auf die
flexiblen ERP-Technologien von abas und
Comarch, die MAIT plant, installiert, ein-
fithrt und betreut. Wahrend abas ERP sich
insbesondere fiir Unternehmen aus der
Einzel- oder Serienfertigung eignet, liegt der
Schwerpunkt von Comarch ERP bei Han-
delsunternehmen. Mit beiden Produktlinien
unterstiitzt MAIT die Menschen in diesen
Unternehmen, sich schnell und flexibel an
neue Marktsituationen und daraus resultie-
rende Technologieanforderungen anzupas-
sen. Die Vernetzung aller Mitarbeiter aus den
verschiedenen Unternehmensbereichen ver-
schafft den Kunden von MAIT die notwendige
Flexibilitat und Innovationsfahigkeit, sprich
die entscheidenden Wettbewerbsvorteile.
Beide ERP-Systeme eignen sich ideal fiir Un-
ternehmen, die mit einer ERP-Einfithrung
neu durchstarten mochten, sei es, indem sie
Prozesse revolutionieren, neue Geschiftsbe-
reiche erdffnen, international expandieren
wollen oder sich auf tiefgreifende Verdnde-
rungen im Markt vorbereiten. Dariiber hin-
aus stellt MAIT seinen Kunden ein modula-
res System aus On-Premise-Services- und
Cloud-Losungen fiir eine stabile zukunftsge-
richtete und flexible IT-Infrastruktur zur
Verfiigung. Von der IT-Analyse iiber die si-
chere Implementierung und den Support
iiber den Betrieb vor Ort bis hin zum Full
Outsourcing aus dem eigenen Rechenzent-
rum in Deutschland werden die Kunden
ganzheitlich betreut. Diese Flexibilitdt im
Betrieb der Losungen entweder vor Ort beim
Kunden oder im Rechenzentrum oder in
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EIN FLEXIBLES SYSTEM MIT VIELEN

INTEGRATIONEN

einem Mischbetrieb bei immer gleichblei-
benden Service-Leveln macht das Angebot
von MAIT fiir die Kunden einzigartig.

Seit iiber 30 Jahren bietet die HANSSLER
Kunststoff- und Dichtungstechnik GmbH
Ingenieurskunst und Fertigungserfahrung
»Made in Germany“ Das Unternehmen
entwickelt individuelle Loésungen vom
Einzelstiick tiber Klein- bis hin zu Grof3-
serien. Hierbei setzt HANSSLER abhingig
von Menge, Material und Einsatzgebiet auf
3D-Druck, Kunststoffzerspanung oder
Durch die
befindet sich der Betrieb permanent im

-spritzguss. Digitalisierung
Wandel und fithrte zunichst zur Optimie-
rung der Unternehmensprozesse ein neues
ERP-System ein, das die betrieblichen Vor-
gange flexibel abbildet und mitwéchst.
abas ERP entspricht genau diesen An-
forderungen, so dass die IT-Experten von
MAIT nach ausfithrlicher Analyse und
Beratung die Einfithrung {ibernehmen.
Vor kurzem hat das Unternehmen die
Digitalisierungsplattform ThingWorx erfolg-
reich eingefiihrt und kann auf neue An-
forderungen noch schneller und flexibler
reagieren. ThingWorx schafft eine Trans-
parenz der Daten iiber alle Systemgrenzen
hinweg.

DIE INTEGRATION VON PLM UND
ERP SCHAFFT MEHRWERTE

Die ERP-Software bildet alle
nehmensrelevanten Prozesse benutzer-
freundlich ab. Uber Schnittstellen sind
externe Systeme - wie das PLM-System

unter-

(Product-Lifecycle-Management) von
Windchill mit Freigabelogik von Zeich-
nungen und CAM-Programmen - voll-
stindig in die ERP-Losung integriert. Eine
CAD/PDM-Entwicklung (Produktdaten-
management) von PTC ibergibt die
Informationen direkt an die Unter-
Der Multifunktions-
container ,Hénel Lean-Lift“ und die eigene
Kalkulation von HANSSLER sind ebenfalls
HANSSLER  verkniipft sein
flexibles ERP-System mit der Digitalisierungs-

nehmenssoftware.

integriert.
plattform ThingWorx und nutzt die Vor-

teile eines liickenlosen Datenflusses. Durch
die Anpassungsfihigkeit von abas ERP

[0 ERP Lssungen 2021

konnten auch nach der Installation weitere
Systeme wie das abas DMS (Dokumenten-
managementsystem), ein CRM und das
Lagersystem mit Barcodeeinsatz problem-
los und schnell angebunden werden. Des
Weiteren hat MAIT die Feinplanung APS
(Advanced Planning and Scheduling) von
abas und das Zeiterfassung Management
System (ZMS) von Breitenbach eingefiihrt.
Die ERP-Software wird durchgingig in
allen Unternehmensbereichen, vom Verkauf
bis zur Auslieferung, eingesetzt. So wurden
nicht nur zuvor ibliche Doppeleingaben
vermieden, sondern Arbeitsschritte so
aufeinander abgestimmt und optimiert,
dass in allen Abteilungen der Output
erhoht werden konnte.

»,Unsere ERP- und PLM-Lésung
l&dsst uns den Freiraum, das
System an unsere spezialisierten
Prozesse kontinuierlich
anzupassen.*

Sebastian Hinssler, CEO HANSSLER
Kunststoff- und Dichtungstechnik GmbH

INDUSTRIAL INTERNET OF THINGS
IST DIE ZUKUNFT

Geschiftsmodelle werden
zunehmend von disruptiven Prozessen

Traditionelle

infrage gestellt. Der Trend zur digitalen
Vernetzung ist insbesondere bei Fertigungs-
und Handelsunternehmen ungebrochen.
Immer schneller werden Menschen, Maschi-
nen, Roboter, Produkte und Logistik iiber
digitale Systeme miteinander verbunden.
Auch HANSSLER will sich keinen Still-
stand erlauben und wird mit Unterstiitzung
von MAIT die Innovationsplattform ,,PTC
ThingWorx Smart Connect Operations®
einrichten. Mit ihr kann HANSSLER die
Fertigungsmaschinen vernetzen und iiber-
wachen, wichtige Unternehmensdaten in
Echtzeit iiber Dashboards visualisieren;
beispielsweise die Planungsdaten aus abas
ERP oder die Informationen aus den Pro-
duktionsanlagen. Mit ThingWorx von PTC
bietet MAIT eine Plattform, um IloT-
Anwendungen schnell und ohne viel
Programmierung umzusetzen, damit Unter-

nehmen im digitalen Wandel immer einen
Schritt voraus sind.

DIE INTEGRATION VON PLM UND
ERP SCHAFFT MEHRWERTE

ThingWorx integriert Visualisierungen in
Produktionsabliufe. Intuitive Design-Tools,
die auf Desktop-, Mobile- und Wearable-
Geridten angezeigt werden, unterstiitzen
die Mitarbeiter bei komplexen Aufgaben in
ihrer Arbeitsumgebung, ob im Lager, bei
der Fertigung, Montage, Konstruktion
oder in Meetings mit Geschéftspartnern.
ThingWorx kann Reports, 3D-Inhalte,
CAD-Dateien und Daten von Dritt-
anbietern in Echtzeit auf ein Objekt
projizieren und visualisieren.

Highlights

CRM (Customer-Relationship-
Management)

CAD / PDM - PLM mit Freigabelogik
von Zeichnungen

abas DMS

Vollstindig integriertes Lagersystem
Anbindung des ,,Hanel Lean Lift*
Installation ZMS

Einfiihrung der Digitalisierungsplattform
ThingWorx

Vernetzung und Uberwachung der
Maschinen
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MODUS Consult GmbH
Innovative Branchen-Ldsungen
fir die Fertigungsindustrie

hicrosoilt
Partner
|

Kontakt

MODUS Consult GmbH

Tel. +49 5241 9217 -0

E-Mail: contact@modusconsult.de
Internet: www.modusconsult.de

info@modusconsult.de
www.modusconsult.de

Standorte:

Bonn, Giitersloh,
Monchengladbach,
Neckarsulm, Niirnberg,
Stuttgart,
Villingen-Schwenningen
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Wir bei MODUS Consult vereinen als Bran-
chenexperte unser umfassendes Know-how
der unterschiedlichen Fertigungsarten in un-
seren Branchenlésungen: Unsere Kunden fer-
tigen einzeln, auftragsbezogen, in Varianten,
taktorientiert oder in Chargen. Und oft auch
in gemischter Weise.

Als Branchenexperte haben wir Losungen im
Maschinen- und Anlagenbau, der Kunststoft-
verarbeitung, Mébelbranche und Lebensmittel-
industrie, die seit 25 Jahren von Microsoft
ausgezeichnet werden.

Wir setzen auf die innovativste Plattform fiir
den Mittelstand: Microsoft Dynamics 365.
Erhalten Sie von MODUS Consult und
Stammunternehmen Bechtle die IT, Services
und Branchenapplikationen aus einer Hand.
Durchdacht und prozessorientiert.

Das Next Level lhrer Business-IT

Wir héren zu, verstehen und gestalten mit Ihnen
das néchste Level Thres Unternechmens: einfa-
cher, schneller, integrierter. Alle Daten flieffen
zusammen fiir den groflen Uberblick und
detaillierte Betrachtungen, fiir strategisches
Management und fundierte Entscheidungen.
MODUS M365 ist der zukiinftige Standard fiir
Branchenl6sungen, die keine Grenzen kennen.
Aus den umfassenden Systemen fiir ERP, ECM
und BI wird eine umfassende Plattform mit
Losungen fiir die Unternehmenssteuerung auf
der nichsten Entwicklungsstufe.

Verbinden Sie einfacher denn je die bestehende
IT-Landschaft mit den Moglichkeiten der
Cloud. Mit unserem innovativen hybriden
Ansatz schiitzen wir Thre Investitionen und
treiben die Automatisierung Ihrer Verwal-
tungsprozesse und Digitalisierung Threr Wert-
schopfungsprozesse smart voran.

MODUS INDUSTRY ist die umfassende
Business-IT-Umgebung fiir die Zulieferindus-
trie mit Produkten aus Kunststoff und Metallen.
Getaktete Serienfertigung mit einem Hochst-
maf an Planung und Automatisierung.
MODUS ENGINEERING lésst Projekt- und
Einzelfertigern den Raum fiir kreative Losun-
gen. Von der CAD-Zeichnung bis zur Langliu-
ferplanung geht Ihren Ingenieuren nichts verlo-
ren. Neue Services fiir Ihre Produkte inklusive.
MODUS FOODVISION ist die erfolgreiche
Unternehmenssoftware fiir die Lebensmittel-

industrie. Mit uns genief3en Sie volle Sicherheit,
Riickverfolgbarkeit und volle Liefer- und Do-
kumentationsfihigkeit. Ob Rezepturenverwal-
tung, Maschinenplanung oder Lager und Lo-
gistik, optimieren Sie Ihre Produktion und
seien Sie auch fiir die Anforderungen des LEH
von morgen bestens geriistet.

MODUS FURNITURE fiigt Ihre Produktion
von Systemmobeln, Polstermobeln oder Kiichen
fest zusammen und macht sie doch flexibel bis
auf Losgrof8e eins. Der integrierte Varianten-
konfigurator schenkt Ihnen Freiheit und ver-
schafft kalkulatorische Transparenz.

Allen Losungen gewinnen durch die durchgin-
gige, intelligente Integration der Stammdaten,
Dokumente, Auswertungen sowie Kunden- und
Nutzerverwaltung. Ihre Business-IT wird so zur
schonsten Nebensache, damit Sie sich auf Ihr
Hauptgeschift konzentrieren kénnen.

Referenzen:

Fragen Sie uns nach unseren zahlreichen pas-
senden Referenzen aus Maschinen- und Anla-
genbau, Zulieferindustrie, Kunststoffindustrie,
Nahrungsmittelherstellern und -héndlern,
Mobelindustrie und Bauindustrie. Zu unseren
Kunden aus den unterschiedlichen Branchen
gehoren unter anderem: Duisburger Hafen,
Assmann Biiromobel, SABEU Kunststoff, RT
Lasertechnik, ELHA Maschinenbau, Abele Inge-
nieure, Petri Feinkost, Hohenrainer Pute u.v.m.

Warum MODUS Consult

Wir begleiten Sie auf dem Weg in das nachste
Level Thres Unternehmens. MODUS M365
Power Services ermdéglichen mit Augenmafd
und steter Optimierung bestehende IT-Land-
schaften mit den Moglichkeiten der Microsoft
Azure-Plattform zu verkniipfen. Datensicher-
heit, Datenschutz und Datenverfiigbarkeit ste-
hen iiberall im Fokus. Im Biiro, an der Werk-
bank und in der Business-Applikation. Uber 25
Jahre Erfahrung und ein Top-Partner von Mic-
rosoft, Qlik und ELO ermdglichen Thnen Bran-
chenlésungen, mit dem Mehr an Flexibilitit
und Automatisierung.

Als Teil der Bechtle Gruppe bieten wir alle
Leistungen zur Systemtechnik, den Cloud-Be-
trieb und Modern Workplace mit Office 365
aus einer Hand.
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HPC AG setzt Mal3stabe mit cloud-

basierter Digitalisierungsstrategie
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An 40 Standorten in Deutschland und Europa
berit die HPC AG, der Experte fiir Digitali-
sierung und Umwelttechnik, 6ffentliche und
private Auftraggeber im Flachenrecycling,
in der Umweltberatung und bei der Infra-
strukturplanung.

Einheitliches Digitalisierungskon-
zept fiir 750 Mitarbeiter

Die Digitalisierung der eigenen Leistungser-
bringung fiir die 750 Experten der HPC AG -
die in den letzten Jahren durch Zusammen-
schliisse kleinerer Ingenieurbiiros gewachsen
ist - soll sowohl organisatorisch als auch tech-
nisch eine einheitliche Vorgehensweise sicher-
stellen. Alle operativen und administrativen
Prozesse von der Angebotserstellung {iber die
Projektbearbeitung bis zur Abrechnung wer-
den durchgéngig in einen Prozess gebracht.

Standardisierte Vorgehensweise
fiir erfolgreiche Projekte

,Fur uns war der erste Schritt, ein standort-
iibergreifendes Kundenmanagement einzu-
fithren, benennt CIO Stefan Rosehr eine der
ersten MafSnahmen. Mit MODUS Consult,
einer Bechtle Tochter, fithrte HPC Microsoft
Dynamics 365 Customer Engagement ein.
,Fir mich war klar, dass nur ein cloudbasiertes
CRM schnell und skalierbar an allen Standorten
und im Auflendienst verfiigbar sein konnte.”

[0 ERP Lssungen 2021

Mit dem durchgéngigen Adressmanagement

und der Schnittstelle zum aktuellen Projekt-
informationssystem ist jederzeit einsehbar,
wer mit wem an welchen Projekten arbeitet.
Die Schnittstelle zwischen dem eigenentwi-
ckelten Projektinformationssystem und
Dynamics 365 ist das Herzstiick fiir die Ver-
fugbarkeit der Angaben im System.

Microsoft Dynamics 365 - Digitali-
sierung der Prozesse mit Sicher-
heitskonzept

Aufgrund der guten Zusammenarbeit mit
MODUS Consult hat sich HPC entschieden,
auch weitere administrative Prozesse mit
Microsoft Dynamics 365 zu digitalisieren.
Dazu geh6ren im néchsten Schritt die
Finanzbuchhaltung mit der Projektabrech-
nung und der Einkauf. Auch hier setzt das
Unternehmen auf Microsoft Dynamics 365
mit Finance and Operations. ,,Ich kann die
Angste und Vorbehalte gegeniiber cloudba-
sierten Systemen nicht teilen, verteidigt Ste-
fan Rosehr seine Cloud-Strategie: ,Die
Sicherheitstechnik in den Rechenzentren ist
um ein Vielfaches héher als ich es leisten
konnte. Aulerdem lésst sich die Cloud bei-
nahe beliebig skalieren. Wir haben uns inten-
siv mit Wirtschaftspriifung und Datenschutz
auseinandergesetzt und wurden von allen
relevanten Stellen gepriift und zertifiziert.
Mithilfe eines Access Rights Management fiir

die Azure-Umgebung gelingt es uns, zentral
zu verwalten, wer welche Daten im Zugriff
hat. So kénnen wir neben dem Datenschutz
und der Datensicherheit auch das Prinzip der
Datensparsamkeit gewahrleisten.“

Die Cloud erleichtert die Aufgaben
der IT

Durch die dezentrale Struktur des Unter-
nehmens bilden sich immer ofter virtuelle
Teams fiir die tagliche Arbeit. Fiir die bessere
Kollaboration setzt HPC mit Microsoft Teams
ebenfalls auf eine Cloud-Strategie. In Microsoft
Teams tauschen sich Experten aus, halten
Videokonferenzen ab und planen die Projekte.

, Mit Office 365 und Microsoft
Dynamics 365 muss sich die IT
nicht mehr um die Belange des
Betriebssystems und der Server-
landschaft kimmern. Die Verwal-
tung der Bereiche und Anwender
wird um ein Vielfaches einfacher.
Die rechtskonforme Speicherung
von E-Mails und anderen Doku-
menten ist von vorneherein gege-
ben. Fir mich ist die Microsoft-
Plattform der ideale Weg, damit
wir uns auf unsere Kernkom-
petenzen im Projektmanagement

kiimmern kdénnen.*
CI0 STEFAN ROSEHR
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mgm Software Team GmbH

Keep it simple!

o Seit der Griinderzeit 1989 stehen die
Unternehmer im Mittelpunkt der
Software-Konzeption.

« mgm steht fiir moderne Business
Software, die passt.

modular. ganzheitlich.
mafigeschneidert.

o Die modular aufgebaute Software wird
den konkreten Anforderungen genau
angepasst.

o Fokus unserer Beratung ist stets die
Frage nach dem Zweck und Ziel einer
neuen ERP-Losung.

Flexibilitat & Einfachheit

Erfrischendes &
simples Nutzererlebnis

Wissensvorsprung &
Optimierung

Ganzheitlichkeit &
Individualitit

mgm ERP
Unser Baukastenprinzip fiir mehr
Flexibilitat - damit es passt!

mgmERPcore mgmWM
mgmPPS mgmCRM
mgmB] mgmC$
mgmIDM mgmWebApp
i
Kontakt

mgm Software Team GmbH
Industriestrafie 1

A-6134 Vomp 1@ E

Tel: +43 5242 23123

Mail: info@mgm.at
Web: www.mgm.at
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...keep it simple!

Firmenprofil

Als Hersteller von Business Software seit 30
Jahren unterstiitzt die mgm Software Team
GmbH internationale KMUs aller Branchen,
ihr Unternehmen weiter zu entwickeln. Im
Fokus stehen unser Motto ,,Keep it simple“ und
der optimale Mehrwert fiir unsere Kunden.

Dabei legen wir hochsten Wert auf eine
partnerschaftliche Geschiftsbeziehung, denn
so gedeihen die besten Losungen. Wir agieren
auf Augenhohe und verstehen, wie Themen in
der Praxis angegangen werden miissen und be-
riicksichtigen vielfiltige Perspektiven. Im Fo-
kus der Zusammenarbeit mit Kunden steht
immer die Frage nach dem Zweck und Ziel ei-
ner neuen Business-Losung. Gleichzeitig lassen
wir unseren groflen Erfahrungsschatz und das
Experten-Wissen im Haus in jede Losung ein-
flieflen — zum Nutzen unserer Kunden.

Produkte & Services

Zukunftsorientierte, skalierbare Losungen
mit hoher Flexibilitit und angenehmen Be-
nutzererlebnis sind unsere Zielsetzungen
und damit Ausgangslage fiir die Software-
konzeption. mgm ERP ist von Praktikern fiir
Praktiker entwickelt. Der modulare Aufbau
des mgm-ERP-Paketes erlaubt eine indi-
viduelle Anpassung an die unterneh-
merischen Anforderungen und ermdglicht
gleichzeitig Handlungsspielraum im tdg-
lichen Geschiftsbetrieb. Von der Auftragsbe-
arbeitung, Fakturierung und Kontaktdaten-
management, {iber Produktionsplanung und
Lagerverwaltung, bis hin zu Dokumenten-
management und umfangreichen Reports.

Den Anwendungsmoéglichkeiten von mgm
ERP sind dabei aufgrund seiner Flexibilitat
keine Grenzen gesetzt. Eine Vielzahl an
Standardfunktionalititen sind bereits im
Kernsystem integriert, die branchenneutral
nutzbar und nahezu vollstindig individuell
anpassbar sind. Und auch unterwegs steigen
die Anforderungen an eine moderne ERP-
Software. Mit der mgm WebApp und ihrer
browserbasierten Oberfldche sind unsere
Kunden auch mobil immer bestens im Bilde
und kénnen in Echtzeit effizienter arbeiten.
Schulungen, Workshops, Beratung, Daten-
ibernahmen und eine Support-Hotline runden
das Leistungsspektrum schlief3lich ab.

Dariiber hinaus zéhlen die stetige Weiter-
entwicklung, hochste Qualititsanspriiche an
Zuverldssigkeit und Funktion, Zukunfts-
sicherheit sowie Aktualitét zu unseren obersten
Prinzipien.

Partner

Fiir leistungsfihige Software setzen wir auch
auf starke Partner - ein optimales Rundum-
Package fiir unsere Kunden.

Referenzen

Diamond Tools Austria GmbH, Bergbauer-
Lebensmittel GmbH, Knapptools OHG,
Bergbahnen Skizentrum Hochzillertal GmbH
& Co. KG, Geschiitzte Werkstitte Integrative
Betriebe Tirol GmbH, CRYSTALP Schmuck
GmbH, PROLICHT GmbH, Lintner Sicher-
heitstechnik GmbH, Gartenbau Kerschdorfer
GmbH, POLYFILL Produktions-GmbH, uvw.
Fragen Sie nach.
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PLANAT GmbH
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Firmenprofil

PLANAT entwickelt und implementiert seit
1981 die skalierbare ERP/PPS-Standardsoft-
ware FEPA fiir Vertrieb, Beschaffung, Logistik,
Produktionsplanung und Produktionssteue-
rung mit Betriebsdatenerfassung sowie fiir
betriebswirtschaftliche Anwendungen. Fun-
diertes Branchen-Know-how der IT-Experten
und enger Kundenkontakt sorgen fiir praxisn-
ahe IT-Losungen ,,Made in Germany*.

Als inhabergefiihrtes, eigenfinanziertes Unter-
nehmen garantiert PLANAT die zukunfts-
sichere Weiterentwicklung der Software fiir
den produzierenden Mittelstand.

Software — Consulting — Service
Alles aus einer Hand

Skalierbare ERP/PPS-Standardsoftware

PLANAT ist mit FEPA die Entwicklung eines
modernen Software-Konzepts gelungen, das
kostengiinstige Standards und kundenspezi-
fische Individualitdt erfolgreich kombiniert
und damit den hohen Anspriichen mittel-
standischer Kunden voll und ganz entspricht.

Intelligent dreifach kombiniert

Grundlage der ERP/PPS-Software FEPA ist
das intelligente 3-Komponenten-Konzept:

Je nach Kundenanforderung werden die
Module der FEPA Basis-Software mit Bran-
chenobjekten und funktionalen Add-ons zu
einer maf3geschneiderten Standardsoftware-
Losung kombiniert. Der Kunde erhilt und
bezahlt nur die Komponenten, die er aktuell
benétigt. Dadurch wird die Losung schlank,
ubersichtlich und von den Anwendern
schnell akzeptiert.

[0 ERP Lssungen 2021

FEPA Basis
Vertrieb, Einkauf, Produktionsplanung,
Produktionssteuerung,  Vorkalkulation,

Nachkalkulation/Controlling, Automatische
BDE/PZE, Personalwesen,
Kostenrechnung, Unternehmenssteuerung.

Finanzwesen,

FEPA Standard Branchenobjekte
Programmlogik, Funktionen und Oberfliche
sind optimal auf die branchenspezifischen
Anforderungen ausgerichtet:

« Automotive/Zulieferindustrie

« Elektronik/Elektrotechnik

o Fahrzeugbau

« Kabelherstellung/Kabelkonfektion

o Kunststoftverarbeitung

« Maschinenbau/Anlagenbau

o Metallbe- und Metallverarbeitung

« Prizisionstechnik/Profile

+ Werkzeugbau/Formenbau

o Werkstitten fiir behinderte Menschen

FEPA Standard Funktionale Add-ons
Abhingig von Fertigungsart, Unternehmens-
strategie und firmenspezifischen Schwer-
punkten koénnen zahlreiche Add-ons bereichs-
tibergreifend zugeschaltet werden

Weitere Dienstleistungen

o Prozessanalyse und Projektmanagement

o Geschiftsprozessoptimierung

« Installation von Hardware- und Netz-
werkkomponenten

« Installation von Anwendungs- und
Kommunikationssoftware

o Schulung und Systemeinweisung

« Support und Softwarewartung

Highlights

« FEPA Standardsoftware
Standardsoftware-Branchensoftware-
Individualsoftware: Alles in einem
Paket

» FEPA Updatesicherheit
Individuelle Anpassungen bleiben bei
jedem Update vollstandig erhalten

» FEPA beliebig skalierbar
FEPA wichst mit den Anforderungen
des Unternehmens und bietet damit
Flexibilitat sowie Investitions- und
Zukunftssicherheit

o FEPA.PETL
Ein prozessorientiertes Informations-
system, das in Datenbanken vorhande-
ne Informationen vorgangsorientiert
zusammenfasst und anzeigt.

o FEPA umfangreiche Admin-Tools
Individuelle Gestaltung der Software
mit dem BI-Designer und Anbindung
von Fremdsystemen mit dem
Schnittstellengenerator durch den
IT-Admin

Referenzen
l.-l:i-l
Biiabor - Lowwg ﬂl!
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[PERFECTA
Kontakt
PLANAT GmbH
Schonbergstrale 45-47
73760 Ostfildern

T: 49 711 167560
software@planat.de
www.planat.de

73



Digitalisierung im Mittelstand: ABS GmbH Storkow
setzt auf ganzheitlichen ERP-Anschluss

Mit einem modernen Maschinen-
park und technischem Know-how
behauptet sich die ABS GmbH
Storkow seit 30 Jahren als moder-
nes mittelstandisches Unternehmen
der Metallverarbeitung. Auf der
Kundenliste stehen Konzerne wie
Bombardier, Siemens oder Stadler.

Mit einem unternehmensweit fiir alle Pro-
zesse eingesetzten ERP/PPS-System hat die
ABS in nur drei Monaten nahezu das ge-
samte Geschiftsmodell digitalisiert. Die
Wabhl fiel auf FEPA von PLANAT, einem auf
den produzierenden Mittelstand spezialisier-
ten ERP-Hersteller.

Die ABS GmbH Storkow zahlt heute zu den
fithrenden Spezialisten in der Metallbe- und
Metallverarbeitung fiir Schienenverkehrstech-
nik. Das Unternehmen verfiigt iiber umfang-
reiche Zertifizierungen und Zulassungen
fir Fiigetechniken wie Kleben, Schweif3en,
Qualitits- und Umweltmanagement sowie
iiber die Bahnzulassung fiir Pulverbeschich-
tungen. Die Kernkompetenzen liegen in allen
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wesentlichen Projektschritten von der Planung
iiber die Konstruktion bis zur laufenden Ferti-
gung in kleinen oder grofien Stiickzahlen.
Dabei werden keine Prozesse ausgelagert —
das technische und fachliche Wissen liegt
komplett bei ABS GmbH Storkow.

,Unsere Wahl fiel auf FEPA von
PLANAT, da alle unsere Fachab-
teilungen angebunden werden
konnten. Zudem haben wir es
gemeinsam geschafft, in nur
drei Monaten das System in den
Echtbetrieb zu bringen.*

MARKUS SCHREIER
GESCHAFTSFUHRER ABS GMBH STORKOW

Drei Monate bhis zum Go-Live

Um die Vorteile der Digitalisierung voll nut-
zen zu konnen, investierte ABS in ein effizi-
entes ERP-System. ,,Wir wollen alle Bereiche
komplett digital abbilden und bauen dies
noch weiter aus. Unsere Wahl fiel auf FEPA
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von PLANAT, da alle unsere Fachabteilungen
angebunden werden konnten. Zudem haben
wir es gemeinsam geschafft, in nur drei Mo-
naten das System in den Echtbetrieb zu brin-
gen', sagt Markus Schreier, Geschiftsfithrer
von ABS GmbH Storkow. Die Einfithrung
von FEPA setzte den Startschuss fiir die um-
fassende Digitalisierungsstrategie. Bei der
Auswahl und Einfilhrung des ERP-Tools
wurden alle Teilbereiche und Fachabteilun-
gen sowie grofie Teile der Belegschaft einbe-
zogen. Mit einem Import konnten Datensit-
ze von Kunden und Partnern aus dem
Alt-PPS iibernommen werden, bei den Pro-
dukt-Stammdaten hingegen nutzte man die
Chance einer Bereinigung und legte zugleich
neue Datenstrukturen an.

Zeiterfassung per App

Genutzt werden zahlreiche Module von FEPA
- beginnend mit dem CRM, dem Einkaufs-
und Vertriebsmodul, der Produktionsplanung
und Produktionssteuerung, der Betriebsdaten-
und Personalzeiterfassung (auch per App)
sowie dem Qualititsmanagement und dem

ERP Losungen 2021 [



Storkow

Projektmanagement. Die Verwaltung aller Do-
kumente erfolgt im FEPA DMS.

»Die Schattenprozesse mit Word und Excel
gehoren damit der Vergangenheit an. Alles ist
liicckenlos  nachvollziehbar, zeitaufwendige
Riickfragen zwischen den Abteilungen sind
obsolet. Wir sind in allen Bereichen effektiver
geworden und konnen eine Reduktion des
Arbeitsaufwandes von mindestens 30 Prozent
messen’, berichtet Markus Schreier. Die Erfas-
sung der Maschinen- und Betriebsdaten findet
direkt an der Quelle statt: An der Maschine und
dem Arbeitsplatz. Das ermdglicht ein gutes

Controlling der einzelnen Prozessschritte.

Das Unternehmen verfiigt dabei iiber keine
eigene IT-Abteilung. Bei der Implementierung,
Beratung und den individuellen Anpassungen
lag und liegt die gesamte Verantwortung bei
den Mitarbeitern von PLANAT.

Investment fiir die Zukunft

Das brandenburgische Unternehmen geht
dabei Wege, die oftmals nur Konzernen zuge-
traut werden. Was Markus Schreier und sein
Team anpacken, wird auch umfassend umge-
setzt. Der eigene Maschinenpark mit Abkant-
pressen, Mehrachs-CNC-Bearbeitungszentren,
Laser- und Stanzmaschinen, Bandsigen, Ent-
gratmaschinen, CNC- und Roboterschweif3-
anlagen bis zum eigenen Klebraum, einer
Grofiraum- und einer Automatikkabine fiir die
Pulverbeschichtungen sowie einer 3-Kammer-
Nasslackbeschichtungsanlage bedeuten ein
enormes Investment fiir ein mittelstindisches
Unternehmen, nur wenige metallverarbeitende
Betriebe halten diese Anlagen vor. Fiir ABS
GmbH Storkow ist es somit wichtig, als Lohn-
beschichter mit anderen Unternehmen aus der
Region zusammenzuarbeiten. Die Planung
zwischen Lohnauftrigen und kompletten
Serien, die fiir internationale Unternehmen wie
Bombardier oder Siemens gefertigt werden, ist
demzufolge immens wichtig und stellt tiglich
eine Herausforderung dar. Auch hier liefert das
ERP/PPS-System FEPA von PLANAT die rich-
tige Basis. Riist- und Fertigungszeiten sind im
System hinterlegt und werden von der Software
bei der Kapazitatsplanung automatisch ein-
bezogen. Fiir die Zukunft ist geplant, die
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Machine-to-Machine-Kommunikation noch
weiter zu digitalisieren — erste Maschinendaten
werden bereits jetzt mit FEPA verarbeitet.

GroBkunden-Lieferketten

Bei der Abwicklung von Bestellungen gibt es
derzeit noch einen Medienbruch, der aller-
dings in den kommenden Monaten elimi-
niert wird: Die Bestellungen der Kunden
werden zwar digital gesendet, miissen dann
aber per Hand in FEPA integriert werden.
Mit einer direkten Anbindung an das digitale
Bestellwesen von SupplyOn wird ABS in
Kiirze Teil einer globalen, digitalen Lieferket-
te, die bereits bei nahezu allen GrofSkunden
im Einsatz ist. SupplyOn ist dafiir geschaffen,
die effiziente Zusammenarbeit jenseits von
Unternehmensgrenzen in einem globalen
Netzwerk abzubilden.

, FEPA und sein Zuschnitt auf
den produzierenden Mittelstand
sowie die Flexibilitat des modu-
laren Aufbaus machen uns
effizient und wettbewerbsféhig
und bilden den Grundstein
unserer Digitalisierung.”

MARKUS SCHREIER, GESCHAFTSFUHRER
VON ABS GMBH STORKOW

SupplyOn macht Bestellwesen
digital

Es muss zur Nutzung weder Software auf
den Kundensystemen installiert noch zu-
sitzliche Hardware angeschafft werden.
Speziell definierte Schnittstellen verbinden
die Plattform mit dem ERP-System. ,Wenn
diese Anbindung und der digitale Ubertrag
in unser ERP-System komplett program-
miert ist, haben wir einen Digitalisierungs-
grad von 100 Prozent erreicht, versichert
ABS-Chef Schreier. Das Bestellwesen und
die Materialplanung laufen dann automa-
tisch im Hintergrund, tiber die definierten
Cockpits von FEPA haben die Mitarbeiter
bis in die Geschiftsfithrung jederzeit den
idealen Uberblick iiber den aktuellen Status
aller Prozesse und Kennzahlen im Unter-
nehmen.

Die Entscheidung fiir das ERP-System von
PLANAT hat sich fiir ABS GmbH Storkow
ausgezahlt und dem Unternehmen den Ein-
tritt in eine neue Zeitrechnung ermdéglicht:
»FEPA und sein Zuschnitt auf den produ-
zierenden Mittelstand sowie die Flexibilitat
des modularen Aufbaus machen uns effizi-
ent und wettbewerbsfahig und bilden den
Grundstein unserer Digitalisierung®, so
Markus Schreier, Geschiaftsfithrer von ABS
GmbH Storkow.

ABS GmbH Storkow
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Clever
digitalisieren.
Mit Bordmitteln!

In Krisenzeiten qilt es, die
Prozesse und den Software-
Einsatz zu optimieren, ohne viel
Zu investieren!

Mit unseren Werkzeugen und
Services analysieren Sie effizient
und nachhaltig Ihre aktuellen
Prozesse, um sie auf ihre
Zukunftsféhigkeit zu prufen und
Zu optimieren.

Gleichzeitig verschaffen Sie sich
ein klares Bild |hrer vorhandenen

Software-Landschaft und decken
bisher ungenutzte Potenziale auf.

www.cleve

| ]
Trovarit AG | Campus-Boulevard 57 | D-52074 Aachen | www.trovarit.com }trovarlt



Stammdatenmanagement

beginnt mit einer korrekten Adresse
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-'-__~;£ﬁ| Ihren Kundendatenbestand unter die Lupe und
uellen Hahd‘lungshedarf ab.

'J ‘““ ﬁeminigung

Unser '_5ﬁfl:war= korrigiert Anschriften, strukturiert Namen, erkennt
‘men oder Personen (DSGVO) und identifiziert Dubletten,

B T TR

Datenhygiene
Unsere Software sorgt daflr, dass Ihre Stammdatenqualitat auf
héchstem Niveau bleibt,

A5 Address Solutions GmbH
Kakcerplatz 6
D-52233 Sinlberg

Tel: +49 (0} 2402 7649-19
wrwaddress-salutions.de
infoaddress-solutions.de




PROILPHA

proALPHA

Highlights

o Stark im Mittelstand: proALPHA ist
die Nummer 3 im ERP-Markt fiir
Fertigung und Handel. Rund um den
Globus setzen Mittelstindler die
modulare Software ein - on-premises
und in der Cloud.

o Mehr als ERP: Losungen zu Business
Intelligence oder Zeitwirtschaft sowie
ausgewdhlte Partnerlésungen schliefen
direkt an proALPHA ERP an.

o Alles aus einer Hand: Als Partner auf
Augenhohe bietet proALPHA auch
Beratung, Schulung und Wartung.

o Innovationstreiber: Das ERP-System
bildet das digitale Riickgrat, es vernetzt
Systeme und Prozesse. In Forschungs-
kooperationen arbeitet proALPHA an
zukiinftigen Entwicklungen aktiv mit.

Referenzen
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posherg Rosenberger

Kontakt

proALPHA
Auf dem Immel 8
67685 Weilerbach

T: +49 6374 800-0

E: info@proalpha.com
W: www.proalpha.com
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kLanden weltvalr

,Ohne proALPHA hatte sich
das Unternehmen sicher ganz
anders entwickelt. Unsere
Firma wiirde heute ohne ein
solches Komplettsystem nicht
funktionieren."

FRANK SERR, IT-COORDINATOR,
WIPOTEC GMBH

Auf Augenhdhe agieren

proALPHA macht seit mehr als 25 Jahren
Kunden gliicklich, mit Software, die sie
wirklich voranbringt. Neben mittelstandi-
schen Unternehmen aus Fertigung und
Handel unterstiitzt die proALPHA Gruppe
heute Anwender aus verschiedensten
Branchen. Rund 1.200 Mitarbeitende be-
gleiten jeden Tag mehr als 4.500 Kunden
weltweit bei ihrer Digitalisierung. Dabei
bildet die leistungsstarke ERP-Komplett-
losung das digitale Riickgrat, das Systeme
und Prozesse entlang der gesamten Wert-
schopfungskette miteinander vernetzt und
steuert. Weitere Losungen, etwa zu Zutritts-
sicherung, Betriebs- und Maschinendaten-
erfassung sowie Datenanalyse, sowie von
zertifizierten Partnern schlieflen sich direkt
daran an.

,lch muss das Unternehmen
in Echtzeit steuern und da
liefert uns proALPHA wirklich
sehr zligig und sehr schnell
verlassliche Informationen.”

NIELS ROELOFSEN, GESCHAFTSFUHRER
DER GAUDLITZ GMBH

4.500 > > 1,200

BirarbaaneT Wsnait

50 >
.

Lamder it 14
Sprachversionen

P BErpLCIErLEn
dAarki

Digital — stark — verldsslich

Ob mobiles Arbeiten, internationale Liefer-
ketten oder Predictive Maintenance: Was
Mittelstindler in Zeiten der Digitalisierung
bewegt, darauf liefert proALPHA eine Ant-
wort.

Von Software iiber Beratung und Schulung
bis hin zur Wartung, on-premises oder aus
der Cloud - auch iiber ERP hinaus liefert der
Experte fiir Fertigung und Handel Losungs-
konzepte mit Branchenfokus, unter anderem
fiar

» Automotive

« Elektronik & Hightech

« Fahrzeugbau

« Grofhandel

« Kunststoffindustrie

« Maschinen- & Anlagenbau

o Medizintechnik

o Metallverarbeitung

» Mobel- & Ladenbau

,Mit proALPHA digitalisieren wir
unser Unternehmen durchgangig.”

THOMAS WEISS, ERP-ADMINISTRATION &
EINKAUF, FWB KUNSTSTOFFTECHNIK

Von Anwendern fiir Anwender

Erfahrungsaustausch mit Anwendern, Zu-
sammenarbeit in der Entwicklung: Das fin-
den Kunden im Anwenderkreis proALPHA
e.V. (AWK) - einem exklusiven Netzwerk,
das mit iiber 470 Mitgliedsunternehmen
seinesgleichen sucht.

Noch mehr Anwenderberichte finden Sie
unter www.proalpha.com/youtube
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SPALECK: 150 Jahre FORWARD THINKING — auch
beim Ressourcenmanagement

Mittelstindisches  Traditionsunternehmen,
Global Player in griiner Technologie und
Hidden Champion aus dem Miinsterland:
das alles ist die SPALECK GmbH & Co. KG
in Bocholt. Der 1869 gegriindete Maschinen-
und Anlagenbauer beschiftigt rund 410

Mitarbeiter an sechs Standorten weltweit.

SPALECK steht fiir griine, umwelt-
freundliche Technologien

Weltweit fithrend sind die Bocholter in der
Konstruktion und Fertigung von Siebma-
schinen fiir die Recycling-Industrie. Zweites
Standbein ist die Auftragsfertigung von
Schweilbaugruppen und CNC-Teilen. In
allen Bereichen ist ein durchgingiges, hoch-
effizientes und transparentes Datenhandling
wettbewerbsentscheidend. Erreicht wird die-
ses seit 2016 mit proALPHA ERP. Vorteil im
Maschinenbau: spiirbare Zeitersparnis dank
CAD-Integration

Transparente Produktionsabliufe, sichere
Prozesse und eine prizise Vor-, mitlaufende
und Nachkalkulation sind fiir SPALECK im
Geschiftsbereich Maschinen- und Anlagen-
bau wichtig. Entscheidend aber sind Ent-
wicklung und Konstruktion. Ein Schliissel
zur Verbesserung ist hier das CA-Link Modul
von proALPHA. Vor der Umstellung auf
proALPHA waren das Kaufmannische und
die Konstruktion strikt getrennt. Uber
CA-Link sind beide Welten heute miteinan-
der verbunden. ,,Dadurch entfillt viel manu-
elle Ubertragungsarbeit®, berichtet David
Tenostendarp, Leiter Managementprozesse
& IT bei SPALECK, ,wir iibernehmen CAD-
Daten aus Solid Works nach proALPHA.
Umgekehrt greift die Konstruktion auf Infor-
mationen direkt aus dem ERP zuriick, etwa
auf Projekt-Informationen aus dem Vertrieb.*

Tempo und Transparenz sind in der
Auftragsfertigung entscheidend

Was das CA-Link Modul fiir die Konstruktion
ist, ist der Produktkonfigurator fiir die Auf-
tragsfertigung in der Metallverarbeitung und
CNC-Teile Fertigung. ,,In unserer Zulieferfer-
tigung bekommen wir die Zeichnungen direkt
vom Kunden. Wir erstellen dann iiber den
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Produktkonfigurator die Artikel mit den Fer-
tigungsinhalten, genauer gesagt Stiicklisten

und Arbeitsplane, kalkulieren die Kosten und
schreiben den Produktionsauftrag direkt aus
dem ERP heraus®, erldutert Tenostendarp.

Der Produktkonfigurator unterstiitzt die ge-
nannten Prozesse vollumfinglich. Er macht
die Artikelanlage beziehungsweise Ange-
botserstellung einfacher, schneller und trans-
parenter. Die dafiir benétigten Informatio-
nen zieht sich das Modul direkt aus dem
ERP-System. Das beschleunigt Vertrieb, Ein-
kauf und Produktion und erméglicht kurze
Lieferzeiten bei hoher Qualitiat zu wettbe-
werbsfahigen Preisen. Advanced Planning &
Scheduling - mit proALPHA Produktion

Ausschlaggebend fiir den Wechsel zu proAL-
PHA war zudem das Modul Produktion mit
Advanced Planning & Scheduling (APS). Es
ist bei SPALECK heute das ERP-Highlight
schlechthin und dient der Produktionsopti-
mierung. Um das Leistungspotenzial des Mo-
duls komplett auszuschopfen, hat SPALECK
seine Personaleinsatzplanung und Zeiterfas-
sung von tisoware direkt an proALPHA ge-
koppelt. Das Ergebnis: ,,Mit proALPHA ha-
ben wir unsere tatsichlich verfiigbaren
Kapazititen in der Auftragsfertigung heute
sehr genau im Blick. Dadurch sind wir in der
Feinplanung um Welten préziser geworden
und konnen zuverldssige Liefertermine an
unsere Kunden kommunizieren, bestitigt
Geschiftsfithrer Carsten Siihling.

Die Erfolge lassen sich auch an den Zahlen
ablesen: ,,In unserer rotativen Auftragsferti-
gung mit durchschnittlich gut 2.700 laufen-
den Kopfauftragen waren frither regelmiflig
viele riickstindig - bezogen auf den Mo-
natsumsatz lag die Quote bei rund 25 Pro-
zent. Mit proALPHA sind es heute hochs-
tens noch 5 Prozent!S, so Tenostendarp.
»Ein Grund dafiir und zugleich eine Beson-
derheit in unserer Branche ist, dass wir mit
proALPHA jeden Tag eine Volloptimierung
durchfithren. Dadurch sind wir in der Lage,
auf Planabweichungen sehr schnell und fle-
xibel zu reagieren. So ist es uns im Endeffekt
gelungen, deutlich mehr Ruhe in die Ferti-
gung zu bringen.“

Das Ziel ist ein immer intelligente-
res Datenmanagement

Intelligent miteinander verkniipfte Daten
sind das Fundament des Erfolgs. Dieses Fun-
dament werden SPALECK und proALPHA
noch deutlich ausbauen. So arbeiten die
Partner aktuell daran, Werkzeug- und Be-
arbeitungsdaten von einzelnen Maschinen
ins ERP zuriickzuspielen. Schon bald wird
es moglich sein, die Materialkosten und
Zeiten fiir einzelne Auftrage noch praziser
zu kalkulieren. Die Ziele und Vorgaben sind
ambitioniert, das Unternehmen will seinen
Umsatz innerhalb der kommenden zehn
Jahre verdoppeln. Das ist ,,Forward Thinking",
typisch SPALECK.
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PSI Automotive & Industry GmbH

Highlights

« Integrierte Losungen fiir den Mittel-
stand mit jahrzehntelangem Erfah-
rungswissen.

o Modellieren Sie Ihre Prozesse, statt Sie
umsténdlich zu programmieren.

o Individuell anpassbare Benutzerober-
flichen erméglichen effizientes
Arbeiten und erh6hen den Bedien-
komfort

o PSIist ein Partner auf Augenhohe,
denn wir sprechen die Sprache
produzierender Unternehmen. Als
Branchenexperte 16sen wir Heraus-
forderungen gemeinsam.

o Profitieren Sie vom PSI-Netzwerk:
Eine starke Kundevereinigung und die
Online-Community PSIng férdern den
Austausch zwischen unseren Kunden

o Investitionssicherheit und Berechen-
barkeit als Teil eines starken Konzerns.

Kontakt

PSI Automotive & Industry E ?" E
GmbH 2
Dircksenstrafle 42-44 [
10178 Berlin Deutschland E

T: +49 (0)800 377 4 968 [kostenfrei]

E: vertrieb@psi-automotive-industry.de
W: www.psi-automotive-industry.de
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Firmenprofil

Die PSI Automotive & Industry ist Experte
fur die intelligente Produktion. Mit unserer
ERP + MES Software optimieren wir die Pro-
duktion und Prozesse unserer Kunden. Der
Markenname PSlpenta steht im deutschen
Mittelstand fiir durchdachte Losungen, die
so nah an den Anforderungen der Branchen
sind, wie keine andere.

Im Teamwork finden wir die besseren Ideen.
Darum kombinieren wir die Kompetenzen un-
serer Kunden mit unserer eigenen zu einem gré-
Beren Ganzen. Wir begleiten Unternehmen als
unabhangiger Impulsgeber mit unserem jahr-
zehntelangen Erfahrungswissen auf dem Weg
zur smarten Fabrik der Zukunft. Wenn unsere
Kunden mit unserer Software ihr maximales
Potential entfalten, ist unsere Mission erfiillt.

Als Teil der PSI Software AG, die mit iiber
2 000 Mitarbeitern ca. 200 Millionen Euro
Umsatz im Jahr erwirtschaftet, stehen wir fiir
Sicherheit und Stabilitit.

Produkte & Services

PSI tragt den gesteigerten Anforderungen an
Flexibilitat und Agilitdt durch tiefe Integrati-
on in den Bereichen ERP, MES, Predictive
Maintenance & Quality, WMS und Kiinstli-
che Intelligenz Rechnung.

Mit dem Workflow-basierten MES ist PSI tech-
nisch fithrend. Die Steuerung der Abldufe tiber

alle Anwendungen hinweg erfolgt durch Work-
flows. Ohne Programmierung und extrem
schnell kann so eine Adaption der Prozesse an
neue Anforderungen erreicht werden.

Wir bieten Thnen industrietaugliche, praxis-

erprobte Losungen fiir die digitale Fabrik:

o Werkerfithrung an den Arbeitsstationen

« Flexible Integration der Produktionstechnik /
Betriebsmittel

« Statusanzeige und Visualisierung der
Produktion / Fertigung (SCADA)

« Workflow-basierte Ablaufsteuerung der
Produktion und systemiibergreifende
Flexibilisierung der Fertigungsprozesse

o Flexible Taktung und Integration mit den
Transportsystemen

« Just-in-Time / Sequence-Bereitstellung
des Materials (e-Kanban) und Steuerung
des Warehouse

Referenzen

Mehr als 35 000 Anwender in {iber 500 In-
dustriebetrieben, viele von ihnen Weltmarkt-
fithrer ihrer Branche, nutzen heute die Lo-
sungen der PSI Automotive & Industry. Ein
Auszug unserer Referenzprojekte:

Alfing Kessler Sondermaschinen

Formel D

Gemil Gebr. Miiller Apparatebau

Koenig & Bauer Kammann GmbH

Lépple Gruppe

Carl Mahr GmbH & Co. KG
www.psi-automotive-industry.de/referenzen
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Automatische Anpassungen sind das Erfolgsrezept

Sondermaschinenbauer Lodige
setzt auf adaptives ERP-System

Als Einzel- und Projektfertiger ist die Gebrii-
der Lodige Maschinenbau GmbH in besonde-
rem Mafle auf eine prézise Planung angewie-
sen. Denn auch in dem von individuellen
Fertigungen geprigten Segment erwarten
Kunden termingerechte Lieferungen und
wettbewerbsfihige Preise. Lodige stemmt die-
se Herausforderungen auch durch den Einsatz
des adaptiven ERP-Systems PSlpenta. Téglich
passt die intelligente Losung die Planungs-
und Steuerungsprozesse automatisch und dy-
namisch an neue Fertigungsbedingungen an.

Die Gebriider Lodige Maschinenbau GmbH
(Lodige) sorgt bereits seit iiber 80 Jahren fiir
Bewegung in der verfahrenstechnischen Pro-
duktion. Das Unternehmen ist einer der
weltweit fithrenden Hersteller von Prozess-
equipment und Teilsystemen fiir industrielles
Mischen und Verarbeitungsprozesse.

»In diesem Umfeld ist ein flexibles ERP-
System unabdingbar®, erkldrt Michael Grimme,
Leiter der Bereiche mechanisches Engineering
& Kalkulation (Costing) bei Lodige. Bereits
seit 2008 arbeiten tdglich 142 Mitarbeiter
mit dem erweitertem ERP-System PSIpenta
adaptive sowie einer integrierten Betriebs-
datenerfassung (BDE) des Berliner ERP- und
MES-Anbieters PSI Automotive & Industry.

Simulationen verschaffen Zeit und
Handlungsspielraum

Das System verfiigt tiber eine breite, funktionale
Tiefe fir den Sondermaschinenbau. Daher
steuert und optimiert es saimtliche Schritte eines
Auftragsdurchlaufs. Besonderes wichtig und
gleichzeitig herausfordernd ist fiir Lodige die
prézise terminliche Abwicklung eines Auftrags.
»Natiirlich arbeiten wir in Teilen mit Standard-
baugruppen. Am Ende ist aber jede Maschine
und jedes Teilsystem eine kundenindividuelle
Losung’, erklart Grimme. Allein ein Blick auf
den Umfang der jeweiligen Stiicklisten zeigt,
wie unterschiedlich komplex die Kunden-
16sungen sind: Zwischen 300 und 1.000 Posi-
tionen umfassen die Listen. Zugute kommen
Lodige hierbei die sogenannten wachsenden
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Stiicklisten in PSIpenta. Durch sie kénnen Posi-

tionen bzw. Baugruppen im Konstruktionspro-
zess nach und nach erginzt und bereits vor Fi-
nalisierung der gesamten Liste in die Fertigung
tibergeben werden. Hieraus lisst sich auch ab-
lesen, dass die Lieferung von Rohmaterial und
Kaufteilen sowie die Fertigstellung von Arbeits-
géngen, Unterbaugruppen und Halbfabrikaten
tagliche Einflussfaktoren bilden, die nur schwer
vorhersagbar sind. Genau die haben aber eine
hohe Relevanz fiir die Einhaltung von Fertig-
stellungsterminen. Diesen Spagat schaftt Lodige
mit Hilfe der adaptiven ERP-Module. Diese
simulieren kontinuierlich die Auslastungssitua-
tion in der Zukunft, reagieren automatisch auf
Anderungen der Produktionsbedingungen,
gleichen diese mit den Zielvorgaben des ERP-
Systems ab und passen sie dynamisch an.

Das adaptive ERP-System versetzt Lodige in
die Lage, auf verschiedene, sich fast taglich
indernde Einflussfaktoren reagieren zu

konnen. Das betrifft z. B. schwankende Auf-
tragsstinde, Lieferengpdsse von Zulieferern
oder auch interne Faktoren, wie verspitet
fertiggestellte Baugruppen.

Lodige steigert Produktivitat,
Liefertermintreue und Umsitze

Wie sehr Lodige von seinem adaptiven ERP-
Systems profitiert, belegen verschiedene be-
triebswirtschaftliche Zahlen. Lag z. B. die Lie-
fertermintreue vor Einfithrung von PSIpenta
adaptive noch bei etwa 60 Prozent, bewegt sich
das Unternehmen heute bei iiber 85 Prozent.

»Der Erfolg steht und fillt damit, dass wir
schon sehr frith Prognosen iiber die Auslas-
tung der beteiligten Abteilungen machen kon-
nen. Denn hierdurch steht uns einfach mehr
Zeit zur Verfiigung, um zusétzliche Kapazité-
ten aufzubauen oder geeignete Zulieferer aus-
zuwihlen', erldutert Grimme.
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schrempp

schrempp edv GmbH

Firmenprofil

Wir von schrempp edv sind seit 1980 Her-
steller von ERP-Komplettlésungen, mit
Kernkompetenzen im Maschinen- und
Anlagenbau, im Projektcontrolling und bei
Variantenfertigern aus allen Branchen.
Immer dann, wenn es komplexe Aufgaben
und schwierige Anforderungen gibt, sind wir
gefragt und unterstiitzen Sie mit aktuell
mehr als 85 Mitarbeitern.

Als mittelstindisches, inhabergefiihrtes
Unternehmen schitzen wir unsere Kunden
und kennen deren Bediirfnisse. Unsere Kun-
den wiederum schétzen den persénlichen
Kontakt zu uns. Geschiftsverbindungen sind
in Jahrzehnten gewachsen und gehen oft
iiber das Geschiftliche hinaus.

Mehr als 120 Kunden verlassen sich auf
unsere Expertise.

Produkte und Services

SIVAS.ERP begleitet als vollstandiges, integ-
riertes ERP-System die gesamte Werte-
flusskette einschliefllich Nachkalkulation,
Kostenrechnung und Serviceabwicklung.
Schnittstellenprobleme und Informations-
verlust sind ausgeschlossen.

Oberfliche und Bedienung
SIVAS.ERP zeichnet sich durch eine
moderne und flexible Oberfliche

und Rechtevergabe aus.
Elieaiid
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I plarng
Kontakt
schrempp edv GmbH

Rainer-Haungs-Str. 7
77933 Lahr

Tel. +49 (0)7821 - 95 09-0 E-'L—:E
Fax. +49 (0)7821 - 95 09-99 .
E-Mail: info@schrempp-edv.de |

Web: www.schrempp-edv.de
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ERP-Systeme im Zufriedenheitsportiolio - Lufriedenheit Insgesamt®
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Kundenauftrag im Fokus

SIVAS.ERP ist bereits mit {iber 120 Installatio-
nen bei einer Vielzahl innovativer Unterneh-
men in Deutschland und Europa im Einsatz.
SIVAS.ERP basiert auf Praxiserfahrungen im
technischen Umfeld und mehr als 200 Per-
sonenjahren Entwicklung.

SIVAS.ERP-Module
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Mit der Zertifizierung der Entwicklung nach
ISO werden auflerdem hochste Qualitdtsan-
spriiche an den Entwicklungsbereich gestellt
und verfolgt. Schneller - produktiv sein -
kurze Implementierungszeiten durch er-
probte Dateniibernahme und Einstellungs-
prozeduren ermdglichen eine schnelle
Systemeinfithrung.
SIVAS.ERP verwaltet Thr Projekt ganzheit-
lich - von der ersten Anfrage bis zur Nach-
kalkulation. Durchlaufzeiten werden
deutlich verkiirzt. Unterstiitzt
wird der Kernprozess durch
den vollstindig integrier-
ten Produktkonfigurator
sowie durch umfas-
sende Planungsinst-
rumente zur termin-
lichen Steuerung
und Verwaltung

VA5 motife von Stiicklisten.

SIVAS.mobile
Viele Inhalte und
Funktionen sind

T Fdiprhae
Rulir s

biarbeilung auch auf mobilen

Endgerdten mit
Apple-, Android-
und Windows Syste-
men verfiigbar. Kun-
den verwenden gerne
unsere CRM-, Montage-
und Fertigungs-APPs. Die In-
halte werden direkt und ohne
Medienbruch und in Echtzeit in das
ERP geschrieben.
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SOG Business-Software GmbH

SOG

ERFP WS- E-Shap

Firmenprofil

Die SOG Business Software GmbH mit Sitz in
Hamburg ist eines der fithrenden Softwarehau-
ser mit Fokus auf die Unternehmen des Grof3-,
Auflen- und Versandhandels. Das Team von
iiber 60 Mitarbeitern konzipiert mafigeschnei-
derte ERP-, WMS- und E-Shop-Losungen fiir
den individuellen Kundenbedarf. Auf der Basis
dieses Gesamtkonzepts bieten wir ein ganz be-
sonderes Highlight: Die meisten Anforderun-
gen aus dem Handel werden bereits im Stan-
dard abgebildet. Eine 35-jéhrige Erfahrung und
die konsequente Ausrichtung aller Unterneh-
mensbereiche auf den Handel garantieren ein
ausgepragtes Branchen-Know-how, das sich in
allen Losungen widerspiegelt. SOG ERP ist er-
folgreich am Markt vertreten und geniefit das
Vertrauen zahlreicher iiberzeugter Kunden im
In- und Ausland.

Produkte & Services

Die SOG Business Software GmbH bietet ein
ausgefeiltes Businesskonzept fiir die moderne
und leistungsstarke Organisation an, die spezi-
ell auf die Anforderungen im Grof3-, Filial- und
Versandhandel sowie im Import und Export
zugeschnitten ist. Das Herzstiick ist dabei SOG
ERP. Zusitzlich rundet ein zertifiziertes, funk-
gesteuertes Lagerverwaltungssystem die digita-
len Prozesse im Lager ab. In Kombination mit
dem SOG E-Shop bietet SOG eine sehr leis-
tungsfahige E-Commerce-Losung inklusive
Kundenportal mit Informationen in Echtzeit.

Neben dem hohen Qualititsanspruch steht
eine konsequente Kundenorientierung im Mit-
telpunkt. Zertifizierte Projektleiter sind An-
sprechpartner und organisatorische Betreuer
von der Einfithrungsphase bis zum Echtlauf.
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Nach erfolgreichen Projektabschluss stehen zu-
sétzlich qualifizierte ERP-Berater dem Kunden
zur Seite. Und schliefilich iibernehmen eigene
Servicemitarbeiter in der Hotline den telefoni-
schen Support, installieren und betreuen mit
modernen Fernwartungskonzepten.

Referenzen

Unsere Mitarbeiter verfiigen iiber branchen-
spezifische Fachkenntnisse und sprechen so
die Sprache unserer Kunden - die beste Vor-
aussetzung fiir eine echte Partnerschaft vom
Projektstart bis zum Echtlauf. Das zahlt sich
aus - in langjahrigen, vertrauensvollen und
produktiven Kundenbeziehungen.

Innerhalb der Handelsbranche bietet die
SOG Business Software GmbH unter ande-
rem fiir folgende Bereiche ausgereifte Losungs-
konzepte an:

« Konsumgiiter / Lifestyle

o Garten- und Freizeitartikel
o Sportartikel

« Food & Rohstoffe

o Futtermittel & Tierbedarf
o Textilhandel

o Mbobel

o technischer Handel

o Schiffsausriister

o Medizin und Chemie

o Dichtungstechnik

BOLTZE

GEFU

Highlights

SOG ERP:

o 94 % der Projekte ohne zusitzliche
Programmierkosten und Entwick-
lungszeiten

o keine zusatzlichen Upgrade-
Lizenzkosten

o Terminiiberwachung: Artikel-
reservierung, Zuteilung und Auskunft
tiber die tatsdchliche Verfiigbarkeit

« rollenbasierte oder individuelle
Maskenoberflichen ohne
Programmierung

SOG WMS:

o Validiert durch Fraunhofer IML

« Integration in SOG ERP ohne
Schnittstellen mit Echtzeitbuchung

o Lagerleitstand fiir Transparenz und
Steuerung

o Wegeoptimierung und Multi- Auftrags-
Kommissionierung

SOG E-Shop:

 B2B und B2C Shop inkl. Kundenportal
mit Sendungsverfolgung, etc.

o Echtzeitdaten aus dem ERP fiir Preise,
Lieferzeiten, etc.

« SOG ERP als Backend fiir den Shop

Kontakt

SOG Business-Software GmbH
Hans-Henny-Jahnn-Weg 35
22085 Hamburg

T: 040/ 73433 - 190
E: vertrieb@sog.de

W: www.sog.de
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Sycor
—

Sycor — We refresh your IT

Highlights

ADDED VALUE PARTNER

Das umfassende Microsoft Dynamics
365-Portfolio
Hosting-Services (Full Microsoft Stack,

erginzen umfangreiche

Hardware, Betriebssysteme, Datenbanken,
Anwendungen) sowie Losungen und
Leistungen fiir:

o Microsoft Azure

« Microsoft Cortana Intelligence Suite

o Microsoft Power BI

o Microsoft Office 365

o Microsoft SharePoint

o Microsoft Teams

o Microsoft Power Automate

« und weitere Microsoft-Onlineprodukte

Dariiber hinaus erbringen wir Services fiir
Software Asset Management und Lizenz-
beratung.

M?cmmft Partne

T T——
-] :

Kontakt

Nehmen Sie gerne Kontakt zu uns auf. Wir
freuen uns auf Ihre Anfrage.

SYCOR GmbH
Heinrich-von-Stephan-Strafle 1-5
37073 Géttingen

Tel.: +49/ (0)551/490-0

E-Mail: thomas.redzewsky@sycor.de
Internet: Www.sycor-group.com

[=]:2=[m]
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Im Zuge der Digitalen Transformation
kommen immer wieder neue Heraus-
forderungen auf Unternehmen zu -
wir helfen, die zu lhnen passende

IT- und Digitalisierungsstrategie zu
finden und geben Tipps, wie Sie
mehr aus Ihren bereits vorhandenen
Systemen holen. Alles aus einer
Hand - damit Sie sich auf Ihre Kern-
aufgaben konzentrieren kénnen.

Mit unserem tiefen Branchen-Know-how so-
wie einem breitgeficherten Produkt- und Ser-
viceportfolio bieten wir intelligente ERP und
IT-Systeme der neuesten Generation fiir die
Branchen Pharma, Vermietung mobiler Giiter,
Handel sowie Prozessindustrie. Unsere Bran-
chenl6sungen basieren auf der weltweit erfolg-
reichen Plattform Microsoft Dynamics 365 for
Finance and Operations. Erginzt wird unser
Portfolio durch branchenspezifische Spezial-
l6sungen, Add-ons und Collaboration Tools.
Wir setzen integrierte, digitale Branchen- und
Business-Losungen in Cloud-, On-Premise-
und Hybrid-Szenarien um und betreiben sie.

Effektive Verwaltung aller Vermiet-
prozesse

Unsere vielfach bewahrte und von Micro-
soft zertifizierte Losung Sycor.Rental fiir die
Vermietung, den Service und die Wartung
mobiler Giiter ist eine voll integrierte, praxis-
orientierte ERP-Branchenlésung. Die ge-
samte Prozesskette der Vermietung und alle
anderen Unternehmensprozesse werden
zentral in dieser Losung abgebildet. Der
mobile und rollenbasierte Zugriff auf be-
notigte Informationen sowie spezifische
Business Intelligence-Funktionen sorgt fiir

effiziente, straffe Prozesse und eine hohe
Benutzerzufriedenheit.

Retail@Sycor

Fir die Handelsbranche ermdéglichen wir
ganzheitliche und kundenorientierte Lésungen
fiir alle Omni-Channel-Prozesse. Mit techni-
schem und methodischem Knowhow in der
Implementierung und der neusten Retail-
Technology aus der Microsoft-Innovations-
schmiede erreichen wir fiir unsere Kunden
den entscheidenden Wettbewerbsvorteil.

ERP fiir Pharma und Medizintechnik

Mit unserem weiteren Fokus auf die Pharma-
und Medizintechnik-Industrie sind wir der
bedeutendste Branchenpartner von Micro-
soft auf der Plattform D365 FO. Als Allein-
stellungsmerkmal haben wir Compliance-
Nachweise fiir D365 FO im validierten
Umfeld auf Microsoft Azure vorzuweisen.
Somit sind wir zu 100 % auf das Ecosystem
von Microsoft fiir das derzeit modernste und
ausgereifteste Business-System Dynamics
365 for Finance and Operations ausgerichtet.

Die Zukunft im Blick

Die Digitalisierung macht es moglich: Der
Einmal-Verkauf wird durch langfristige Nut-
zungsvertrage abgelost. Mit dem Product-as-
a-Service-Framework von Sycor, basierend auf
Microsoft Dynamics 365 und Microsoft Azure,
erhalten Sie eine Losung, die spezialisiert ist
auf wiederkehrende Umsatz- und Service-
Geschiftsmodelle. Erganzt um Maschine Lear-
ning und intelligente Datenanalysen kénnen
alle PraaS-Prozesse optimal abgebildet werden.
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EinfGhrung einer anspruchsvollen

Logistiklosung bei Birklin Elektronik

synko

Herausforderung

Der Wandel vom Versandhandel hin zum
aktiven Verkaufen (Demand-Creation) mit
dem Schwerpunkt auf dem B2B-Geschift
wurden durch das Altsystem nicht mehr un-
terstiitzt. Es war instabil und teilweise extrem
langsam. Prozesse, die im Wareneingang und
in der Kommissionierung umgestellt werden
sollten, konnten nicht abgebildet werden.
Dies hatte Auswirkungen auf das Lieferver-
sprechen ,,Heute bestellt. Morgen geliefert.*

Umsetzung

synko war bei diesem Projekt fiir die an-
spruchsvolle IT-Lésung in der Logistik zu-
stindig. Aufgrund des ersten Workshops war
Biirklin @iberzeugt, den richtigen Partner an
seiner Seite zu haben. In der Demo waren
Anforderungen aus dem Pflichtenheft bereits
schon umgesetzt. Dank schlanker Daten-
pakete, die zwischen der synko-Anwendung
und der Microsoft Dynamics 365-Datenbank
ausgetauscht werden, laufen die Scanner
heute schneller und die Performance konnte
wesentlich gesteigert werden. Die Mitar-
beiter miissen die Arbeitsmittel nicht mehr
wechseln und konnen mit dem Scanner alle
Arbeitsschritte erledigen. Ein weiterer Vor-
teil: Biirklin konnte die gesamte Hardware
(Drucker, Scanner, etc.) iibernehmen und so
einen enormen Kostenblock sparen.

synko-Losungen

Bei Biirklin Elektronik kamen im Bereich
Logistik die IT-Losungen synko Mobile, synko
BarScan, synko Labeling und synko Printer-
server zum Einsatz. Die Spezial-Lésungen von
synko basieren auf Microsoft Dynamics 365
Business Central (Microsoft Dynamics NAV)

[0 ERP Lssungen 2021

bzw. sind fiir die ERP-Lsung konzipiert.
Die Add-on-Lésungen erweitern den System-
standard von Microsoft Dynamics 365
Business Central um branchenspezifische
Funktionalititen, sorgen fiir eine Optimierung
der Lagerbestinde und erhéhen die Effizienz
der Arbeitsabliufe drastisch.

Ergebnis

Durch den Einsatz der synko-Lésungen im
Bereich Logistik erreichte Biirklin Elektronik
erhebliche Verbesserungen im Prozessab-
lauf. Das Unternehmen arbeitet jetzt mit
einer chaotischen Lagerhaltung mit einer
durchgingigen Chargenverfolgung, einer
ordentlichen FIFO bzw. FEFO. Das bedeu-
tet u. a. weniger Lagerfliche und eine deut-
lich schnellere Einlagerung der Artikel.
Weitere wesentliche Verbesserungen konn-
ten in der Kommissionierung erzielt wer-
den. Hier wird enorm viel Zeit gespart. Der
Laufweg pro Position ist auf ein Viertel ge-
schrumpft und durch den Einsatz von
Kommando-Barcodes ist das Arbeiten fiir
die Mitarbeiter viel ergonomischer gewor-
den.

synko GmbH

Basierend auf Microsoft Dynamics 365
Business Central entwickelt die synko GmbH
IT-Losungen fiir die Bereiche ERP, CRM
und SCM, die in folgenden Branchen zum
Einsatz kommen: Distribution fiir elektro-
nische Bauelemente,
Produktion von Pharmaprodukten, industri-
elle Distribution/Groflhandel und Unterneh-
men mit hohen logistischen Anforderungen.

PharmagrofShandel/

Die synko-Losungen sind schnell, flexibel,
transparent und zeichnen sich durch einfa-
che Bedienbarkeit aus.

Oip BASMEN TLAKTESHIE

BURKLIN ELEKTRONIK IST EIN AUF QUALI-
TATIV HOCHWERTIGE ELEKTRONISCHE
BAUTEILE SPEZIALISIERTER DISTRIBUTOR.

, Wir erzielten durch die Ein-
fiuhrung der neuen Software
wesentliche Verbesserungen

im Prozessablauf: Weniger
Lagerflache, schnellere Kom-
missionierung, ergonomischere
Prozesse — und daraus resul-
tierend eine erhebliche Zeit-
und Kostenersparnis.*

KONRAD LAUBERBACH, LEITER LOGISTIK
UND UNTERNEHMENSENTWICKLUNG
BURKLIN ELEKTRONIK

Kontakt

synko GmbH
Neuwieder Strafle 114
90411 Niirnberg

info@synko.de

www.synko.de
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TSO-DATA — IT im Herzen

KUNDENSTIMME

, TSO-DATA hat uns
bereits in den ersten
Gesprachen nicht nur
mit tiefen technischen
Kenntnissen, sondern
auch mit hoher fachlicher
Expertise in Retail-
Prozessen begeistert.
Wir schéatzen die
Zusammenarbeit auf
Augenhdhe sehr.

DENNIS MAW, DIRECTOR OF IT,
BLACK DIAMOND EQUIPMENT

Microsoft T
Partner

.l-uuu-‘i

Kontakt
TSO-DATA Unternehmensgruppe:

Osnabriick,
[=]3

Niirnberg,

Bremen

Mail: anfrage@tso.de
Web: www.tso.de
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ERP - CRM - Bl — DMS - CLOUD

Wir sind IT-Spezialist und Microsoft Dynamics
Partner aus Osnabriick, Niirnberg und Bremen.
Mit Hilfe moderner Technologien realisiert
unser Team aus {iber 200 Mitarbeitern natio-
nale sowie internationale IT-Projekte und
bietet individuelle Dienstleistungskonzepte.
In der Entwicklung unserer Losungen und in
der Arbeit mit unseren Kunden steckt viel
Herzblut und Engagement. Dabei ist uns der
partnerschaftliche Dialog ebenso wichtig wie
Qualitat, Transparenz und Vertrauen. Mit
uns erhalten Kunden einen IT-Full-Service-
Partner mit ganzheitlicher und nachhaltiger
Projektbetreuung.

Aus Leidenschaft IT

Mit unseren Expertenteams an Threr Seite
bringen wir Know-how, Motivation und
Weitblick in Ihre IT-Projekte:

« ERP: Microsoft Dynamics 365 Business
Central (On-Premises/Cloud)

o Branche: KatarGo fiir den Versand-,
E-Commerce- und Grofihandel, LS Central
fiir den Filial- und Einzelhandel

« CRM: Microsoft Dynamics 365 Customer
Engagement (Sales, Marketing, Customer-,
Field-, Projekt-Service, Portals)

o BI: Power BI, TARGIT

o DMS: SharePoint, M-Files

o Infrastruktur: On-Premises und Azure
Services

« Services: IT-Konzeptionierung, IT-Support,
Business Consulting, Schulungen

In der Branche zu Hause

Mit KatarGo und LS Central bieten wir Thnen
zwei erfolgreiche Branchenlsungen auf
Basis Dynamics 365 Business Central.
KatarGo ist unser komfortables Gesamt-
paket fiir Grofl- und Versandhindler, das
Finanzen, Warenwirtschaft, Einkauf und
Lager mit den speziellen Anforderungen
der Branche vereint. Von Omni-Channel-
Handel tber Abonnements, Beschaffung,
EDI, Zahlungsverkehr, Logistik und Re-
tourenabwicklung iiber Sanktionslisten-
check bis hin zu Anbindung von Kassen-
oder DMS-Lésungen u.v.m. Alle relevanten
Bereiche lassen sich zentral steuern und
abwickeln. Erfiillen Sie schon heute die
Anforderungen von morgen und heben
sich vom Wettbewerb ab.

Sie suchen eine Loésung, die IThre Einzel-
oder Filialhandelsprozesse managt? LS Central
von LS Retail ist die All-in-One Losung,
die vor allem durch das breite Funktions-
spektrum iiberzeugt. Bereits zum Standard-
umfang gehéren Anwendungen rund um
Filialbackoffice,
und Lagerhaltung. Minimieren Sie Ihre

Merchandising, Kasse
Kosten und steigern Sie Ihren Umsatz,
indem Sie Thre Geschiftsprozesse perfek-
tionieren.

Als IT- und Branchenspezialist kennen wir die
komplexen Zusammenhénge und Herausfor-
derungen der Branchen. Unsere Experten
haben Mirkte, aktuelle Trends sowie den
technologischen Wandel immer im Visier,
sodass wir das Funktionsspektrum unserer
Losungen kontinuierlich optimieren - fiir
Thre zukunftssichere Unternehmenslosung.

Fit fiir die digitale Transformation

Nur mit dem richtigen Partner an Ihrer Seite
meistern Sie die neuen Herausforderungen
in den Prozessen, Erwartungen und Denk-
weisen, die der digitale Wandel mit sich
bringt. Mit Leidenschaft und Freude an Inno-
vation nimmt Sie unser erfahrenes Team an
die Hand und steht Ihnen mit Expertenwissen
zur Seite. Unser Ziel: gemeinsam erfolgreiche
Projekte zu realisieren.

ERP Losungen 2021 [



VLEXsoftware+consulting gmbh
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Varianten-ERP fiir
gesunde Prozesse!

Mehr Kundenorientierung durch
kundenindividuelle Fertigung

Die Haustiire mit Sondermaf}, das Sofa mit
elektrisch ausfahrbarem Fufiteil, die Fassade
mit individuellen Strukturen und der Strom-
zdhler mit WLAN-Anbindung und App-
Steuerung. Mittelstindische Produzenten und
Hindler stehen vor der Herausforderung, indi-
viduellen Kundenwiinschen nachkommen zu
miissen - auch bei geringer Stiickzahl.

Kundenwiinsche erfiillen und gleichzeitig die
eigenen Kosten gering halten ist eine Aufgabe,
mit der sich auch Unternehmen in der Ferti-
gung oft schwertun. Nur wer in der Lage ist,
individuelle Kundenvorgaben zu erfiillen, ohne
dass die Prozesseffizienz darunter leidet, kann
langfristig seine Wettbewerbsfahigkeit behaup-
ten. Kundenorientierter zu fertigen und gleich-
zeitig das Handling der wachsenden Daten-
mengen zu vereinfachen, wird fiir immer mehr
Unternehmen zum strategischen Imperativ.

Wachsen und wetthewerbsfahig
bleiben im digitalen Zeitalter

Eine starkere Individualisierung des Produkt-
angebotes erfordert daher eng vernetzte Infor-
mationssysteme, ein {ibergreifend verfiigbares
Varianten-Management und eine intelligente
Planung, Steuerung und Uberwachung der
komplexen Kalkulations-, Auftrags- und Ferti-
gungsprozesse. Bei mangelnder Integration tre-
ten Fehler meist schon in der Angebotsphase
auf - etwa, weil ein Kundenwunsch aus techni-
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schen Griinden nicht realisierbar ist oder die
bendétigten Zukaufteile eine lingere Lieferzeit
haben, als im Angebot zugesichert wurde.

Vertrieb, Konstruktion, Fertigung sowie das
Controlling miissen daher optimal aufeinan-
der abstimmt werden, um frithzeitig zu er-
mitteln, ob diese oder jene vom Kunden ge-
wiinschte Variante technisch iiberhaupt
umsetzbar ist, in welchem Zeitrahmen sie
realisiert werden kann und ob sie sich fiir
den Betrieb tiberhaupt rechnet.

Vlexibler fertigen mit Business
Software ERP ViexPlus

VlexPlus ist eine Cloud-fihige ERP-Software,
die auf modernsten Web-Technologien auf-
setzt und dafiir sorgt, dass der Spagat zwi-
schen Flexibilitat im Fertigungsmanagement
auf der einen und Prozesseftizienz auf der an-
deren Seite gelingt. Das gesamte Varianten-
Management wurde in VlexPlus tief in die be-
triebswirtschaftlichen Prozesse integriert.

Der Vorteil: Samtliche Prozesse rund um die
Konfiguration, Planung und Distribution der
unterschiedlichsten Artikelvarianten bleiben
unter Kontrolle. Ein strategisches Controlling
des gesamten Variantenmanagements und er-
weiterte Kalkulationsmaoglichkeiten stellen si-
cher, dass die Variantenkosten verursacherge-
recht ermittelt werden und Unternehmen
stets den Uberblick bei der Planung, Steue-
rung und Uberwachung ihrer komplexen
Auftrags- und Fertigungsprozesse behalten.

Business Software ERP ViexPlus
als...

o Industrie 4.0 Enabler

o zentrale Daten-Drehscheibe fiir Ihre
Digitalisierungsstrategie

o Zukunftsgarant durch modernste,
internet-basierte App-Architektur

« Komplettsystem mit smartem
Konfigurator fiir Produkte nach
Kundenwunsch

Kontakt

VLEXsoftware+consulting gmbh
Fritz-Hornschuch-Strafle 12
DE-95326 Kulmbach

Tel: +49(0)9221 - 69177 -0
Fax: +49(0)9221 - 69177 - 33
Web: www.vlexplus.com
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Food Software Specialists

Winweb

Informationstechnologie GmbH

Highlights

« Eine Losung fiir alle Prozesse —
Kundenzufriedenheit im Fokus

o Vertikal integriert — von der
Schlachtung bis in die Filiale ohne
Insellésungen

o Vollstandige Eigenentwicklung -
100% unabhingig

« 1 Source - keine wartungsintensiven
Einzel-Implementierungen

o Continuous Delivery — permanente
Weiterentwicklung & Updates

o Fokussiert — Lebensmittelbranche und
Handel

« Budgetorientiert — niedrige Einfiih-
rungs- und Implementierungskosten,
schnelle Umsetzung

o Einfache Handhabung, hoher
Fernwartungsanteil statt hoher
Vor-Ort-Kosten

o Alles aus einer Hand - von der
Prozessanalyse bis zur Schulung

Referenzen

Unsere Referenzen finden Sie unter:
www.winweb.de

Partner

In der Hardwareanbindung arbeitet Winweb
mit einer Vielzahl von Partnern zusammen.

Kontakt

Winweb Informationstechnologie GmbH
Am Wiesenhang 8

52457 Aldenhoven

Tel. Deutschland: +49 2464 909910
Tel. Osterreich: +43 720 880066

(==

E-Mail: info@winweb.de
Web: www.winweb.de
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Firmenprofil

winweb-food - das ERP-System fiir Lebens-
mittelindustrie und Handel

Als inhabergefiihrtes Unternehmen entwickelt
und vertreibt Winweb seit {iber 20 Jahren
ERP-Software fiir Unternehmen der Lebens-
mittelindustrie und des Groffhandels. Daraus
resultiert ein tiefes Verstindnis fiir die be-
triebswirtschaftlichen Abliufe in der gesamten
Lebensmittelindustrie. Anwenderorientierte
Innovationen stehen genauso im Fokus wie
kurze Reaktionszeiten auf individuelle Bran-
chenanforderungen sowie die Umsetzung
sich stindig dndernder rechtlicher Anfor-
derungen. In der Lebensmittelindustrie ver-
trauen bereits {iber 200 Kunden auf die hohe
Expertise von Winweb. Wir verstehen uns als
Softwarepartner auf Augenhohe und bauen
unsere technologische Marktfiithrerschaft
kontinuierlich anhand Ihrer Bediirfnisse aus.

Produkte und Services

winweb-food bildet alle Funktionsbereiche
von der Schlachtung tiber Einkauf, Qualitits-
management, Lager, Zerlegung, Produktion,
Verkauf bis hin zur Anbindung von Filialen in
einem integrierten System mit allen branchen-
spezifischen und gesetzlichen Anforderungen
und durchgingiger Chargenriickverfolgung ab.
Es stehen Touchscreen-Programme und mobi-
le Datenerfassung (MDE) zur Verfiigung.

Ein umfangreiches Management-Info-System
(MIS) sorgt fiir die Moglichkeit detaillierter
Auswertungen aller relevanten Unternehmens-
kennzahlen.

Elektronische Datenanbindung
EDI-Funktionen ermdglichen den einfachen
elektronischen Datenaustausch mit Ge-
schiftspartnern direkt aus winweb-food, ohne
Schnittstellen-Einrichtungen ~ von  Dritt-
Anbietern zu benétigen: INVOIC ORDERS,
DESADYV, IFTMIN, HANMOYV, PRICAT. Lii-
ckenlose Transparenz wird gewiéhrleistet
durch Erfassung und Dokumentation aller
Herkunfts- und Verarbeitungsdaten entlang
der Prozesskette und dem Datentransfer zu
allen wichtigen Traceability-Plattformen: GS1
fTRACE, ALDI ATC oder myNetFair. Zusitz-
lich stehen Schnittstellen zu Speditionen (Na-
gel DIGILIS, Dachser EDN, DHL und UPS)
und Schnittstellen fiir die Anbindung von
Webshops zur Verfiigung. Selbstverstindlich
wird der Digitale Belegversand per E-Mail
und E-POST unterstiitzt.

Anbindung von Peripheriegeriten
winweb-food {ibernimmt die Steuerung von
Peripheriegeriten (CIM) wie Fordertechnik-
Anlagen, Durchlaufwaagen, Ein- und Ausla-
gerungen, Preisauszeichnern (Schnittstellen
zu Bizerba, Espera, Leich und Mehl, DataSca-
les und DIGI), Scannern, MDE-Geriten, Eti-
kettendruckern und QS-Priifungen.
Integrierte Erganzungsprogramme

CRM: mit dem in winweb-food vollstindig inte-
grierten CRM-System verfiigen Sie iiber eine
einheitliche Datenbank, in der Sie Thre Kunden-
daten detailliert pflegen und jegliche Kundenak-
tivitdten auf Knopfdruck abrufen konnen.

DMS: Das Dokumenten-Management-System
stellt sicher, dass alle relevanten Belege vom Ein-
kauf bis zum Verkauf dokumentenecht und
GoBD-konform automatisch gespeichert werden.
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FEPA: ERP/PPS-Software
fur den produzierenden Mittelstand
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Die Fakten

Anwender-Zufriedenheit insgesamt, Auswertung produzierender Mittelstand (50-499 MA)

Systeme im-Zufriedenheitsportfolio ,produzierender Mittelstand” (i.A.d. Kundenbasis)

Legende Einsatzschwerpunkt
. GroRere Installationen (100+ User)

Mittlere Installationen (25-99 User) CATUNO.pro

I:I(:i:zre Installationen (< 25 User) ALPHAPLAE\J F’ PLANAT
O FEPA

oxaion

GIMERP

. CANIAS

MegaPlus, : APplus SIVAS
e.bootis
FOSS BMD

MITTELWERT business express
TopM Net7

ABAS

MS Dynamics NAV IFS Applications
Infor ERP LN @ @GUS0S
MS Dynamics AX i .
GDILine
ams.erp

SAP ERP @) PSIpenta

proALPHA
Comarch ER

Gesamtzufriedenheit Anbieter (1,0 - "sehr gut"; 5,0 - "mangelhaft"
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